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ΕΚΔΗΛΩΣΗ 

«ΧΡΗΜΑΤΟΔΟΤΙΚΑ ΜΕΣΑ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΑΓΟΡΑ»

ΠΕΜΠΤΗ 6 ΟΚΤΩΒΡΙΟΥ 2016 
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Καλημέρα σας. Σας καλωσορίζουμε στο Τεχνικό Επιμελητήριο Ελλάδος, σε μία εκδήλωση σημαντική και για τον τεχνικό κόσμο της χώρας και γενικά για την ελληνική αγορά και την Τοπική Αυτοδιοίκηση. 


Είναι μία εκδήλωση που αφορά χρηματοδοτικά μέσα για την ελληνική αγορά. Γίνεται στο πλαίσιο των δράσεων της εξωστρέφειας του Τεχνικού Επιμελητηρίου Ελλάδος και εντάσσεται στην προσπάθεια του Τεχνικού Επιμελητηρίου να ενημερώσει τα μέλη του  πρώτα απ’ όλα, αλλά και όλη την ελληνική αγορά για τις εξελίξεις στην Ευρωπαϊκή Ένωση. 


Για πρώτη φορά έχουμε την τιμή να υποδεχόμαστε στην Ελλάδα 5 Αξιωματούχους από την Ευρωπαϊκή Ένωση, οι οποίοι θα μας μιλήσουνε για το αντικείμενο που τόσο πολύ απασχολεί την ελληνική κοινωνία. 


Είναι μαζί μας ο κύριος Miguel Gil – Terte που είναι από το επιτελείο του Αντιπροέδρου της Ευρωπαϊκής Επιτροπής του Jyrki Katainen. 

Είναι μαζί μας ο κύριος Γιώργος Κολυβάς, που είναι αναλυτής για την περιφερειακή και αστική πολιτική, έξυπνη και αειφόρος ανάπτυξη.


Είναι μαζί μας η κυρία Martine Diss, που είναι υπεύθυνη για το χρηματοδοτικό πακέτο ΚΟΣΜΕ και για την πρόσβαση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων στην οικονομία. Στην αγορά. 


Είναι μαζί μας ο κύριος Σωτηρίου, που είναι ο υπεύθυνος πολιτικής, συνδέοντας την Ευρώπη επενδυτικές στρατηγικές για τις υποδομής, από τη D.G Move. 

Και είναι μαζί μας και έρχεται στο αεροδρόμιο, η κυρία Κρισνάσκοφτα, επικεφαλής της μονάδας επενδύσεις σε high digital δίκτυα από τη DG Connect 


Επίσης για πρώτη φορά είναι μαζί μας δύο στελέχη πάρα πολύ σημαντικά από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων. 


Ο κύριος Nikolas Jennet αναπληρωτής γενικός διευθυντής και επικεφαλής επενδυτικής ομάδας για την Ελλάδα από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και ο κύριος Τσακίρης, επικεφαλής της περιφερειακής επιχειρηματικής ανάπτυξης για την Ανατολική Ευρώπη και τις γειτονικές χώρες, Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων. 


Μεγάλη μας τιμή που σας έχουμε εδώ στην Ελλάδα. Σας καλωσορίζουμε στο Τεχνικό Επιμελητήριο και περιμένουμε με ανυπομονησία να ακούσουμε τις παρουσιάσεις σας για θέματα που αφορούν την ελληνική αγορά. 


Σας ευχαριστώ πάρα πολύ.  


Η εκδήλωση τελεί υπό την αιγίδα του Υπουργείου Εσωτερικών και Διοικητικής Ανασυγκρότησης και γίνεται με την υποστήριξη της Αντιπροσωπείας της Ευρωπαϊκής Επιτροπής στην Ελλάδα. 


Η Ευρωπαϊκή Επιτροπή στη Ελλάδα καλύπτει και το γεγονός μέσα από τα μέσα δικτύωσης ζωντανά, όπως και από τη σελίδα του Τεχνικού Επιμελητηρίου. 


Έρχεται, είναι στο δρόμο γιατί υπάρχει κίνηση. Θα είδατε και έξω στην Αθήνα με τις συγκεντρώσεις, ο Υπουργός Εσωτερικών και Διοικητικής Ανασυγκρότησης, ο κύριος Παναγιώτης Κουρουμπλής, τον αναμένουμε από λεπτό σε λεπτό. 


Είναι ήδη μαζί μας ο Περιφερειάρχης Στερεάς Ελλάδας, ο κύριος Κωστής Μπακογιάννης. Είναι μαζί μας ο Πρόεδρος της Κεντρικής Ένωσης Δήμων Ελλάδας και Δήμαρχος Αμαρουσίου, ο κύριος Γιώργος Πατούλης. 


Είναι μαζί μας, μεγάλη μας τιμή, για πρώτη φορά στο Τεχνικό Επιμελητήριο ο Δήμαρχος της Αθήνας, ο κύριος Γιώργος Καμίνης. Μαζί μας ο Πρόεδρος του Εμπορικού και Βιομηχανικού Επιμελητηρίου, ο κύριος Κωνσταντίνος Μίχαλος. 


Μαζί μας ο κύριος Βασίλης Κορκίδης, Πρόεδρος της Ελληνικής Συνομοσπονδίας Εμπορίου και Επιχειρηματικότητας.  Μαζί μας Πρόεδροι εργοληπτικών οργανώσεων και μελετητικών οργανώσεων. 


Ο κύριος Αιθουσάκης από το Σύνδεσμο Ανωνύμων Τεχνικών Εταιρειών. Ο κύριος Καλλέργης από το Σύνδεσμο Ενώσεων Ελληνικών Γραφείων Μελετών και πλήθος άλλων, που περιμένουμε να προσέλθουν στην αίθουσα για να παρακολουθήσουν αυτό το σημαντικό γεγονός. 


Ο λόγος στον Πρόεδρο του Τεχνικού Επιμελητηρίου, τον κύριο Γιώργο Στασινό, ο οποίος θα χαιρετίσει την εκδήλωση και θα εγκαινιάσει μία σειρά εκδηλώσεων με αντίστοιχο αντικείμενο. 


Επισημαίνω ότι γίνεται για πρώτη φορά στο Τεχνικό Επιμελητήριο τέτοιου είδους εκδήλωση, με αυτό το αντικείμενο. 


Ευχαριστώ πολύ. 
Κος ΣΤΑΣΙΝΟΣ:

Κύριε Γενικέ Γραμματέα, κύριε Ειδικέ Γραμματέα, κύριε Περιφερειάρχα. Κύριε Πρόεδρε, κύριε Δήμαρχε, κύριοι Δήμαρχοι μάλλον. Κύριοι Πρόεδροι των Επιμελητηρίων. Αγαπητοί επίσημοι. Αγαπητοί προσκεκλημένοι. Αγαπητοί συνάδελφοι, φίλες και φίλοι. 


Σας καλωσορίζουμε στο φιλόξενο χώρο του Τεχνικού Επιμελητηρίου Ελλάδας. Σας ευχαριστούμε θερμά για τη συμμετοχή σας και το ενδιαφέρον για τις δράσεις του Επιμελητηρίου. 


Η σημερινή εκδήλωση είναι ιδιαίτερα σημαντική και επίκαιρη. Αφορά όλους τους τομείς της οικονομίας και κυρίως τους μηχανικούς. Γιατί η χώρα δεν μπορεί να αναπτυχθεί χωρίς τους μηχανικούς, αλλά και οι μηχανικοί δεν μπορούν να προκόψουν αν δεν υπάρχει ανάπτυξη στη χώρα και ο μόνος δρόμος για να αναπτυχθεί η χώρα, είναι να χρησιμοποιήσουμε όλα τα χρηματοδοτικά εργαλεία, που διασφαλίζει η συμμετοχή μας στο Ευρωπαϊκό οικοδόμημα. 


Για αυτό το λόγο θεωρήσαμε κρίσιμο να διοργανώσουμε τη σημερινή εκδήλωση. Θέλω να ευχαριστήσω την Αντιπροσωπεία της Ευρωπαϊκής Επιτροπής στην Ελλάδα για όλη τη στήριξή της. 


Να ευχαριστήσω το Υπουργείο Εσωτερικών για την αιγίδα του. Ιδιαιτέρως τον Υπουργό, τον κύριο Κουρουμπλή που έχει αντιληφτεί τη στενή διασύνδεση που πρέπει να έχουν οι θεσμικοί φορείς, η αυτοδιοίκηση και η αγορά, για να μπορέσουμε να πετύχουμε τη βέλτιστη και τη μέγιστη δυνατή αξιοποίηση των διαθέσιμων πόρων. 


Επιτρέψτε μου επίσης να ευχαριστήσω τη Διευθύντρια και τα στελέχη της Διεύθυνσης Διεθνών και Ευρωπαϊκών θεμάτων του ΤΕΕ, για την προετοιμασία αυτής της εκδήλωσης και γιατί προσπαθούν συνεχώς να δίνουν ευκαιρίες ενημέρωσης σε όλους τους συναδέλφους μας μηχανικούς. 


Μπορεί εμείς στο ΤΕΕ να φροντίζουμε με αρκετές δράσεις το τελευταίο διάστημα στο σπίτι μας, αλλά γνωρίζουμε πολύ καλά ότι μόνο με κοινή προκοπή,  μόνο αν επανέλθει η χώρα σε κανονικούς ρυθμούς ανάπτυξης, θα μπορέσουμε να ανακάμψουμε σαν κλάδος. 


Για αυτό το λόγο ζητάμε και προτείνουμε πολύ συγκεκριμένα πράγματα από την πολιτεία και την κυβέρνηση. Ζητάμε εφαρμόσιμες και πρακτικές πρωτοβουλίες. 


Χορτάσαμε όλο  αυτό το διάστημα, τα τελευταία χρόνια από λόγια. Επιτρέψτε μου να το πω απλά. Χρειάζεται δουλειά για να υπάρχουν δουλειές. 


Όμως, χρειάζεται δουλειά με σχέδιο, με πρόγραμμα, με χρονοδιάγραμμα και το τονίζω, με γνώση των συνθηκών, με ρεαλιστικούς στόχους, αλλά με φιλοδοξία και συνεχή προσπάθεια. 


Ξέρουμε όλοι ότι οι καιροί είναι πολύ δύσκολοι, ότι η δημοσιονομική προσαρμογή της χώρας δεν αφήνει πολλά περιθώρια δημοσίων επενδύσεων. 


Κάποιοι το κατάλαβαν μόλις τώρα, αλλά ακόμα και τώρα δεν είναι τόσο αργά. Υπάρχουν και άλλοι δρόμοι εκτός του συστήματος παραγωγής έργων και πλούτου μέσα από το πρόγραμμα δημοσίων επενδύσεων και αυτούς τους δρόμους με τη χρήση έξυπνων χρηματοδοτικών μηχανισμών και ευκαιριών, όπως το σχέδιο Γιούνκερ, θα συζητήσουμε και σήμερα. 


Οι βασικές μας ενότητες είναι εστιασμένες ακριβώς στο να ενημερώσουμε και να παρακινήσουμε για την ορθή και βέλτιστη αξιοποίηση των ευκαιριών που υπάρχουν. 


Και για αυτή τη δυνατότητα θέλω θερμά να ευχαριστήσω τα στελέχη των Ευρωπαϊκών Οργανισμών,  των θεσμικών φορέων που βρίσκονται σήμερα ανάμεσά μας. 


Ναι, υπάρχουν ευκαιρίες για επενδύσεις, αλλά πρέπει στη χώρα να δράσουμε σήμερα, τώρα. Χωρίς καθυστερήσεις, χωρίς πισωγυρίσματα, με ομαδικό πνεύμα, σχέδιο και αποτελεσματικότητα. 


Όσοι έχουμε ασχοληθεί και οι περισσότεροι από εμάς ίσως είναι σε αυτήν την κατηγορία, έστω και στο ελάχιστο, με έργα που έχουν κάποια χρηματοδότηση, γνωρίζουμε ότι η ωρίμανση των έργων, η πρόσκληση στους δικαιούχους, η προκήρυξη ,η ανάθεση, η εκτέλεση, θέλουν συνεργασία. 


Πρέπει λοιπόν αν δεν θέλουμε να χάσουμε ακόμα πολλά χρόνια, να τρέξουμε. Να τρέξουμε τώρα. Η χώρα δυστυχώς δεν μπορεί να περιμένει άλλο. 


Ως ΤΕΕ και ως Πρόεδρος του Τεχνικού Επιμελητηρίου Ελλάδας τόσο δημόσια, όσο και ιδιωτικά, στις συναντήσεις με τους Υπουργούς και τους αρμόδιους συνεργάτες τους, ζητήσαμε ήδη μετά τις εκλογές, οι επενδύσεις και ειδικά το ΕΣΠΑ να αποτελέσει τη μεγαλύτερη προτεραιότητα. 


Ευχαριστούμε τον Υπουργό τον κύριο Κουρουμπλή για την παρουσία του. 


Ζητήσαμε ήδη από πέρσι, πρώτος στόχος της κυβέρνησης να είναι η προκήρυξη του 50% του προϋπολογισμού των δράσεων του ΕΣΠΑ μέχρι το τέλος του ’15 και το ζητήσαμε γιατί είχαμε γνώση των πραγματικών συνθηκών στην αγορά και ότι για να ξαναπάρει μπρος η μηχανή, χρειάζεται ένα πραγματικό αναπτυξιακό σοκ. 


Να πω κάποιες στιγμές ίσως αναφέρουμε και υπερβολικά τους αριθμούς. Αλλά, δυστυχώς πρέπει να γίνει μία υπερπροσπάθεια για να πετύχουμε.  


Η κυβέρνηση δεν μας άκουσε. Ίσως δεν τα κατάφερε και εξακολουθεί να κινείται με ρυθμούς παλιάς δημόσιας διοίκησης. Λέω πάλι και εδώ δημόσια. Προτείνω παράλληλα αν η κυβέρνηση δεν μπορέσει να προκηρύξει το 50% του προϋπολογισμού του νέου ΕΣΠΑ μέχρι τέλος αυτού του χρόνου, και αν δεν καταφέρει να εντάξει το 30% του προϋπολογισμού του ΕΣΠΑ μέσα σε αυτό το έτος, τότε κατά πάσα πιθανότητα θα αποτύχουμε για άλλη μία φορά. 


Ούτε η οικονομία θα επανεκκινήσει, ούτε το ΕΣΠΑ θα ολοκληρωθεί εγκαίρως και τα σχεδιαζόμενα αποτελέσματα δεν θα υπάρξουν. 


Ας δούμε όμως και λίγο την πιο αισιόδοξη πλευρά. Θα συζητήσουμε σήμερα για το σχέδιο Γιούνκερ, που συχνά αποκαλείται από τα μέσα ενημέρωσης και ορισμένους πολιτικούς, ως πακέτο Γιούνκερ. 


Φυσικά όλοι το λένε και δεν διευκρινίζουν ότι δεν πρόκειται για πραγματικό πακέτο. Στην πραγματικότητα πρόκειται για ένα αρκετά φιλόδοξο επενδυτικό σχέδιο, που χρησιμοποιεί τους υφιστάμενους πόρους του τρέχοντος Ευρωπαϊκού προγράμματος πλαισίου και των προϋπολογισμών των κοινοτικών φορέων, τα οποία εντάσσει σε ένα σχεδιασμό παντρέματος, μόχλευσης – κινητοποίησης πόρων από τον ιδιωτικό τομέα, με έξυπνα χρηματοδοτικά εργαλεία, ώστε να το πω απλά, να αυγατίσει τον αντίκτυπο των επενδύσεων στην πραγματική οικονομία και κοινωνία. 


Και για αυτό το λόγο έχει ιδιαίτερο ενδιαφέρον η σημερινή μας εκδήλωση. Γιατί στη χώρα μας δεν έχουμε τόσο μεγάλη εμπειρία από συνδυαστικά εργαλεία και οι προκλήσεις της σημερινής κατάστασης, με τους δημοσιονομικούς περιορισμούς που υπάρχουν στην Ελλάδα, απαιτεί τη χρήση τέτοιων έξυπνων χρηματοδοτικών εργαλείων. 


Χρειάζεται όμως και κάτι ακόμα. Χρειάζεται δέσμευση στο στόχο της ανάπτυξης από τον καθένα που ασχολείται. Χρειάζεται όρεξη, σχέδιο, οργάνωση, δουλειά και κυρίως αποτελεσματικότητα. 


Γιατί αλλιώς όχι μόνο δεν θα καταφέρουμε να κινητοποιήσουμε ιδιωτικούς πόρους, ούτε τους πόρους που έχουμε διαθέσιμους δεν θα καταφέρουμε να απορροφήσουμε. 


Έστω λοιπόν ότι αλλάζει η κατάσταση και ξεκινούν να γίνονται κάποια βήματα και ερχόμαστε στην υλοποίηση. Ας πάρω πρώτα τα δημόσια έργα. Αυτά με τη δημόσια χρηματοδότηση. 


Έρχεται η κυβέρνηση και ψηφίζει το νόμο 4412, τώρα πρόσφατα, για τις δημόσιες συμβάσεις, για τα έργα, για τις μελέτες. Ο νόμος ψηφίστηκε, αλλά ο νόμος δεν μπορεί να εφαρμοστεί. 


Ξέχασαν στο Υπουργείο, έτσι ακούω γυρίζοντας στην Ελλάδα το τελευταίο διάστημα, να βγάλουν τα πρότυπα τεύχη και να ξεκινήσουν τα μητρώα που απαιτούνται. 


Εδώ και δύο μήνες δεν προχωράει τίποτα. Τα έργα έχουν σταματήσει. Χάνουμε πολύτιμο χρόνο και τίποτα δεν γίνεται. Περιμένουμε από την Ανεξάρτητη λέει Αρχή Δημοσίων Συμβάσεων να βγάλει τα πρότυπα τεύχη και εγώ θα σας πω το εξής. 



Εγώ είχα εμπειρία, είχαμε συνεργασία με τον Υπουργό από τον Μάρτιο. Από τον Μάρτιο σκεφτόταν το νόμο. Αν από τον Μάρτιο μέχρι τον Αύγουστο δεν κατάφερε να βγάλει τα πρότυπα τεύχη που απαιτούνται, τότε δυστυχώς είμαστε άξιοι της μοίρας μας. 


Δεν ξέρω αν το θεσμικό πλαίσιο αυτό θα λειτουργήσει γρήγορα, αποτελεσματικά. Μένει να το δούμε. Πάντως το αρμόδιο Υπουργείο Υποδομών έχει μεγάλη ευθύνη για αυτό. 


Δυστυχώς η κυβέρνηση δεν μας άκουσε στις συγκεκριμένες προτάσεις που τις κάναμε, για να καταπολεμήσουμε αυτές τις καθυστερήσεις. 


Προτείναμε ενοποίηση των φάσεων των προσφυγών, ώστε να μην υπάρχουν αλλεπάλληλες καθυστερήσεις και να μειωθεί ο χρόνος της ανάθεσης. 


Παράλληλα, για να καταπολεμήσουμε προβλήματα και παθογένειες του παρελθόντος, προτείναμε να αλλάξουμε τον τρόπο ανάθεσης έργων και μελετών. 


Προτείναμε να περάσουμε σε ένα σύστημα που θα περιορίζεται το ποσοστό έκπτωσης με βάση ένα δυναμικό αλγόριθμο. Θα το πω απλά.  Έργα με 70% - 60% - 80% έκπτωση δεν πρόκειται να γίνουν έργα σωστά, ούτε αντίστοιχα μελέτες. 


Με τον τρόπο που προτείνουμε δεν θα μπορεί να προσδιοριστεί εκ των προτέρων η έκπτωση, θα εκλείψουν τα προβλήματα που δημιουργούνται σήμερα. 


Ακόμη και τώρα αν η κυβέρνηση το επιθυμεί, τόσο το ΤΕΕ, όσο και οι αντίστοιχες εργοληπτικές και μελετητικές οργανώσεις και πολλοί συνάδελφοι, είμαστε έτοιμοι να βοηθήσουμε σε αυτήν την κατεύθυνση. 


Ας υποθέσουμε λοιπόν ότι ακολουθούνται σε γενικές γραμμές οι κατευθύνσεις που περιέγραψα και τα πράγματα βελτιώνονται.  Σημειώνω βέβαια ότι με βάση την τελευταία μελέτη που παρουσίασε ο ΣΕΒ, η χώρα έχει ανάγκη για επενδύσεις περίπου 100 δις ευρώ σε δημόσιο και ιδιωτικό τομέα τα αμέσως επόμενα χρόνια για να επανέλθει σε επίπεδο σταθερής οικονομίας.


Θα βρεθούν λοιπόν ιδιώτες επενδυτές να επενδύσουν ώστε να γίνουν τα αναγκαία δημόσια και ιδιωτικά έργα; Εγώ είμαι αισιόδοξος άνθρωπος και επειδή καταλαβαίνω ότι η υπάρχουσα ρευστότητα στο διεθνές επενδυτικό σύστημα σε περίοδο μηδενικών επιτοκίων, αναζητά νέα επικερδείς επενδύσεις, θα σας πω, ναι θα βρούμε. 


Μπράβο μας και όταν έρθουν όμως τι θα γίνει; Με βεβαιότητα θα σας πω ότι θα φύγουν όπως ήρθαν. Αν συνεχίσουμε ως χώρα και ως πολιτεία να συμπεριφερόμαστε σε επενδυτές όπως μέχρι σήμερα, θα σηκωθούν να φύγουν. 


Πρέπει να γίνουν σήμερα, όχι αύριο, σημαντικές αλλαγές και παρεμβάσεις. Αναφέρω επιγραμματικά τα πρώτα που πρέπει να γίνουν. Άμεση θεσμοθέτηση νέου χωροταξικού του τουρισμού στη βάση αυτού που καταργήθηκε από το ΣτΕ για τυπικούς λόγους. 


Άλλωστε έτοιμο είναι. Ας γίνουν τώρα όποιες προσαρμογές επιθυμεί η κυβέρνηση και ας θεσμοθετηθεί. Η καθυστέρηση αυτή μας στοιχίζει και πολύ. 


Άμεση θεσμοθέτηση νέου σχεδίου, νέου πλαισίου χρήσεων γης. Κανένας πραγματικά δεν κατάλαβε γιατί επιλέχθηκε ένα Σάββατο με μία τροπολογία από τον αρμόδιο Υπουργό, να πάμε στο 1987 και από τότε να μη συμβαίνει τίποτα. 



Αν η κυβέρνηση θέλει νέες χρήσεις γης, το καταλαβαίνω. Να τις φέρει τώρα για θεσμοθέτηση. Η χώρα δεν μπορεί να παραμένει στις προβλέψεις που υπήρχαν το 1987 και να περιμένει πότε θα καθίσουν κάτω οι σύμβουλοι του Υπουργού ή κάποιοι άλλοι να γράψουν την αντίστοιχη νομοθεσία. 


Πρέπει να γίνει διασύνδεση των χρήσεων γης που θα θεσμοθετηθούν με την κωδικοποίηση των ΔΟΕ και του Υπουργείου Οικονομικών και πλήρη αντιστοίχησή τους, ώστε να μην υπάρχει περιθώριο ερμηνειών από τις υπηρεσίες. Άλλα λέει η μία υπηρεσία, άλλα λέει η άλλη. 

Μεταφορά όλων των δεδομένων και αυτό είναι το πιο σημαντικό και πρέπει να είναι στόχος αν θέλουμε ανάπτυξη στη χώρα, όλων των δεδομένων δόμησης, χρήσεων γης, θεσμικών γραμμών, δασικά, NATURA, αρχαιολογικοί χώροι, αιγιαλός και τα λοιπά, σε ένα ηλεκτρονικό σύστημα βασισμένο στο ψηφιακό υπόβαθρο του Κτηματολογίου, ώστε να δημιουργηθεί ένας και μόνο ψηφιακός χάρτης, πάνω στον οποία θα ξέρουμε ποιος μπορεί να κάνει τι και που. 

Το έχουμε συζητήσει άλλωστε και με τον κύριο Κουρουμπλή, τον Υπουργό και είναι στην ίδια κατεύθυνση, αλλά πρέπει να το ξεκινήσουμε, να γίνει. 

Ξέρετε, ο στόχος στη χώρα πρέπει να είναι, να μπορεί κάποιος να βλέπει το οικόπεδο που τον ενδιαφέρει, να κάνει ένα κλικ και να βλέπει ποιος είναι ο συντελεστής δόμησης, ποιος είναι ο συντελεστής κάλυψης, πόσο είναι NATURA, πόσο είναι δασικό, και με αυτό το χαρτί να μπορεί να εκδίδει άδεια. 

Αν δεν το καταφέρουμε αυτό, ποτέ δεν θα πάμε μπροστά. Και να ξέρετε ότι είναι απλό. Χρειάζεται μόνο πολιτική βούληση και διάθεση από κάποιους ανθρώπους που το ξέρουν, να το τρέξουν. 

Με αυτές τις κινήσεις λύνουμε σοβαρά προβλήματα που τελευταία δημιουργήθηκαν όσον αφορά το χωροταξικό και πολεοδομικό σχεδιασμό, που είναι το πρώτο και βασικό θέμα στις όποιες επενδύσεις, ακριβώς γιατί αφορά το σχεδιασμό. 

Πρέπει όμως να λύσουμε και τα θέματα επιχειρηματικού περιβάλλοντος, αδειοδότησης, διευκόλυνσης των επενδυτών, καταπολέμησης της γραφειοκρατίας και της διαφθοράς. 

Έχω κάνει πολύ συγκεκριμένες προτάσεις. Άμεση λειτουργία της ηλεκτρονικής έκδοσης οικοδομικών αδειών. Ενός ηλεκτρονικού συστήματος που είναι εδώ και 16 μήνες έτοιμο από Τεχνικό Επιμελητήριο, δοκιμασμένο σε 6 ΥΔΟΜ, υπηρεσίες δόμησης, που θα μειώσει γραφειοκρατία, θα καταπολεμήσει τη διαφθορά χωρίς κανένα κόστος, αλλά που δεν λειτουργεί γιατί δεν  υπογράφεται επί δύο χρόνια η κοινή υπουργική απόφαση από τους αρμόδιους Υπουργούς. 

Και τώρα έρχεται η κυβέρνηση και σκέφτεται να αλλάξει το νόμο και να χάσουμε και άλλο χρόνο, ενώ απαιτεί τρεις υπογραφές. Εγώ προς τιμήν του Υπουργού που είναι σήμερα εδώ, του ζήτησα κάποια στιγμή, επειδή υπογράφει και ο ίδιος, είναι η 3η υπογραφή, είναι του κυρίου Τσιρώνη, του κυρίου Σκουρλέτη και του κυρίου Κουρουμπλή, μου είπε ότι ο ίδιος το υπογράφει, αλλά επειδή δεν είναι αυτός που θα διακινήσει το έγγραφο, περιμένει από τους αρμόδιους Υπουργούς και μάλιστα τους πήρε και τηλέφωνο μπροστά μου και του είπαν, θα το κάνουν. Ακόμα το κάνουν. 

Άμεση λειτουργία του ηλεκτρονικού συστήματος της ηλεκτρονικής ταυτότητας κτηρίου, που είναι η ηλεκτρονική καταγραφή του κτηριακού πλούτου της χώρας, ώστε ο σχεδιασμός για την αειφόρο ανάπτυξη να βασίζεται σε πραγματικά στοιχεία και το οποίο δεν έχει κανένα δημοσιονομικό κόστος. 


Προσθέτω, η ηλεκτρονική αδειοδότηση του συνόλου των επιχειρήσεων σε μία μόνο φάση, με ευθύνη ελεύθερου επαγγελματία μηχανικού κατά περίπτωση. Εκχώρηση ρόλου ελεγκτή σε ελεύθερους επαγγελματίες μηχανικούς για αδειοδοτήσεις, όπως περιβαλλοντικές και άλλες, κατά το πετυχημένο πρότυπο των ελεγκτών δόμησης. 


Καλώς ή κακώς αυτή τη στιγμή δεν υπάρχουν αρκετοί δημόσιοι υπάλληλοι που να κάνουν αυτή τη δουλειά. Επομένως, πρέπει να εμπλακεί ο ιδιωτικός τομέας και για να γίνει εκχώρηση κάποιων αρμοδιοτήτων. 


Σκεφτείτε το λίγο. Ηλεκτρονικά θα βρίσκεις σε πιο σημείο της χώρας μπορείς να κάνεις την επένδυση που θες. Θα ξέρεις εκ των προτέρων τι επιτρέπεται, τι απαγορεύεται στο ακίνητο που σε ενδιαφέρει. 


Θα εκδίδεις ηλεκτρονικά την άδεια δόμησης ή θα μαθαίνεις όλα τα πραγματικά στοιχεία του ακινήτου που θα αγοράζεις. Θα αδειοδοτήσε για τη λειτουργία της επιχείρησης ηλεκτρονικά, θα ελέγχεσαι μετά την έναρξη αμερόληπτα από εξωτερικό ελεγκτή, πόσο διαφορετικά θα ήταν τα πράγματα στη χώρα. 


Και δεν είναι δύσκολα. Ειλικρινά δεν απαιτούνται πολλά. Το ΤΕΕ ξέρει πως μπορεί να τα υλοποιήσει. Κάποια χωρίς επιπλέον πόρους. Μόνο βούληση θέλουμε από την πολιτεία. 


Μα, θα μου πείτε, αυτά δεν έχουν σχέση με τη χρηματοδότηση των επενδύσεων που συζητάμε σήμερα. Έχουν και μάλιστα έχουν πολύ μεγάλη σχέση. 


Γιατί πλέον όπως υπονόησα νωρίτερα, οι πόροι είναι περιορισμένοι. Δημόσιο έργο θα χαρακτηρίζουμε τα επόμενα χρόνια, αυτά τα έργα που έχουν δημόσια ωφέλεια και όχι αυτά που χρηματοδοτούνται από δημόσιους πόρους. 


Δεν είναι μόνο ότι λείπουν οι πόροι. Οι ίδιοι οι κανόνες αλλάζουν. Η Eurostat ζητά πλέον να μη συμμετέχει το δημόσιο με σημαντικό ποσοστό ακόμη και σε ΣΔΙΤ. Ούτε να υπάρχουν οι εγγυήσεις του δημόσιου και ζητά στα έργα ΣΔΙΤ ή παραχωρήσεων, να αναλαμβάνει πλήρως το ρίσκο ο επενδυτής, αλλιώς εντάσσει τις χρηματοροές από αυτά τα έργα, στον υπολογισμό του ελλείμματος και του δημοσίου χρέους και όπως γνωρίζετε η χώρα δεν έχει περιθώρια να αυξήσει κανέναν από αυτούς τους δείκτες. 


Επομένως, αν δεν φτιάξουμε επιχειρηματικό περιβάλλον, δεν έρθουν επενδυτές, δεν θα γίνουν ούτε δημόσια, ούτε ιδιωτικά έργα. Δεν είναι απαισιοδοξία αυτό που λέω. Είναι απλά, σταράτα λόγια, αν θέλουμε να αντιμετωπίσουμε την πραγματικότητα. 


Είναι αυτό που πρέπει να γίνει για να κερδίσουμε όλοι, για να δημιουργηθούν δουλειές. Για να ξεκολλήσουμε από το τέλμα που είμαστε. 


Αγαπητοί φίλοι και φίλες, ειλικρινά πιστεύω ότι πρέπει όλοι μαζί να δουλέψουμε σκληρά, να καταφέρουμε να ανακάμψουμε και αυτή η ανάκαμψη, η ανάπτυξη που θα έρθει, αν πετύχουμε, δεν θα αφορά ούτε έναν κλάδο, ούτε μία περιοχή, θα είναι συνολική επιτυχία ή συνολική αποτυχία. 


Σίγουρα χρειαζόμαστε κάποιους κλάδους ως ατμομηχανές στο δρόμο της ανάπτυξης για να πετύχουμε όλοι μαζί. Αρκεί να δουλέψουμε όπως είπα με όρεξη, με σχέδιο, με πρόγραμμα, με χρονοδιάγραμμα και με αποτελέσματα. 


Εγώ είμαι σίγουρος ότι εμείς, ο κόσμος ης αγοράς μπορεί. Πρέπει να πείσουμε και τους υπολοίπους ότι γίνεται. Εμείς ως Τεχνικό Επιμελητήριο Ελλάδας με το θεσμικό ρόλο του Επιμελητηρίου και εγώ προσωπικά, θα συνεχίσουμε σε αυτό το δρόμο πεισματικά και αποφασισμένα. 


Η σημερινή εκδήλωση του Τεχνικού Επιμελητηρίου είναι μία απόδειξη ότι προσπαθούμε ουσιαστικά και να ξέρετε, εμείς θα συνεχίσουμε σε αυτό το δρόμο. 


Σας ευχαριστώ πάρα πολύ. Ευχαριστώ για άλλη μία φορά τους προσκεκλημένους για την παρουσία τους και ελπίζω να είναι ένα πρώτο βήμα ενός ουσιαστικού διαλόγου, αλλά και κάποιων πράξεων που πρέπει να κάνουμε από εδώ και στο εξής, με χρονοδιάγραμμα. 


Ευχαριστώ πολύ. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Τιμή μας για το Τεχνικό Επιμελητήριο που είναι μαζί μας ο Υπουργός Εσωτερικών και Διοικητικής Ανασυγκρότησης, Παναγιώτης Κουρουμπλής και ο Γενικός Γραμματέας Δημοσίων Επενδύσεων και ΕΣΠΑ, Παναγιώτης Κορκολής.  


Ξεκινάμε με τον Υπουργό. Να χαιρετίσει την εκδήλωση. Ευχαριστούμε κύριε Υπουργέ.

Κος ΚΟΥΡΟΥΜΠΛΗΣ: 
Καλημέρα και από μένα. Κύριε Γενικέ, κύριε Δήμαρχε Αθηναίων, κύριε Πρόεδρε της ΚΕΔΕ, κύριε Πρόεδρε του Επιμελητηρίου. Αγαπητοί φίλοι που έχετε έρθει από τις Βρυξέλλες. Αγαπητοί εκπρόσωποι φορέων. 


Κυρίες και κύριοι, ειλικρινά θεωρώ ότι είναι μία ιδιαίτερη σημασίας πρωτοβουλία από μεριάς του Τεχνικού Επιμελητηρίου, διότι εδώ σήμερα βρίσκονται σχεδόν όλοι οι φορείς που εμπλέκονται σε αυτό που λέμε, έννοια της αγοράς. 


Είναι η αυτοδιοίκηση που ενδιαφέρεται για μία σειρά έργων. Είναι άνθρωποι που μπορούν να διευκολύνουν τη διαδικασία των χρηματοπιστωτικών ροών. 


Είναι άνθρωποι της παραγωγής των  έργων, άρα λοιπόν είναι σχεδόν όλος ο κόσμος που εκπροσωπεί, ο καθένας από τη μεριά του, τους θεσμούς και τους φορείς που εμπλέκονται στην παραγωγική διαδικασία των έργων.


Άκουσα με πολύ προσοχή τον Πρόεδρο του Επιμελητηρίου και θέλω να διαβεβαιώσω ότι θα μεταφέρω και με τον τρόπο που συνηθίζω, τις αγωνίες αυτές στην κυβέρνηση. 



Άλλωστε είναι εδώ και ο Γενικός Γραμματέας, ο κύριος Κορκολής, ο οποίος είναι ένας άνθρωπος που νομίζω ότι είναι γνωστός ο αποτελεσματικός τρόπος με τον οποίο λειτουργεί. 


Το ζητούμενο λοιπόν σε αυτή τη συζήτηση, είναι η έγκαιρη και έγκυρη πληροφόρηση. Άλλωστε όλοι συνηγορούν σήμερα ότι αυτός που μπορεί να θεωρείται πλούσιος σήμερα, είναι αυτός που έχει άμεση, γρήγορη, έγκαιρη και έγκυρη πληροφόρηση των πραγμάτων που τον αφορούν.


Άρα λοιπόν, η συζήτηση επικεντρώνεται στο πως θα λύσουμε, πως θα αξιοποιήσουμε την πληροφορία για να απαντήσουμε στα μεγάλα και ζέοντα προβλήματα που μας ταλανίζουν. 


Είναι βέβαια εύκολο πάντα να κάνουμε διαπιστώσεις στη χώρα αυτή και ενώ κάνουμε διαπιστώσεις, δυσκολευόμαστε στο να επιλύουμε με άμεσο τρόπο τα προβλήματα που έχουμε μπροστά μας. 


Δεν ξέρω. Είναι δυστυχώς μία εγγενής αδυναμία φαίνεται του, προσωπικά εκτιμώ ότι μπορούν τα πράγματα να πάρουν μία πιο γρήγορη, έναν πιο γρήγορο ρυθμό στη εξέλιξή τους. 


Έχω την ευθύνη ενός δύσκολου τομέα, που αφορά τα ζητήματα της κωδικοποίησης της νομοθεσίας που ξέρετε πάρα πολύ καλά, η πολυνομία πόσο δυσκολεύει το επενδυτικό περιβάλλον, όπως και της ηλεκτρονικής διακυβέρνησης. 


Και το ερώτημα είναι, γιατί η χώρα δεν έχει ένα ολοκληρωμένο σύστημα ηλεκτρονικής διακυβέρνησης όταν από το 2000 μέχρι σήμερα ξοδεύτηκαν πάρα πολλά χρήματα για τον τομέα αυτόν. 


Γιατί δηλαδή δεν κουμπώνουν τα συστήματα μεταξύ τους. Πόση φιλοσοφία, πόση σκέψη, πόση φαιά ουσία χρειαζόταν για να έχουμε ένα σύστημα που να διαλειτουργεί. 


Έχουμε 280 βάσεις δεδομένων μικρές και μεγάλες από τον ΑΜΚΑ, το ΑΦΜ και τα λοιπά στο δημόσιο και δεν διαλειτουργούν. Σήμερα μπορώ να διαβεβαιώσω εδώ τη συνάντηση, ότι έπειτα από επίπονη δουλειά, χωρίς να ξοδέψουμε ούτε ένα ευρώ, αξιοποιώντας τους υπηρεσιακούς παράγοντες,  αλλά βάζοντάς τους σε μία διαδικασία αποτελεσματικής δουλειάς και όχι συζητήσεων και βυζαντινολογίας. 


Στο Υπουργείο έχουμε φτάσει σε ένα σημείο που φιλοδοξούμε ότι μέχρι τέλος του χρόνου θα έχουμε ολοκληρώσει το μητρώο πολιτών, την εκκαθάριση δηλαδή δημοτολογίου και ληξιαρχείου, ώστε πάνω εκεί να χτίσουμε τη διαλειτουργικότητα, μέσα στο ’17 πρέπει να στοχεύσουμε το μεγαλύτερο ποσοστό από 11 εκατομμύρια έγχαρτες πληροφορίες, να μετακινούνται να γίνονται πλέον πληροφορίες δια του διαδικτύου. 


Και με τον Πρόεδρο έχουμε ξεκινήσει μία πολύ καλή συνεργασία. Εγώ θα επανέλθω και στα θέματα τα οποία έθεσες κύριε Πρόεδρε και ότι η στιγμή αυτή φίλες και φίλοι, κυρίες και κύριοι ο τόπος βρίσκεται σε μία δύσκολη συγκυρία, μετά τις τελευταίες εξελίξεις των 7 χρόνων οικονομικής κρίσης. 


Είναι πολυτέλεια οι διαμάχες και οι κοκορομαχίες. Πρέπει αυτή τη λογική που προϋπήρχε, να η διαδεχθεί η ωριμότητα, ο διάλογος, η νηφαλιότητα, η συνεννόηση και η συνεργασία. 


Αυτόν τον τόπο όλοι τον αγαπάμε. Ο καθένας με τον δικό του τρόπο και πρέπει να γίνει η αγάπη αυτή και το ενδιαφέρον αυτό η συνισταμένη όλων μας. 


Εγώ είμαι αισιόδοξος. Ειλικρινά παρακολουθώντας και τα πράγματα στην Ευρώπη, είμαι αισιόδοξος ότι η Ελλάδα τελικώς με όσα και αν την έχουν  βρει, ναι, γιατί δεν είναι μόνο η οικονομική κρίση. Όπως ξέρετε έχουμε δίπλα μας σε εξέλιξη το προσφυγικό, έχουμε μία περίμετρο στη χώρα όπου η ρευστότητα και οι ανακατατάξεις συντελούνται μέρα με τη μέρα σχεδόν. 


Παρά ταύτα λοιπόν, η Ελλάδα διαθέτει δύο κρίσιμα στοιχεία. Πολιτική σταθερότητα και εσωτερική ασφάλεια. Είναι δύο κρίσιμα μεγέθη, τα οποία θα παίξουν πολύ σημαντικό ρόλο στο να διαμορφώσουν ένα καλύτερο επενδυτικό περιβάλλον. 


Και νομίζω ότι όλοι συνειδητοποιούμε ότι επιτέλους αυτές τις γάγγραινες της γραφειοκρατίας, της πολυνομίας, της αδιαφάνειας θα πρέπει να τις χτυπήσουμε όλοι μαζί. Γιατί είμαστε όλοι στην ίδια όχθη και για όλους μας περιμένει η ίδια τύχη. 


Σε αυτήν την προσπάθεια και με την αισιοδοξία ότι θα γίνει κατανοητό ότι πρέπει να γίνει ρύθμιση του χρέους, και είναι μία προσπάθεια που εγώ θα τολμούσα να πω ότι είναι μία υπόθεση εθνική πλέον για την Ελλάδα, διότι εφόσον πάμε σε μία τέτοια ρύθμιση, ίσως είναι η μεγαλύτερη ελπίδα να αλλάξει το επενδυτικό περιβάλλον. Δηλαδή πλέον να πιστέψουν και άνθρωποι που θέλουν να έρθουν, διότι μου το θέτουν παρά πολλοί πρεσβευτές .


Εμείς θέλουμε να γίνουν επενδύσεις στην Ελλάδα, υπάρχει ενδιαφέρον επενδυτικό στην Ελλάδα από πάρα πολλές χώρες,  απλώς περιμένουνε όλοι να στερεοποιηθεί η οικονομική κατάσταση και όλοι θεωρούν κομβικό σημείο τη ρύθμιση του χρέους. 


Σε ένα τέτοιο πνεύμα λοιπόν συνεννόησης, ακούγοντας ο ένας τον άλλον,  γιατί δυστυχώς στην Ελλάδα πολλές φορές δεν έχουμε μάθει να ακούμε ο ένας τον άλλον. Μας αρέσει μόνο να μιλάμε. 


Ακούγοντας ο ένας τον άλλον, προσέχοντας ο ένας τον άλλον και λαμβάνοντας υπόψη πολλά από αυτά που μπορούν να ειπωθούν, μπορούμε να εμπλουτίσουμε τον προβληματισμό μας και να γίνουμε πιο παραγωγικοί και πιο δημιουργικοί. 


Με αυτές τις σκέψεις θέλω να χαιρετίσω αυτήν την πρωτοβουλία, που νομίζω είναι και σημαντική και ουσιαστική. Είναι χρήσιμη τελικά δηλαδή. Θα ακουστούν πάρα πολύ σημαντικά και ενδιαφέροντα πράγματα. 


Θα αναδειχθούν αδυναμίες, τις οποίες πρέπει να ιάνουμε για να μπορέσουμε πραγματικά να κάνουμε τα βήματα που χρειάζεται η πατρίδα να βγει από αυτήν την πραγματικά μεγάλη δυσκολία στην οποία ζει τα τελευταία 6 – 7 χρόνια. 


Και πάλι χαιρετίζω την προσπάθεια του Επιμελητηρίου και πιστεύω ότι η συζήτηση που θα ακολουθήσει και οι τοποθετήσεις που θα γίνουν, θα επιβεβαιώσουν αυτό που λέω, ότι πραγματικά η πρωτοβουλία είναι πάρα πολύ χρήσιμη. 


Να είστε καλά. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Να δηλώσουμε για τον κύριο Περουλάκη που είναι επικεφαλής της επικοινωνίας και συνεργασιών της Αντιπροσωπείας της Ευρωπαϊκής Επιτροπής στην Ελλάδα, ότι έχει υποδεχθεί τον Φιλ Χόγκαν τον Επίτροπο Αγροτικής Ανάπτυξης σήμερα και είναι στο Κοινοβούλιο. 


Στέλνει τις εγκάρδιες ευχές του για καλή επιτυχία στις εργασίες μας και φυσικά έχει προσφέρει η Αντιπροσωπεία την υποστήριξή της στην εκδήλωσή μας. 


Και περνάμε πλέον στον Πρόεδρο της ΚΕΔΕ, τον κύριο Γιώργο Πατούλη για να χαιρετίσει την εκδήλωση. 

Κος ΠΑΤΟΥΛΗΣ:

Κύριε Υπουργέ, κύριε Περιφερειάρχα, κύριοι Δήμαρχοι, κύριε Γενικέ Γραμματέα, επίσημοι καλεσμένοι. Κύριε Πρόεδρε του ΤΕΕ, κυρίες και κύριοι. 


Κατ’ αρχήν, να συγχαρώ για τη πρωτοβουλία που πήρατε σε μία πολύ σημαντική στιγμή και για τη χώρα μας, αλλά και για τις επενδύσεις οι οποίες πρέπει να έρθουν στη χώρα μας. 


Η παρουσία η δική μας φυσικά σχετίζεται με το ενδιαφέρον που δείχνω ως Κεντρική Ένωση Δήμων Ελλάδος σε όλες αυτές τις προσπάθειες που σχετίζονται με την ανάπτυξη που εμείς πιστεύουμε ότι πρέπει να γίνεται μέσα από τις τοπικές κοινωνίες και τελικά να έρθει η ανάπτυξη και στη χώρα μας. 


Σήμερα είναι σαφές ότι το ζήτημα των διαθεσίμων χρηματοδοτικών μέσων από την Ευρωπαϊκή Ένωση, για την υλοποίηση αναπτυξιακών πρωτοβουλιών, είναι ένα εξαιρετικό κρίσιμο ζήτημα για την Ελλάδα. 


Σήμερα η χώρα ουσιαστικά είναι αποκομμένη από τις χρηματαγορές, με μηδενική ρευστότητα, χωρίς αρχικούς πόρους και κινούμενη εντός ενός αυστηρού δημοσιονομικού περιβάλλοντος όπως είπε ο Υπουργός λόγω των 7 ετών κρίσης και βεβαίως εντός ενός αυστηρού πλαισίου, για να αξιοποιήσει τα χρηματοοικονομικά εργαλεία, προκειμένου να μπορέσει να ξεφύγει από την ασφυκτική αυτή κατάσταση που βρίσκεται. 


Ποια είναι όμως τα χρηματοδοτικά εργαλεία. Μιλάμε για το ΕΣΠΑ του 2014 – 2020, που πολλοί, όλοι γνωρίζουμε και τι περιλαμβάνει, αλλά και που βρίσκεται σήμερα, από άποψη διαδικασιών εφαρμογής. 


Τα ποσοτικά στοιχεία από την εφαρμογή των  υπηρεσιακών προγραμμάτων του ΕΣΠΑ 2014 – 2020, βέβαια ο κύριος Κορκολής ενδεχομένως να επικαροποιήσει τα στοιχεία, είναι συμβάσεις περί 8,5% και απορρόφηση περί 2,4%, τα οποία πρόσφατα ανακοινώθηκαν και υποδηλώνουν μία χαμηλή ενεργοποίηση και κρίνονται μάλλον ότι πρέπει να σπεύσουμε ταχέως, καθώς ήδη βρισκόμαστε στο τέλος του 3ου χρόνου επελεξιμότητας των έργων για την τρέχουσα προγραμματική περίοδο. 


Μιλάμε για το επενδυτικό σχέδιο Γιούνκερ, το οποίο με τη δημιουργία τού Ευρωπαϊκού προγράμματος στρατηγικών επενδύσεων, που αποτελεί τον πυρήνα του επενδυτικού σχεδίου, μπορεί να αξιοποιήσει τη μόχλευση  - δανεισμό για σημαντικές επενδύσεις του ιδιωτικού τομέα, κάτι που αναφέρθη ο Πρόεδρος του ΤΕΕ, ο κύριος Στασινός, να χρησιμοποιήσει τα φτηνά δάνεια της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων, να αξιοποιήσει εφιστάμενους πόρους των Ευρωπαϊκών διαθρωτικών επενδυτικών ταμείων. 


Το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων με αρχική μαγιά χρηματοδότησης 16 δις ευρώ από κοινοτικά προγράμματα, συν άλλα 6 δις από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, αποσκοπεί ήδη με τη μέθοδο της μόχλευσης, τα χρήματα αυτά να κινητοποιούσαν ιδιωτικά κεφάλαια συνολικού ύψους 315 δις ευρώ. 


Στόχοι για το επενδυτικό σχέδιο Γιούνκερ είναι, η κινητοποίηση της χρηματοδότησης για επιχειρήσεις,  η ύπαρξη μέριμνας ώστε να φτάσει η χρηματοδότηση στην πραγματική οικονομία και η βελτίωση του επενδυτικού περιβάλλοντος. 


Επειδή έχουν υπάρξει κάποιες παρανοήσεις. Η πραγματικότητα αναφορικά με το πακέτο Γιούνκερ ή το αναπτυξιακό πρόγραμμα 35 δις που σχετίζεται ειδικά για την Ελλάδα, το είπε νομίζω στην αναφορά του ο κύριος Στασινός, αφορά τους πόρους που είχαν ήδη εγκριθεί για τη χώρα στο πλαίσιο  των διαθρωτικών ταμείων. 


Δηλαδή, μέσω του ΕΣΠΑ και εκείνων που προορίζονται να διατεθούν στους αγρότες ως εισοδηματικές ενισχύσεις για την προγραμματική περίοδο 2014 – 2020 που καλύπτει όλη την Ευρωπαϊκή Ένωση. 


Σε κάθε περίπτωση το πακέτο Γιούνκερ δεν προβλέπει άμεση χρηματοδότηση, αλλά είναι μηχανισμός χρηματοδότησης, υποβοήθησης ιδιωτικών έργων μέσω παροχής εγγυήσεων και της προσφοράς χαμηλών επιτοκίων. 


Το καινούριο που φέρνει το πακέτο, είναι η δυνατότητα εμπροσθοβαρούς χρήσης μέρους των πόρων με μεγαλύτερη ευελιξία και μικρή ή καθόλου εθνική συμμετοχή ή αύξηση της προκαταβολής, καθώς και η προσπάθεια διάσωσης χρημάτων και έργων που κινδύνευαν να χαθούν από την προηγούμενη προγραμματική περίοδο 2007 – 2013. 


Για την Ελλάδα μέχρι σήμερα μία μόνο επένδυση έχει ενταχθεί και υλοποιείται μέσω του σχεδίου Γιούνκερ. Μόλις πρόσφατα το αρμόδιο Υπουργείο Ανάπτυξης ανακοίνωσε την ένταξη 42 έργων συνολικού ύψους 5,6 δις ευρώ, που έχει επιλέξει η Ελλάδα στο σχέδιο αυτό.


Μία ορθολογική προσέγγιση με βάση τον καλύτερο σχεδιασμό και τη σωστή οργάνωση για μία αποτελεσματική εφαρμογή των παρεμβάσεων, θα προέβλεπε για το συμφέρον της χώρας τη συνεργασία όλων των εμπλεκόμενων φορέων της δημόσιας διοίκησης, των δημόσιων υπηρεσιών σε εθνικό, περιφερειακό, τοπικό επίπεδο. 


Το έχει πει πολλές φορές και ο κύριος Κουρουμπλής ο Υπουργός, αυτό.  Λαμβάνουμε υπόψη το ότι η Τοπική Αυτοδιοίκηση πρώτου βαθμού, οι Δήμοι στην Ελλάδα αποτελεί διαχρονικά έναν από τους βασικούς πυλώνες σχεδιασμού και εφαρμογής αναπτυξιακών προγραμμάτων, τα οποία υλοποιούνται με τη συγχρηματοδότηση των Ευρωπαϊκών διαθρωτικών και επενδυτικών ταμείων της Ευρωπαϊκής Ένωσης. 


Παρά ταύτα, παρατηρούνται σήμερα απουσία καθορισμού προγραμματικών και επιτελικών αρμοδιοτήτων της Κεντρικής Διοίκησης με την Αυτοδιοίκηση, απουσία κριτηρίων διαχωρισμού αρμοδιοτήτων  μεταξύ των επιπέδων διοίκησης. 


Δεύτερον, επικαλύψεις και μη προσδιορισμένες αρμοδιότητες σχεδιασμού, στοχοθεσίας και εφαρμογής δράσεων μεταξύ των .. των επιπέδων διοίκησης, Δήμοι, Περιφέρειες, Κράτος. 


Τρία, υλοποίηση κατά βάση πληθώρας κατακερματισμένων έργων, που επ’ ουδενί συνεισφέρουν στον ευρύτερο αναπτυξιακό ευκαιριασμό και τέσσερα, στην ύπαρξη παρωχημένων  υψηλής γραφειοκρατίας και εν πολλοίς, αναποτελεσματικών διαδικασιών σε όλα τα επίπεδα. Κάτι το οποίο είπε ο κύριος Στασινός μέσα από τις διυπουργικές αποφάσεις που πρέπει να προχωρήσουν χθες. 


Είναι χαρακτηριστικό ότι η Ευρωπαϊκή Ένωση με βάση το γεγονός ότι κάποιες επιχειρήσεις αδυνατούσαν να αξιοποιήσουν τις ευκαιρίες που παρέχουν τα ευρωπαϊκά διαρθρωτικά και επενδυτικά ταμεία, λόγω των γραφειοκρατικών διαδικασιών, σύστησαν  πριν από ένα χρόνο περίπου την ομάδα υψηλού επιπέδου για την απλοποίηση προκειμένου να διευκολυνθεί η πρόσβαση των επιχειρήσεων στη χρηματοδότηση. 

Η ομάδα έχει ήδη εκδώσει σειρά συστάσεων όσον αφορά τις ηλεκτρονικές διαδικασίες, τους απλούστερους τρόπους επιστροφής δαπανών, την ευκολότερη πρόσβαση των ΜΜΕ και λοιπά. 

Στο πλαίσιο αυτό και για το κοινό συμφέρον είναι σαφές ότι επιβάλλεται η συνεργασία όλων των εμπλεκόμενων φορέων της δημόσιας διοίκησης, των δημόσιων υπηρεσιών σε εθνικό, περιφερειακό, τοπικό επίπεδο με στόχο τον βέλτιστο σχεδιασμό των δράσεων με σκοπό την επίτευξη των καλύτερων αποτελεσμάτων. 

Ως Κεντρική Ένωση Δήμων Ελλάδος καλούμε όλους τους υπεύθυνους φορείς, αναπτυξιακού σχεδιασμού και διαχείρισης να επιτύχουμε το μέγιστο βαθμό συνεργασίας επί των ανωτέρω θεμάτων προκειμένου να επιτευχθούν οι αναπτυξιακοί στόχοι που έχουν τεθεί από το χωρικό επίπεδο έκαστης Περιφέρειας, η μέγιστη προστιθέμενη αξία από την απλοποίηση των πράξεων προς όφελος της κοινωνίας και των πολιτών, και τέλος το ξεπέρασμα της κρίσης και την επαναφορά της χώρας σε ένα επίπεδο κανονικότητας. 

Θεωρώ ότι είναι ένα στοίχημα για όλους μας, οι τοπικές κοινωνίες θέλουν να αποφασίζουν για τον τόπο τους και για αυτό ακριβώς υπάρχει και η επιτροπή διοικητικής μεταρρύθμισης του κράτους και της αυτοδιοίκησης και που αυτό αποτελεί και ένα στοίχημα για το αύριο. 

Σας ευχαριστώ πολύ. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ο Δήμαρχος της Αθήνας, κύριος Γιώργος Καμίνης. 

Κος ΚΑΜΙΝΗΣ:

Κύριε Περιφερειάρχη, κύριε Γενικέ Γραμματέα, κυρίες και κύριοι ελπίζω να μην ξέχασα κάποιους, να σας ευχαριστήσω, το Τεχνικό Επιμελητήριο, για την πρόσκληση. 

Μου είπαν να πω δύο λόγια για το πώς ο Δήμος Αθηναίων έχει λειτουργήσει αυτά τα τελευταία χρόνια στην αξιοποίηση των ευρωπαϊκών πόρων και να διατυπώσω μερικές γενικότερες σκέψεις. 

Πρώτα από όλα να πω ότι στην περίοδο 2007-2013 προσπαθήσαμε, τουλάχιστον από τότε που αναλάβαμε το 2011, να θέσουμε σε εφαρμογή ένα πρωτοποριακό εγχείρημα: την υλοποίηση ενός ολοκληρωμένου στρατηγικού προγράμματος. Αυτό που ονομάσαμε έργο Αθήνα έχοντας τη συνολική αρμοδιότητα σχεδιασμού, διαχείρισης και παρακολούθησης των προβλεπόμενων δράσεων και έργων. 

Με τον τρόπο αυτό αναπτύξαμε μία διαχειριστική ικανότητα και την απαιτούμενη γνώση και εμπειρία στρατηγικού σχεδιασμού και υλοποίηση σημαντικών παρεμβάσεων αστικής ανάπτυξης που χρηματοδοτήθηκαν από τα προγράμματα της Περιφέρειας Αττικής και ανάπτυξης ανθρώπινου δυναμικού. 

Πρόκειται για ένα εγχείρημα κεφαλαιώδους σημασίας το οποίο αναδεικνύει τις δυνατότητες μίας πόλης να σχεδιάζει και να κατευθύνει πόρους με βάση ένα συνεκτικό επιχειρησιακό σχέδιο. 

Σε μία δύσκολη περίοδο ο Δήμος Αθηναίων κλήθηκε ουσιαστικά να διαδραματίσει ένα πρωτόγνωρο αλλά κρίσιμο ρόλο. Να αναπτύξει μία καινούρια δυναμική και παράλληλα να αναδείξει το ρόλο που πρέπει να έχει σήμερα η Τοπική Αυτοδιοίκηση. 

Όχι ένας παθητικός δέκτης πια του κεντρικού σχεδιασμού και της κεντρικής χρηματοδότησης αλλά ένας ισότιμος παίκτης στην ευρύτερη προσπάθεια που καταβάλλουμε για την οικονομική ανάπτυξη. 

Σε μία τέτοια προσπάθεια δεν μπορεί να πορεύεσαι μόνος. Πρέπει να αναπτύσσεις συνεργασίες, όχι μόνο με την κεντρική Κυβέρνηση αλλά και με την Περιφέρεια αλλά και με τα πανεπιστήμια, τα επιμελητήρια, κοινωνικούς και επαγγελματικούς φορείς. 

Εμείς έτυχε να έχουμε και την αμέριστη συμπαράσταση της Ευρωπαϊκής Επιτροπής που αναγνώρισε το έργο αυτό ως μία πιλοτική εφαρμογή ενός ολοκληρωμένου σχεδίου αστικής παρέμβασης. 

Στο διάστημα αυτό, που ήταν πάρα πολύ μικρό, από το 2011, ουσιαστικά, μέχρι το 2014, αναπτύξαμε κάποια έργα, ήταν το Ψηφιακό Μουσείο της Ακαδημίας Πλάτωνος, ένα πρωτοποριακό πάρκο για το παιδί και τον πολιτισμό στους Αμπελόκηπους. 

Ανακαινίσαμε διατηρητέα κτίρια όπως είναι το πρώην 2ο Γυμνάσιο Αρρένων Αχαρνών και Χέυδεν, το εμβληματικό κτίριο στην Κυψέλη, την δημοτική αγορά της Κυψέλης. 

Φτιάξαμε ένα κόμβο καινοτομίας …στο Γκάζι. Προβήκαμε σε πετυχημένες δράσεις στον τουρισμό και μπορούμε να περηφανευτούμε ότι έχουμε συμβάλλει στη μεγάλη ανάπτυξη που παρουσιάζει ο τουρισμός της πόλης τα τελευταία δύο χρόνια. 

Βρισκόμαστε στην τελική ευθεία για την παράδοση ενός μεγάλου έργου 18 εκατομμυρίων, το Σεράφειο Κολυμβητήριο, μάλλον του Σεράφειου συγκροτήματος. Περιλαμβάνει δύο κολυμβητήρια και ένα πολυχρηστικό χώρο για άθληση με δημιουργικές και καινοτόμες δραστηριότητες. 

Προσπαθήσαμε, δηλαδή, να κάνουμε δράσεις ολοκληρωμένου χαρακτήρα. 

Και παράλληλα, για την παρούσα προγραμματική περίοδο έχουμε αναπτύξει ένα ολοκληρωμένο στρατηγικό σχέδιο βιώσιμης αστικής ανάπτυξης, το οποίο θα χρηματοδοτηθεί από το εργαλείο της ολοκληρωμένης χωρικής επένδυσης στο πλαίσιο της παρούσας, όπως είπα, προγραμματικής περιόδου. 

Δυστυχώς αυτό που καθυστερεί, όπως ξέρουμε, είναι η ενεργοποίηση της πρόσκλησης για υποβολή προτάσεων ολοκληρωμένης χωρικής επένδυσης. Κλείνουν πια τρία χρόνια από την έναρξη της τρέχουσας προγραμματικής περιόδου. 

Αυτό σημαίνει καθυστέρηση στην υλοποίηση ώριμων και κρίσιμων μεταφερόμενων από την προηγούμενη προγραμματική περίοδο έργων που διαχειρίζεται ο Δήμος, μεταξύ των οποίων η αποπεράτωση των εγκαταστάσεων του Ωδείου Αθηνών, αλλά και η λειτουργία ενός σταθερού σταθμού μεταφόρτωσης απορριμμάτων που τόσο πολύ τον χρειάζεται η πρωτεύουσα. 

Μιλάμε δηλαδή για ένα σοβαρό κίνδυνο απώλειας κοινοτικών πόρων για έργα που διαθέτουν σημαντικό βαθμό ωριμότητας και θα μπορούσαν αμέσως να συμβάλλουν στην αύξηση της απορροφητικότητας και στην ευρύτερη επίτευξη των στόχων του επιχειρησιακού προγράμματος Αττικής  και του ΕΣΠΑ γενικότερα. 

Τους τελευταίους μήνες έχουμε επανειλημμένως εκφράσει την αγωνία μας προς το αρμόδιο Υπουργείο Ανάπτυξης με τα ζητήματα αυτά και ειδικότερα για την ανάγκη να ληφθεί μέριμνα για την αποσαφήνιση του πλαισίου διαχείρισης των ώριμων έργων του Δήμου μας που αυτή τη στιγμή βρίσκονται στον αέρα και αυτό προκειμένου να μην χαθούν, όπως είπα, ευρωπαϊκοί πόροι για την χώρα και να επιβαρυνθεί το πρόγραμμα δημοσίων επενδύσεων. 

Δεν θα σταθώ πολύ στη διαχείριση του Δήμου Αθηναίων στο πολύ κρίσιμο προσφυγικό ζήτημα. Έχουμε ζητήσει και εκεί από την ελληνική Κυβέρνηση να μπορεί ο Δήμος, γιατί έχει και η Αθήνα αναλάβει ένα μεγάλο μέρος, εκ των πραγμάτων, λόγω της έλευσης και εγκατάστασης προσφύγων στα όρια του Δήμου μας, έχει αναλάβει ένα τεράστιο μέρος της ευθύνης της διαχείρισης, της προστασίας και της ένταξης των προσφύγων στην κοινωνία μας. 

Κυρίες και κύριοι, στις 30 Μαΐου τα κράτη μέλη της Ευρωπαϊκής Ένωσης ενέκριναν το Σύμφωνο του Άμστερνταμ υιοθετώντας την ευρωπαϊκή αστική ατζέντα. 

Το γεγονός αυτό μπορεί να πέρασε, εν πολλοίς, απαρατήρητο. Αποτελεί όμως επιστέγασμα μίας πολύχρονης διαδικασίας, μίας πολύχρονης προσπάθειας αναγνώρισης του κρίσιμου ρόλου που μπορούν να διαδραματίσουν πόλεις και τοπικές αρχές στην διαμόρφωση των ευρωπαϊκών πολιτικών. 

Σημαντικό ρόλο έχει διαδραματίσει η Αθήνα στην προώθηση της αστικής ατζέντας και στην ανάδειξη του κομβικού ρόλου που διαδραματίζουν σήμερα οι πόλεις στο πλαίσιο της Ευρωπαϊκής Ένωσης. Αυτό πρέπει, επιτέλους, να αναγνωριστεί και στη χώρα μας. 

Θα κλείσω επαναλαμβάνοντας κάποιες σκέψεις που διατύπωσα προχθές όταν συναντηθήκαμε εκπρόσωποι της Τοπικής Αυτοδιοίκησης Α’ και Β’ βαθμού. 

Είναι φανερό ότι η χώρα μας έχει μπει στον αστερισμό των συμμαχικών κυβερνήσεων, αυτό θα ισχύει όλο και περισσότερο. Είναι επίσης φανερό ότι η κεντρική δημόσια διοίκηση τα τελευταία χρόνια έχει υποστεί πολύ σοβαρά χτυπήματα και έχει καταστεί σε μεγάλο σημείο δυσλειτουργική. 

Εγώ είμαι Δήμαρχος Αθηναίων από το 2011, ο κύριος Κουρουμπλής είναι πιθανόν 14ος; 15ος Υπουργός Εσωτερικών με τον οποίο καλούμαι να συνεργαστώ σε μία χώρα όπου η δημόσια διοίκηση, ούτως ή άλλως και πριν από την κρίση, δεν έχει σοβαρά ποιοτικά χαρακτηριστικά, έπασχε. 

Όταν, λοιπόν, υπάρχει και μία τέτοια ασυνέχεια στην κορυφή της Κυβέρνησης καταλαβαίνετε ότι για ένα Δήμαρχο είναι πολύ δύσκολο να έχει ένα σταθερό συνομιλητή με τον οποίο θα μπορεί να αναπτύξει μία στρατηγική για την πόλη του. 

Στην μεταπολεμική Ιταλία, μέχρι και τη δεκαετία του ’90, δεν θυμάμαι τώρα ακριβώς τα στατιστικά στοιχεία, υπήρξε μία διαδοχή 50 περίπου κυβερνήσεων. Κάθε χρόνο είχαν και Κυβέρνηση, ίσως λιγότερο από ένα χρόνο. 

Η Ιταλία, όμως, έγινε μία από τις 7 μεγαλύτερες βιομηχανικές δυνάμεις στον κόσμο. Αυτό το οφείλει στο ότι τη συνέχεια στην πολιτική του κράτους τη διασφάλισαν οι περιφέρειες και οι δήμοι που είχαν εξουσίες. 

Αυτό σήμερα στην Ελλάδα είναι ένα μάθημα που πρέπει να το λάβουμε πάρα πολύ σοβαρά υπόψη μας. 

Σας ευχαριστώ για τη φιλοξενία και εύχομαι καλή συνέχεια στις εργασίες σας. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Προσκαλούμε στο βήμα τον κύριο Κωνσταντίνο Μίχαλο, Πρόεδρο του Εμπορικού και Βιομηχανικού Επιμελητηρίου Ελλάδος. 

Κος ΜΙΧΑΛΟΣ:

Κύριε Γενικέ Γραμματέα, κύριε Πρόεδρε της ΚΕΔΕ, κύριε Περιφερειάρχα, εκπρόσωποι φορέων της Τοπικής Αυτοδιοίκησης αλλά και της επιχειρηματικότητας, κύριε Πρόεδρε της ΕΣΕΕ, παρέλειψα, συγνώμη, αρχικά  θα ήθελα να ευχαριστήσω τους οργανωτές για αυτή την εκδήλωση. 

Πραγματικά η Ελλάδα αυτή τη στιγμή επηρεάζεται από μία κοινωνική και οικονομική κρίση. Αυτό βέβαια δεν ισχύει μόνο για την Ελλάδα αλλά για ολόκληρη την Ευρώπη. 

Και ισχύει επίσης ότι πολλοί πόροι έχουν κινητοποιηθεί σε ευρωπαϊκό επίπεδο για να αντιμετωπιστεί αυτός ο αρνητικός ρυθμός ανάπτυξης ή ο αδύναμος ρυθμός ανάπτυξης. Και χρειάζονται οι οικονομίες μας κάτι τέτοιο. 

Οι επιδοτήσεις είναι απαραίτητες για τις βιομηχανίες υψηλής αξίας. Υπάρχει, όμως, ανάγκη να φύγουμε πέραν των επιδοτήσεων γιατί χρειαζόμαστε να έχουμε μία πιο δυναμική και λιγότερη γραφειοκρατική προσέγγιση στις επενδύσεις. 

Θα πρέπει να κινητροδοτήσουμε και να κινητοποιήσουμε όλες τις δυνάμεις της οικονομίας. Και αυτό είναι η λογική πίσω από το σχέδιο Γιούνκερ, μεταξύ άλλων ευρωπαϊκών προγραμμάτων. 

Αυτά τα προγράμματα βασίζονται στην κινητοποίηση των ιδιωτικών επενδύσεων και μέσω άλλων τρόπων στήριξης όπως είναι οι εγγυήσεις ώστε να δοθούν νέες προσεγγίσεις στα ΣΔΙΤ και κίνητρα και στους επενδυτές, ιδιώτες αλλά και στο δημόσιο, που θα βοηθήσουν και στην αντιμετώπιση της ανεργίας. 

Υπάρχει όμως δυσκολία πρόσβασης στη χρηματοδότηση, αν και δεν είναι το μόνο αυτό πρόβλημα. Υπάρχουν και άλλα θέματα τα οποία απομακρύνουν τους επενδυτές όπως οι καθυστέρησης στην υλοποίηση όλων των απαραίτητων οικονομικών μεταρρυθμίσεων που ουσιαστικά φρενάρουν την ανταγωνιστικότητα της οικονομίας, την ανικανότητα της δημόσιας διοίκησης και το εχθρικό φορολογικό και ρυθμιστικό περιβάλλον. 

Οπότε πώς περιμένουμε ένα επενδυτή, ένα επιχειρηματία, να πειστεί, ακόμα και αν έχει επιδοτούμενες επενδύσεις στην Ελλάδα, να πληρώσει 29% εταιρικό φόρο, 5%-10% συμβολή κοινωνικής αλληλεγγύης, εταιρικούς φόρους και άλλα είδη φόρων. 

Γιατί κάποιος να αποφασίσει να επενδύσει στην Ελλάδα, ενώ σε άλλες γειτονικές χώρες το φορολογικό βάρος είναι πολύ λιγότερο; Βάσει της έκθεσης του World Economic Forum η Ελλάδα κατατάσσεται 67η από 130 χώρες και έχει χάσει έξι θέσεις. 

Η έλλειψη χρηματοδότησης θεωρείται πολύ σημαντική και η πρόσβαση στη χρηματοδότηση είναι από τα σημαντικά προβλήματα και έχει πολύ κακές επιδόσεις όσον αφορά την δικαστική διαχείριση των διενέξεων. Και είναι 3η από τη βάση για κίνητρα στις επενδύσεις. 

Και το ερώτημα που τίθεται και αφορά όλους μας, δεδομένου ότι η Ελλάδα και η οικονομική της πολιτική ελέγχεται από τους πιστωτές, πώς είναι εφικτό ταυτόχρονα η Ευρώπη να κινητοποιεί πόρους και η Ελλάδα να βάζει φόρους που απομακρύνουν τους επενδυτές ενώ οι διαρθρωτικές αλλαγές ακόμα δεν υπάρχουν. 

Αυτό που διακυβεύεται, λοιπόν, είναι το εξής: η κινητροποίηση των ιδιωτικών κεφαλαίων δεν απαιτεί μόνο κίνητρα οικονομικά αλλά και τεχνοκρατικές δεξιότητες, πολιτικό θετικό περιβάλλον και μηχανισμούς αξιολόγησης και μία διαφάνεια και συνεκτική πολιτική. Μία πολιτική η οποία δεν θα περιορίζει τις ευκαιρίες χρηματοδότηση αλλά αντιθέτως θα δημιουργεί τις συνθήκες για τις καλύτερες επιδόσεις. 

Και, κύριε Πρόεδρε, θα ήθελα να ευχαριστήσω όλους σας και το Τεχνικό Επιμελητήριο για την πρόσκληση. Ευχαριστώ πολύ για την προσοχή σας. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ο κύριος Βασίλης Κορκίδης, Πρόεδρος της Ελληνικής Ομοσπονδίας Εμπορίου και Επιχειρηματικότητας. 

Κος ΚΟΡΚΙΔΗΣ:

Κύριε Πρόεδρε της ΚΕΔΕ, κύριε Περιφερειάρχα, κύριε Πρόεδρε της ΚΕΕΕ και του ΕΒΕΑ, για να το πούμε σωστά, της Κεντρικής Ένωσης Επιμελητηρίων Ελλάδος και του Εμπορικού Επιμελητηρίου Αθηνών, αγαπητέ φίλε Πρόεδρε του Τεχνικού Επιμελητηρίου, αγαπητοί καλεσμένοι Ευρωπαίοι αξιωματούχοι, θα ήθελα και εγώ με τη σειρά μου να σας καλωσορίσω. 

Να ευχαριστήσω και εγώ για την πρόσκληση να παρευρίσκομαι σήμερα εδώ για ένα πολύ σύντομο χαιρετισμό γιατί καταλαβαίνω ότι ο χρόνος πιέζει πάρα πολύ. ]

Άλλωστε μας έχετε δώσει μία ενότητα όπου μπορεί να συζητηθεί σε περισσότερη λεπτομέρεια η χρηματοδότηση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων, και επειδή εκπροσωπώ, εκτός από την ΕΣΕΕ, και τις μικρομεσαίες στην Ευρώπη ως Αντιπρόεδρος στην UEAPME και στη Eurocommerce, νομίζω ότι είναι ένα θέμα που μας αφορά πάρα πολύ και το θεωρώ πάρα πολύ χρήσιμο. 

Θα σας πω ότι τα προβλήματα που αντιμετωπίζονται τη δεδομένη στιγμή στην Ελλάδα είναι αρκετά και τα γνωρίζετε πολύ καλά όλοι, τα γνωρίζουμε και εμείς γιατί τα ζούμε καθημερινά. 

Ξέρετε πολύ καλά ότι η πρόσβαση στις πηγές ρευστότητας είναι πάρα πολύ δύσκολη. Εγώ θα ήθελα σε αυτό το χαιρετισμό απλώς να βάλω κάποιους προβληματισμούς που θα συζητηθούν αναλυτικότερα στις επιμέρους ενότητες. 

Να σας πω ότι αυτά συνοψίζονται πρώτα από όλα στην ελλιπή πληροφόρηση την οποία έχουμε, την ασυμμετρία προσφοράς και ζήτησης κεφαλαίων, για να μην πω ότι αυτή τη στιγμή στην Ελλάδα δεν υπάρχει ούτε προσφορά ούτε ζήτηση. Αυτή είναι η πραγματικότητα σήμερα και για αυτό είμαστε σε ένα stagnation point το οποίο θα πρέπει να ξεπεράσουμε. 

Στον κατακερματισμό των επιχειρηματικών κεφαλαίων. Στις καταγεγραμμένες αποκλίσεις των επιτοκίων χορηγήσεων της χώρας μας σε σύγκριση με άλλες χώρες που βεβαίως εμπίπτει και στο πλαίσιο της ανταγωνιστικότητας και γιατί κατρακυλάμε συνεχώς. 

Στους αυστηρούς όρους χορήγησης πιστώσεων, ιδίως σε χώρες που αντιμετωπίζουν δημοσιονομικά προβλήματα όπως η Ελλάδα. Στις ζητούμενες υπέρμετρες προσωπικές εγγυήσεις ως προϋπόθεση χρηματοδότησης. 

Αυτές είναι οι διαπιστώσεις, τις οποίες έχετε ακούσει επανειλημμένως και όχι μόνο τις έχετε ακούσει, τις ζείτε και ως επιχειρηματίες όσοι ασχολούνται με τον ιδιωτικό τομέα. 

Τι πιστεύουμε ότι μπορεί να γίνει. Θα αναφερθώ μόνο σε τρία πράγματα πάρα πολύ σύντομα. 

Σαφέστατα πιστεύουμε ότι πρέπει να γίνει ένα ενιαίο ταμείο, αναπτυξιακό ταμείο μικρομεσαίων επιχειρήσεων. Και αυτή πρέπει να είναι η μετεξέλιξη του ΕΤΕΑΝ, αυτό το οποίο έχουμε. 

Και μάλιστα κατά καιρούς είχαμε προτείνει ότι δεν χρειαζόμαστε νέα ταμεία, νέες τράπεζες, αυτά ξέρουμε ότι και δύσκολα είναι και δεν γίνονται και έχουμε τόσες πολλές δομές που πραγματικά θα πρέπει να χρησιμοποιήσουμε τις υπάρχουσες και για την οικονομία του χρόνου αλλά για να έχουμε καλύτερη πρόσβαση. 

Και μάλιστα είχαμε προτείνει το δίκτυο των συνεταιριστικών τραπεζών, που πραγματικά γνωρίζει τι συμβαίνει σε κάθε τοπική κοινωνία από πλευράς επιχειρηματικότητας, να ενσωματωθεί στο ΕΤΕΑΝ και όλο αυτό το δημιούργημα, ακόμα και με τη συμμετοχή του ΕΤΕΑΝ, το οποίο, όπως ξέρετε, ακόμα διαθέτει ένα ομόλογο το οποίο δεν είχε μπει στο PSI, μπορεί ακόμα και να χρηματοδοτήσει τις συνεταιριστικές τράπεζες. Και γνωρίζουμε πολύ καλά ότι και η Credit Agricole είναι συνεταιριστική τράπεζα και είναι μία από τις μεγαλύτερες στην Ευρώπη, οπότε αυτό είναι ένα δίκτυο το οποίο πραγματικά θα μπορούσε να δημιουργηθεί και να αξιοποιηθεί. 

Αναφορικά με το ΕΤΕΑΝ θα σας πω κάτι το οποίο είναι πολύ πρόσφατο. Χθες μίλησα με τον κύριο Γαλιάτσο, είναι στις Βρυξέλες, μου είπε ότι ετοιμάζεται το ΤΕΠΕΧ ΙΙ, το οποίο έχει αντλήσει νέα κεφάλαια και μπορεί με την μόχλευση να φτάσουν το 1 δισεκατομμύριο για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Αυτό είναι κάτι θετικό. 

Όπως επίσης και για πρώτη φορά σχεδιάζεται ένα πρόγραμμα για τη συμμετοχή των χρηματοδοτικών εργαλείων στο μετοχικό κεφάλαιο των μικρομεσαίων επιχειρήσεων το οποίο αντί να δανείζεσαι και να χρεώνεσαι και να μην ξέρεις αν μπορείς να τα επιστρέψεις μπορείς να αντλείς κεφάλαιο με τη συμμετοχή κάποιου στο μετοχικό κεφάλαιο μίας επιχείρησης, μικρής, μεσαίας ή μεγάλης. 

Το δεύτερο το οποίο θα ήθελα να πω και θεωρώ ότι είναι ένα εργαλείο το οποίο έχει εφαρμοστεί με πολύ επιτυχία, παρά το γεγονός ότι το ζητάμε εδώ και αρκετά χρόνια, είναι to microfinance, του μικροδανεισμού, των μικροπιστώσεων. Κάτι το οποίο το ζητήσαμε πρώτοι, το εφάρμοσε η Ισπανία σε 400.000 μικρομεσαίες επιχειρήσεις και κατάφερε να τις σώσει. 

Λοιπόν, νομίζω ότι μία μικροπίστωση της τάξης των 15.000 ευρώ πραγματικά μπορεί να δώσει ώθηση και να δώσει τη δυνατότητα στην επιχείρηση να ξεπεράσει τις δυσκολίες που αντιμετωπίζει. Ο μέσος όρος δανεισμού των μικρομεσαίων επιχειρήσεων στη χώρα μας είναι 17.500, οπότε καταλαβαίνετε αυτό το ποσό πόσο βοηθάει. 

Το τρίτο, το οποίο θα ήθελα να αναφερθώ και θα αναφερθείτε και εσείς, φαντάζομαι, εκτενέστερα, είναι οι νέες πηγές χρηματοδότησης. Αναφέρομαι στο venture capital και στο crowdfunding, πραγματικά είναι δύο εργαλεία τα οποία πρώτα από όλα πρέπει να τα μάθουμε στην Ελλάδα, τα λέμε, τα ακούμε, πολλές φορές τα περιγράφουμε αλλά δεν τα γνωρίζουμε πολύ καλά, άρα πρέπει να γίνουν κτήμα μας για να μπορέσουμε ακριβώς να τα χρησιμοποιήσουμε. 

Εγώ με αυτά θα ήθελα να ευχηθώ καλή επιτυχία στην ημερίδα και να σας ευχαριστήσω ξανά για την πρόσκληση. Σας ευχαριστώ πολύ. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Και να κλείσουμε την ενότητα των χαιρετισμών με τον Γενικό Γραμματέα Δημοσίων Επενδύσεων και ΕΣΠΑ, τον κύριο Παναγιώτη Κορκολή ο οποίος εξεδήλωσε την επιθυμία του να κλείσει κιόλας την ενότητα αυτή απαντώντας σε κάποια θέματα. 

Κος ΚΟΡΚΟΛΗΣ:

Ας είναι ο τελευταίος στους χαιρετισμούς, μηχανικός και αυτός. 

Λοιπόν, ευχαριστώ πολύ για την πρόσκληση, κύριε Πρόεδρε. Να χαιρετίσω όλους τους φίλους και τις φίλες και τους συναδέλφους. Έχουμε βρεθεί με τους περισσότερους στην αίθουσα, είτε συνάδελφοι στην προηγούμενή μου εργασιακή εμπειρία στον ιδιωτικό τομέα, είτε τώρα ως στέλεχος του δημοσίου, είτε τώρα ως Γενικός Γραμματέας. 

Θα ήθελα λίγο να ξεκινήσω, παρόλο που νομίζω ότι δεν θα ήταν το πιο εποικοδομητικό στη συζήτηση για να απαντήσω σε δύο τρία σχόλια από προηγούμενους ομιλητές όχι για κανένα άλλο λόγο αλλά για την οικονομία της υπόλοιπης συζήτησης και για να προχωρήσουμε μπροστά θα έπρεπε ίσως να συμφωνήσουμε σε δύο τρία βασικά πράγματα και νομίζω ότι εδώ μπορούμε να το κάνουμε αυτή τη στιγμή. 

Δεν είναι ανάγκη να αυτομαστιγωνόμαστε και δεν το λέω με τη διάθεση συμπολίτευσης-αντιπολίτευσης, και κυρίως να υποτιμούμε τις επιτυχίες της χώρας σε αυτή τη δύσκολη περίοδο. Τι εννοώ. 

Ξέρουμε όλοι ότι η Ελλάδα ήταν πρώτη στην απορρόφηση του 2007-2013 μέσα σε αυτές τις συνθήκες από όλες τις χώρες της Ευρωπαϊκής Ένωσης. Είναι και η πρώτη χώρα στην ενεργοποίηση του νέου ΕΣΠΑ σε πολλούς τομείς. 

Είναι η πρώτη χώρα που έχει φτιάξει ολοκληρωμένο το σύστημα διαχείρισης και ελέγχου, είναι η πρώτη χώρα που έχει ενεργοποιήσει το σύνολο των προγραμμάτων της, που έχει εγκρίνει τα προγράμματά της. 

Είναι η πρώτη χώρα που έχει φτάσει στο 60% της εξειδίκευσης ήδη από τις αρχές του 2016. Είναι η πρώτη χώρα που είναι στο 45% των προσκλήσεων αυτή τη στιγμή, κύριε Πρόεδρε, μαζί Περιφέρειες και κεντρική Κυβέρνηση. 

Είναι η πρώτη χώρα που έχει ξεπεράσει απίστευτα γραφειοκρατικά εμπόδια που στο νέο σύστημα του ΕΣΠΑ υπάρχουν στους κανονισμούς, είναι διπλάσιος ο φόρτος και οι κανονιστικές απαιτήσεις από την προηγούμενη περίοδο. 

Άρα, εδώ θέλω να πω ότι είναι, και μιλάω για τη χώρα και δεν μιλάω μόνο για την Κυβέρνηση γιατί είναι και των Περιφερειών επιτυχία αυτό, είναι όλων επιτυχία. Σε αυτή την επιτυχία πρέπει να χτίσουμε. 

Νομίζω ότι η συζήτηση για την απορρόφηση πλέον έχει ξεπεραστεί, πρέπει να πάμε να μπούμε στην ουσία, στο τι είδους ανάπτυξη θέλουμε, στο πώς θα σχεδιάσουμε αποτελεσματικότερα εργαλεία και για αυτό ακριβώς είναι πολύ χρήσιμη η σημερινή ημερίδα. Και να συνεργαστούμε όσο το δυνατόν καλύτερα να πέσουν αυτά τα εργαλεία πιο γρήγορα στην πραγματική οικονομία. 

Θα ήθελα, λοιπόν, σε αυτό το σημείο να δώσω λίγο το βασικό σχήμα, τις πηγές χρηματοδότησης αυτή τη στιγμή που έχουμε στη διάθεσή μας ως οικονομία. 

Είναι προφανώς το πρόγραμμα δημοσίων επενδύσεων με τους εθνικούς του πόρους και με τους πόρους των διαρθρωτικών ταμείων, άρα δύο πηγές πρακτικά χρηματοδότησης εδώ, που όπως όλο ίσως γνωρίζετε έχει ένα προϋπολογισμό 6,75 δις φέτος και το χρόνου. 

Είναι οι πόροι από τα διεθνή χρηματοπιστωτικά ιδρύματα που αυτή τη στιγμή έχουν μπει για τα καλά στην Ελλάδα με μπροστάρη την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και το Ευρωπαϊκό Επενδυτικό Ταμείο αλλά και άλλα ιδρύματα όπως η EBRD, η Παρευξείνια, αναπτυξιακές τράπεζες μεγάλων κρατών όπως η ΚSW και το γαλλικό δημόσιο. Και είναι προφανώς και οι ιδιωτικοί πόροι. 

Όλη η προσπάθεια, λοιπόν, του Υπουργείου Οικονομίας είναι πώς θα συνδυάσει αυτές τις τέσσερις πηγές χρηματοδότησης με τον βέλτιστο δυνατό τρόπο και πώς η μία πηγή μπορεί να φέρει και την άλλη πηγή και να προσθέσει έτσι ένα ικανό μέγεθος για τις διάφορες παρεμβάσεις. 

Θα αρχίσω με χαρακτηριστικά παραδείγματα, ανακοινώνοντας κιόλας και κάποια πράγματα. Είπε και ο κύριος Κορκίδης πριν. 

Έχουμε, λοιπόν, πόρους του ΕΣΠΑ τους οποίους συνδυάζουμε με πόρους είτε με της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων είτε του EIF, πακέτο Γιούνκερ για να φτιάξουμε το νέο ταμείο συμμετοχών, το είπε ο κύριος Πρόεδρος πριν, δηλαδή ουσιαστικά ένα ταμείο που θα μπαίνει στο μετοχικό κεφάλαιο των επιχειρήσεων, είτε στο αρχικό στάδιο είτε στο στάδιο ανάπτυξης, αλλά ακόμα και στο στάδιο, όπως λέγεται στη διεθνή ορολογία, το pre-see, δηλαδή μεταξύ έρευνας και ίδρυσης νεοφυούς επιχείρησης, συνολικού προϋπολογισμού 200 εκατομμυρίων ευρώ από κοινοτικούς πόρους, σε αυτά προστίθενται περίπου πλέον των 100 εκατομμυρίων ευρώ από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και το πακέτο Γιούνκερ και τα οποία επίσης μοχλεύουν πρόσθετους ιδιωτικούς πόρους αναμένουμε ότι τουλάχιστον 400 εκατομμύρια στο τέλος θα μπορούν να επενδυθούν στις επιχειρήσεις μέσω αυτού του ταμείου. 

Αυτό το ταμείο η συμφωνία χρηματοδότησης θα υπογραφεί στις 5 ή στις 6 Δεκεμβρίου, πιθανότατα με την έλευση εδώ του επικεφαλής της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων. 

Μία παρέμβαση, λοιπόν, που συνδυάζει πόρους ΕΣΠΑ, ευρωπαϊκούς και ιδιωτικούς. 

Δεύτερη παρέμβαση. Ταμείο έρευνας και καινοτομίας που φτιάχνει ο κύριος Φωτάκης με τη συνεργασία της ΕΤΕ. Εδώ έχουμε μόνο εθνικούς πόρους, από το εθνικό πρόγραμμα δημοσίων επενδύσεων 50 εκατομμυρίων ευρώ. Η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων βάζει 150 εκατομμύρια ευρώ. Συνολικά 200 εκατομμύρια ευρώ μπορούν να ξεκινήσουν από τον Δεκέμβρη να εκταμιεύονται προς τους ερευνητές για διδακτορικά και μεταδιδακτορικά διπλώματα. 

Τρίτη προσπάθεια. Ταμείο επιχειρηματικότητας, το νέο ΤΕΠΗΧ, συνολικού προϋπολογισμού από τη μεριά των κοινοτικών πόρων 400 εκατομμύρια ευρώ, αναμένεται να φτάσει με τη μόχλευση από τις τράπεζες το 1 δισεκατομμύριο ευρώ. 

Περιλαμβάνει χρηματοδότηση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων και με κεφάλαιο κίνησης.  Και με καλούς όρους με φθηνότερο επιτόκιο ή με λιγότερες εγγυήσεις. 

Τέταρτη προσπάθεια πολύ σημαντική για τη σημερινή ημερίδα γιατί πρόκειται για το νέο ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ, συνολικού προϋπολογισμού 300 εκατομμυρίων ευρώ, μαζί το χρηματοδοτικό εργαλείο και οι μη επιστρεπτέες ενισχύσεις. 

Το νέο ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ, η συμφωνία χρηματοδότησής του θα είναι έτοιμη τέλος Νοεμβρίου του 2016. Ξέρετε πάρα πολύ καλά πόσο χρήσιμο είναι για τον τεχνικό κόσμο αυτό, για τις μικρές επιχειρήσεις. Θα οδηγήσει σε μόχλευση πόρων άνω του μισού δις. 

Αυτές οι προσπάθειες, και θα μιλήσω στη συνέχεια γιατί ετοιμάζουν παρακάτω, αυτές οι προσπάθειες δείχνουν ακριβώς αυτό τον τρόπο του συνδυασμού δηλαδή όλων των πηγών χρηματοδοτήσεων ώστε από τη μία να πολλαπλασιάζουμε τους διαθέσιμους πόρους και να μην μένουμε στο στενό πρόγραμμα δημοσίων επενδύσεων. 

Από την άλλη, που είναι αρκετά σημαντικό, να δίνουμε τη δυνατότητα στις τράπεζες να λειτουργήσουν ως τράπεζες σε αυτή τη δύσκολη κατάσταση. 

Τρία επιπλέον παραδείγματα στο χώρο των μεγάλων δημοσίων έργων. Και εδώ πάλι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων μας βοηθάει σημαντικά. 

Πρώτο παράδειγμα η νέα γραμμή 4 του μετρό Αθήνας, προϋπολογισμού 1,5 δις. Εδώ από το ΕΣΠΑ, από αυτή και την επόμενη περίοδο κάποιο ποσό, θα βάλουμε 400 εκατομμύρια ευρώ. 1,1 περίπου δισεκατομμύρια ευρώ έχει την πρόθεση να βάλει η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, αναμένουμε στη συνέχει να περάσει και από το Διοικητικό Συμβούλιό της. 

Αντίστοιχου επιπέδου επενδύσεις της τάξης των 400 εκατομμυρίων ευρώ είναι έτοιμες συνδυάζοντας πόρους του ΕΣΠΑ για την επέκταση του δικτύου φυσικού αερίου στις Περιφέρειες Ανατολικής Μακεδονίας Θράκης, Κεντρικής Μακεδονίας και Στερεάς Ελλάδας, κύριε Περιφερειάρχη. 

Και εκεί η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων συμμετέχει με 50% του κεφαλαίου και 50% από τα διαρθρωτικά ταμεία. 

Άρα και σε ένα μεγάλο συνδυασμό δημοσίων έργων η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων βοηθάει τη χώρα αυτή τη στιγμή να αυξήσει την ύλη που μπαίνει προς επένδυση στην αγορά.

Και εδώ να κάνω μία διευκρίνιση, παρόλο που τεχνικά αυτές οι χρηματοδοτήσεις δεν ανήκουν στο πακέτο Γιούνκερ γιατί ουσιαστικά η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων χρηματοδοτεί δημόσιο έργο, δημόσιες εταιρείες, είναι όμως μία συνεισφορά που κανονικά θα έπρεπε να τη μετράμε, γιατί είναι μία συνεισφορά πολύ σημαντική. 

Οι όροι του δανείου της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων  στο ελληνικό δημόσιο, στις εταιρείες με την εγγύηση του ελληνικού δημοσίου είναι με κάτω από 2% επιτόκιο και με περίοδο χάριτος έξι ετών και τα λοιπά. Δηλαδή είναι μία πάρα πολύ συμφέρουσα για τέτοια έργα διαδικασία επένδυσης από τη μεριά το ελληνικού δημοσίου. 

Αν συνυπολογίσουμε και αυτά η χώρα δεν βγαίνει απλώς 6η στη λίστα για την ενεργοποίηση του πακέτου Γιούνκερ αλλά πολύ πιο πάνω και πολύ πιο πάνω από μεγάλες οικονομίες. 

Τι περιμένουμε στη συνέχεια. Προφανώς ένα ταμείο μικροπιστώσεων το οποίο απλά έχουμε εκεί ένα κενό στο θεσμικό πλαίσιο σε σχέση με τα μη τραπεζικά ιδρύματα μπορούν να μπουν και τα θέλουμε, γιατί μπορεί να χρηματοδοτήσουν πιο εύκολα τις μικροπιστώσεις. 

Και φυσικά πολύ σημαντικό ένα νέο ταμείο υποδομών, τον διάδοχο του παλιού JESSICA, με διευρυμένη στόχευση που θα χρηματοδοτεί και κοινωνικές υποδομές και ενεργειακές υποδομές και κτιρίων του ευρύτερου δημόσιου τομέα και στην εξοικονόμηση ενέργειας, κυρίως έργα ΣΔΙΤ ή και έργα που φέρνουν έσοδα και μπορούν να αποπληρωθούν και να προσφέρουν και ιδιωτική χρηματοδότηση. 

Άρα, πέντε συνολικά ταμεία, μαζί με το ταμείο έρευνας έξι, αυτή τη στιγμή δουλεύονται με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και το EIF, και με αυτό το ρυθμό θα ήθελα να συνεχίσουμε. 

Και εδώ θα ήθελα να ευχαριστήσω ιδιαίτερα τον κύριο Jennett και το επιτελείο της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων για τη σημαντική βοήθεια που κάνει και την πολύ καλή συνεργασία που έχουμε. 

Ο τεχνικός κόσμος, λοιπόν, έχει να αναμένει μία σειρά επενδύσεων στην οποία μπορεί να δουλέψει. Να δώσω εδώ και δύο τρία άλλα νούμερα, κλείνοντας την εισήγησή μου για να μην φάω άλλο το χρόνο σας. 

Αυτή τη στιγμή έχουμε ένα ανεκτέλεστο δημοσίων συμβάσεων περί τα 4 δις, υπαρχουσών δημοσίων συμβάσεων. Και έχουμε προσκλήσεις από τις Περιφέρειες 2,1 δις έργων υποδομών. Από τα κεντρικά Υπουργεία, το Υπουργείο Υποδομών και το  Υπουργείο Περιβάλλοντος συνολικά πάνω από 2,5 δις ευρώ προσκλήσεις και εντάξεις. 

Άρα, επίσης έχουμε ήδη, ακόμα και στο στενό κομμάτι, πέραν των χρηματοδοτικών εργαλείων, ενεργοποιημένα και στο επόμενο διάστημα θα πρέπει να συνεργαστούμε όλοι ώστε αυτά να γίνουν πραγματικότητα το γρηγορότερο δυνατόν. 

Ευχαριστώ πολύ, καλή επιτυχία στις εργασίες του συνεδρίου. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Και κλείνουμε εδώ την πρώτη ενότητα από τους χαιρετισμούς. 

Προχωράμε στα sessions που έχουμε με τους αξιωματούχους της Ευρωπαϊκής Ένωσης. Οπότε καλούμε στο πάνελ τον κύριο Nicholas Jennet, Αναπληρωτή Γενικό Διευθυντή και επικεφαλής της επενδυτικής ομάδας για την Ελλάδα, Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων. 

Τον κύριο Χάρη Λαμπρόπουλο, Αναπληρωτή Καθηγητή Πανεπιστημίου Πατρών, μέλος του Διοικητικού Συμβουλίου του ΕΒΕΑ. 

Και στο βήμα τον κύριο Miguel Gil-Terte, μέλος του επιτελείου του Αντιπροέδρου Jyrki Katainen που θα μας κάνει την παρουσίασή του για το investment plan Juncker. 
********** 

SESSION I
INVESTEMENT PLAN JUNCKER
Mr. TERTE:
Καλημέρα σε όλους. Πρώτα από όλα θα ήθελα να ευχαριστήσω το Επιμελητήριο που μας έδωσε τη ευκαιρία να εξηγήσουμε και να περάσουμε τα μηνύματα τα οποία πιστεύουμε ότι είναι σημαντικά στο επενδυτικό σχέδιο της Ευρώπης, δηλαδή η βασική πρωτοβουλία της Ευρωπαϊκής Επιτροπής, η πρώτη προτεραιότητα του Προέδρου Juncker και είναι σημαντικό ότι οι ευκαιρίες  και η νέα φιλοσοφία της Επιτροπής να γίνει κατανοητή και να γίνει κατανοητή από όλους εκείνους που θέλουν να χρησιμοποιήσουν αυτές τις ευκαιρίες. 


Πρόκειται για ένα σχέδιο το οποίο θα πρέπει να χρησιμοποιείται από εθνικούς, από δημόσιους και ιδιωτικούς προωθητές επενδύσεων στην πραγματική οικονομία, από μικρομεσαίες επιχειρήσεις μέχρι και έργα υποδομών. Είναι πολύ σημαντικό λοιπόν η φιλοσοφία το σχεδίου να γίνει κατανοητή. 


Γιατί λοιπόν η Επιτροπή προωθεί αυτή την νέα φιλοσοφία ή αυτό το νέο σχέδιο επενδύσεων; Το θέμα είναι ότι προσπαθούμε να ρυθμίσουμε και βλέπουμε ότι υπάρχει μια πολύ μικρή ανάκαμψη τον τελευταίο καιρό, δεν έχουμε τα επίπεδα του ΑΕΠ που θα θέλαμε και επίσης δεν βλέπουμε τις επενδύσεις που θα θέλαμε να βλέπουμε και βρισκόμαστε σε ένα πολύ συγκεκριμένο περιβάλλον. 


Οι κεντρικές τράπεζες δίνουν πολύ ρευστότητα αυτή την στιγμή στις αγορές, ωστόσο αυτή η ρευστότητα δεν επενδύεται στην πραγματική οικονομία όπως θα έπρεπε και γι’ αυτό τον λόγο θα πρέπει να βρούμε ένα πρόγραμμα το οποίο να είναι ολοκληρωμένο, γιατί δεν έχει να κάνει μόνο με την χρηματοδότηση αλλά έχει να κάνει και με την παροχή έργων στην οικονομία. Το δίνουμε δηλαδή έργα στην οικονομία. Δηλαδή πρέπει να συνδυάσουμε την ζήτηση και την προσφορά. 


Θα πρέπει να αφαιρέσουμε τα εμπόδια στις επενδύσεις τόσο στις οικονομικές αγορές όσο και στο ρυθμιστικό περιβάλλον σε ευρωπαϊκό επίπεδο είτε στα κράτη μέλη είτε σε όλη την Ευρώπη. 


Αυτό λοιπόν είναι ένα πρόγραμμα το οποίο είναι πολύ ολοκληρωμένο. Η αλλαγή στην φιλοσοφία είναι πολύ σημαντικό. Εδώ θα πρέπει να τονίσουμε ότι υπάρχουν νέες ευκαιρίες που δημιουργούνται από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων. Αυτές δεν αντικαθιστούν τις παλαιές φιλοσοφίες ή τις παλαιές ευκαιρίες. Έχουμε την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων εκεί και έχουμε και τα Διαρθρωτικά Ταμεία. 


Αυτό που θέλουμε να κάνουμε με το επενδυτικό σχέδιο είναι  να έχουμε μια όσο το δυνατόν πιο ολοκληρωμένη εικόνα που είναι πιο εύκολο να χρησιμοποιηθεί για να αντιμετωπίσουμε οποιαδήποτε κατάσταση. Δεν αντικαθιστούμε αλλά συμπληρώνουμε. 

Πιστεύω επίσης ότι είναι σημαντικό να σημειώσουμε ότι στις νέες ευκαιρίες που δημιουργούνται από το Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων έχουμε εδώ σήμερα τους βασικούς εταίρους της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων και έχουμε εδώ τον εκπρόσωπο της Ομάδας Επένδυσης για την Ελλάδα. 


Οι λύσεις λοιπόν είναι πάρα πολύ ευρείες, εκτείνονται από την βοήθεια στην χρηματοδότηση, από την βοήθεια τις επενδύσεις και θα πρέπει να συνδυάζονται και με άλλα έργα. 


Φυσικά δεν εμπλέκεται μόνο η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και στην Επιτροπή κάναμε σημαντική προσπάθεια, έτσι ώστε να συμπληρώσουμε τις προσπάθειες της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων. Θέλουμε οι ευκαιρίες να συμπληρώνονται από Διαρθρωτικά Ταμεία ή από άλλα Ευρωπαϊκά Ταμεία. 

Για να σας δώσω δυο παραδείγματα.  Τον Σεπτέμβριο καταρχάς έχουμε μια πρόταση για να επεκτείνουμε την διάρκεια του Ταμείου Στρατηγικών Επενδύσεων και ως μέρος αυτού του πακέτου εισάγουμε απλοποιήσεις όσον αφορά την χρήση των Διαρθρωτικών Ταμείων, γιατί μπορεί να υπάρχουν κάποια έργα τα οποία ίσως χρειάζονται κάποια βασική χρηματοδότηση η οποία μπορεί να προέρχεται από τα Διαρθρωτικά Ταμεία.  Δεν είναι εύκολο να γίνει αυτό αλλά προσπαθούμε να το κάνουμε.


Ένα άλλο παράδειγμα είναι η διευκόλυνση ‘Συνδέοντας την Ευρώπη’. Έχουμε απελευθερώσει κάποιες επιχορηγήσεις όσον αφορά την Ενέργεια και τις Υποδομές και αυτές μπορούν να συνδυαστούν με τους πόρους του Ταμείου Στρατηγικών Επενδύσεων. Καταλαβαίνουμε ότι είναι πολύ περίπλοκη η χρηματοδότηση των έργων. Δεν είναι κάτι που μπορεί να μάθει κανείς μέσα σε μια μέρα ή να το αναπτύξει κανείς πολύ εύκολα, γι' αυτό το λόγο πιστεύουμε ότι είναι πολύ σημαντικό να έχει κανείς βοήθεια. 

Στο πλαίσιο του επενδυτικού σχεδίου σε συνδυασμό με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων δημιουργήσαμε  τον Ευρωπαϊκό Κόμβο Επενδυτικών Συμβουλών, όπου μπορείτε να μπείτε στην ιστοσελίδα και να ρωτήσετε, να ζητήσετε πληροφορίες. Μπορούν να σας βοηθήσουν, να σας δώσουν οδηγίες σε σχέση με τα έργα και μπορούν να στείλουν το αίτημά σας στον κατάλληλο εμπειρογνώμονα. Εάν είστε ιδιώτης επενδυτής πληρώνετε πολύ λίγα χρήματα, εάν είστε δημόσιος θεσμός δεν πληρώνετε τίποτα, αλλά σας δίνει βοήθεια σε γενικές γραμμές, έτσι ώστε να γνωρίζετε πώς μπορεί να λάβει χρηματοδότηση το project και ποιες είναι οι καλύτερες ευκαιρίες χρηματοδότησης στο πλαίσιο της Ε.Ε. για ένα συγκεκριμένο project. 


Όπως ανέφερα προηγουμένως, το έργο έχει τρεις πυλώνες. Η καλύτερη χρήση, λοιπόν, των ευκαιριών χρηματοδότησης και η δημιουργία ενός ειδικού εργαλείου για τους κινδύνους, δηλαδή το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών  Επενδύσεων, υπάρχει επίσης ο Ευρωπαϊκός Κόμβος Επενδυτικών Συμβουλών, υπάρχει  επίσης στην Ευρωπαϊκή Πύλη Επενδυτικών Έργων. Το EIPP.
Αυτό το δημιούργησε η Ευρωπαϊκή Επιτροπή, έτσι ώστε να διευκολύνει την ορατότητα των καλών έργων, των καλών επενδυτικών έργων, παγκοσμίως στους επενδυτές. 
Έχουμε επαφή με τους επενδυτές σε όλο τον κόσμο και επενδυτές από τρίτες χώρες θέλουν να βρουν καλές ευκαιρίες στην Ευρώπη αλλά είναι δύσκολο να βρουν ποιες είναι αυτές οι καλές ευκαιρίες. Αυτό που κάνουν είναι ότι συνήθως πηγαίνουν σε χώρες που έχουν ήδη επένδυση επιτυχημένα στο παρελθόν και δεν μπαίνουν σε νέες αγορές. 
Με αυτό το portal λοιπόν, με αυτή την πύλη θέλουμε να επενδύσουμε σε αυτές τις ευκαιρίες. Έχουμε μεγάλο αριθμό projects. Η Ελλάδα είναι πρώτη σε αριθμό σε αυτή την πύλη και πιστεύουμε ότι αυτή είναι μια ευκαιρία, έτσι ώστε, να προσελκυστούν επενδυτές.


 Τέλος, όλο αυτό, μέσα σε όλα αυτά τα εργαλεία για να μπορέσουμε να τα χρησιμοποιήσουμε και να είναι και να μπορούν να βοηθήσουν τα έργα χρειάζεται ρυθμιστική σταθερότητα, ρυθμιστική σταθερότητα σε ευρωπαϊκό επίπεδο.

 
Δουλεύουμε πάρα πολύ σκληρά στο πλαίσιο της Ένωσης αγοράς κεφαλαίων, έτσι ώστε, να έχουμε ένα καλύτερο περιβάλλον για τους μακροπρόθεσμους επενδυτές και δουλεύουμε επάνω και σε άλλες επενδύσεις. Eurostat, για παράδειγμα, να έχουμε πιο απλούς λογιστικούς κανόνες για την αγορά. Απλοποιούμε τις διαδικασίες, όπως ανέφερα προηγουμένως, απλοποιούμε την χρήση των Διαρθρωτικών Ταμείων και αυτό θα πρέπει να συμπληρωθεί και από δράσεις σε εθνικό επίπεδο.


Υπάρχουν, για να ολοκληρώσω και φυσικά θα χαρώ να απαντήσω στις ερωτήσεις σας αργότερα, από την πλευρά της Επιτροπής και τουλάχιστον από την πλευρά του Προέδρου και του Αντιπροέδρου πιστεύουμε ότι υπάρχουν καλές ευκαιρίες για την Ελλάδα.


Η Ελλάδα είναι μια οικονομία η οποία έχει εταιρείες μέσου κεφαλαίου. Ξέρετε ότι ένα από τα πρώτα έργα τα οποία έλαβε χρηματοδότηση από το Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων είναι μια εταιρεία στην Κρήτη, η Creta Farm, η οποία παράγει ελαιόλαδο. Είναι ένα πολύ καλό παράδειγμα του είδους έργων που μπορεί να χρηματοδοτηθούν από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων. 
Έχουμε πολύ καλές ευκαιρίες. Έχουμε ήδη υπογράψει με εμπορικές τράπεζες. Θα πρέπει να δούμε εάν υπάρχουν και άλλες ευκαιρίες και να δώσουμε πρόσβαση στην πίστωση στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. 


 Ένας άλλος δρόμος που θα πρέπει να εξετάσουμε είναι η ενεργειακή αποδοτικότητα. Η Ευρωπαϊκή Επιτροπή αυτή τη στιγμή εργάζεται πάνω σε ένα πακέτο για την ενεργειακή αποδοτικότητα, ένα ρυθμιστικό πακέτο. Εξετάζει διαφορετικά ζητήματα. 
Έχουμε, για παράδειγμα, εκεί τομεακές ρυθμίσεις αλλά και ο τρόπος με τον οποίο η Eurostat καταγραφεί τις δημόσιες επενδύσεις στην ενεργειακή αποδοτικότητα. Θέλουμε να αναπτύξουμε μοντέλα χρηματοδότησης στον τομέα της ενεργειακής αποδοτικότητας. 


 Αυτά είναι τα μοντέλα και μπορούμε να δημιουργήσουμε και πλατφόρμες, όπου έχουμε μικρούς παίκτες που μπορούν να μπουν σε μια πλατφόρμα και μπορεί να χρηματοδοτηθεί αυτή από τα Διαρθρωτικά Ταμεία, από το Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων και παράλληλα να έχουμε και τον ιδιωτικό τομέα να συμμετάσχει και αυτός σε αυτό το όχημα, το οποίο θα είναι υπεύθυνο για μικρές επενδύσεις στα κτίρια με κάποια συμπληρωματική τεχνική βοήθεια, η οποία μπορεί να προέλθει από τους ευρωπαϊκούς θεσμούς.


Αυτό είναι ένα μοντέλο το οποίο έχει ήδη αναπτυχθεί στη Γαλλία και σε άλλα κράτη-μέλη και θέλουμε να το προωθήσουμε.


Τελικά, ένας τομέας ο οποίος θα μπορούσε να επωφεληθεί από τις επενδυτικές πλατφόρμες, όπου συνδυάζονται διαφορετικοί προωθητές και διαφορετικές μικρές επενδύσεις, έτσι ώστε, να δημιουργηθεί το κατάλληλο μέγεθος επένδυσης και να χρηματοδοτηθούν από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, είναι ο τομέας του Τουρισμού. 


 Πιστεύω ότι είναι ένας πολύ σημαντικός τομέας για την Ελλάδα που μπορεί να αναπτυχθεί περαιτέρω και όπου μπορεί να γίνει εκσυγχρονισμός των υποδομών, ακόμα και σε μικρό επίπεδο, εφόσον φυσικά υπάρχει το κατάλληλο χρηματοδοτικό μοντέλο με μια πλατφόρμα και με τη συμμετοχή του ιδιωτικού τομέα.


Θα σταματήσω λοιπόν εδώ. Σας ευχαριστώ πάρα πολύ για την προσοχή σας. Μπορώ να πάρω οποιαδήποτε ερώτηση αργότερα.


Ευχαριστώ πολύ.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε. Θα ήθελα τώρα  να ζητήσω από τον Mr. Jennett να μας μιλήσει για το θέμα του.

Mr. JENNETT:
Ευχαριστώ πολύ. Θα ήθελα να ευχαριστήσω  επίσης τους διοργανωτές γι' αυτό  το σημαντικό  event. Πιστεύω ότι η εισαγωγή που έκανε ο Miguel  ήταν πάρα πολύ ολοκληρωμένη. Θα περιοριστώ απλά σε τρία συμπληρωματικά σημεία, γιατί πιστεύω ότι το σημαντικό είναι να πάρουμε κάποιες ερωτήσεις. 

Θα είμαι πάρα πολύ σαφής. Ο λόγος που έχω έρθει εδώ είναι  να φύγω από εδώ με δύο ή τρεις πιθανές επαφές με επενδυτές, με εταιρείες που μπορούμε να χρηματοδοτήσουμε χρησιμοποιώντας τα εργαλεία για τα οποία θα μιλήσουμε σήμερα. Γι' αυτό έχω έρθει, λοιπόν, εδώ. 


Τρία σημεία. 
Πρώτον, κάποιοι ομιλητές, πολλοί ομιλητές, ανέφεραν και παρατήρησαν ότι ο πυρήνας των χρηματοδοτικών εργαλείων είναι να απαντήσει στην ανάγκη για χρηματοδότηση, για την παροχή χρηματοδότησης. 

Αυτό είναι πάρα πολύ σημαντικό αλλά εξίσου σημαντικό είναι, όπως είπαν και πολλοί, είναι η ζήτηση. Χωρίς να υπάρχει εταιρεία, χωρίς να υπάρχει η πρωτοβουλία, η επιχειρηματική πρωτοβουλία στον δημόσιο, στον ιδιωτικό τομέα δεν θα εφαρμοστούν τα έργα και από αυτή την πλευρά του πάνελ εμείς δεν θα μπορούμε να κάνουμε τίποτα για να το αντιμετωπίσουμε αυτό. 

 Αυτό που διαθέτουμε εμείς μέσα από την τράπεζα, σε συνδυασμό με την Επιτροπή, είναι μια απάντηση ως παροχή, αλλά εάν δεν υπάρχει ζήτηση, εάν εσείς δεν παρουσιάσετε τα έργα και σας μιλάω ανεξάρτητα από το εάν είστε στο δημόσιο  ή στον ιδιωτικό τομέα, δεν θα γίνουν οι επενδύσεις εάν δεν παρουσιάσετε τα έργα.

 Αυτό ήδη συμβαίνει στην Ελλάδα. Ακόμα και τώρα έχουμε πέντε επιχειρηματίες οι οποίοι  έχουν έρθει στην τράπεζα και έχει εγγυηθεί η χρηματοδότησή τους ήδη.  Μια λειτουργία, επίσης, έχει εγκριθεί από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων αλλά σίγουρα θέλουμε περισσότερα πράγματα. 

 Πάμε τώρα  στο δεύτερο σημείο που θέλω να αναφέρω, το οποίο είναι ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων είναι ανοικτή για τις επιχειρήσεις και με τη χρήση των χρηματοπιστωτικών εργαλείων που μιλάμε, που συζητάμε σήμερα, είμαστε ανοικτοί σε εταιρείες, όπου και εάν είναι και όσο μεγάλες και εάν είναι, από την πιο μικρή στην πιο μεγάλη και είμαστε ανοικτοί, ανεξάρτητα από το πόσο ανεπτυγμένες είναι οι εταιρείες, είτε μιλάμε για εταιρείες που βρίσκονται σε αρχικό στάδιο της ανάπτυξής τους είτε μιλάμε για άμεση χρηματοδότηση από την ΕΤΕπ για το επόμενο στάδιο της πορείας τους.

 Σε κάποιες περιπτώσεις η χρηματοδότηση μπορεί να έρχεται απευθείας από την ΕΤΕπ, σε άλλες περιπτώσεις μπορεί να έρχεται  μέσω εταίρων, μέσω ενδιαμέσων, όπως για παράδειγμα μέσω equity  ή μέσω του τραπεζικού τομέα, εφόσον μιλάμε για χρέος. 

 Ανεξάρτητα από το πού βρίσκεται κανείς, όσον αφορά το μέγεθος ή  την ανάπτυξη, εφόσον υπάρχει ανάπτυξη, η Ευρωπαϊκή Τράπεζα είναι ανοικτή στις επιχειρήσεις και σας καλώ να επικοινωνήσετε μαζί μας όσο το δυνατόν πιο σύντομα, έτσι ώστε να μπορέσουμε να ξεκινήσουμε και να κάνουμε αυτό το ταξίδι μαζί, να σας στηρίξουμε.

 Το τελευταίο σημείο που θα ήθελα να αναφέρω είναι ότι όσο σημαντική και εάν είναι η χρηματοδότηση, επίσης ένα σημαντικό ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων έχει μια σειρά εργαλείων και προϊόντων που μπορούν να καλύψουν τις ανάγκες ενός συγκεκριμένου ανθρώπου που λαμβάνει το δάνειο.

 Ήδη μιλήσαμε για την δουλειά που κάναμε μαζί για να δούμε ποιο μέρος των δημόσιων επενδύσεων μπορεί να χρησιμοποιηθεί, να βοηθηθεί καλύτερα με άμεσο δανεισμό στην κυβέρνηση της Ελλάδας και ποιο κομμάτι μπορεί να χρηματοδοτηθεί από τον ιδιωτικό τομέα.

 Μόνο το τελευταίο κομμάτι αυτών των επενδύσεων θα χρηματοδοτηθεί με βάση το portfolio μας. Αυτό όμως δεν έχει σημασία. Αυτό που έχει σημασία είναι να γίνουν οι επενδύσεις, να έχουν την κατάλληλη στήριξη, την κατάλληλη χρηματοδότηση, να έχουν την χρηματοδότηση που διασφαλίζει ότι γίνεται όσο το δυνατόν πιο γρήγορα. 

Σε αυτό το πλαίσιο είναι πολύ σημαντικό να κατανοήσουμε ότι στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων δεν υπάρχει κάποιο ειδικό παράθυρο για τις λειτουργίες χρηματοδότησης. Υπάρχουν διαδικασίες της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων που ακολουθούν τις κανονικές πρακτικές διακυβέρνησης και έγκρισης και διαχείρισης, που ακολουθούν τις κλασικές πρακτικές των όρων και της τιμολόγησης. 
Δεν υπάρχει επιχορήγηση εδώ, ακολουθούμε την κανονική τιμή της Ευρωπαϊκής Τράπεζας. Υπάρχουν μεγάλες διαφορές όσον αφορά στην χρηματοδότηση λόγω της στήριξης που έχουμε από τον Miguel, της στήριξης που έχουμε από τον Miguel και τους συναδέλφους τους. 

 Παρέχουμε μεγάλη χρηματοδότηση κινδύνων ανάλογα με το τι χρειάζεται η εταιρείας σας, η επιχείρησή σας.  Και ήδη αναφέραμε ότι είχαμε την πρώτη άμεση χρηματοδότηση, η οποία υπεγράφη με την Creta Farm που χρησιμοποιεί μια τεχνολογία για την παραγωγή υψηλής ποιότητος επεξεργασίας τροφίμων.

 Αυτή η συγκεκριμένη λειτουργία ήταν πολύ καλό παράδειγμα του πώς χρησιμοποιήσαμε την χρηματοδότηση, ώστε να κάνουμε μια σωστή χρηματοδότηση και επένδυση και αυτό που κάναμε για να γίνει αυτό είναι ότι συνεργαστήκαμε με τους ανθρώπους της Creta Farm για να κατανοήσουμε το αναπτυξιακό τους πρόγραμμα, για να κατανοήσουμε ποιες επενδύσεις ήταν απαραίτητες για να γίνει αυτή η ανάπτυξη και για το πώς μπορούμε να μοιραστούμε τον κίνδυνο με την Creta Farm σε σχέση με την επιτυχία αυτού του αναπτυξιακού προγράμματος.

 Πρόκειται για ένα ασυνήθιστο μοντέλο για μια παλαιότερα θεωρούμενη συντηρητική τράπεζα. Δεν είμαστε πια μια συντηρητική τράπεζα, είμαστε συνετοί, αλλά δεν είμαστε συντηρητικοί. Αυτό είναι  το σημαντικό. 

 Θα σταματήσω λοιπόν εδώ και ελπίζω ότι μαζί μετά από την τελική παρέμβαση θα μπορέσουμε να απαντήσουμε σε πολλές ερωτήσεις σας.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ο κ. Φρούζης από την Creta Farm τον είχαμε καλέσει, δυστυχώς, είναι στο εξωτερικό, δεν μπορεί να είναι εδώ. Αυτό που κάνει λοιπόν είναι να εξάγει, άρα ξοδεύει καλά τον χρόνο του. 


Θα ήθελα να ακούσουμε, λοιπόν, τον κ. Λαμπροπούλου. 

Κος ΛΑΜΠΡΟΠΟΥΛΟΣ:

Ευχαριστώ για την πρόσκληση.  Από την δική μου την πλευρά θα ήθελα να παίξω τον ρόλο αυτού που κάνει ερωτήσεις και όχι αυτού που δίνει απαντήσεις στο κοινό, υπό την έννοια ότι είχα την τιμή με την ιδιότητά μου ως μέλος του Συμβουλίου του Επιμελητηρίου, του Εμπορικού Επιμελητηρίου Αθηνών στις 11 Ιουλίου να συναντηθούμε  με τον κ. Jennett, όπου μας εξήγησε το Πακέτο Juncker και τον ρόλο της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων.


Σήμερα φυσικά έχουμε την χαρά να έχουμε μαζί μας και ένα μέλος της ομάδας του Αντιπροέδρου της Επιτροπής του κ. Terte και θα ακούσουμε απαντήσεις, έγκυρες απαντήσεις στις ερωτήσεις μας. 


Φυσικά θα ήθελα να κάνω ένα σύντομο σχόλιο. Δυστυχώς ο γενικός γραμματέας έφυγε. Ακούσαμε κάποια θετικά νέα από τον κ. Κορκολή σε σχέση με τον κυβερνητικό σχεδιασμό για την ευρωπαϊκή χρηματοδότηση της ελληνικής οικονομίας, ωστόσο οι αριθμοί που ακούσαμε συνολικά αντιστοιχούν σε λιγότερο από 7 δισεκατομμύρια, εάν άκουσα σωστά. 

 
Αυτό σημαίνει ότι σύμφωνα με εμάς, με τους οικονομολόγους θέλω να πω, θα πρέπει να είμαστε πιο «επιθετικοί», εντός εισαγωγικών και να δημιουργήσουμε ένα τσουνάμι επενδύσεων για τα επόμενα πέντε με επτά χρόνια.

Στην Ελλάδα κάποιοι συνάδελφοι το ποσοτικοποιούν αυτό σε εκατοντάδες δισεκατομμύρια ευρώ, έτσι ώστε να μπορέσει να ομαλοποιηθεί η αγορά για εμάς αλλά και για τα παιδιά μας και να φτάσει σε επίπεδα προ-κρίσης. 

 Το Πακέτο Juncker λοιπόν είναι φυσικά μια καταπληκτική ευκαιρία, ωστόσο θα ήθελα να κάνω μια διευκρίνιση. Ήδη αναφέρατε, κ. Jennett, ότι δεν είναι επιχορήγηση. Το είπατε αυτό. Είναι δάνειο. Είναι ένα ανταγωνιστικό δάνειο το οποίο έχει να κάνει  είτε με ιδιωτικές εταιρείες, με εταιρείες του ιδιωτικού τομέα είτε με έργα του δημόσιου τομέα. Ωστόσο όμως παραμένει ένα δάνειο, δεν είναι μια επιχορήγηση. Σωστά; Σωστά. 
Είναι κάτι το οποίο δεν είναι ξεκάθαρο στο μυαλό των ανθρώπων, πολλών ανθρώπων δηλαδή. Κάποιοι από εμάς, ναι,  έχουμε ακούσει προσεκτικά προηγούμενες παρουσιάσεις, άλλα. Αυτό είναι το πρώτο σημείο που θα ήθελα να αναφέρω.  

Το δεύτερο σημείο, με βάση την συζήτησή μας και τη συνάντησή μας και αναφέρεται και στους δύο κύριους στα αριστερά μου, είναι κατά πόσο το όριο των 15 εκατομμυρίων ευρώ ανά έργο έχει αναθεωρηθεί, γιατί μέχρι την 11η Ιουλίου ξέραμε ότι υπάρχει ένα όριο 15 εκατομμυρίων ευρώ ανά έργο, το οποίο θα έπρεπε να λαμβάνεται υπόψη ως όριο.

 Κάτι άλλο που θα ήθελα να μας απαντήσετε είναι ότι ακούσαμε για τον τουρισμό, ακούσαμε τους κλάδους όπου αυτά τα εργαλεία μπορούν να αναφερθούν, μπορούν να χρησιμοποιηθούν. Φυσικά άκουσα πολύ ξεκάθαρα σήμερα και στο παρελθόν ότι τα έργα τα οποία κάνουν αίτηση γι’ αυτά τα χρηματοδοτικά εργαλεία θα πρέπει να είναι καινοτόμα. 
Ποια είναι τα χαρακτηριστικά τους; Ποια είναι τα χαρακτηριστικά που πρέπει να έχουν αυτά τα έργα, πέρα του να είναι καινοτόμα;  Και τι σημαίνει καινοτομία; Και τι θεωρείται καινοτομία από την Τράπεζα και από το Ταμείο;

 Άκουσα ξεκάθαρα τον κ. Jennett να λέει σήμερα, να μιλάει για την ανάπτυξη των εταιρειών. Μας είπε σήμερα ξεκάθαρα ότι αναφέρεται σε οποιαδήποτε εταιρεία, οποιουδήποτε σταδίου ανάπτυξης. Φυσικά δεν μπορούμε να μιλήσουμε για μια start-up η οποία θέλει 15 εκατομμύρια ευρώ. Αυτό πολύ δύσκολα συμβαίνει, αλλά μπορούμε γενικά να μιλήσουμε για νέες εταιρείες που έχουν ζωή με λιγότερο από δέκα χρόνια.

 Επίσης, έχοντας υπόψη αυτό που μας εξηγήσατε τις προάλλες σχετικά με την σημασία της τεχνικής συνδρομής, μας εξηγήσατε ότι το επενδυτικό σχέδιο  και η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων έχει δώσει πόρους εδώ στην Ελλάδα, ώστε να στηρίξει αυτή την προσπάθεια.

 Ίσως ο κ. Jennett να είναι πιο κατάλληλος για να μας το εξηγήσει αυτό, να μας εξηγήσει δηλαδή, πόσα άτομα είναι εδώ; Ποια είναι η διαδικασία αίτησης μέσω της Πύλης; Έρχεται κάποιος και κάνει συνάντηση κατευθείαν μαζί σας; Και τελικά, όσον αφορά την ανάληψη κινδύνων, μας εξηγήσατε ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων έχει αλλάξει και είναι πιο, αναλαμβάνει περισσότερα ρίσκα, μπροστά στους κινδύνους τώρα. Μπορείτε λίγο να μας το εξηγήσετε περισσότερο αυτό σε σχέση με τους κινδύνους; Δηλαδή τι κίνδυνους μπορείτε να αναλάβετε σε συνεργασία με τον επιχειρηματικό εταίρο;

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Κύριε Terte θέλετε να απαντήσετε;

Mr. TERTE:
Τις περισσότερες ερωτήσεις  είναι καλύτερα να τις απαντήσει ο Nick. Ένα πρώτο σχόλιο είναι ότι πράγματι τα εργαλεία του Ταμείου Στρατηγικών Επενδύσεων είναι οικονομικά εργαλεία, δεν είναι επιχορηγήσεις και το σημαντικό μήνυμα είναι ότι έχουμε όλα τα επιδόματα και επιχορηγήσεις από την Ε.Ε. που μπορούν να συνδυαστούν με αυτή τη χρηματοδότηση, είναι συμπληρωματικά. Έχουμε τα Διαρθρωτικά Ταμεία, τη διευκόλυνση ‘Συνδέοντας στην Ευρώπη’ και άλλα εργαλεία ευρωπαϊκά τα οποία μπορούν να συνδυαστούν.


Τα νέα εργαλεία του Ταμείου Στρατηγικών Επενδύσεων είναι πολύ ελαστικά και πολύ διαφορετικά εργαλεία. 


Κύριε Jennett;

Mr. JENNETT:
Ευχαριστώ πολύ.  Είπα στην εισαγωγή μου ότι όποιο και εάν είναι το μέγεθος της εταιρείας σας, ανεξάρτητα και από όπου και αν βρίσκεστε στο στάδιο της ανάπτυξής σας ο Όμιλος της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων έχει χρηματοδοτικά εργαλεία που μπορούν να σας βοηθήσουν. Κάποια από αυτά τα εργαλεία παραδίδονται με άμεσο δανεισμό ή με άμεση επένδυση από την τράπεζα και κάποια γίνονται μέσω διαμεσολαβητών, μέσω άλλων εταίρων.


Αναφέρατε τα 15 εκατ. ευρώ ανά project και είπατε ότι αυτό είναι το μικρότερο, το μίνιμουμ μέγεθος έργου. Έχετε δίκιο σε αυτό. Εάν μιλάμε για άμεση χρηματοδότηση από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων το ελάχιστο μέγεθος έργου, αυτή τη στιγμή, που μπορούμε αυτή τη στιγμή να χρηματοδοτήσουμε άμεσα, θα είναι πράγματι 15 εκατ. €. Μπορούμε να χρηματοδοτήσουμε μέχρι 50% του κόστους του έργου και αυτό σημαίνει ότι μέχρι στιγμής ελάχιστο άμεσο δάνειο είναι 7,5 εκατομμύρια ευρώ. Από εκεί εξ ου και προέρχονται τα 15 εκατ.. 


Να πούμε κάτι. Μην παραγνωρίζετε το γεγονός ότι η άμεση χρηματοδότηση είναι μόνο ένας μηχανισμός μέσα από τον οποίο μπορεί να χρηματοδοτηθεί ένα βιώσιμο επενδυτικό έργο. 

Μιλήστε μαζί μας, εάν δεν  μπορούμε να το κάνουμε άμεσα, μπορούμε να σας φέρουμε σε επαφή με εταίρους είτε με equity είτε, εάν θέλετε, κεφάλαιο, είτε εάν έχει να κάνει με χρέη, με δάνεια.

 Κοιτάζοντας όλα αυτά με τρόπο ευέλικτο μπορούμε φυσικά να είμαστε πολύ ευέλικτοι όσον αφορά στον τρόπο που παρακολουθούμε τα κόστη, τα επενδυτικά κόστη. Θα πρέπει να αναγνωρίσουμε ότι ως μέρος του κόστους των 15 εκατομμυρίων ευρώ επενδύσεων δεν λαμβάνουμε υπόψη τη δημιουργία περιουσιακών στοιχείων μέσω κεφαλαίου, την ανάπτυξη και την έρευνα και την καινοτομία. 

Όλα αυτά είναι τα στοιχεία των επενδύσεων που θέλουμε να στηρίξουμε. Οι επενδύσεις πρέπει να έχουν αυτά τα στοιχεία. Και θα επανέλθω σε αυτό που είπα προηγουμένως, ελάτε να μας μιλήσετε. Εάν έχετε κάτι που πιστεύετε ότι είναι ένα βιώσιμο, μια βιώσιμη επένδυση για την Τράπεζα, ανεξάρτητα από το μέγεθος, ελάτε να μιλήσετε μαζί μας και θα αποφασίσουμε αν μπορεί να γίνει άμεσα ή έμμεσα.

 Η δεύτερη ερώτησή σας είχε να κάνει με τους κλάδους και με την καινοτομία. Ο λόγος ύπαρξης αυτών των εργαλείων είναι να προωθήσουν την ανάπτυξη, να κάνουν επενδύσεις για την ανάπτυξη. Μας ενδιαφέρει λοιπόν οποιοσδήποτε τομέας ο οποίος μπορεί να το κάνει αυτό. 
Ο Τουρισμός, για παράδειγμα, αναφέρθηκε αρκετές φορές. Ο Τουρισμός είναι ένας πολύ σημαντικός τομέας στην Ελλάδα γιατί έχει έναν προσανατολισμό προς την εξαγωγή, τις εξαγωγές. Το ίδιο συμβαίνει και με τα αγροτικά προϊόντα, αλλά η ουσία είναι ότι όλοι οι κλάδοι όπου δανείζει συστηματικά η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και οι τομείς όπου δεν δανείζει είναι, για παράδειγμα, η Άμυνα, ο καπνός, το αλκοόλ, τα τυχερά παιχνίδια και τα λοιπά, αλλά όλοι υπόλοιποι τομείς όπου μπορούμε να επενδύσουμε, εκεί μπορούμε να έχουμε επενδύσεις.

 Τα περισσότερα από αυτά τα έργα, λοιπόν, πληρούν τα κριτήρια επιλεξιμότητας. Εάν έρθει ένας promoter σε μας, ένας προωθητής  έργου με ένα έργο πολύ καλής ποιότητας που χρειάζεται να αναλάβουμε κάποιο κίνδυνο και που για κάποιο τεχνικό λόγο δεν πληροί τις προδιαγραφές, μπορούμε να το κάνουμε.

 Εάν θυμηθείτε τι είπε  ο Miguel προηγουμένως, ο λόγος που υπάρχει αυτή η χρηματοδότηση είναι να συμπληρώσει τα άλλα εργαλεία που υπάρχουν στην αγορά και όσον αφορά την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων ο λόγος ύπαρξης της χρηματοδότησης αυτής δεν είναι να αποφύγουμε οποιονδήποτε υψηλό κίνδυνο, αλλά να τον επεκτείνουμε.

 Κατά την διάρκεια της ύπαρξής της η Τράπεζα αναλάμβανε κίνδυνους, αλλά αυτό που θέλει να κάνει τώρα είναι να το επεκτείνει αυτό. Έχουμε το ίδιο μήνυμα για ακόμη μια φορά. Ελάτε να μιλήσετε μαζί μας.

 Και το τελευταίο ερώτημα είχε να κάνει, με το τι είδους κινδύνων αναλαμβάνουμε; Ο καλύτερος τρόπος με τον οποίο μπορώ να το απαντήσω αυτό είναι να σας παρουσιάσω την εταιρεία που πιστεύω και ελπίζω ότι αύριο θα έρθει να μας κτυπήσει την πόρτα και ίσως αύριο να συζητήσουμε και μαζί τους.

Αυτό που μας ενδιαφέρει είναι μια ελληνική εταιρεία, ίσως που έχει προσανατολισμό ιδίως προς τις εξαγωγές και έρχεται σε μας και μας λέει ότι έχουμε ένα σχέδιο, έχουμε ένα σχέδιο για ανάπτυξη. Είμαστε μια υγιής εταιρεία με σωστή διαχείριση, έχουμε χρηματική σταθερότητα αλλά έχουμε μια ιδέα για την ανάπτυξη. Για να γίνει αυτή η ανάπτυξη θα πρέπει να υπάρξει ένας συνδυασμός περισσότερης έρευνας, ανάπτυξης, ίσως κάποια καινοτομία, κάποιες κεφαλαιακές επενδύσεις, τις διευκολύνσεις, έτσι ώστε να μπορέσουμε να παράγουμε και να εξάγουμε και αυτό είναι το σχέδιο, το έχετε εδώ, πώς θα το επενδύσουμε και βλέπετε και ποιες είναι οι συνέπειες σε πέντε χρόνια, όταν αυτή η επένδυση θα εφαρμοστεί. 

Εάν λοιπόν παραδοσιακά πάτε σε οποιαδήποτε τράπεζα, όπως για παράδειγμα είναι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, η πρώτη μας συζήτηση θα σας πούμε λοιπόν ότι ας δούμε τον ισολογισμό σας σήμερα για να δούμε πόσες δυνατότητες υπάρχουν με βάση τον ισολογισμό σας. 

Μην με παρεξηγήσετε, θα δούμε τον ισολογισμό και αυτή είναι η άμεση απάντηση στο ερώτημά σας. Θα δούμε το μελλοντικό σας επιχειρηματικό σχέδιο και θα δούμε πως πιστεύετε εσείς πως θα είναι ο ισολογισμός σας σε πέντε χρόνια, σε επτά χρόνια, στο τέλος αυτής της επένδυσης δηλαδή.

Με άλλα λόγια, αντί απλά να αξιολογήσουμε κατά πόσο έχετε την ικανότητα να δανειστείτε με βάση τον ισολογισμό σας σήμερα, κοιτάμε μαζί σας τι είναι αυτό, σχετικά ποια είναι αυτή η ικανότητα που πιστεύουμε εμείς ότι έχετε να μας επιστρέψετε την επένδυση με βάση τον κίνδυνο που αναλαμβάνουμε σε πέντε, έξι, επτά χρόνια μετά και αυτό εννοώ όταν λέω ότι συνεργαζόμαστε με τις εταιρείες για να επενδύσουμε στην ανάπτυξή τους. 


Πολλοί από εσάς ίσως να σκέφτεστε ότι αυτό φαίνεται σαν επένδυση ιδίων κεφαλαίων. Ναι, έχετε δίκαιο, είναι ένας τέτοιος τρόπος επένδυσης, μια μετοχική επένδυση, επενδύουμε στο αναπτυξιακό σχέδιο μας εταιρείας, αλλά επίσης αξιολογούμε κατά πόσο υπάρχει μέλλον.


Εάν η απάντηση είναι ναι, εάν η εταιρεία πιστεύει στο σχέδιο ανάπτυξης και εμείς πιστεύουμε σε αυτό και έχουμε την κατάλληλη διοικητική ομάδα, τότε επενδύουμε υπό όρους κεφαλαιακούς. Και αυτό το κάνουμε γιατί επενδύουμε, η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων με την στήριξη δημόσιων πόρων από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή. Όταν επενδύουμε κεφάλαιο θέλουμε απόδοση τύπου κεφαλαίου. Αυτό αναφέρεται στον Κανονισμό Χρηματοδότησης. 


Θα πρέπει λοιπόν να διασφαλίσουμε ότι όταν επενδύουμε στην ανάπτυξη η ικανότητα να έχουμε την απόδοση με βάση το κεφάλαιο έρχεται μετά από την ανάπτυξη. Αυτό γίνεται με βάση κάποιες τεχνικές. Αυτό που δεν κάνουμε δηλαδή είναι ότι δεν περιμένουμε να έχουμε απόδοση από την πρώτη μέρα, αλλά περιμένουμε απόδοση καθ’ όλη την διάρκεια ζωής της διαδικασίας του έργου με διάφορες τεχνικές. Κάποιες είναι πιο περίπλοκες, άλλες λιγότερο και με βάση αυτές τις τεχνικές μπορούμε να αναλύσουμε τις χρηματοροές που θα δημιουργηθούν από την εταιρεία και αυτό είναι που λαμβάνουμε υπόψη μας. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Να συνοψίσω λοιπόν στα ελληνικά, γιατί έχουμε επίσης και το κοινό μέσω του ιντερνέτ που μας ακούει. 


Ναι, τα αγγλικά μου είναι καλά αλλά επειδή έχουμε κοινό μέσω ιντερνέτ θα ήθελα να αναφέρω κάποια σημαντικά πράγματα στα ελληνικά, έτσι ώστε να μπορούν να καταλάβουν όλοι τι είναι το Σχέδιο Juncker. 


Ειπώθηκαν τα εξής: η Ευρωπαϊκή Επιτροπή προωθεί το Πλάνο Juncker λόγω της οικονομικής κρίσης και θέλει να το προωθήσει προς όλες τις χώρες και προς την Ελλάδα, κυρίως προς τη Ελλάδα που το έχει ανάγκη. Δεν πρόκειται μόνο για ένα οικονομικό εργαλείο αλλά για ένα πράγμα που θα δημιουργήσει και προσφορά και ζήτηση εργασίας. 


Μας εξήγησε ο κύριος Terte τις διαδικασίες με το portal που υπάρχει και εκεί αναρτώνται οι προτάσεις ιδιωτικού και δημόσιου τομέα. 


Όλη η ιστορία είναι η μόχλευση ιδιωτικών κεφαλαίων περισσότερο από ότι στον δημόσιο τομέα. Πρέπει δηλαδή οι ιδιωτικές επιχειρήσεις να έρθουν και να προτείνουν τις ιδέες τους, τα σχέδιά τους αφού τα έχουν αξιολογήσει οικονομικά. 


Δεν είναι, είναι συμπληρωματικό χρηματοδοτικό εργαλείο και σε καμία περίπτωση δεν αντικαθιστά τα άλλα χρηματοδοτικά εργαλεία που τρέχουν από την Ε.Ε. σήμερα. 


Το βασικό σημείο είναι ότι μοιράζεται το ρίσκο μεταξύ δηλαδή των χρηματοδοτών και των αιτούνται. Πρόκειται για δάνειο και όχι για επιδότηση, όπως κακώς έχει παρεξηγηθεί στην ελληνική κοινωνία. Είναι ένα δάνειο αλλά με πολύ ευνοϊκούς όρους. Κυρίως χρηματοδοτούνται καινοτόμες ιδέες σε όλους τους τομείς όμως, άρα αφορά κυρίως, γιατί απευθύνομαι στον τεχνικό κόσμο, όλους τους τομείς του τεχνικού κόσμου, γιατί η καινοτομία διατρέχει όλους τους τομείς, τα αντικείμενά μας, τα αντικείμενα των μηχανικών. 


Ένα παράδειγμα που έδωσε ο κύριος Jennett για την απευθείας χρηματοδότηση. Το όριο για την απευθείας χρηματοδότηση είναι περίπου 15 εκατ. ευρώ, από τα οποία το 50% του κόστους το αναλαμβάνει η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, άρα ουσιαστικά μιλάμε για απευθείας ένα ποσό των 7,5 εκατ. που επιστρέφει. 


Και υπάρχει μια πρόκληση και μια πρόταση και από την Ευρωπαϊκή Κοινότητα και από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων να κατατεθούν προτάσεις, κυρίως από την ιδιωτική πρωτοβουλία, να κατατεθούν προτάσεις. Δεν χρειάζεται αυτό να αποδώσει από την πρώτη μέρα. Το σχέδιο χρειάζεται να έχει μια καλή ροή και κάποια στιγμή να αποδώσει, άρα χρειάζεται καλή ιδέα καταρχήν, έξυπνη ιδέα, καινοτόμα ιδέα, καλό επιχειρησιακό σχέδιο και καλό μάνατζμεντ. 


Αυτά σε γενικές γραμμές. Ο κ. Λαμπρόπουλος θα ήθελα, εάν υπήρχε να προσθέσει κάτι με βάση και τις απαντήσεις που λάβαμε. 

Κος ΛΑΜΠΡΟΠΟΥΛΟΣ:

Εγώ θα ήθελα να απαντήσω, καταρχάς θέλω να ευχαριστήσω, γιατί και εγώ ως σχολιαστής θα ήθελα να συμμετάσχω στην σημερινή εκδήλωση, να τους ευχαριστήσω για τις πολύ σαφείς και άμεσες απαντήσεις που έδωσαν. Αυτό γλιτώνει πολύ χρόνο και ξεμπλέκει από τις διάφορες περίπλοκες σκέψεις που μπορούμε να κάνουμε ότι βρήκαμε την ‘κότα που κάνει τα χρυσά αυγά’. 

Ναι, έχουμε την ιδέα, έχουμε το management, έχουμε κτίσει ένα sound, ένα καλό business plan και πάμε να διεκδικήσουμε μια σοβαρή χρηματοδότηση. Αυτό είναι το μήνυμα κατ’ εμέ. Και γι’ αυτό θέλω να ευχαριστήσω και τον κ. Jennett προσωπικά. Δηλαδή σας είπα ότι τον είχαμε στο Επιμελητήριο με άριστες εντυπώσεις, είχε δει πάρα πολλά, από τις 11 Ιουλίου μέχρι σήμερα υπάρχουν πολλά καινούργια στοιχεία τα οποία ακούστηκαν. Μάλιστα έχω και την παρουσίασή του εδώ που είχε κάνει στο Επιμελητήριο τότε, αλλά έχουν, ειπώθηκαν πολλά περισσότερα, σας διαβεβαιώνω και νομίζω ότι αυτό που θα ήταν ενδιαφέρον, θα ήταν να φύγει με πολλές business cards από την σημερινή εκδήλωση για μελλοντική πελατεία. Έτσι δεν είναι κύριε Jennett; Σωστό. 

Το άλλο που ήθελα να πω, απλώς επειδή το ακούσαμε και νωρίτερα από τους προλαλήσαντες, εάν μου επιτρέπετε και στους χαιρετισμούς, η χώρα μας έχει καταπληκτικό ανθρώπινο δυναμικό, το οποίο έχει βελτιωθεί μεταπολεμικά εκπληκτικά. Δηλαδή, εάν δούμε τα στατιστικά είναι σε διεθνές επίπεδο, όσον αφορά το επίπεδο εκπαιδεύσεως εννοώ, δεν μιλάω τώρα για το content, ας πούμε, για το περιεχόμενο της εκπαιδεύσεως, εκεί ο καθένας μπορεί να υποθέσει ότι θέλει, αλλά όσον αφορά το επίπεδο εκπαιδεύσεως το ανθρώπινο δυναμικό της Ελλάδας είναι πάρα πού υψηλό και πρέπει να του δοθούν ευκαιρίες. 

Είναι κρίμα να μπλέκουμε πάντα σε αυτό, εγώ έχω δώσει έτσι μια έκφραση στο μυαλό μου, την φαραωνική γραφειοκρατία και την βυζαντινή πολυνομία. Εάν υπήρχε δηλαδή αυτό το ‘Pharaonic bureaucracy and Byzantine over regulation’. Εάν μπορούσαμε να βρούμε ένα project, ένα πρόγραμμα ευρωπαϊκό, το οποίο να απασχολήσει όλα αυτά τα λαμπρά μυαλά τα νομικά, τα δημόσιας διοίκησης, τους διοικητικής επιστήμης και τα λοιπά, που να μπορέσουν να βάλουν μια τάξη αυτό για την χώρα μας, θα είναι ότι καλύτερο μπορούμε να προσφέρουμε στις επόμενες γενιές. 

Εγώ θέλω να ευχαριστήσω ακόμη μια φορά για την πρόσκληση. Νομίζω ότι πιο πολλοί ενδιαφερόμενοι, κυρίως ιδιώτες, θα έχουν την ευκαιρία από την ομάδα του κ. Jennett να έχουν μια απευθείας και από πρώτο χέρι ενημέρωση για την επιχειρηματική τους ιδέα και να τους ευχαριστήσω για μια ακόμη φορά που είναι εδώ, δίνουν το παρόν με σοβαρότητα και με υπευθυνότητα.

Ευχαριστώ πολύ. 
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Χαίρομαι ιδιαίτερα που ακούω και από τον κ. Λαμπρόπουλο ότι μετά στις 11 Ιουλίου σήμερα ειπώθηκαν ακόμα πιο σημαντικά πράγματα. Αυτό δικαιολογεί και την στάση του Τεχνικού Επιμελητηρίου απέναντι στα πράγματα να ενημερώνει τον τεχνικό κόσμο σε τακτικά χρονικά διαστήματα, διότι εξελίσσονται τα πράγματα στην Ευρώπη και δεν πρέπει να μένουμε πίσω.


Θα ήθελα να δώσω τον λόγο στο κοινό εάν υπάρχει κάποια ερώτηση συγκεκριμένη, κυρίως προς τον κ. Terte ή προς τον κ. Jennett και εάν, μόνο για ερώτηση. 


Ο κ. Κολυβάς εκλεκτός καλεσμένος μας. 

Κος ΚΟΛΥΒΑΣ:

Γιώργος Κολυβάς από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή. Θα ήθελα να ευχαριστήσω τον Miguel για τις εξηγήσεις που μας έδωσε. Εάν μπορεί να μας πει δυο λόγια για τον Κανονισμό OMNIBUS που, δυο λόγια περισσότερο και για τις διευκολύνσεις που προτείνει. Νομίζω ότι είναι πάρα πολύ σημαντικές για τον συνδυασμό του EFSI με όλα τα άλλα χρηματοδοτικά μέσα του προϋπολογισμού της Ε.Ε..


Θα ήθελα να επωφεληθώ από την εξαιρετική τύχη που έχουμε να έχουμε τον Nick Jennett μαζί μας και να μας τα εξηγεί όλα αυτά, να ρωτήσω μια λίγο σκανδαλιστική ερώτηση, γιατί με βάση το δάνειο που δόθηκε στην Creta Farm και μας είπε συνολικά πέντε ελληνικές επιχειρήσεις έχουν χρηματοδοτηθεί απευθείας από την ΕB έως σήμερα, έχω ακούσει στην αγορά, έστω την Creta Farm, έχω ακούσει στην αγορά πράγματα τα οποία εμένα μου φαίνονται γελοία. Ότι το επιτόκιο ήταν 20% και οι όροι, έτσι και αλλιώς και αλλιώτικα και άρα το Juncker Plan είναι ένα όνειρο που ελάχιστες επιχειρήσεις θα μπορούσαν να επωφεληθούν. 


Δεν ρωτάω ποιο ήταν το επιτόκιο για την Creta Farm, ίσως είναι και εμπορικό μυστικό, αλλά τέτοια πράγματα που κυκλοφορούν στην αγορά νομίζω ότι θα ήταν μια ευκαιρία να τα διασκεδάσει και να τα διαψεύσει ο Nick δημόσια.
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Κύριε Tetra.

Mr. TETRA:

Οι αλλαγές στο Κανονιστικό Πλαίσιο μόλις εισήχθησαν παρουσιάστηκαν 14 Σεπτεμβρίου. Δεν θυμάμαι πολύ  καλά εάν ήταν 13 ή 14 Σεπτεμβρίου, τώρα θα πρέπει να τις συζητήσουμε με το Ευρωπαϊκό Συμβούλιο και το Ευρωπαϊκό Κοινοβούλιο και πιστεύω ότι θα είναι μια σύντομη συζήτηση, τουλάχιστον σε αυτά τα θέματα. 
Αυτά τα θέματα δεν είναι για μας πολύ προβληματικά. Εργαζόμαστε όσον αφορά στην απλοποίηση, δηλαδή το να το κάνουμε πιο εύκολο αυτό, όσον αφορά στην υποβολή εκθέσεων και δουλεύουμε και σε έναν συνδυασμό. 

Δηλαδή με βάση τον προηγούμενο Κανονισμό ήταν πολύ δύσκολο να κάνουμε συνδυασμούς. Ήταν πολύ δύσκολο γιατί υπήρχαν ανησυχίες ότι μπορούσες να χρησιμοποιήσεις δύο ξεχωριστά ευρωπαϊκά ταμεία για να χρηματοδοτήσεις το ίδιο πράγμα  και ότι υπήρχαν διαφορετικά επίπεδα χρηματοδότησης.

 Τώρα συζητάμε για πράγματα στα οποία η χρηματοδότηση μπορεί να πάει από το ταμείο στην χρηματοδότηση κεφαλαίου. Τώρα με τον νέο Κανονισμό  αυτό είναι δυνατόν αλλά και η υποβολή εκθέσεων  θα είναι πολύ πιο απλοποιημένη, πολύ πιο εύκολη. Δεν πάμε κάθε φορά να κάνουμε εκκαθάριση κρατικής βοήθειας και να συμπληρώνουμε διαφορετικές φόρμες, διαφορετικά  δελτία.

Mr. JENNETT:
Ευχαριστώ για την ερώτηση. Απλά να ξεκαθαρίσουμε,  αυτό που είπα ήταν ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα έχει εγκρίνει πέντε λειτουργίες για στήριξη. Οι συνάδελφοι στο IF έχουν εγκρίνει μια και η Greta Farm ήταν η πρώτη που υπογράφτηκε. 
 Δεν θα  μιλήσω για τα επιτόκια αλλά θα απαντήσω στην ερώτησή σας άμεσα μιλώντας για τον τρόπο με τον οποίο τιμολογούμε τα δάνεια.  Ο τρόπος με τον οποίον τα τιμολογούμε είναι πάρα πολύ απλός. Όταν κοιτάμε μια λειτουργία η οποία χρηματοδοτείται, δηλαδή όταν δίνουμε ρευστότητα σε ένα μέρος το κάνουμε μέσα από μια διαδικασία. 

Πρώτον, βλέπουμε το κόστος της χρηματοδότησης. Η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων πρέπει να καλύψει το κόστος της. Εκδίδει ομόλογα στις αγορές και παίρνει τα έσοδα, 3Α, και παίρνει τα έσοδα από αυτά τα ομόλογα.

 Επειδή είμαστε εκδότης 3Α αυτοί οι πόροι εκδίδονται με τους καλύτερους όρους παγκοσμίως και η πλειοψηφία αυτών γίνεται  εκτός της Ευρώπης, γι' αυτό το λόγο βρισκόμαστε σε μια παγκόσμια αγορά και γι' αυτό το λόγο επιτυγχάνουμε την χρηματοδότηση με τα καλύτερα, με τους καλύτερους όρους.

 Το δεύτερο στοιχείο της τιμολόγησης είναι το κόστος λειτουργίας μας. Αυτό θα το γνωρίζετε όλοι άλλωστε εδώ. Πρέπει να καλύψουμε το κόστος του προσωπικού μας, να καλύψουμε το κόστος των γραφείων μας και έχουμε 17 δισ. ευρώ στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων σε δανεισμό ανά έτος και έχουμε 2.000 μέλη προσωπικού. 

 Αυτό δεν είναι αρκετό. Δηλαδή το προσωπικό είναι  ακριβώς προσαρμοσμένο στις ανάγκες  μας και έτσι έχουμε το ελάχιστο δυνατό κόστος λειτουργικό.

 Τώρα το τρίτο στοιχείο είναι ότι κοιτάμε τον κίνδυνο και εφαρμόζουμε μια σειρά από μετρήσεις, από αλγορίθμους για να αναλύσουμε και να τιμολογήσουμε τον κίνδυνο που πρέπει να αναλάβουμε σε οποιαδήποτε διαδικασία και αυτό το κάνουμε με βάση τις βέλτιστες τραπεζικές πρακτικές και χρεώνουμε με βάση τον κίνδυνο που βλέπουμε.

 Ο κ. Κόκκαλης, ο οποίος έφυγε, ο κ. Κορκολής, ο οποίος μόλις έφυγε είπε ότι δανείζουμε στην κυβέρνηση της Ελλάδας γιατί η Ελλάδα είναι μέτοχος και η κυβέρνηση της Ελλάδας ξέρουμε ότι μας αποπληρώνει, δεν χρειάζεται να χρεώσουμε risk premium. 

Όταν δανείζουμε στην κυβέρνηση της Ελλάδος και στον ιδιωτικό τομέα,… συγνώμη που σας διακόπτω, 
Κος

:

Συγνώμη που σας διακόπτω, όταν κάνετε τον υπολογισμό του κινδύνου..

Mr. JENNETT:

Όταν κοιτάμε μια ιδιωτική εταιρεία και κοιτάμε τους κινδύνους που σχετίζονται με την αγορά όπου λειτουργεί και τους κινδύνους που σχετίζονται με το επιχειρηματικό της σχέδιο. Αυτό κοιτάμε.

 Είναι προφανές ότι μια εταιρεία η οποία λειτουργεί μόνο στην Ελλάδα αυτή τη στιγμή, στο σημερινό επιχειρηματικό περιβάλλον και αυτό είναι πολύ σημαντικό, φαίνεται ότι είναι μια εταιρεία η οποία θα έχει περισσότερους κινδύνους σε σχέση με μια εταιρεία η οποία έχει μεγάλη εξαγωγική δραστηριότητα. 

Αυτό είναι η λογική, είναι ο νόμος της οικονομικής επιστήμης. Χρηματοδοτούμε με βάση τον κίνδυνο που βλέπουμε και επειδή κάποιες φορές τα παραδείγματα είναι ένας καλός τρόπος να το αποδείξουμε αυτό, ίσως κάποιοι το έχετε ξανά ακούσει αυτό το παράδειγμα σας ζητώ συγνώμη, αλλά είναι ένα πολύ ισχυρό παράδειγμα. 

Πέρυσι δώσαμε ένα δάνειο σε μια φαρμακευτική εταιρεία από το Βέλγιο υπό το πρόγραμμα InnovFin. Αυτό το δάνειο ήταν το πρώτο τέτοιου είδους για την Ευρωπαϊκή Τράπεζα  Επενδύσεων. Αυτό που κάναμε, λοιπόν, με αυτή τη φαρμακευτική εταιρεία, η οποία ονομάζεται UCBE, είναι μέσου μεγέθους εταιρεία, δηλαδή υπό ελληνικούς όρους είναι μια μεγάλη εταιρεία, αλλά για το Βελγίου και στο παγκόσμιο επίπεδο είναι ένας παίκτης μέσου μεγέθους με βάση την καινοτομία, μια φαρμακευτική εταιρεία, αυτό που έκαμε λοιπόν, είπε ότι έχουμε έξι χημικές εταιρείες και θέλουμε να επιταχύνουμε το πρόγραμμα ανάπτυξης και έρευνάς μας και θέλουμε  να επενδύσετε μαζί μας, ώστε να το κάνουμε αυτό.

 Ο τρόπος με τον οποίο δομήθηκε το δάνειο είναι ότι για κάθε μία από τις έξι χημικές εταιρείες ορίσαμε, με βάση τους εξωτερικούς εμπειρογνώμονές μας  και την εταιρεία, μια σειρά από  ορόσημα που σχετίζονται με την πρόοδο των χημικών αυτών εταιρειών από τις ιδέες στο εργοστάσιο μέχρι στο να περάσουμε τη ρύθμιση και την νομοθεσία για τα φάρμακα.

 Έτσι λειτουργούμε λοιπόν. Εάν στο 6, το εργαστήριο 6 πετύχαινε έτυχε με τρία ορόσημα, τότε γινόταν μια σειρά από πληρωμές. Αυτό που σήμαινε αυτό ήταν ότι καθεμιά από αυτές τις έξι οντότητες εάν πετύχαινε το ορόσημο, τότε το επιτόκιο ίσως να φαινόταν τεράστιο. 

 Ρωτήθηκε ο οικονομικός διευθυντής της εταιρείας κάτι παρόμοιο, όπως με αυτό που με ρωτήσατε σήμερα. Και απάντησε, θα σας πω κάτι όμως, αυτό είναι το μόνο δάνειο για το οποίο θα είμαι πολύ χαρούμενος να πληρώσω και το τελευταίο σεντ, γιατί σημαίνει ότι έχουμε επιταχύνει έξι μέρη του προγράμματος μας τα οποία σίγουρα θα μας φέρουν ασφαλή κέρδη για τα επόμενα είκοσι χρόνια. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ευχαριστούμε πολύ. Υπάρχει κάποια άλλη ερώτηση από το κοινό; Νομίζω ότι ήταν πάρα πολύ σημαντική τόσο εισήγηση του κ. Terte όσο και η παρέμβαση του κ. Jennett και με τις ερωτήσεις του κ. Λαμπροπούλου και του κ. Κολυβά έχουμε μια πολύ ολοκληρωμένη πλέον γνώση για το τι συμβαίνει στην Ε.Ε. σε σχέση με το investment plan Juncker.


Εγώ θέλω να ευχαριστήσω  πάρα πολύ τόσο τον κ. Terte που ήρθε από τις Βρυξέλλες και μας ενημέρωσε εκ μέρους του Αντιπροέδρου του κυρίου Katainen για όλο αυτό το σημαντικό Πλάνο το κυρίου Juncker. Όσο και τον κ. Jennett που μας έδωσε τα φώτα του για την χρηματοδότηση από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων.


Θέλω και εγώ να πω με την σειρά μου, όπως και ο κ. Λαμπρόπουλος ότι το πιο σημαντικό και η επιτυχία του Τεχνικού Επιμελητηρίου θα είναι να έχετε όσο το δυνατόν περισσότερες business cards από ιδιώτες στο διάλειμμα, μετά το πέρας της εκδήλωσης για να αποφανθείτε απευθείας και το Τεχνικό Επιμελητήριο υπόσχεται ότι θα είναι πάντα δίπλα στον τεχνικό κόσμο για να στηρίξει τέτοιου είδους πρωτοβουλίες για ενημέρωση.


Σας ευχαριστώ.
Κα

:

Θα ήθελα να περάσουμε στη δεύτερη ενότητα  δίνοντας μόνο λίγο χρόνο, ένα πεντάλεπτο, εάν θέλετε, λίγο για καφέ ή κάτι άλλο, διότι έχουμε μετά προγραμματισμένες πτήσεις των ανθρώπων που πρέπει να φύγουν σήμερα, που μας κάνουν την τιμή να είναι από τις Βρυξέλλες. Μόνο πέντε  λεπτά ένα διάλειμμα και μπαίνουμε για τη δεύτερη ενότητα για την Περιφερειακή Πολιτική.


Ευχαριστώ.
ΛΗΞΗ 1ΗΣ ΕΝΟΤΗΤΑΣ
………………………

…………

SESSION II
REGIONAL DEVELOPNENT AND SUSTAINABLE GROWTH

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ξεκινάμε τη δεύτερη ενότητα της σημερινής μας εκδήλωσης.

REGIONAL DEVELOPNENT AND SUSTAINABLE GROWTH
Την παρουσίαση θα την κάνει ο κ. Γιώργος Κολυβάς από την Περιφερειακή και Αστική Πολιτική Έξυπνη και Αειφόρος Ανάπτυξη από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή.


Στο πάνελ έχουμε την τιμή να έχουμε δίπλα μας τον Περιφερειάρχη Στερεάς Ελλάδος τον κ. Κωστή Μπακογιάννη, την κυρία Καλλιόπη Σταυροπούλου Εντεταλμένη Περιφερειακή Σύμβουλο του Αναπτυξιακού Προγραμματισμού της Περιφέρειας Αττικής και τον κ. Παναγιώτη Τουρναβίτη, Γενικό Διευθυντή της Συνεταιριστικής Τράπεζας Καρδίτσας. 


Κύριε Κολυβά.

Κος ΚΟΛΥΒΑΣ:

Σας ευχαριστώ για την πρόσκληση. Θα μιλήσω στα ελληνικά και δεν θα ακολουθήσω την παρουσίαση, που έχει 32 διαφάνειες. Δεν θα είχα χρόνο να πω αυτά που θέλω φοβάμαι. Έχω γράψει μερικά βασικά σημεία που θέλω οπωσδήποτε να πω και εάν έχω χρόνο μπορώ να πω και μερικά πράγματα από την παρουσίαση.


Μιλάμε για τα Διαρθρωτικά Ταμεία και τη χρησιμότητά τους για να κτίσουμε χρηματοδοτικά μέσα που θα είναι ιδιαίτερα χρήσιμα για τις επενδύσεις και την πραγματική οικονομία.


Δεν ξεκινάμε σήμερα από το μηδέν. Έχουμε την εμπειρία και τη γνώση, μιλάω για την Ελλάδα, της περιόδου 2007 - 2013 των Διαρθρωτικών Ταμείων, όπου έγινε και η βασική τομή για την πιο ουσιαστική  είσοδο των χρηματοδοτικών μέσων μέσα στα Διαρθρωτικά Ταμεία.


Στην Ελλάδα φτιάξαμε για την περίοδο 2007 - 2013 έναν ωραίο JEREMIE  με το European Investment Funds, το οποίο βασικά έδωσε δάνεια, ευνοϊκά δάνεια στις επιχειρήσεις, αλλά έκανε και επενδύσεις κεφαλαίου στον τομέα των Τεχνολογιών και Πληροφόρησης.


Φτιάξαμε το ΤΕΠΙΧ Ι, ιδρύσαμε το ΕΤΕΑΝ, υπήρχε το ΤΕΜΠΜΕ, το μετασχηματίσαμε και το αναβαθμίσαμε σε ΕΤΕΑΝ, εκείνη την περίοδο 2010 - 2011 και εγώ είχα πάρει μια απόσπαση στην Ελλάδα στο υπουργείο Οικονομίας και είχα διατελέσει και Α΄ Αντιπρόεδρος του ΕΤΕΑΝ, από τα ιδρυτικά μέλη του ΕΤΕΑΝ και Α΄ Αντιπρόεδρος, φτιάξαμε το ΤΕΠΙΧ Ι, το οποίο ξεκίνησε να δίνει ευνοϊκά δάνεια τα οποία θα συμπλήρωναν τον αναπτυξιακό νόμο, τις επιδοτήσεις του αναπτυξιακού νόμου και όλες τις άλλες επιδοτήσεις επενδύσεων που έδινε το ΕΣΠΑ. Όλα τα προγράμματα, όλες τις προκηρύξεις που έκανε η Γενική Γραμματεία Βιομηχανίας Έρευνας και Ανάπτυξης, είχαμε στόχο να τα συμπληρώσουμε με ένα ευνοϊκό δάνειο μέσα από το ΤΕΠΙΧ. 


 Αυτό δεν λειτούργησε, γιατί οι επενδύσεις δεν έγιναν στην Ελλάδα  το 2012, 2013, 2014, 2015, η πλευρά της ζήτησης ήταν πάρα  πολύ χαμηλή και έτσι έγινε η επιχειρηματική επανεκκίνηση, ένα πρόγραμμα που όλοι ίσως το γνωρίζετε με αρκετή επιτυχία.  Φτιάξαμε το ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ ΚΑΤ ΟΙΚΟΝ Ι και βέβαια το  JESSICA, το οποίο σε άλλες Περιφέρειες έκανε πάρα πολύ ωραία έργα και ΣΔΙΤ και σε άλλες δεν έκανε τίποτα.


Δεν φταίει το JESSICA εάν σε κάποια Περιφέρεια δεν έγινε ούτε ένα έργο και σε άλλη Περιφέρεια μπορεί να έγιναν δέκα έργα. Προφανώς οι ευθύνες θα πρέπει να αναζητηθούν αλλού.


Πάνω σε αυτή την εμπειρία, σε αυτές τις δομές που φτιάξαμε από το 2010 μέχρι σήμερα στην Ελλάδα πρέπει να κτίσουμε, για να πάμε πολύ πιο μπροστά στην περίοδο 2014 - 2020 των Διαρθρωτικών Ταμείων. 


 Υπάρχουν μερικές βασικές προϋποθέσεις για να πάμε πολύ πιο μπροστά. Υπάρχουν σήμερα προϋποθέσεις οι οποίες δεν υπήρχαν το 2011 και 2010, όταν κάναμε το JEREMIE, το JESSICA, το ΤΕΠΙΧ και το ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ στην Ελλάδα.


 Σε γενικές γραμμές ποιες είναι αυτές;  


Πρώτον, τα Διαρθρωτικά Ταμεία στην περίοδο 2014 - 2020 μπορούν να παρέμβουν με χρηματοδοτικά μέσα σε όλους τους τομείς και τους θεματικούς στόχους των Διαρθρωτικών Ταμείων. Δεν το είχαμε αυτό το 2007 - 2013. Αυτά που κάναμε, τα Διαρθρωτικά Ταμεία του 2007 - 2013 παρενέβαιναν με χρηματοδοτικά μέσα μόνο στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις, στην ενεργειακή απόδοση των κτιρίων, των ιδιωτικών κατοικιών και στην αστική ανάπτυξη. Γι’ αυτό κάναμε το Εξοικονομώ κατ’ Οίκον, το JESSICA το JEREMIE και το ΤΕΠΙΧ. 

Σήμερα τα Διαρθρωτικά Ταμεία μπορούν να παρέμβουν σε όλους τους θεματικούς στόχους. Ότι κάνουν τα Διαρθρωτικά Ταμεία μπορούν να το κάνουν είτε με επιχορηγήσεις grants είτε με χρηματοδοτικά μέσα. 


Δεύτερον. Το 2010 - 2011 δεν υπήρχε το EFSI. Τεράστια διαφορά και τεράστια σημασία κάνει αυτό  το νέο στοιχείο. Γιατί; Γιατί μιλάμε για 21 δις, που έχει ήδη δεσμεύσει ο κοινοτικός προϋπολογισμός, 16 από τον κοινοτικό προϋπολογισμό, συγνώμη, λάθος και 5 από την ΕΙΒ. 
Αυτά τα 21 δις λειτουργούν ως εξής: για να φτάσουμε στο 315, 21Χ15 είναι 315,  αλλά να κάνουμε τη μια διευκρίνιση. Μην λέμε ότι  πω, πω τι μόχλευση, 15 από τον ιδιωτικό τομέα, δεν ζητάει το Σχέδιο Juncker τέτοια μόχλευση από τον ιδιωτικό τομέα. Τα 21 τα χρησιμοποιεί σαν βάση η ΕΙΒ και αντλεί τρεις φορές τόσα. Αυτό το κάνει κάθε μέρα  η ΕΙΒ στην βασική της λειτουργία με βάση το μετοχικό της κεφάλαιο και όποια ίδια κεφάλαια έχει σε διαθέσιμα έτσι κάνει, αντλεί τρεις φορές παραπάνω, τουλάχιστον και πέντε φορές φτάνει.

Δεν ξέρω εάν ο Nick Jennett ή κάποιος συνάδελφος από την ΕΙΒ είναι  εδώ, θα είναι πολύ πιο αρμόδιος να μας πει, αλλά ξέρω ότι από τρεις έως πέντε φορές μόχλευση πετυχαίνει η ΕΙΒ στην άντληση κεφαλαίων από την διεθνή χρηματαγορά. 
Άρα με τα 21 που έχει από τον κοινοτικό προϋπολογισμό αντλεί 63 από την διεθνή κεφαλαιαγορά.  Άρα η μόχλευση  που ζητάει από τον ιδιωτικό τομέα είναι 5, δεν είναι 15.

 Έχουμε το νέο πακέτο που ανακοίνωσε ο Πρόεδρος Juncker στις 14 Σεπτεμβρίου που περιλαμβάνει στόχο 500 δισεκατομμύρια επενδύσεων μέχρι το 2020 και 630, ουσιαστικά ένα διπλασιασμό του στόχου, 630 μέχρι το 2022.  Διπλασιασμό του στόχου των επενδύσεων και διπλασιασμό και της βάσης των πόρων από τον κοινοτικό προϋπολογισμό που θα είναι διαθέσιμος. Δηλαδή τα 21 θα γίνουν 42 για να φτάσουμε να αντλήσει η ΕΙΒ τρεις φορές 42, 126 και 5 φορές επί  αυτό να είναι τα 630 που έχουμε στόχο. 

 Αυτός  ο πακτωλός χρημάτων  δεν υπήρχε το 2010 - 2011 και η χώρα, Ελλάδα, έχει κάθε λόγο να κάνει κάθε δυνατή προσπάθεια να αξιοποιήσει αυτό τον πακτωλό χρημάτων.

 Πέρα από την κάθε μια επιχείρηση που έχει ένα επενδυτικό σχέδιο 15 εκατ. ή παραπάνω και θα πάει στο γραφείο της η ΕΙΒ στην Αθήνα να το παρουσιάσει, να συζητήσει την ιδέα της, πέρα από αυτό, τα χοντρά ποσά θα πρέπει να μπουν σε ειδικά χρηματοδοτικά μέσα που θα κτίσουμε με τα Διαρθρωτικά Ταμεία και θα μοχλευτούν με το Πακέτο Juncker και με τα άλλα που θα από αμέσως παρακάτω, για να δημιουργήσουν μεγάλα  πακέτα δισεκατομμυρίων ρευστότητας για επενδύσεις μικρότερες των 15 εκατομμυρίων, που είναι και ο βασικός όγκος των επενδύσεων και δεν μπορεί να πάει ο ενδιαφερόμενος στην ΕΙΒ  απευθείας για να τις παρουσιάσει.

 Έχουμε λοιπόν αυτόν τον πακτωλό χρημάτων του Πακέτου Juncker που πρέπει να τον αξιοποιήσουμε, να τον βάλουμε σε χρηματοδοτικά μέσα μαζί με τα Διαρθρωτικά Ταμεία και με τι άλλο μαζί; Έχουμε τα δάνεια της ΕΙΒ προς τις τράπεζες  που μπορούν πια σήμερα  να χορηγηθούν με εγγύηση του ελληνικού δημοσίου. Γιατί το 2012,  2013,  2014 δεν το είχατε αυτό, δεν δεχόταν η ΕΙΒ τις εγγυήσεις του ελληνικού δημοσίου λόγω της πιθανότητας Grexit και ούτω καθεξής.

 Σήμερα δέχεται η ΕΙΒ τις εγγυήσεις του ελληνικού δημοσίου και αυτό είναι ένα κεφάλαιο στο οποίο πρέπει να κτίσουμε και να κάνουμε ένα blending, μια ανάμειξη των δανείων της ΕΙΒ με εγγύηση του ελληνικού δημοσίου, που όπως εξήγησε ο Nick Jennett είναι φθηνά, θα τα δώσει με 1,5,  2%, 2,5 στις τράπεζες η ΕΙΒ ή σε άλλους φορείς που θα αναλάβουν μια  ΣΔΙΤ. Μπορεί να δανείσει απευθείας τον διαχειριστή μιας ΣΔΙΤ, στον παραχωρησιούχο ή  σε οποιονδήποτε άλλον ένα τέτοιο πακέτο.

 Έχουμε ένα νέο στοιχείο την EBRD, η οποία είναι παρούσα και δραστηριοποιείται στην Ελλάδα και έχει στόχο να δανείσει 5 δισ. ευρώ μέχρι το 2020. 

 Έχουμε την Παγκόσμια Τράπεζα, IFC, που επίσης δεν ήταν παρούσα και είναι σήμερα παρούσα στην Ελλάδα. Ήδη έχει αρχίσει  και κάνει κάποιες δανειοδοτήσεις με μεγάλες τράπεζες. Έχει ένα πρόγραμμα 100 εκατομμυρίων ευρώ από το IFC Eurobank και για τη χρηματοδότηση των εξαγωγών.  

Δεν τα είχαμε αυτά τότε και τα έχουμε τώρα και πρέπει να τα αξιοποιήσουμε, συν την επιθυμία για συμμετοχή σε σχήματα αξιόπιστα και βιώσιμα από το Ίδρυμα Ωνάση, από τα άλλα ιδρύματα και από άλλους ιδιώτες επενδυτές είτε είναι sovereign funds από τις Αραβικές χώρες  είτε είναι από την Κίνα, από την Αμερική, το Bill Clinton Foundation, από οπουδήποτε.

 Όλοι αυτοί θέλουν μια αξιόπιστη βασική δομή για να συμμετέχουν. Αυτή την αξιόπιστη βασική δομή μπορούμε να την κτίσουμε με μια βάση, τα Διαρθρωτικά Ταμεία.

 Τον Σεπτέμβριο, όπως μας είπε ο Miguel στην προηγούμενη συνεδρία, είχαμε το νέο πακέτο νομοθετικό που ανοίγει πάρα πολύ εύκολους δρόμους για την σύμπραξη των Διαρθρωτικών Ταμείων  με το Πακέτο Juncker. 

 Πραγματικά πιστέψτε με, επειδή έχω ξοδέψει πολλά χρόνια της ζωής μου στα Διαρθρωτικά Ταμεία, οι τομές που φέρνει είναι ουσιαστικές και διευκολύνει πάρα πολύ τον συνδυασμό. Πρέπει αυτό να το αξιοποιήσουμε. 

 Έχουμε το ΕΤΕΑΝ, το έχουμε πια και πρέπει να το ενισχύσουμε και μπορεί η συμμετοχή των Διαρθρωτικών Ταμείων στα χρηματοδοτικά μέσα που θα κτίσουμε μαζί με το EFSI, να περάσει μέσα από το ETEAΝ και το ETEAΝ πια  να γίνει ο βασικός εταίρος της ΕIB, ΕIF, EBRD  και όλων των άλλων για να κτίσουμε αυτά τα εργαλεία, αυτές τις πλατφόρμες.  

Θα ήθελα τώρα να κλείσω, να πάμε  στις τελευταίες διαφάνειες  και να σας δώσω μια εικόνα του τι έχει δρομολογηθεί, λίγα περισσότερα στοιχεία του τι έχει δρομολογηθεί αυτή τη στιγμή στην Ελλάδα και ποιες άλλες προτάσεις έχουμε, δύο βασικές προτάσεις που έχουμε ακόμα.  

Αυτή τη στιγμή εμείς ως Ευρωπαϊκή Επιτροπή και ειδικότερα η Διεύθυνση Περιφερειακής Πολιτικής και Αστικής Ανάπτυξης που διαχειρίζεται το ERDF, το ΕΤΠΑ που είναι  το βασικό ταμείο που συμμετέχει σε αυτά τα χρηματοδοτικά μέσα και πλατφόρμες, συνεργαζόμαστε με το υπουργείο Ανάπτυξης  στενά για να έχουμε ένα equity funds, των funds, ένα ταμείο συμμετοχών με διαχειριστή το EIF που θα επενδύει στο μετοχικό κεφάλαιο επιχειρήσεων.

Νεοφυών, start-ups, σε φάση ανάπτυξης και για μεταφορά τεχνογνωσίας και αποτελεσμάτων έρευνας με δημιουργία επιχειρήσεων μέσα από αξιοποίηση των αποτελεσμάτων έρευνας ή με δημιουργία επιχειρήσεων ή μεταφορά τεχνολογίας σε επιχειρήσεις υπάρχουσες με τα πανεπιστήμια και ερευνητικά κέντρα.

 Αυτοί είναι οι τρεις βασικοί πυλώνες αυτού του ταμείου. Θα πάρει 200 εκατομμύρια ευρώ από το Πρόγραμμα Ανταγωνιστικότητας. Έχει ήδη δεσμευτεί και θα δεσμευτεί με σχετική υπογραφή ότι θα πάρει μέχρι, όλα αυτά είναι τα ποσά είναι μέχρι τόσο, μέχρι 60 εκατ. € από το EIF, συν δυνατότητα για 50 ακόμα εκατομμύρια ευρώ από την EIB, από το Plan Juncker, συν δυνατότητα συμμετοχής, έχουν καθαρά εκφράσει το ενδιαφέρον τους να συμμετέχουν η BRD, η Παρευξείνια, το IFC, το Ίδρυμα Ωνάση, το Γαλλικό κράτος, το ΕΤΕΑΝ, που είναι σε μια διαδικασία συγχώνευσης με το ΤΑΝΕΟ και θα συμμετέχει και αυτό και χωρίς να είναι συνδιαχειριστής  θα είναι συμμέτοχος μαζί το EIF, θα συμμετέχει σε όλες τις φάσεις αυτού του προγράμματος, ώστε και να συμμετέχει αλλά και να μαθαίνει. Και θα βάλει και χρήματα. 

 Θέλω να πω  ότι αυτό το σχήμα έχει τεράστια σημασία. Μπορεί να κινητοποιήσει μισό δις για επενδύσεις κεφαλαίου, κάτι το οποίο δεν έχει ξαναγίνει στην Ελλάδα. Είναι πολύ ευχάριστο το να βλέπουμε διαφημίσεις του ΟΠΑΠ ότι κάνει συμμετοχές στο κεφάλαιο ή να έχουμε την ως τώρα τα venture capital funds θυγατρικές των τραπεζών ή πέντε ταμεία που υπάρχουν στην Ελλάδα και δραστηριοποιούνται, άλλα τέτοια τάξη μεγέθους, μισό δις να πέσουν στην αγορά συν τα λεφτά των ταμείων και των τραπεζών, των venture capital funds, μπορεί να φτάσουν σε 600, 700 εκατομμύρια, αυτό δεν έχει ξαναγίνει στην Ελλάδα. Πρόκειται για ένα game changer που δρομολογείται. 

 Και βέβαια, επειδή έχουμε και τους εκπροσώπους των Περιφερειών να το τονίσω ότι αυτό το σχήμα θα είναι ανοικτό σε συμμετοχές των Περιφερειών και των περιφερειακών προγραμμάτων. Δεν έχει σημασία να βάλετε 100 εκατ., δεν έχει νόημα, αλλά 5 εκατ. και 10 εκατ. μπορεί να κάνουν τη διαφορά. Στοχευμένα για την Περιφέρειά σας.  Γιατί και θα μοχλευτούν αλλά και θα στοχευτούν.

Πάμε στην επόμενη διαφάνεια;

Δουλεύουμε για το ΤΕΠΙΧ II. Υπάρχει η ανακοινωθείσα πρόθεση του υπουργείου Ανάπτυξης να βάλει στο ΤΕΠΙΧ II 400 εκατ., ένα ποσό που είναι ιδιαίτερα σημαντικό και είναι αντίστοιχο με το ΤΕΠΙΧ Ι που πάλι ήταν αυτής της τάξης.

 Εδώ ο συνδυασμός αυτού του ποσού με δάνεια της EIB με εγγύηση του ελληνικού δημοσίου προς τις τράπεζες, με δάνεια από το Πακέτο Juncker και με χρηματοδοτήσεις από τους άλλους φορείς, EBRD, όλους αυτούς που ανέφερα και προηγουμένως, μπορεί να δημιουργήσει μόχλευση και 4 και 5 και πρέπει σίγουρα να αξιοποιήσουμε στο έπακρο αυτές τις δυνατότητες, πράγμα το οποίο βεβαίως μπορεί να γίνει και μετά την, δεν είναι ανάγκη σήμερα να γίνει αυτό, θα υπογραφεί, θα συσταθεί το ταμείο το ΤΕΠΙΧ ΙΙ και αυτή η διαδικασία συνεργασίας με την EIB και τους άλλους φορείς θα πρέπει να εντατικοποιηθεί στους επόμενους μήνες.

 Και στο ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ ΙΙ που μιλάμε για 300 εκατ. και εδώ τα δάνεια της ΕΙΒ με την εγγύηση του ελληνικού δημοσίου στις τράπεζες μπορούν να παίξουν ιδιαίτερο ρόλο και να μοχλεύσουν και είναι και χαμηλότοκα, γιατί το ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ  θέλουμε να μείνει πολύ φθηνό  για τα νοικοκυριά και στα δύο αυτά προγράμματα πάλι μπορούν οι Περιφέρειες να συμμετέχουν  με μικρά ποσά, δεν χρειάζονται μεγάλα ποσά και στοχευμένες δράσεις.

Πάμε και στο τρίτο;

Αυτά είναι τα τρία πράγματα τα οποία δουλεύουμε τώρα και υπάρχουν. Οι δυνατότητες είναι άπειρες. 
Θα σας πω ενδεικτικά ότι αυτός ο OMNIBUS Κανονισμός που για τον οποίο μας μίλησε ο Miguel  και πιστεύω ότι Ιανουαρίου - Φεβρουαρίου θα είναι πια Κανονισμός της Ευρωπαϊκής Ένωσης δημοσιευμένος και σε ισχύ, λέει ότι όταν βάζεις λεφτά  από τα Διαρθρωτικά Ταμεία να φτιάξεις ένα χρηματοδοτικό μέσο, μέσω του ΕΤΕΑΝ, απευθείας από το υπουργείο, μαζί με την ΕΙΒ, ένα χρηματοδοτικό μέσο στο πλαίσιο του Πακέτου Juncker, θα βάζεις το ένα μέρος από τα Διαρθρωτικά Ταμεία και το χρηματοδοτικό μέσο αυτό πρέπει να έχει μόχλευση 4, τουλάχιστον. Αυτό είναι κανονιστική διάταξη.

Άρα, άμα φτιάξω εγώ  ως ελληνικό δημόσιο ένα χρηματοδοτικό  μέσο με ΕΤΕΑΝ και Ευρωπαϊκή Τράπεζα, θα βάζω 1 και θα έχω την απαίτηση αυτοί να εργαστούν για να φέρουν την μόχλευση και να πετύχουν την μόχλευση 4. Καταλαβαίνετε ότι αυτό είναι μια επανάσταση και μπορεί να βοηθήσει και στη δημιουργία της ζήτησης των επενδύσεων που είναι το άλλο μεγάλο κεφάλαιο. 

Δεν φτάνει μόνο η προσφορά και όλη η παρουσίασή μου και η συζήτησή μας να επικεντρώνεται στην προσφορά αλλά είναι και το θέμα της ζήτησης.

Δύο σημαντικές προτάσεις που έχει αυτή τη στιγμή κάνει η ΕΙΒ, η ΕIF  στις ελληνικές αρχές και ς τις οποίες εμείς ως Ευρωπαϊκή Επιτροπή υποστηρίζουμε πλήρως, είναι το Ταμείο Υποδομών, η συνέχεια του JESSICA, στο οποίο αναφέρθηκε ο κ. Κορκολής και αυτό μπορεί να κινητοποιήσει ποσά της τάξεως των 15 εκατ. €  από το  ΕΣΠΑ και τους, την ΕΙΒ και τα  άλλα χρηματοπιστωτικά ιδρύματα διεθνή και να δημιουργήσει επενδύσεις σε ΣΔΙΤ, ιδίως σε ΣΔΙΤ τάξης του 1 δις και μιλάμε για μικρές και μεσαίες ΣΔΙΤ, δεν μιλάμε για το αεροδρόμιο Καστελίου πού θα πάει να κάνει σαν ΣΔΙΤ τη δική του σύμβαση με την ΕΙΒ  και με τις άλλες τράπεζες, μιλάμε για μικρότερα έργα των 10, 20 εκατομμυρίων, 30 εκατομμυρίων ευρώ, τα οποία θα είναι και περισσότερα στον αριθμό και με μεγάλη και με διάχυση περιφερειακή, ελπίζω. 

 Επίσης υπάρχει πρόταση για να χρησιμοποιήσουμε την νέα ECM Initiative, όπως προκύπτει πάλι από τον Κανονισμό OMNIBUS, που θα μπορούσαμε με 200 εκατ. από το ΕΣΠΑ  να δημιουργήσουμε εγγυήσεις, γιατί θα μπει και η ΕΙΒ σε αυτό το εγγυοδοτικό  σχήμα και το ΕΤΕΑΝ, ετοιμάζει το EIF ένα τέτοιο σενάριο να το προτείνει και να το συζητήσουμε με το ΕΤΕΑΝ και το EIF και COSME και θα δημιουργήσουμε μια μόχλευση να έχουμε εγγυήσεις για δάνεια ύψους ενός δισεκατομμυρίου περίπου, για να καλύψουμε και το σκέλος της ελλιπούς παροχής εξασφαλίσεων από τις επιχειρήσεις. 

 Αυτά είναι δύο παραδείγματα από τις άπειρες δυνατότητες που υπάρχουν για να χρησιμοποιήσουμε επιτυχώς τα Διαρθρωτικά Ταμεία σαν βάση να κτίσουμε χρηματοδοτικά μέσα στα οποία θα έρθουν και η ΕΙΒ, το Πακέτο Juncker και οι άλλες διεθνείς τράπεζες και επενδυτές για να προσφέρουμε ρευστότητα με ευνοϊκούς όρους στις επενδύσεις στην Ελλάδα. 

Τελείωσα. Η παρουσίασή μου έχει πολύ περισσότερες λεπτομέρειες, θα είμαι ανοικτός σε ερωτήσεις σας σε κάποια άλλη φάση, εάν έχετε κάτι μέσω του ΤΕΕ.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε τον κ. Κολυβά. Θα ήθελα να δώσω τον λόγο στον Περιφερειάρχη Στερεάς Ελλάδας, τον κ. Κώστα Μπακογιάννη για μια τοποθέτηση, καταρχήν.

Κος ΜΠΑΚΟΓΙΑΝΝΗΣ:

Καλό μεσημέρι λοιπόν και  από εμένα. Θα ήθελα να ευχαριστήσω πάρα πολύ το ΤΕΕ για την πολύ ευγενική πρόσκληση και ειδικά την κυρία Αναγνωστάκη που είναι η ψυχή, νομίζω, του όλου εγχειρήματος. Νομίζω όλοι συμφωνούμε ότι έχουμε πάρα πολύ μεγάλη ανάγκη τέτοιες συζητήσεις, διότι δεν λέω κάτι καινούργιο όταν αναγνωρίζω ότι  δυστυχώς υπάρχει ένα έλλειμμα ενημέρωσης και επικοινωνίας στη χώρα μας, έχουμε μείνει πάρα πολύ πίσω και δυστυχώς είναι πλέον ξεκάθαρο ότι το πληρώνουμε πάρα πολύ ακριβά.


Θα μου επιτρέψετε εμένα, σε αντίθεση, ενδεχομένως, με όσους προηγήθηκαν να δώσω αυτό που λέμε μια bottom up, έτσι λέμε στο χωριό μου, εικόνα του τι γίνεται στην πραγματική ζωή και πώς προσπαθούμε ως Περιφέρεια να προχωρήσουμε μπροστά.


Να ξεκινήσω με κάποιους αριθμούς. Η αίσθησή μου είναι ότι στο ακροατήριο θα αρέσουν οι αριθμοί. Εμείς κλείσαμε την προηγούμενη προγραμματική περίοδο με ένα ποσοστό απορροφητικότητας που ξεπερνάει 107% και αυτή τη στιγμή που μιλάμε έχουμε εκδώσει ήδη 26 προσκλήσεις στην νέα προγραμματική περίοδο, φτάνουμε το 42% δηλαδή, θα εκδώσουμε άλλες τέσσερις, άλλο 10%, με τη λογική και την προοπτική να φτάσουμε στο 53% του προγράμματος μέχρι το τέλος του έτους.


Σε ό,τι αφορά τις εντάξεις πιστεύουμε ότι οι συνολικές εντάξεις μέχρι το τέλος του χρόνου θα φτάσουν στο 36% και οι συνολικές δαπάνες στο 10,6. Με άλλα λόγια είμαστε μέσα στους στόχους, όχι μόνο του προγράμματος αλλά και του μεσοπρόθεσμου που συμφωνήθηκε πέρυσι το καλοκαίρι.


Όμως, κυρίες και κύριοι, όπως έλεγε Μαρκ Τουέϊν ο οποίος, ως γνωστόν, είχε μια καλή φράση για όλα, «Υπάρχουν τα ψέματα, υπάρχουν τα καταραμένα ψέματα και υπάρχει και η στατιστική». Η πραγματικότητα λοιπόν είναι ότι οι αριθμοί δεν λέμε την αλήθεια και δεν λένε την αλήθεια οι αριθμοί; Όχι γιατί δεν έχουμε πετύχει τα ποσοστά στα οποία αναφέρθηκα νωρίτερα, αλλά γιατί η Περιφέρειά μου, η Περιφέρεια Στερεάς Ελλάδος είναι θύμα μιας μεγάλης στατιστικής αδικίας.


Ενδεχομένως να γνωρίζετε ότι έχουμε την τύχη ή την ατυχία, αυτό εξαρτάται από το πώς το βλέπει κανείς, να φιλοξενούμε στην Περιφέρειά μας την βιομηχανική καρδιά της χώρας στο Σχηματάρι και στα Οινόφυτα. Το κριτήριο κατανομής πόρων, όπως υποθέτω, επίσης, γνωρίζετε, σύμφωνα με τους ευρωπαϊκούς κανονισμούς  είναι το κατά κεφαλήν ΑΕΠ. Εμφανιζόμαστε στο λοιπόν πολύ πλουσιότεροι απ' ότι είμαστε στην πραγματικότητα. Το οποίο εγώ το διασκεδάζω πάρα πολύ, γιατί κάποιοι στις Βρυξέλλες, ενδεχομένως, να θεωρούν ότι είμαστε το Λουξεμβούργο. Δεν είμαστε το Λουξεμβούργο λοιπόν, αυτό προκύπτει και από τους δείκτες της φτώχειας και της ανεργίας και της κοινωνικής απομόνωσης.


Πρακτικά, γιατί τα λέω όλα αυτά; Διότι οδηγεί την Περιφέρειά μας στην υπο-χρηματοδότηση. Για να έχουμε μια αίσθηση αριθμών, εάν συγκρίνω την Περιφέρεια Στερεάς με, παραδείγματος χάρη, μια γειτονική Περιφέρεια, όχι την Αττική, μην ανησυχείτε, δεν μοιάζουμε, με την Περιφέρεια Θεσσαλίας του φίλου μου του Κώστα του Αγοραστού, εκείνη έχουν  το τριπλάσιο ΠΕΠ απ’  ό,τι έχουμε εμείς. Εμείς έχουμε 190 εκατ., εκείνοι είναι πολύ - πολύ υψηλότερα.  Και σε όλες τις στατιστικές είμαστε πολύ λιγότερο από το μισό από τον εθνικό μέσο όρο.


Νομοτελειακά λοιπόν, κυρίες και κύριοι, θέλουμε, δεν θέλουμε, για μας η μόχλευση των πόρων και τα νέα χρηματοδοτικά εργαλεία τα ευρωπαϊκά είναι μονόδρομος. Η ανάγκη, όπως ξέρετε, είναι κυρίαρχη και καθορίζει τις πολιτικές μας επιλογές  αλλά και τον αναπτυξιακό μας σχεδιασμό.


Και εδώ θα ήθελα πολύ σύντομα, γιατί δεν θέλω να σας κουράζω, να αναφερθώ σε τέσσερα παραδείγματα του πώς προχωράμε μπροστά  για να δούμε, πώς, ενδεχομένως, όλη αυτή η συζήτηση που κάνουμε σήμερα μεταφράζεται σε απτά και μετρήσιμα αποτελέσματα.


Φυσικό αέριο. 
Το φυσικό αέριο, όπως ξέρετε, διατρέχει την εθνική οδό. Όποιος έχει πάει από την Αθήνα στην Θεσσαλονίκη, ενδεχομένως, να το γνωρίζει. Αυτό ενδεχομένως που να μην γνωρίζετε είναι ότι καμία από τις πόλεις της δικής μου Περιφέρειας, δηλαδή ούτε η Χαλκίδα, ούτε η Θήβα, ούτε η Λιβαδειά, ούτε η Λαμία, για να μην αναφερθώ στην Άμφισσα και στο Καρπενήσι που είναι και λίγο πιο πέρα, δεν έχουν πρόσβαση στο φυσικό αέριο. Είναι εντυπωσιακό αυτό από μόνο του αλλά, τέλος πάντων, αυτή είναι η πραγματικότητα.


Έχουμε ήδη σε συνεννόηση με την ΔΕΠΑ θα κάνουμε ένα μεγάλο έργο  44,3 εκατομμύρια ευρώ. Η δική μας Περιφέρεια θα βάλει από το ΠΕΠ της 21,2. Δηλαδή στην πραγματικότητα ένα προς δύο. Για να μπορέσουμε να υλοποιήσουμε αυτό το έργο. Έχουμε ήδη βγάλει την πρόσκληση στον αέρα. Πιστεύουμε ότι η ΔΕΠΑ θα ανταποκριθεί μέσα στο μήνα και θα μπορέσουμε να εντάξουμε το έργο μέχρι το τέλος της χρονιάς.


Δεύτερο παράδειγμα. Ασωπός. 

Η βιομηχανική συγκέντρωση στην οποία αναφέρθηκα νωρίτερα, έχει κάποια ζητηματάκια. Κάποιοι μέσα σε αυτή την αίθουσα τα ξέρουν πάρα πολύ καλά. Το ένα ζητηματάκι είναι ότι δεν έχει καμία πολεοδομία, χωροταξία, καμιάς μορφής οργάνωση. Τίποτα. Ταυτόχρονα δεν έχει καμία υποδομή ή τίποτα που να θυμίζει υποδομή, όσο φαντασία και να έχει κάποιος.

 Το δεύτερο ζητηματάκι είναι ότι υπάρχει μια τεράστια περιβαλλοντολογική  επιβάρυνση. Θα έχετε ακούσει, φαντάζομαι, όλοι για τον Ασωπό. Είναι μια περιβαλλοντολογική ντροπή και το λέω έτσι, χωρίς καμία υπερβολή, η οποία έχει τεράστιες επιπτώσεις και στην δημόσια υγεία αλλά και στο περιβάλλον. 

 Οπότε λοιπόν εμείς αυτή τη στιγμή σχεδιάζουμε το Επιχειρηματικό Πάρκο Εξυγίανσης του Ασωπού. Ένα εξαιρετικά φιλόδοξο εγχείρημα, το οποίο όμως θα δώσει μια απάντηση και στο περιβαλλοντολογικό ζήτημα αλλά και βεβαίως θα μπορέσουν να δημιουργηθούν πάρα πολλές νέες θέσεις εργασίας, χιλιάδες. Δεν χρειάζεται εδώ να πω σε ένα τέτοιο κοινό ότι κανένας επενδυτής που σέβεται τον εαυτό του θα έρθει, όταν η μεγαλύτερη βιομηχανική συγκέντρωση της χώρας στερείται τα βασικά.

 Εμείς, η προ-εκτίμηση είναι, διότι τώρα θα βγει η ΟΧΕ στον αέρα για την διαβούλευση, την τυπική διαβούλευση, γιατί έχει γίνει η άτυπη ήδη, η προ-εκτίμηση  του κόστους είναι ότι θα ξεπεράσει τα 120 εκατ. €. Το 80% του προϋπολογισμού θα καλυφθεί από ιδιωτικούς πόρους. 

Θα είναι, λοιπόν, ένα πάρα πολύ μεγάλο έργο, εφόσον όλα πάνε καλά, το οποίο ουσιαστικά θα μπαίνει στην κατηγορία, αυτών που πολύ ωραία ο Πρόεδρος ο Γιώργος ο Στασινός  είπε νωρίτερα, των έργων που θα πρέπει να τα χαρακτηρίζουμε δημόσια ακόμα και εάν είναι ιδιωτικά. Και είναι δημόσια, διότι έχουν τεράστια αξία για όλους εμάς.

 Ένα άλλο παράδειγμα, τρίτο, πιο μικρό είναι τα σχολεία. 
Τώρα κοιτάω ότι Αττική, γιατί ζηλεύω τα χρήματα που έχουν αυτοί για τα σχολεία. Εμείς έχουμε συνολικά για τα σχολεία της Περιφέρειας Στερεάς Ελλάδος, σκεφτείτε ότι είναι η δεύτερη σε έκταση Περιφέρεια της χώρας με 650.000 ανθρώπους, 8,5 εκατομμύρια ευρώ για επτά χρόνια. Καταλαβαίνετε ότι σε καμία περίπτωση δεν καλύπτουν τις ανάγκες μας αυτά τα χρήματα. Η πρόσκληση έκλεισε χθες και είχαμε είκοσι προτάσεις, οι οποίες αναμένεται να ξεπεράσουν τα 18 με 20 εκατ. ευρώ, εφόσον βεβαίως αποδειχθούν ώριμες.

 Εδώ λοιπόν θέλουμε να ακολουθήσουμε το παράδειγμα της Αττικής την προηγούμενη προγραμματική περίοδο και να κάνουμε ΣΔΙΤ και εκεί να μπορέσουμε να διπλασιάσουμε στην πραγματικότητα τα χρήματα που έχουν στη διάθεσή μας.

 Τέλος, το τελευταίο παράδειγμα στον τομέα των υποδομών αυτή τη φορά, στο οποίο αναφέρθηκε εμμέσως και υπαινικτικά ο καλός συνεργάτης μας ο κ. Κορκολής, ο Γενικός Γραμματέας νωρίτερα, είναι η παράκαμψη της Χαλκίδας.

 Όποιος έχει πάει στην Εύβοια ξέρει ότι το οδικό δίκτυο είναι τραγικό. Περιμένει κανείς τον Λάμπρο Κωνσταντάρα να βγει  από ένα αυτοκίνητο. Είναι η δεκαετία του ΄60 στον 21ο αιώνα. 

Η παράκαμψη της Χαλκίδας  είναι ένα έργο 160 εκατομμυρίων ευρώ, ένα πάρα πολύ σπουδαίο έργο, δυστυχώς, λόγω της υπερδέσμευσης των υποδομών μας δεν μπορούμε να το καλύψουμε τους πόρους του ΕΣΠΑ που έχουμε διαθέσιμους αυτή τη στιγμή, γίνεται λοιπόν μια συζήτηση, η οποία προχωράει πολύ καλά, ανάμεσα στο υπουργείο και την ΕΤΕΠ, στην οποία συμμετέχουμε και εμείς και την στηρίζουμε με όλες μας τις δυνάμεις, είμαστε ευγνώμονες και στο υπουργείο για την προσπάθεια που καταβάλλεται και πιστεύουμε ότι έτσι θα μπορέσουμε πολύ σύντομα να έχουμε καλά νέα και μια δημοπρατήσουμε το έργο. 

 Κυρίες και κύριοι, κλείνοντας σας έδωσα μερικά ενδεικτικά παραδείγματα του πώς κινούμαστε. Θα μπορούσα να μιλάω πολύ περισσότερο και για πολύ περισσότερη ώρα, διότι δυστυχώς δεν έχουμε άλλη επιλογή από την μόχλευση των πόρων. Αλλά για να μην ωραιοποιούμε τα πράγματα  και να μην, έτσι να το πω, αν μου επιτρέπετε έτσι απλά, φτιαχνόμαστε μεταξύ μας, πρέπει να αναγνωρίσουμε ότι έχουμε κάποια μεγάλα θέματα τα οποία τα αντιμετωπίζουμε και τα οποία άμα δεν τα προσέξουμε θα τα βρούμε μπροστά μας στο τέλος της προγραμματικής περιόδου. Γιατί ωραία τα λέμε τώρα, καλά τα σχέδιά μας αλλά στο τέλος ‘ξυρίζουν τον γαμπρό’. 

Το πρώτο είναι η γραφειοκρατία και η πολυνομία. «Ναι», θα μου πείτε, «είναι η μάστιγα του ελληνικού κράτους, δεν είναι πρόβλημα μόνο τώρα, είναι πρόβλημα σε όλα», συμφωνώ απολύτως, δεν έχουμε όμως την πολυτέλεια να αφήνουμε ούτε ένα ευρώ αναξιοποίητο. Και δυστυχώς αυτό το βρίσκουμε μπροστά μας πάρα πολύ.

 
Επίσης βρίσκουμε μπροστά μας τη σύγχυση, εάν μου επιτρέπετε η έκφραση, των αρμοδιοτήτων. Μακάρι να ήταν ο μόνος μας συνομιλητής του υπουργείου Ανάπτυξης. Δεν είναι. Πολλές φορές για να υλοποιήσεις ένα έργο πρέπει να περάσεις από τέσσερα ή πέντε συναρμόδια υπουργεία. Θα μου πείτε, «τυπική η διαδικασία», τυπική μεν, ουσιαστική δε, γιατί σε καθυστερεί πάρα πολύ, αφήστε που σε καθιστά και όμηρο κάθε σκοπιμότητας οποιουδήποτε.


Ταυτόχρονα πρέπει να αναγνωρίσουμε ότι έχουμε ένα μεγάλο κανονιστικό βάρος. Αναφέρθηκε νωρίτερα σ’ αυτό ο κ. Κορκολής. Είναι όμως ένα ζήτημα. Και εδώ υπάρχει το πολύ μεγάλο έλλειμμα, για να κλείσω από εκεί που άρχισα, επικοινωνίας.


 Εγώ θέλω να ελπίζω ότι τα συναρμόδια υπουργεία, οι ευρωπαϊκές αρχές, αυτό που τώρα κάνουμε εδώ μεταξύ μας, να γίνει σε όλη την Ελλάδα. Θα πρέπει να κληθούν οι Δήμαρχοι, θα πρέπει να κληθούν οι φορείς, τα επιμελητήρια. Εάν δεν το κάνουμε αυτό, εάν δεν κινητοποιήσουμε δυνάμεις, άμα δεν τους δείξουμε ποιες είναι οι ευκαιρίες, τότε πολύ φοβάμαι ότι απλώς θα επαναλαμβάνουμε τα λάθη του παρελθόντος. 


Να συμφωνήσουμε ότι η εποχή που τα περιμέναμε όλοι όλα από το κράτος έχει περάσει ανεπιστρεπτί. Θα πρέπει να εμπιστευτούμε τις τοπικές μας οικονομίες και τις τοπικές μας κοινωνίες, αλλιώς φοβάμαι ότι απλώς κάνουμε το ίδιο λάθος ξανά και ξανά και ξανά, το οποίο δεν είναι σίγουρα και παράδειγμα υψηλής νοημοσύνης.


Σας ευχαριστώ πάρα πολύ.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε. Τον λόγο έχει  η κυρία Καλλιόπη Σταυροπούλου, από την Περιφέρεια Αττικής.

Κα ΣΤΑΥΡΟΠΟΥΛΟΥ: 

Καλησπέρα. Καταρχήν να μεταφέρω τους χαιρετισμούς της Περιφερειάρχης κυρίας Δούρου που δεν μπορούσε να είναι μαζί μας σήμερα για την επιτυχία της ημερίδα.


Σίγουρα θα συμφωνήσω με ένα από τα σημεία που έβαλε πρωταρχικά και ο Περιφερειάρχης στην προηγούμενη τοποθέτησή του, στο ότι όλες οι δράσεις ενημέρωσης και ευαισθητοποίησης που γίνονται γύρω από τα θέματα  των χρηματοδοτικών εργαλείων και του ΕΣΠΑ είναι πολύ σημαντικά. 
Μάλιστα χαριτολογώντας εμείς πολλές φορές λέμε για τα ευρωπαϊκά θέματα ότι η γλώσσα είναι τα ΕΣΠικά, τα οποία τα καταλαβαίνουν πολύ λίγοι  και οι ειδικοί, μια ειδική γλώσσα, άρα όσο πιο λαϊκά τα κάνουμε, να το πω και έτσι, ώστε να μπορούν να τα καταλαβαίνουν όλοι οι δρώντες μέσα σε αυτό το περιβάλλον, τόσο πιο καλά θα μπορέσουμε και να επικοινωνήσουμε και να σχεδιάσουμε, άρα κάθε τέτοια δράση και συγχαρητήρια εδώ στο Τεχνικό Επιμελητήριο που διοργανώνει αυτή τη συζήτηση, παρότι οι γλώσσες των εισηγητών παραμένουν δύσκολες. 
Νομίζω ότι πρέπει όντως να το διευρύνουμε, να πάμε και πιο κάτω για να γίνουν αρκετά πράγματα πιο κατανοητά.


Η Περιφέρεια Αττικής έχει πράγματι πολύ περισσότερα χρήματα στον προϋπολογισμό της, όμως πρέπει να σκεφτούμε και από πού ξεκινάει και από πού τελειώνει και ποιο πληθυσμό καλύπτει.


Ξεκινάμε από τα Αντικύθηρα τα οποία είναι, απειλούνται από ερημοποίηση, έχουν επάνω εκεί δέκα κατοίκους  και φθάνουμε μέχρι τον Ωρωπό και τα όρια του Ασωπού και τα λοιπά. Νομίζω ότι είναι γνωστή η Περιφέρεια.


Έχουμε την μητρόπολη, έχουμε την Αθήνα μέσα στην Περιφέρεια Αττικής με τα πολύ συσσωρευμένα προβλήματα τα κοινωνικά κατά κύριο λόγο, τα οποία τα ξέρει πολύ καλύτερα, βέβαια, ο Δήμαρχος Αθηναίων και πάρα πολλές ιδιαιτερότητες σε ό,τι αφορά την επιχειρηματική δραστηριότητα, η οποία νομίζω ότι είναι γνωστή και δεν θέλω να σας τρώω τον χρόνο.


Με αυτή την έννοια ο σχεδιασμός του νέου ΕΣΠΑ και κατ' επέκταση του ΠΕΠ Αττικής έχει πάρα πολλούς άξονες, είναι πολυδιάστατος, είναι πολυταμειακός, έτσι είναι και η δομή όλων των νέων περιφερειακών προγραμμάτων. 

Αυτό που έχουμε προσπαθήσει εμείς να κάνουμε, δεν είμαι σίγουρη ακόμα εάν το έχουμε καταφέρει εκατό τοις εκατό, είναι να ξεκαθαρίσουμε τη στρατηγική για το πού θέλουμε να πάει η Περιφέρεια στο κομμάτι της ανάπτυξης, άρα προσπαθήσαμε αυτό που λέμε Στρατηγική Έξυπνης Εξειδίκευσης, που ήταν ένα εργαλείο και μια αιρεσιμότητα,  να το αξιοποιήσουμε κατά το δυνατόν περισσότερο και να μην το βάλουμε στο συρτάρι.

Άρα από εκεί αναδείχθηκαν τρεις βασικοί τομείς στρατηγικής δραστηριότητας και επιχειρηματικότητας που είναι η Γαλάζια Οικονομία, η Βιώσιμη Οικονομία των Αναγκών  και η Δημιουργική Οικονομία και άρα εντάξαμε τους κλασικούς κλάδους, θα μπορούσαμε να πούμε, τον Πολιτισμό, τον Τουρισμό, το Περιβάλλον και τα λοιπά, μέσα σε αυτούς τους τρεις μεγάλους τομείς, που έχουν και μεταξύ τους κοινά σημεία.

Άρα έχοντας ξεκαθαρίσει τη στρατηγική  για το σε ποιους τομείς θέλουμε να κάνουμε παρεμβάσεις, αυτό θεωρούσαμε ως βασικό πρώτο στοιχείο. 

Στρατηγικές προσπαθούμε να έχουμε και για όλα τα υπόλοιπα. Δηλαδή δεν θέλουμε, παραδείγματος χάρη, να έρχεται ο Δήμαρχος, που είναι μέσα στον σχεδιασμό και στο αναμενόμενο και να λέει ότι πνίγομαι, θέλω ένα αντιπλημμυρικό έργο γιατί εκεί έχω πρόβλημα, αλλά να έχουμε εμείς μια στρατηγική αντιπλημμυρικής προστασίας της Αττικής, έχοντας προτεραιοποιήσει βέβαια κάποια βασικά κριτήρια, γιατί δεν μπορούμε να καλύψουμε το σύνολο που είναι  ο πληθυσμός, που είναι η  δυσκολία που έχουν έντονα καιρικά φαινόμενα  και τα λοιπά, που είχαμε στο παρελθόν τέτοια γεγονότα, ώστε να έχουμε ένα σχεδιασμό στον οποίο θα παρεμβαίνουμε πιο ολοκληρωμένα.

 Ακούμε τα αιτήματα αλλά θέλουμε να έχουμε και τις δικές μας στρατηγικές που τις έχουμε διαμορφώσει μέσα από την διαδικασία συζήτησης με τους εμπλεκόμενους φορείς  και αυτό είναι ένα δεύτερο στοιχείο που πιστεύουμε ότι μας διαχωρίζει από την προηγούμενη, από την προηγούμενη, τέλος πάντων, Περιφερειακή Αρχή, ότι προσπαθούμε να έχουμε όσο το δυνατόν μεγαλύτερη συζήτηση και η διακυβέρνηση να είναι πιο ουσιαστική, η διαβούλευση να είναι  πιο ουσιαστική. Δεν λέω ότι τα  καταφέρνουμε πάντα, είναι όμως  μέσα σε αυτό που στοχεύουμε.

 Τώρα σε ό,τι αφορά την συζήτηση την σημερινή, γιατί σας λέω και πράγματα τα οποία μπορεί να σας μοιάζουν ότι δεν κολλάνε και πολύ, μέσα στην διαδικασία των χρημάτων που έχουμε και που είναι αρκετά, για να τα διαχειριστούμε αυτά τα χρήματα, εκτός από τη στρατηγική και την διακυβέρνηση, τα δύο στοιχεία που έβαλα, χρειαζόμαστε και κάποιους πόρους και κάποια τεχνογνωσία, ανθρώπινους πόρου εννοώ και μια τεχνογνωσία, άρα εδώ η συμβολή των υπουργείων, των κατάλληλων, τέλος πάντων, των ειδικών και της Ευρωπαϊκής Επιτροπής μπορεί να παίξει καθοριστικό ρόλο. 

 Εγώ, ας πούμε, έχω απορίες από την τοποθέτηση προηγουμένως του εισηγητή μας, τις οποίες, εντάξει, ας μην τις λύσω σήμερα εδώ, αλλά καλό είναι να τις συζητήσουμε για να δούμε πώς πραγματικά μπορούμε να συμβάλλουμε και εμείς.

 Το σίγουρο είναι ότι έχει διάθεση η Περιφέρεια Αττικής, δηλαδή την προτροπή ελάτε Περιφέρειες να συμμετέχετε, ανταποκρινόμαστε και λέμε από τώρα θετικά ναι, αρκεί να δούμε σε ποια εργαλεία και σε ποια κατεύθυνση μπορεί να γίνει αυτό.

 Προτεραιότητα για εμάς είναι τα εργαλεία που αφορούν τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις, γιατί καταλαβαίνετε όλες βρίσκονται στην Περιφέρεια Αττικής. 
Θα ξεχωρίζαμε την δανεική επιχειρηματικότητα, δηλαδή οι νεοφυείς επιχειρήσεις που συνδέονται περισσότερο με την δραστηριότητα  όμως των νέων ανθρώπων, γιατί νεοφυείς δεν είναι απαραίτητα και νέοι και ένα κομμάτι επίσης τελευταίο, το οποίο δεν πιάνεται καθόλου βέβαια, γιατί εδώ μιλάμε για τεράστιους αριθμούς, είναι η κοινωνική οικονομία η οποία, εντάξει, το επίπεδό της προφανώς σε επίπεδο χρηματοδοτήσεων  δεν πλησιάζει καθόλου αυτά τα νούμερα για τα οποία συζητάμε σήμερα, όμως και εκεί χρειάζεται οπωσδήποτε να φτιαχτεί κάποιο χρηματοδοτικό εργαλείο ή να ενισχυθούν τα υπάρχοντα χρηματοδοτικά εργαλεία για να μπορέσουν να ενισχυθεί η κοινωνική οικονομία που θέλει πολύ μικρότερο επίπεδο χρηματοδότησης, αλλά χωρίς αυτό δεν μπορεί ούτε εκεί να κινήσει η οικονομία και ξέρουμε ότι σε άλλες ευρωπαϊκές οικονομίες αυτό είναι πάρα πολύ σημαντικό κομμάτι, είναι ο τρίτος πυλώνας, ας το πούμε έτσι, μεταξύ ιδιωτικού και δημόσιου, είναι η ανάπτυξη της κοινωνικής συνεταιριστικής αλληλέγγυας οικονομίας. 

Άρα λοιπόν αυτό που μπορώ να πω έτσι και εγώ κλείνοντας, είναι την διάθεση της Περιφέρειας Αττικής, έχουμε συμμετάσχει ήδη σε κάποιες συζητήσεις που γίνονται με το υπουργείο Ανάπτυξης για τα δυναμικά νέα ταμεία,  ώστε να δούμε τον τρόπο της εμπλοκής μας και της συμμετοχής μας και να δούμε πώς θα αξιοποιηθεί αυτό. 

Για παράδειγμα, στο κομμάτι της επιχειρηματικότητας εγώ είχα πάντα ένα ερωτηματικό εάν πρέπει η επιχειρηματικότητα και το πρόγραμμα της Περιφέρειας Αττικής να εξαντληθεί σε ένα πρόγραμμα απλής κρατικής ενίσχυσης ή θα πρέπει να πάει σε κάποιο ταμείο που να μοχλεύει και τέλος πάντων, να κινηθεί  σε ένα άλλο σχεδιασμό, δεν το έχουμε απαντήσει αλλά η σημερινή συζήτηση σίγουρα μας βοηθάει.

 Να πούμε ότι επίσης θέλουμε να είμαστε ανοικτοί σε όλες τις ιδέες που μπορεί να υπάρχουν από τους φορείς για το πως μπορούμε και να βοηθήσουμε αλλά και να βοηθηθούμε.

Ευχαριστώ.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Θα ήθελα και την τοποθέτηση του κ. Παναγιώτη Τουρναβίτη, Γενικός Διευθυντής Συνεταιριστικής Τράπεζας Καρδίτσας.

Κος ΤΟΥΡΝΑΒΙΤΗΣ:

Καλησπέρα και από εμένα. Είναι ιδιαίτερη τιμή και για την τράπεζά μας αλλά και για εμένα ως μηχανικό να βρίσκομαι απόψε μπροστά σε ένα εξαιρετικό ακροατήριο που κατάφερα το ΤΕΕ με πάρα πολύ μεγάλη επιτυχία να μαζέψει όλους τους stakeholders, που λένε και μένα στο χωριό μου, των ευρωπαϊκών προγραμμάτων και των χρηματοδοτήσεων.


Εγώ θα ήθελα να σας περιγράψω λίγο το τι κάνουμε ως τράπεζα και πως έχουμε καταφέρει κάτι που θεωρούμε πάρα πολύ σημαντικό για την ανάπτυξη της τοπικής οικονομίας.


Την περιοχή μας πιθανόν να την ξέρετε για τις φυσικές της ομορφιές, για τα πολύ καλά γεωργικά της προϊόντα, αυτό που δεν γνωρίζετε πιθανόν είναι ότι στην περιοχή μας λειτουργεί μια τράπεζα, η Συνεταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας, η οποία για είκοσι χρόνια με συνέπεια στηρίζει τον πρωτογενή τομέα και την τοπική επιχειρηματικότητα. Αποτελεί έναν βασικό πυλώνα ενός οικοσυστήματος που έχει δημιουργηθεί, το οποίο προωθεί την καινοτομία, ιδιαίτερα την κοινωνική καινοτομία και υποστηρίζει νέα και αξιόλογα εγχειρήματα.


Είναι πάρα πολύ σημαντικό για την περιοχή μας ότι καταφέραμε μέσα σε αυτή την πάρα πολύ δύσκολη οικονομική συγκυρία να έχουμε ένα δικό μας πιστωτικό ίδρυμα, το οποίο αυτή τη στιγμή έχει, ίσως τον καλύτερο δείκτη κεφαλαιακής επάρκειας, έχει από τους καλύτερους δείκτες ρευστότητας που υπάρχουν σε πιστωτικό ίδρυμα στην Ελλάδα και έχει αναπτύξει ένα ευρύτατο δίκτυο συνεργειών και συνεργασιών με διεθνείς φορείς, όπου καταφέρνει και μεταφέρει καλές πρακτικές και διεθνή εμπειρία στα μέλη της, κάνοντας διάφορες εκδηλώσεις και παρέχοντάς τους νέα καινοτόμα προϊόντα.


Το σημαντικό για την τράπεζά μας είναι ότι ακολουθήσαμε μια πορεία που έχει να κάνει, για να κάνω μια διασύνδεση με αυτά που είπαν στην αρχή ο υπουργός και ο κ. Στασινός, ο Πρόεδρος, ότι δεν θα πρέπει να μένουμε σε διαπιστώσεις. Απαιτείται η συνεργασία  όλων των φορέων, όλων των μελών του παραγωγικού συστήματος προκειμένου να χαράξουμε μια στρατηγική για να πάμε μπροστά.


Εμείς αυτό κάναμε ως περιοχή. Μαζευτήκαμε σε ένα τραπέζι πριν από αρκετά χρόνια και κάναμε κάποιες αρχικά διαπιστώσεις. Είδαμε, ποιες είναι οι ανάγκες της περιοχής μας; Τι είναι αυτό που πρέπει να κάνουμε ως τράπεζα προκειμένου να στηρίξουμε την επιχειρηματικότητα;

Πραγματικά διαπιστώσαμε και αυτό που είπε ο κ. Μίχαλος,  ότι το χρηματοδοτικό κενό που χρειάζεται να καλύψει  μια τράπεζα που δραστηριοποιείται σε εμάς, είναι πάρα πολύ μικρό. Άρα λοιπόν υπήρχε κάποιος λόγος να πάμε και να επεκταθούμε σε πάρα πολύ μεγάλα επενδυτικά σχέδια και τα λοιπά; Όχι. Ακολούθησε με την πορεία και είπαμε ότι το κατάλληλο εργαλείο που πρέπει να αξιοποιηθεί για εμάς είναι αυτό των μικρο-χρηματοδοτήσεων και έτσι λοιπόν γίναμε τον Μάιο του 2016 η πρώτη ελληνική τράπεζα  που υπέγραψε συμφωνία με το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων για την παροχή μικρο-πιστώσεων προς επιχειρήσεις πελάτες μέλη της τράπεζάς μας. 


Είναι πάρα πολύ σημαντικό αυτό που το καταφέραμε, διότι δίνοντας δάνεια έως 25.000 €, που είναι και το ανώτατο όριο της μικρο-χρηματοδότης καταφέραμε στους έξι μήνες που λειτουργούμε, που το λειτουργούμε ως χρηματοδοτικό εργαλείο, να έχουμε πάρα πολύ ενθαρρυντικά αποτελέσματα από τη χρήση του. Πραγματικά κάνεις την διαφορά. 


Πραγματικά δεν χρειάζεται να κάνεις ένα πολύ μεγάλο επενδυτικό σχέδιο σε μια περιοχή για να την κρατήσεις ζωντανή, για να διατηρήσεις θέσεις εργασίας, για να δημιουργήσεις θέσεις εργασίας, χρειάζονται πολλά μικρά, όχι ένα μεγάλο.


Έτσι λοιπόν έχουμε και την πολυτέλεια να είμαστε ταυτόχρονα και από την πλευρά της προσφοράς, δίνοντας αυτό το χρηματοδοτικό εργαλείο, αλλά και από την πλευρά της ζήτησης. Δηλαδή σε συνεργασία με την Commission και σε συνεργασία με το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων ήρθαμε να δούμε ποια είναι η τεχνική βοήθεια που χρειαζόμασταν εμείς ως πιστωτικό ίδρυμα να μας παραχθεί προκειμένου να αντεπεξέλθουμε στις απαιτήσεις μιας νέας οικονομικής πραγματικότητας που δημιουργούνταν, όχι μόνο στην περιοχή μας, αλλά και σε ολόκληρη την Ελλάδα.


Έτσι λοιπόν ήμασταν ωφελούμενοι μέσω του προγράμματος  Easy του technical assistance που μας παρείχε το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων και επειδή και εμείς θεωρούσαμε και είχαμε βάλει ως προτεραιότητα την στήριξη της κοινωνικής οικονομίας, γιατί δραστηριοποιούμαστε σε μια περιοχή  όπου βλέπουμε καθημερινά πάρα πολύ μικρά  εγχειρήματα να προσπαθούν να αναπτυχθούν, να προσπαθούν να καλλιεργηθούν, είδαμε ότι χρειάζεται κάτι συγκεκριμένο, ένας μεθοδικός τρόπος προκειμένου να στηρίξεις τις επιχειρήσεις της κοινωνικής και αλληλέγγυας οικονομίας.


 Έτσι λοιπόν σε συνεργασία με την Commission υποβάλαμε ένα πρόγραμμα και εγκριθήκαμε και υλοποιήθηκε με απόλυτη επιτυχία, που είχε να κάνει με τη δημιουργία ενός δικτύου υποστήριξης των επιχειρήσεων της κοινωνικής οικονομίας, το CESNET. 

Αυτό δημιουργήθηκε, έφερε στο ίδιο τραπέζι εταίρους και από την πλευρά της προσφοράς και από την πλευρά της ζήτησης και είμαστε σε μια φάση όπου με τη βοήθεια των νέων χρηματοδοτικών εργαλείων θα κληθούμε να το αναπτύξουμε ακόμα περισσότερο παρέχοντας ουσιαστική στήριξη, διότι η δουλειά, πιστεύουμε, μιας τράπεζας δεν είναι να σου δίνει μια ομπρέλα όταν έχει καλοκαίρια και να στην παίρνει μόλις αρχίζει να βρέχει, δουλειά είναι να στην αφήνει την ομπρέλα και να περάσεις από τη βροχή αλώβητος.

 Αυτό λοιπόν κάνουμε και εμείς ως πιστωτικό ίδρυμα και είμαστε πάρα πολύ χαρούμενοι που τα μεγέθη, έχουν περάσει ήδη 5 χρόνια μέσα στην κρίση, άρα δεν μιλάμε με ευχές πλέον, υπάρχουν τα νούμερα που τεκμηριώνουν τη λειτουργία ενός φορέα. Είκοσι χρόνια εμείς δεν είχαμε ποτέ αρνητικό ρυθμό πιστωτικής επέκτασης και την περίοδο 2010 - 2015 είχαμε μια αύξηση των χρηματοδοτήσεών μας κατά 55%. Άρα μιλάμε για ουσιαστική στήριξη της τοπικής επιχειρηματικότητας.

 Παράλληλα αυτό έγινε με αποκλειστικά πόρους της τοπικής κοινωνίας. Ουδέποτε χρηματοδοτηθήκαμε, έστω και με 1 €, από το κράτος. Και είχαμε παράλληλα μια αύξηση των καταθέσεων μας κατά 60%. Αυτό είχε ως αποτέλεσμα, η στήριξη που παρείχαμε στο τοπικό παραγωγικό σύστημα, να φαίνεται και να έχουμε όλο και περισσότερους πελάτες να θέλουν να έρθουν δική μας τράπεζα. 

Άρα είχαμε μια διεύρυνση του μεριδίου αγοράς, το οποίο το τριπλασιάσαμε μέσα στην κρίση, διότι τότε φάνηκε ποια είναι η πραγματική δυναμική  ενός φορέα που στηρίζει πραγματικά τις τοπικές επιχειρήσεις, που καταλαβαίνει τις τοπικές επιχειρήσεις, διότι δεν είναι μόνο να έχεις τα μέσα, την θέληση, πρέπει και να καταλαβαίνεις κιόλας. Δεν είναι να έχεις τα λεφτά, τα λεφτά υπάρχουν. Το Πακέτο Juncker μοιράζει δισεκατομμύρια. Ποιος θα τα μοιράσει; Που; Πρέπει να αποκτήσουμε στρατηγική και προτεραιότητες.  

Η δυσκολία πρόσβασης σε χρηματοδότηση, που συνεχώς υπάρχει ως διαπίστωση,  είναι γιατί αυτοί που παίρνουν τις αποφάσεις για το πού θα κατευθυνθεί η χρηματοδότηση, δεν έχουν επαφή με την βάση. Δεν έχουν επαφή με το πεδίο. Οπότε παίρνουν στρατηγικές αποφάσεις χωρίς να έχουν άποψη του πεδίου. Ή κάπου η άποψη του πεδίου  χάνεται μέχρι να μεταφερθεί στην κεφαλή.

 Για μας επίσης η κοινωνική οικονομία είναι μια προτεραιότητα και αξιοποιούμε κάθε δυνατό μέσο που μας δίνεται προκειμένου να στηρίξουμε τις επιχειρήσεις. 
Πρώτοι δώσαμε δάνεια του ΕΤΕΑΝ σε επιχειρήσεις. Ακόμη και τώρα που υπάρχει και το τελευταίο εκατομμύριο διαθέσιμο και την Θεσσαλία, εμείς συνεχίζουμε και υποβάλλουμε αιτήσεις προς το ΕΤΕΑΝ για να χρηματοδοτήσουμε, διότι και αυτό, η χρηματοδότηση και ας λέει ο κ. Jennett ότι το επιτόκιο δεν παίζει ρόλο, παίζει και παραπαίζει ρόλο, είναι θέμα ανταγωνιστικότητας της επιχείρησης. Είναι πολύ σημαντικό για τις επιχειρήσεις να παίρνουν κεφάλαιο κίνησης με 4 τοις εκατό και είναι πολύ σημαντικό να αξιοποιούνται τέτοια εργαλεία, αλλιώς δεν υπάρχει επιχειρηματικότητα, δεν μπορεί να ανταγωνιστεί τον Γερμανό, τον Ιταλό, δεν γίνεται. 

Άρα λοιπόν και με το ΕΤΕΑΝ χαιρόμαστε πάρα πολύ που θα βγει  η εξέλιξή του. Το ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ πάρα πολύ σημαντικό για τον τεχνικό κόσμο και για τους μηχανικούς. Στην περιοχή μας από την ώρα που τελείωσε το ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΩ έχουν παγώσει τα πάντα. Και το περιμένουν όλοι ως μάννα εξ ουρανού.

 Άρα λοιπόν η τράπεζά μας όλα αυτά τα χρόνια έκανε και θα συνεχίσει να μεταφέρει όλα τα απαραίτητα χρηματοδοτικά εργαλεία προκειμένου να παρέχει ουσιαστική στήριξη. 

Πραγματικά το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων, με το οποίο έχουμε άριστη συνεργασία και η Commission, έχουν ελαφρύνει πάρα πολύ τις διαδικασίες προκειμένου ο οποιοσδήποτε να μπορεί να έχει πρόσβαση σε αυτές. Κάποτε θα μπορούσες, τώρα πλέον ίσως να είμαστε και ζωντανή απόδειξη ότι γίνεται. Είμαστε η ζωντανή απόδειξη, ίσως, ότι το  μέγεθος δεν μετράει.

 Άρα συνοψίζοντας θέλω να πω ότι θα αξιοποιήσουμε όλα τα διαθέσιμα εργαλεία προκειμένου να αποκτήσουμε μια στρατηγική και θα χαιρόμουν πάρα πολύ εάν καταφέρναμε αυτό το workshop να το κάναμε ένα στρογγυλό τραπέζι, όπου θα καταλήγαμε με σε κάποια συμπεράσματα, τα οποία θα γινόντουσαν στρατηγικές και πολιτικές προκειμένου να τα εφαρμόσουμε.

 Ευχαριστώ πολύ.  

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Πολύ σημαντικές  οι τοποθετήσεις του πάνελ. Να κάνω συνοπτικά, να μαζέψω δυο, τρία bullets  από αυτά που ειπώθηκαν και από τον εισηγητή και από το τραπέζι, από το πάνελ και μετά να περάσουμε σε ερωτήσεις.

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Βεβαίως. Τον λόγο ο κ. Σωτηρίου είναι από την DG Move. 

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Το ταμείο που χρηματοδοτεί έργα των Διευρωπαϊκών Δικτύων να αναμείξει επιδοτήσεις με το Πακέτο Juncker. Άρα είναι ένα επιπλέον, ένα συν η προσπάθειάς σας να χρηματοδοτηθεί η παράκαμψη της Χαλκίδος.
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Πολύ σημαντική και αυτή η διευκρίνιση. Άρα συνδέουμε και όλες τις DG της Κοινότητας και με την Περιφέρεια. 


Στην εισήγηση του κ. Κολυβά συγκράτησα το γεγονός ότι υπάρχουν αρκετά χρήματα, «πακτωλός χρημάτων», όπως ανέφερε, που είναι στα διάφορα ταμεία. Χρειάζεται όμως στόχευση των δράσεων των Περιφερειών και ακόμα και να υπάρχουν ιδέες ακόμα και για μικρά έργα και όχι μόνο για μεγάλα έργα.


Μας έδωσε το νέο για τον Καινούργιο Κανονισμό τον OMNIBUS που και ο κύριος Terte μας εξήγησε κάποια πράγματα. 


Μετά από τις Περιφέρειες κρατάω τις ενέργειες της Περιφέρειας Στερεάς Ελλάδος που είναι, έχει κάνει best practice στην απορρόφηση των κονδυλίων, αλλά θα μείνω στο γεγονός του εντοπισμού των τριών βασικών προβλημάτων της ελληνικής κοινωνίας, γραφειοκρατία, σύγχυση αρμοδιοτήτων και επικοινωνία. 


Στο θέμα της επικοινωνίας αυτό κάνουμε, τουλάχιστον σαν Επιμελητήριο σήμερα και νομίζω ότι θα το συνεχίσουμε για να μπορέσουμε να φέρουμε όλους τους stakeholders στο τραπέζι και να μιλάμε όλοι με τους ίδιους όρους. 


Για την Περιφέρεια της Αττικής στρατηγική ανάπτυξη που μας ανέφερε τρία κομβικά σημεία η κυρία Σταυροπούλου, διακυβέρνηση και βέβαια τα απαραίτητα σε όλα αυτά, τα απαραίτητα στοιχεία, ανθρώπινοι πόροι και οικονομικοί πόροι.  


Και από τον κ. Τουρναβίτη η τράπεζα κατάφερε να γίνει πυλώνας της περιοχής, στηρίζει τις επιχειρήσεις, είναι μια συνεταιριστική τράπεζα, είναι η πρώτη τράπεζα που συμβλήθηκε με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, εδώ και έξι μήνες λειτουργεί το επενδυτικό σχέδιο και εντοπίζονται και αυξήσεις καταθέσεων μετά από αυτή την προσπάθεια της τράπεζας.


Θα ήθελα να σας δώσω τον λόγο για ερωτήσεις. Επειδή και η κυρία Σταυροπούλου έχει πει ότι έχει κάποιες ερωτήσεις προς τον κ. Κολυβά, τεχνικές ερωτήσεις. Εάν υπάρχουν ερωτήσεις από το πάνελ στον κ. Κολυβά ή από το κοινό στον  κ. Κολυβά. 

Κος ΚΟΥΤΣΟΘΟΔΩΡΟΣ:
Δημήτρης Κουτσοθόδωρος, Πρόεδρος του Πανελλήνιου Συλλόγου Μηχανικών Παραγωγής και Διοίκησης.  


Εγώ παρόλο που εδώ πέρα το πάνελ γενικότερα και αυτό και τα προηγούμενα, λόγω του ότι βρισκόμαστε στο ΤΕΕ τείνει να μιλάει περισσότερο για τις υποδομές, είμαι από αυτούς που και λόγω ειδικότητας μιλάμε πολύ καλά τα ΕΣΠΑικά εμείς ως ειδικότητα οι μηχανικοί παραγωγής και διοίκησης, έχουμε την μεγάλη ανησυχία ότι εκτός από τις υποδομές θα πρέπει θα πρέπει να υπάρχουν και οι χρήσεις. 


Είναι πολύ σημαντικό το να δουλέψουν οι Περιφέρειες σε τομείς, όπως είναι η δημιουργική βιομηχανία, η οποία δεν απαιτεί την ύπαρξη πολύ μεγάλων υποδομών, ειδικά σε Περιφέρειες οι οποίες έχουν ζητήματα, διότι δεν μπορεί να έχουν, παραδείγματος χάρη, μεγάλες υποδομές στην Ευρυτανία που την γνωρίζουμε και εμείς πολύ καλά κ. Περιφερειάρχη, εκεί λοιπόν μπορεί να λειτουργήσει η δημιουργική και η πολιτιστική βιομηχανία.


Το ΤΕΕ έχει ειδικότητες τέτοιες που πραγματικά είναι εξαιρετικοί σε αυτό. Θα πω την ειδικότητα την δική μου, όπως είπα, αλλά υπάρχουν και ηλεκτρονικοί μηχανικοί, οι οποίοι ασχολούνται με την δημιουργία εφαρμογών. Πρέπει να αξιοποιηθούν, πρέπει πραγματικά οι Περιφέρειες να κινητοποιηθούν και μέσω των τοπικών ΤΕΕ, έτσι ώστε, να αξιοποιηθεί αυτό το δυναμικό το οποίο υπάρχει. 


Να πω επίσης ότι εκτός από τις υποδομές και εδώ πάλι θα ακουμπήσω πάνω στην Περιφέρεια Στερεάς Ελλάδος, τα logistics είναι ένα κομμάτι το οποίο είναι καίριο. Η Αττική αυτή την στιγμή επενδύει πάρα πολύ σε αυτό το κομμάτι. Γίνονται τα δυο μεγαλύτερα έργα  που έχουν να κάνουν με την σημασία των logistics που είναι ο Λιμένας αλλά και το Θριάσιο, τελούνται στην Αττική, αλλά και οι υπόλοιπες Περιφέρειες πραγματικά πρέπει να το δουν. Λύνει πολλά ζητήματα και στο κομμάτι της αξιοποίησης της πρωτογενούς παραγωγής. Δεν μπορεί να υπάρξει αξιόλογη πρωτογενής παραγωγή, δεν μπορεί να υπάρχουν εξαγωγές εάν δεν υπάρχουν αποτελεσματικά logistics. 


Έχετε την τύχη στην Περιφέρειά σας να φιλοξενείτε και το μοναδικό τμήμα ΤΕΙ, το οποίο είναι ακριβώς το κομμάτι της εφοδιαστικής και καλό θα είναι να υπάρχουν συνέργειες προς αυτή την κατεύθυνση.


Τέλος να πω ότι και πάλι σας καλώ να μας αξιοποιήσετε τους μηχανικούς στην εκλαΐκευση των μέτρων και των δυνατοτήτων προς τον κόσμο. 
Θεωρούμε δεδομένο, ο κ. Λαμπρόπουλος εδώ το γνωρίζει, έχουμε συνεργαστεί στην θερμοκοιτίδα επιχειρήσεων Αθήνας, θεωρούμε δεδομένο ότι ακόμα και άνθρωποι υψηλού μορφωτικού επιπέδου έρχονται και γνωρίζουν αυτά τα πράγματα, στην πραγματικότητα απλώς κουνάνε το κεφάλι τους και περιμένουν να τους πεις κάτι ακόμα και κάτι ακόμα. 

Είμαι βέβαιος ότι δεν γνωρίζουν τις δομές αυτές που περιέγραψε ο κ. Κολύβας, δεν γνωρίζουν από πού μπορούν να χρηματοδοτήσουν μια έξυπνη ιδέα, πραγματικά πρέπει να δημιουργηθούν αυτές οι δομές οι οποίες πολύ εξειδικευμένα θα λένε σε ανθρώπους που έχουν καλές ιδέες, πραγματικά δυνατές που μπορούν να βοηθήσουν στην παραγωγική ανασυγκρότηση να τους βοηθήσουν αποτελεσματικά να αξιοποιήσουν αυτά τα εργαλεία.


Ευχαριστώ για τον χρόνο. 

Κος ΜΠΑΚΟΓΙΑΝΝΗΣ:

Μου επιτρέπετε, επειδή αναφερθήκατε στην Περιφέρειά μας, λέω μας γιατί είμαστε συμπατριώτες, πολύ σύντομα, η δημιουργική βιομηχανία έχετε απολύτως δίκαιο είναι μια πολύ σημαντική επένδυση. Βεβαίως το πώς ορίζουν την δημιουργική βιομηχανία, όπως ξέρετε πολύ καλύτερα από εμένα, είναι κάτι πολύ σχετικό. Νομίζω ότι υπάρχουν τόσοι ορισμοί όσοι και άνθρωποι που αναφέρονται σε αυτήν. 

Εμείς αυτή την στιγμή συνεργαζόμαστε με το ‘Διάζωμα’, για παράδειγμα, χαράζοντας πολιτιστικές διαδρομές στο πλαίσιο του πολιτιστικού μας προϊόντος, το οποίο έχει πολλές, ενδεχομένως να το ξέρετε, διαστάσεις και οικονομικές και αναπτυξιακές ή παράλληλα τρέχουμε και το Film Office στην Περιφέρεια Στερεάς για να μπορέσουμε να προσκαλέσουμε ξένες παραγωγές να έρθουν να γυριστούν σε μας. 


Αυτά είναι μόνο δυο παραδείγματα, μπορώ να σας δώσω πολλά άλλα αλλά ξέρετε αυτές είναι άυλες δράσεις, οι οποίες έχουν πάρα πολύ μεγάλη σημασία, αλλά έχουν σημασία μόνο εάν μπορέσουμε, για να γυρίσω σε αυτό που έλεγα νωρίτερα, να κινητοποιήσουμε τον ιδιωτικό μας τομέα. Δεν μπορείς, δεν είναι κάτι που μπορείς να κάνεις από πάνω προς τα κάτω, ακόμα και σε Περιφερειακό ή σε Δημοτικό επίπεδο. 


Για το δεύτερο ζήτημα των υποδομών, για τα logistics, εγώ συμφωνώ μαζί σας απολύτως. Βεβαίως καλό είναι να μην μπαίνουμε σε ανταγωνισμούς οι Περιφέρειες. Η Αττική και εμείς λειτουργούμε συμπληρωματικά. Το Σχηματάρι και τα Οινόφυτα είναι πόσο; Τριάντα λεπτά από την Αττική; Είναι πολύ μικρή η απόσταση. Αυτό βέβαια δεν σημαίνει ότι στον δικό μας συνδυασμό δεν έχουμε άλλα logistics, όπως, παραδείγματος χάρη, στην περιοχή της Αγίας Μαρίνας στην Φθιώτιδα που μπορεί να καλύψει και την Φωκίδα και την Ευρυτανία, που όπως ξέρετε υπάρχουν κάποιες σημαντικές βιομηχανίες. 
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Κάποιος άλλος από το κοινό για ερώτηση προς τον εισηγητή ή προς το πάνελ; Όχι. Κύριε Κολυβά θέλετε κάτι να πείτε, να το κλείσετε; 

Κος ΚΟΛΥΒΑΣ:

Ήθελα να σχολιάσω το θέμα των μικροπιστώσεων και της κοινωνικής οικονομίας. Μας είπε ο κ. Κορκολής νωρίτερα το πρωί ότι θα γίνει ένα τέτοιο χρηματοδοτικό μέτρο ειδικευμένο για να αντιμετωπίσουμε το ζήτημα αυτό και την ζήτηση που υπάρχει, όπως μας την εξήγησε η  εκπρόσωπος της Περιφέρειας και ειδικότερα ο κ. Τουρναβίτης.


Εμείς από την μεριά μας ως Ευρωπαϊκή Επιτροπή έχω εδώ και τον συνάδελφο τον Λουδοβίκ από την SRSS, την τέως Task Force, έχω παραστεί σε σεμινάρια, Work Shops, σε συζητήσεις, στρογγυλές τράπεζες, από το 2011 για την δημιουργία του θεσμικού πλαισίου για τους μη τραπεζικούς οργανισμούς που θα χορηγούν μικροπιστώσεις και την ρύθμιση αυτού του θέματος. 


Νομίζω ότι είναι επαρκής χρόνος πέντε χρόνια για να ρυθμιστεί αυτό το πράγμα επιτέλους και να μπορούμε να προχωρήσουμε και στον τομέα αυτόν της κοινωνικής οικονομίας και των μικροπιστώσεων χωρίς να προσκρούουμε στην ανακεφαλαιοποίηση των τραπεζών, στην διστακτικότητα των τραπεζών, σε εκείνο, στο άλλο.  


Εντάξει, πέντε χρόνια είναι αρκετός χρόνος για να λυθεί το θέμα αυτό και να προχωρήσουμε. 


Για την δημιουργική οικονομία και την πολιτιστική βιομηχανία θέλω να πω ότι πριν, όταν είχαμε φτιάξει το 1ο ΤΕΠΙΧ υπήρχε και η σκέψη τότε με την υπουργό την κυρία Κατσέλη να κάνουμε και ένα Ειδικό Ταμείο Πολιτιστικής Επιχειρηματικότητας. Επιχειρηματικότητας όμως. Είτε ο νέος που είναι στο Καλλιτεχνικό Επιμελητήριο σαν άτομο είτε επιχείρηση. Αυτό διαφέρει, αυτά μπορούν να καλυφθούν και από το ΤΕΠΙΧ ΙΙ χωρίς ειδική προκήρυξη και ειδικό κανονισμό. Από την στιγμή που υπάρχει επιχείρηση ή φυσικό πρόσωπο ή επιχείρηση. Αυτό διαφέρει από την επιδότηση ενός περιφερειακού θεάτρου ή πολιτιστικού συλλόγου και τα λοιπά. 


Άρα να δούμε και το ζήτημα της επιχειρηματικότητας στον τομέα αυτόν, γιατί έχουμε ίσως εστιάσει στην Ελλάδα στην επιχορήγηση. 

Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κος ΚΟΛΥΒΑΣ:

Ακριβώς, ακριβώς. Ακόμα και εάν δεν υπάρχει ειδικός κανονισμός και ειδική προκήρυξη για τέτοια επιχειρηματικότητα, είναι σαφώς ανοικτό το ΤΕΠΙΧ και ο JEREMIE και οποιοδήποτε εργαλείο έχουμε από εδώ και πέρα για τέτοιες επιχειρήσεις. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ο κύριος Τουρνοβίτης.

Κος
ΤΟΥΡΝΟΒΙΤΗΣ:

Μια παρατήρηση λίγο. Νομίζω ότι ο λόγος που καθυστερούμε στην Ελλάδα να κάνουμε κάποια πράγματα είναι γιατί προσπαθούμε να ξανά ανακαλύψουμε τον τροχό. Για να είμαι σαφής. Μας παίρνει πέντε χρόνια, παραδείγματος χάρη, η διαβούλευση γιατί δεν αξιοποιούμε υφιστάμενες δομές. 


Δηλαδή, να είμαι σαφής. Μικρο-χρηματοδότηση τι σημαίνει; Χρειάζεσαι δυο πυλώνες. Φορέα παροχής επιχειρηματικής στήριξης και φορέα χρηματοδότησης. Υπάρχουν και στα δυο πεδία αρκετοί φορείς που όλα αυτά τα χρόνια το κάνουν πάρα πολύ καλά. Και στον τομέα της επιχειρηματικής στήριξης υπάρχουν οι αναπτυξιακές, για παράδειγμα, υπάρχουν συγκεκριμένοι φορείς που το κάνουν και στον τομέα της χρηματοδότησης για να συμφωνήσω απόλυτα και με τον κ. Κροκίδη που έκανε την τοποθέτησή του το πρωί, υπάρχει το Δίκτυο Συνεταιριστικών Τραπεζών το οποίο θεωρώ ότι μια συνεταιριστική τράπεζα έχει καλύτερη άποψη για την τοπική επιχειρηματικότητα από τον οποιονδήποτε. Από τον οποιονδήποτε. 

Άρα λοιπόν ποιος είναι ο λόγος που χρειάζεται να ξανά ανακαλύψουμε τον τροχό, να φτιάξουμε το πλαίσιο ξανά για το πώς θα έρθουν κοντά η προσφορά και η ζήτηση, την στιγμή που μπορούμε να αξιοποιήσουμε μη υφιστάμενες δομές; 


Θέληση υπάρχει, πολιτική βούληση πρέπει να υπάρχει και τα εργαλεία τα χρηματοδοτικά υπάρχουν. Εμείς από την πλευρά μας το έχουμε προχωρήσει αυτό, το έχουμε εντοπίσει εδώ και χρόνια και προχωράμε σε αυτό. Δεν χρειάζεται να το ξανά ψάχνουμε. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Εάν δεν έχουμε κάτι άλλο. Ερώτηση; Ερώτηση. 
Κα

:

Όσον αφορά το θέμα της κοινωνικής οικονομίας και κατ’ επέκταση της κοινωνικής επιχειρηματικότητας. Στην Ελλάδα αυτή την στιγμή υπάρχει ένα ιδιαίτερα ανεπαρκές νομικό πλαίσιο στο τι συνιστάται, πώς ορίζουμε την κοινωνική επιχειρηματικότητα. Αυτή την στιγμή είναι ολίγο ΑΜΚΕ και ολίγο ετερόρρυθμη.  Δεν θα έπρεπε αυτό το θέμα να ρυθμιστεί όταν μιλάμε για επιχειρηματικότητα; 

Η κοινωνική επιχειρηματικότητα δεν είναι ΜΚΟ, είναι επιχειρηματικότητα.  Το μοντέλο θέλει business plan, business standards. Λειτουργείς με άξονα την δημιουργία θέσεων εργασίας και το κέρδος. Απλώς η κερδοφορία είναι πολύ πιο περιορισμένη και έχει άλλες δομές και άλλα πλαίσια. 
Θα ήθελα κυρίως την γνώμη του κ. Τουρνοβίτη, γιατί μια και χρηματοδοτεί ουσιαστικά, κάνει micro finance και αναφέρθηκε στην κοινωνική οικονομία, ποιο είναι η νομική μορφή των περισσότερων επιχειρήσεων κοινωνικής  επιχειρηματικότητας που συναντάτε και χρηματοδοτείτε; 
Το λέω γιατί κινούμαι σε αυτό το χώρο, σε αυτό το οικοσύστημα, είναι το πιο κλασικό πρόβλημα που συναντάει κανείς. Οι περισσότερες είναι ΑΜΚΕ, άρα πολύ ασαφές το νομικό πλαίσιο. Εάν είσαι ΑΜΚΕ, είσαι ΑΜΚΕ, δεν είσαι επιχείρηση.

Κος ΤΟΥΡΝΟΒΙΤΗΣ:

Να σας απαντήσω. Καταρχήν πραγματικά ο ορισμός και το θεσμικό πλαίσιο είναι ακόμη μια απόδειξη ότι πάμε να ξανά ανακαλύψουμε τον τροχό. Υπάρχει Ευρωπαϊκή Οδηγία, υπάρχει ο Ευρωπαϊκός Κανονισμός τι είναι κοινωνική επιχειρηματικότητα, μια απλή μετάφραση αρκούσε. Δεν χρειάζεται να κάνουμε επιτροπές και διαβουλεύσεις. Εννοώ να το φέρουμε στην ελληνική πραγματικότητα. 

Το πρόβλημα με την κοινωνική οικονομία, έτσι όπως το καταλαβαίναμε είναι ότι πηγαίναμε να την περιορίσουμε σε νομική μορφή. ΚΟΙΝΣΕΠ και.., αυτά τα δυο. Ενώ είναι κάτι ευρύτερο. Αυτό εννοώ μια απλή μετάφραση. 


Αυτό που διαπιστώναμε είναι ότι υπήρχε έτσι μια ταύτιση αυτών ότι η κοινωνική οικονομία είναι μόνο αυτό, ενώ εμείς λέγαμε ότι δεν είναι μόνο αυτό. Οι περισσότερες αιτήσεις που μας έρχονταν και μας έδωσαν το έναυσμα για να προχωρήσουμε σε αυτή την κατεύθυνση είναι κυρίως από Συνεταιρισμούς, ομάδες παραγωγών προς αυτή την κατεύθυνση, ΚΟΙΝΣΕΠ αρκετές στην περιοχή μας και ψάχναμε να βρούμε και να πείσουμε και τον επόπτη, γιατί είμαστε και πιστωτικό ίδρυμα, ότι το να χρηματοδοτήσεις μια ΚΟΙΝΣΕΠ, για παράδειγμα, έχει μεγαλύτερο κοινωνικό αντίκτυπο από μια απλή Ο.Ε., άρα θα έπρεπε στα κεφάλαιά μας να σταθμίζεται με διαφορετικό τρόπο.

 Είναι σαν να προσπαθούσα να εξηγήσω στον μικρό μου τον γιο για αστροφυσική, ας πούμε. Μπορεί να καταλάβαινε βέβαια, αλλά σίγουρα ο επόπτης δεν καταλάβαινε περί κοινωνικής οικονομίας και τι σημαίνει κοινωνικός αντίκτυπος μιας χρηματοδότησης. 


Γι’ αυτό και στραφήκαμε προς χρηματοδοτικά εργαλεία τα οποία είναι στην κατηγορία Capital Relief, θα λέγαμε, για μια τράπεζα, όπου προκειμένου να μπορούμε να χρηματοδοτούμε, να μπορούμε να κάνουμε την δουλειά μας, να πιστεύουμε, γιατί πιστεύουμε σε αυτές, αλλά να μην μας τρώνε τα κεφάλαια και να μην χρειαζόμαστε ανακεφαλαιοποίηση. 
Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ευχαριστούμε πάρα πολύ. Κλείνουμε και αυτή την ενότητα. Σας ευχαριστούμε πάρα πολύ για την παρουσία σας και για την πολύ ωραία συζήτηση. 
Κα

:

Μισή ωρίτσα διάλειμμα και για ελαφρύ γεύμα και γυρίζουμε όμως γιατί θα πρέπει μετά η επόμενη ομιλήτρια να προλάβει πτήση, οπότε ακριβώς μισή ωρίτσα και επιστρέφουμε πάλι στην αίθουσα. 

ΛΗΞΗ 2ΗΣ ΕΝΟΤΗΤΑΣ
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SESSSION 3
SME ACCESS TO FINANCE COSME

Κα

:

Μπαίνουμε σιγά-σιγά στην αίθουσα για να ξεκινήσουμε την επόμενη ενότητα παρακαλώ;

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Έχουμε την χαρά να φιλοξενούμε την κυρία Martine Diss από το Unit COSME, το Instrument COSME αρμόδια για την πρόσβαση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων στην αγορά. 


Χαιρόμαστε, λοιπόν, που έχουμε μαζί μας την κυρία Diss. Χάρηκα που την γνώρισα στις Βρυξέλλες.  Τον Ιούλιο. Θα ακούσουμε μια καταπληκτική παρουσίαση. Είναι ιδιαίτερα ενδιαφέρουσα η παρουσίασή σας για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις και χαιρόμαστε που σας έχουμε μαζί μας εδώ στο ΤΕΕ. 

..λόγω πρόσβασής τους στα χρηματοδοτικά μέσα στης Ε.Ε.

Mrs. DISS:
Ευχαριστώ πολύ που με καλέσατε σε αυτή την εκδήλωση σήμερα. Όσον αφορά στον χρόνο είναι μια πάρα πολύ καλή στιγμή να κάνουμε μια τέτοια παρουσίαση. Συμβαίνουν πολλά στις Βρυξέλλες. Οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις είναι το κέντρο ενδιαφέροντος για την Ε.Ε., γιατί γνωρίζουμε ότι οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις δημιουργούν θέσεις εργασίας, εκπροσωπούν το 9% των εταιρειών στην Ελλάδα και το 99,8 στην Ευρώπη κατά μέσο όρο, 90% όλων των θέσεων εργασίας δημιουργούνται στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις και είναι μεγάλη, συμβάλλει σε μεγάλο βαθμό στην συνολική προστιθέμενη αξία. 

Συνεπώς είναι πάρα πολύ σημαντικές οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις, αλλά ξέρω ότι πολλοί από εσάς σήμερα είναι άτομα τα οποία έχουν στο μυαλό τους κάποιο έργο και θέλουν  να εφαρμόσουν κάποιο έργο, γι’ αυτό τον λόγο θα σας ενημερώσω σε σχέση με τα διαθέσιμα πιστωτικά εργαλεία. 


Σε αυτή την παρουσίαση θα μιλήσουμε επίσης, θα μιλήσει και ένας συνάδελφος από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων. Η ευρωπαϊκή πολιτική παρέχει ένα πλαίσιο και τα χρήματα, τα οποία είναι απαραίτητα. Το EIF συνεργάζεται με άλλους θεσμούς και με την Εθνική Τράπεζα της Ελλάδος, ο εκπρόσωπος της οποίας όμως δεν είναι εδώ, δυστυχώς, σήμερα. 


Θα ήθελα να σας δώσω μια γενική εικόνα αυτού που κάνουμε σε επίπεδο πολιτικής, καθώς είναι πολύ σημαντικό να κατανοήσουμε γιατί θέλουμε να υποστηρίξουμε τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις και τι είναι αυτό που κάνουμε στις Βρυξέλλες επίσης όσον αφορά τις διάφορες προτεραιότητες, πρωτοβουλίες, συγνώμη, οι οποίες είναι ιδιαίτερα σημαντικές για το περιβάλλον των μικρομεσαίων επιχειρήσεων. 


Πρώτα από όλα εργαζόμαστε επάνω στον νόμο σχετικά με τις μικρές επιχειρήσεις. Πρόκειται για ένα εργαλείο για την δημιουργία καλύτερου περιβάλλοντος για την στήριξη των εταιρειών. Βασίζεται σε μια πολύ σημαντική έννοια, να σκέπτεται κανείς μικρά πρώτα από όλα. Δηλαδή όταν ξεκινάμε από τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις μπορούμε να ενισχύσουμε  την οικονομία. 

Οποιαδήποτε νέα νομοθεσία λοιπόν θα πρέπει να λαμβάνει υπόψη το πλαίσιο και το περιβάλλον και τις δυσκολίες μέσα στις οποίες λειτουργούν οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις σε καθημερινή βάση. 

Έχουμε ορίσει δέκα διαφορετικούς τομείς, τους οποίους παρακολουθούμε πάρα πολύ στενά και ο στόχος είναι να διευκολύνομε την πρόσβαση στην χρηματοδότηση. Είναι ένας από αυτούς αλλά όχι ο μοναδικός.

Ακούσαμε επίσης σήμερα ότι είναι πάρα πολύ σημαντικό να στηρίξουμε την επιχειρηματικότητα, να δώσουμε στους επιχειρηματίες μια δεύτερη ευκαιρία. Αυτό συμβαίνει και στις Ηνωμένες Πολιτείες όπου ένας επιχειρηματίας που αποτυγχάνει έχει μια δεύτερη ευκαιρία να ξεκινήσει μια επιχείρηση. 

Μετά έχουν την ίωση των διοικητικών εμποδίων, των διοικητικών βαρών. Επίσης το θέμα των δημοσίων συμβάσεων είναι ένα πολύ σημαντικό θέμα, ιδίως για εσάς ως μηχανικούς. Οι ευκαιρίες της κοινής αγοράς είναι επίσης κάτι πολύ σημαντικό. Η πρόσβαση στις εξωτερικές αγορές πολύ σημαντικός παράγοντας. 

Έχουμε λοιπόν όλες αυτές τις αρχές τις οποίες τις εφαρμόζουμε. Βλέπετε εδώ ένα γράφημα για την Ελλάδα. Καταλαβαίνετε λοιπόν ότι λόγω της κρίσης δεν φαίνονται τα πράγματα τόσο καλά όσο θα μπορούσαν ή θα έπρεπε και πιέζουμε ιδιαίτερα την κυβέρνηση να αναπτύξει και να κάνει μεταρρυθμίσεις, έτσι ώστε να βελτιώσει το επιχειρηματικό πλαίσιο, έτσι ώστε να ανακτηθεί η εμπιστοσύνη των επιχειρήσεων κάτι το οποίο είναι κρίσιμης σημασίας για τις επενδύσεις. 
Και πάλι εδώ βλέπουμε ότι η πρόσβαση στην χρηματοδότηση είναι ένα κρίσιμο ζήτημα, ειδικά για την Ελλάδα σε σύγκριση με τον μέσο όρο της Ευρώπης.  

Όπως ανέφερα και προηγουμένως λαμβάνουμε μια σειρά πρωτοβουλιών. Η νέα Επιτροπή δεν έχει ως στόχο να ξεκινήσει τόσο μεγάλο αριθμό πρωτοβουλιών όπως στο παρελθόν. Ο στόχος μας είναι να ξεκινήσουμε λιγότερες πρωτοβουλίες αλλά με πιο δυνατό αντίκτυπο. Ιδίως όσον αφορά στην κοινή αγορά πιστεύουμε ότι μπορούν να γίνουν ακόμα πάρα πολλά πράγματα.  Για παράδειγμα στον τομέα του ΦΠΑ. 
Πρόσφατα κινήσαμε ένα σχέδιο δράσης για το ΦΠΑ τον Απρίλιο φέτος και χρειαζόμαστε επίσης άμεσες δράσεις, έτσι ώστε να προσαρμόσουμε το σύστημα του ΦΠΑ στις ανάγκες των μικρομεσαίων επιχειρήσεων και την ψηφιακή οικονομία. 
Επίσης παρέχονται ξεκάθαρες οδηγίες για το σύστημα ΦΠΑ τις διασυνοριακές προμήθειες και επίσης προτείνονται λύσεις για μια σύγχρονη διακυβέρνηση όσον αφορά το ΦΠΑ.

Και κάτι ακόμα, μια πολύ ενδιαφέρουσα πρωτοβουλία είναι οι νεοφυείς  επιχειρήσεις, οι start-ups. Έχουν ληφθεί πάρα πολλές πρωτοβουλίες σε διάφορα επίπεδα, στο ευρωπαϊκό επίπεδο, στο εθνικό επίπεδο, στο περιφερειακό επίπεδο και γνωρίζουμε ότι θα πρέπει να γίνουν περισσότερα γιατί οι νεοφυείς επιχειρήσεις είναι πράγματι αυτές οι εταιρείες οι οποίες αντιμετωπίζουν τις περισσότερες δυσκολίες, πρώτον κατά την δημιουργία τους και δεύτερον, για να επιβιώσουν όταν έχουν περάσει την περίοδο των δυο ετών. 

Ιδίως θα εστιάσουμε στην κλιμάκωση των εταιρειών αυτών. Υπάρχουν εταιρείες που ξεκινάνε καλά, που κάνουν καλή δουλειά αλλά δυσκολεύονται να συνεχίσουν. Πολλές από αυτές μετά από πέντε χρόνια εξαφανίζονται, άλλες που είναι επιτυχημένες μπορεί να πουληθούν σε μια μεγαλύτερη εταιρεία, στις Ηνωμένες Πολιτείες, για παράδειγμα. 

Αυτό δεν είναι αυτό που θέλουμε, θέλουμε να κρατήσουμε την εταιρεία, θέλουμε να δημιουργήσουμε ένα ευνοϊκό περιβάλλον γι’ αυτές. 

Ένας από τους βασικούς πυλώνες αυτής της πρωτοβουλίας για τις νεοφυείς επιχειρήσεις έχει να κάνει με την δημιουργία ενός ταμείου, Venture Capital στην Ευρώπη. 

Ο στόχος είναι να αυξήσουμε την διαθεσιμότητα χρηματοδότησης για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Πρόκειται λοιπόν για ένα ταμείο επιχειρηματικών κεφαλαίων το οποίο απευθύνεται σε διαχειριστές Venture Capital με στόχο να φέρει περισσότερα χρήματα και μεγαλύτερη χρηματοδότηση και να παρέχει στήριξη, έτσι ώστε να αυξηθεί το μέγεθος της χρηματοδότησης, κάτι που συχνά είναι εμπόδιο.

Μια άλλη πρωτοβουλία πάνω στην οποία εργαζόμαστε είναι η ένωση των κεφαλαιακών αγορών. Στην Ευρωπαϊκή Αγορά έχουμε ελεύθερη διακίνηση αγαθών, ανθρώπων, οικονομικών. Τα βλέπετε εδώ. Εδώ αναφερόμαστε στην αγορά, στην κεφαλαιακή αγορά, όπου θα πρέπει να υπάρχει μια ένωση που να είναι ανοικτή στην μετακίνηση των ανθρώπων, των αγαθών και των υπηρεσιών. 

Έχουμε λοιπόν μια σειρά από στόχους που θέλουμε να αναπτύξουμε, αλλά επίσης θα θέλαμε να εστιάσουμε στην παροχή νέων πηγών χρηματοδότησης για τις εταιρείες και τις υποδομές, να βοηθήσουμε να αυξήσουμε τις επιλογές για τους λιανοπωλητές και τους επενδυτές και να διευκολύνουμε τις διασυνοριακές επενδύσεις.    

Στην Ελλάδα, για παράδειγμα, θα θέλαμε να διευκολύνουμε την πρόσβαση σε εναλλακτικές πηγές χρηματοδότησης, όπως το crowd-funding και όπως το equity venture, πράγματα τα οποία θα είναι έννοιες που θα είναι πολύ σημαντικές για την χώρα σας.

Ας περάσουμε τώρα στο COSME. Είναι το βασικό πρόγραμμα που έχει δημιουργηθεί από την Ε.Ε. για να ενισχύσει την ανταγωνιστικότητα των μικρών και μεσαίων επιχειρήσεων, γι’ αυτό τον λόγο ονομάζεται και COSME.

Υπάρχουν άλλα προγράμματα τα οποία είναι εκεί για να βοηθήσουν τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Ιδίως θα ήθελα να αναφέρω το innovFin. Το innovFin είναι εκεί για να υποστηρίξει τις περισσότερο καινοτόμες μικρομεσαίες επιχειρήσεις ή εκείνες που θέλουν να επενδύσουν στην έρευνα και στην ανάπτυξη.

Αυτά τα εργαλεία είναι στην ουσία προγράμματα χρηματοδότησης. Δηλαδή είναι εκεί για να βοηθήσουν τις εταιρείες να έχουν πρόσβαση σε μια σειρά από υπηρεσίες και σε χρηματοδότηση.

Ο συνολικός προϋπολογισμός είναι 2,3 δις ευρώ για μια περίοδο επτά ετών και όπως θα εξηγήσω αργότερα αυτό το πρόγραμμα έχει τώρα εφαρμοστεί, εφαρμόζεται εδώ και ενάμιση χρόνο τώρα και έχουμε δει αρκετή επιτυχία στην εφαρμογή του, ενώ κατά την διάρκεια της πολυετούς οικονομικής, του πολυετούς οικονομικού ελέγχου του προϋπολογισμού για την περίοδο αυτή αποφασίστηκε ότι αυτά τα προγράμματα, τα προγράμματα που είναι πιο επιτυχημένα, θα λάβουν επιπλέον χρηματοδότηση και το πρόγραμμά μας θεωρήθηκε ένα από τα επιτυχημένα προγράμματα. 

Φυσικά θα πρέπει να περάσει από το Κοινοβούλιο, να περάσει από το Συμβούλιο, οπότε αναμένουμε πολλές συναντήσεις και συζητήσεις. 

Τα καλά νέα είναι ότι με τον τρόπο που έχει σχεδιαστεί το πρόγραμμα έχει αποδειχθεί ιδιαίτερα επιτυχημένο. Υπάρχουν κάποια οικονομικά εργαλεία. Μόλις λάβαμε τα αποτελέσματα μιας έρευνας σύμφωνα, από το EIF, σύμφωνα με τις θέσεις εργασίας και είναι εντυπωσιακοί οι αριθμοί. Χάρις στο COSME οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις ανέφεραν 42% αύξηση στις θέσεις εργασίας, δημιουργία θέσεων εργασίας και όσον αφορά στον κύκλο επιχειρήσεων 25% αύξηση. Στον κύκλο εργασιών, συγνώμη. 

Πιστεύω ότι εξαρχής αυτά τα προγράμματα, τα οποία είναι επιτυχημένα, θα πάρουν επιπλέον χρηματοδότηση μέσα από πόρους άλλων προγραμμάτων και οι επιτυχημένες πρωτοβουλίες θα ενισχυθούν, παρότι αυτό μπορεί να είναι δύσκολο να το πιστέψει κάποιος που είναι στην Επιτροπή για πολλά χρόνια, αλλά όσο περνάει ο καιρός αφήνουμε στην άκρη νομοθεσία η οποία είναι ευάερος και δεν φέρνει καλά αποτελέσματα. 

Είμαστε λοιπόν, εμπλεκόμαστε λοιπόν ενεργά σε αυτή την διαδικασία. Εστιάζουμε σε λίγες πρωτοβουλίες οι οποίες είναι πραγματικά αποτελεσματικές. Η βασική ομάδα στόχος μας σε αυτή την περίπτωση είναι οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις, ακόμα και πολύ μικρές επιχειρήσεις.  
Επίσης παράλληλα δουλεύουμε με μια ομάδα οργανώσεων υποστήριξης και με περιφερειακές και εθνικές διοικήσεις. 

Το πρόγραμμα έχει τέσσερις διαφορετικούς τομείς. Εμείς θα εστιάσουμε όμως στην πρόσβαση στην χρηματοδότηση. Μέρος του προϋπολογισμού έχει ως στόχο να βελτιώσει τις συνθήκες του πλαισίου. Μετά έχουμε ένα μικρό κομμάτι του προϋπολογισμού που αφιερώνεται στην επιχειρηματικότητα. Μέσα σε αυτόν τον πυλώνα υποστηρίζουμε το ERASMUS για νέους επιχειρηματίες. 
Πρόκειται για μια πολύ ενδιαφέρουσα πρωτοβουλία για τις εταιρείες που θέλουν να πάρουν εμπειρία σε μια άλλη χώρα, σε μια άλλη εταιρεία. Δεν έχει να κάνει εδώ με την ηλικία αλλά έχει να κάνει με την ωριμότητα το project. 
Εάν έχει κάποιος στο μυαλό του να αναπτύξει ένα νέο project ίσως να είναι  ενδιαφέρον γι’ αυτόν να περάσει κάποιο χρόνο σε μια άλλη χώρα ή σε μια άλλη εταιρεία από έναν άλλο τομέα, για παράδειγμα, απλά και μόνο για να κερδίσει την εμπειρία μέσα από αυτή την επαφή. Η Ε.Ε. πληρώνει για τα ταξιδιωτικά έξοδα και για μέρος της διαμονής. 

Η πρόσβαση στις αγορές επίσης είναι πολύ σημαντικός παράγοντας. Θα μιλήσω γι’ αυτό προς το τέλος της παρουσίασής μου. Έχει να κάνει με το να βοηθήσουμε τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις να εξάγουν και να εκμεταλλευτούν τις διεθνείς αγορές εκτός της Ε.Ε.. 
Τώρα, όσον αφορά στο COSME η πρόσβαση στην χρηματοδότηση είναι ο βασικός πυλώνας. 60% του προϋπολογισμού αφιερώνεται στην πρόσβαση σε χρηματοδοτικά εργαλεία. 

Το έχουμε ήδη αναφέρει, η πρόσβαση στα χρηματοδοτικά εργαλεία είναι ένα τεράστιο πρόβλημα για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις στην Ελλάδα πολύ περισσότερο από οπουδήποτε αλλού. 

Στην Ελλάδα το 30% των εταιρειών αναφέρουν ότι δεν έχουν πρόσβαση στην χρηματοδότηση. Στην υπόλοιπη Ευρώπη μιλάμε για 10%. Στην υπόλοιπη Ευρώπη αυτό που είναι πιο σημαντικό είναι να βρούνε τους σωστούς πελάτες, να βρουν το σωστό προσωπικό ή ότι υπάρχει πολύ μεγάλος ανταγωνισμός με τις άλλες εταιρείες. 

Στην Ελλάδα, σύμφωνα με τα στατιστικά μας στοιχεία, γνωρίζουμε ότι τα τρία μεγαλύτερα προβλήματα είναι η αδειοδότηση, η πρόσβαση στην χρηματοδότηση και η φορολογία. 

Κάνουμε κάποιες έρευνες με την Ευρωπαϊκή Κεντρική Τράπεζα. Όλες οι λεπτομέρειες είναι διαθέσιμες στην ιστοσελίδα μας, μπορείτε να μπείτε στην ιστοσελίδα και να τις δείτε. 

Έχουμε και απορρίψεις τραπεζικών δανείων κι αυτό είναι πολύ ανησυχητικό, γιατί βλέπετε ότι οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις που κάνουν αιτήσεις δανείων πολλές φορές τα δάνειά τους απορρίπτονται. 
Στην Ελλάδα το 16% των αιτήσεων δανείου απορρίπτονται και δεν μετράμε εδώ τις εταιρείες που ούτε καν τολμάνε να πάνε στην τράπεζα και προτιμούν να βρουν άλλες πηγές χρηματοδότησης ή να μην επενδύσουν καθόλου, οπότε η απόρριψη είναι κάτι ιδιαίτερα ανησυχητικό και η κατάσταση εξετάζεται κάθε χρόνο. 

Στην Ευρωζώνη η αξιολόγηση γίνεται κάθε έξι μήνες και θα έλεγα ότι όσον αφορά την Ελλάδα σε σχέση με το δείγμα δεν αλλάζουν οι αριθμοί. Μιλάμε για 31% των μικρομεσαίων επιχειρήσεων. Σε άλλες χώρες βλέπουμε ότι το περιβάλλον βελτιώνεται γιατί υπάρχει ρευστότητα στην αγορά, τα επιτόκια πέφτουν. 
Στην περίπτωση όμως της Ελλάδας είναι ακόμα πρόβλημα και γι’ αυτό τον λόγο αναπτύσσουμε όλα αυτά τα εργαλεία, έτσι ώστε να μπορέσουμε να αντιμετωπίσουμε  αυτές τις δυσκολίες και το γεγονός ότι παραδοσιακά οι τράπεζες δεν θέλουν να χρηματοδοτήσουν μικρομεσαίες επιχειρήσεις γιατί τις θεωρούν πολύ επικίνδυνες. 

Ας περάσουμε τώρα εδώ. Αναφέρθηκε προηγουμένως ο κύκλος ζωής, το ταξίδι της ανάπτυξης των μικρομεσαίων επιχειρήσεων σύμφωνα με τα διάφορα στάδια. 
Οι εταιρείες έχουν διαφορετικές ανάγκες χρηματοδότησης. Αυτό είναι το είδος των χρηματοδοτικών αναγκών που έχουν. Το βλέπετε εδώ. Και αυτό είναι πολύ ενδιαφέρον, είναι ότι για κάθε φάση έχουμε αναπτύξει διαφορετικά χρηματοδοτικά εργαλεία. 
Δεν θα έχω χρόνο να σας τα αναλύσω όλα με λεπτομέρειες αλλά θα εστιάσω κυρίως στην διευκόλυνση εγγύηση δανείων COSME και στην διευκόλυνση για την ανάπτυξη κεφαλαίου της COSME.

Θα πρέπει να σας πω όμως ότι το COSME είναι μια πολύ καλή ευκαιρία εάν έχετε project να πάνε να τους επισκεφτείτε, γιατί είναι εδώ στην Αθήνα και έχουν γραφεία στην Αθήνα, δεν είναι όπως άλλοι οργανισμοί και είναι εδώ για να σας βοηθήσουν να καθορίσετε ποιος είναι ο καλύτερος τρόπος χρηματοδότησης που μπορείτε να βρείτε.

Εδώ βλέπετε έναν άλλο τρόπο παρουσίασης των διαφορετικών χρηματοδοτικών μας εργαλείων. Εάν δείτε για την έρευνα και την ανάπτυξη ή εάν έχετε ως στόχο την έρευνα και την ανάπτυξη ή εάν θέλετε να αναπτύξετε μια καινοτόμα ιδέα, να πάτε στον Ορίζοντα 2020.  Είναι ένα πολύ πετυχημένο πρόγραμμα. Η pro-credit αυτή την στιγμή παρέχει δάνεια για καινοτόμα έργα στη Ελλάδα.
Έχουμε πιο παραδοσιακές πηγές χρηματοδότησης, για παράδειγμα η κοινωνική συνοχή, οι θέσεις εργασίας και τα λοιπά. Εδώ έχει χρηματοδοτηθεί σε αυτό το πλαίσιο και η Τράπεζα της Καρδίτσας, στο πλαίσιο της κοινωνικής καινοτομίας. Εδώ υπάρχει και το COSME και υπάρχουν και άλλες πιθανότητες, όπως το Erasmus Plus και η Δημιουργική Ευρώπη, το Creative Europe, αυτή η διευκόλυνση και έχουμε και τις υποδομές, όπου έχουμε την διευκόλυνση Συνδέοντας την Ευρώπη, όπως ανέφεραν σήμερα το πρωί και οι συνάδελφοί μου. 

Βλέπετε εδώ το EFSI, το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων. Το EFSI λοιπόν έχει επιταχύνει ιδιαίτερα την κατάσταση γιατί μας δίνει επιπλέον χρηματοδότηση στις διάφορες ευκαιρίες που θέλουμε.

Με βάση λοιπόν τα εργαλεία μας, τα οποία έχουν υπάρξει επιτυχημένα, μας δόθηκε η ευκαιρία να πάρουμε ακόμα περισσότερο, να αναλάβουμε ακόμα μεγαλύτερο κίνδυνο και να αναπτύξουμε ακόμα περισσότερα έργα πιο σύντομα από ότι θα περιμέναμε. 

Εάν δεν υπήρχε το EFSI, το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων, θα έπρεπε να σταματήσουμε να χρηματοδοτούμε  project τον Ιούνιο του περασμένου έτους, γιατί είναι ένας μηχανισμός bottom up, από κάτω προς τα πάνω και εάν δεν ήταν και δεν θα είχαμε budget αυτή την στιγμή, δεν θα είχαμε προϋπολογισμό αλλά χάρη στο EFSI τον έχουμε. 

Στα δεξιά σας βλέπετε αυτό που έχουμε, την κοινή διαχείριση με τα κράτη –μέλη. Είναι αυτό που σας παρουσιάστηκε επίσης σήμερα το πρωί. Να θυμάστε,  όταν μιλάμε για χρηματοδοτικά εργαλεία στη ουσία μιλάμε για δάνεια. Για δάνεια τα οποία θα πρέπει να αποπληρωθούν. Δεν μιλάμε για επιχορηγήσεις. 

Επίσης, η μεγάλη διαφορά, εάν δούμε τις έρευνες, είναι ότι ξέρουμε ότι η μόχλευση είναι πολύ μεγαλύτερη όταν μιλάμε για δάνεια και για χρηματοπιστωτικά εργαλεία, εργαλεία χρηματοδότησης σε σχέση με τις επιχορηγήσεις. Κάθε ένα ευρώ που ξοδεύεται από την Ευρώπη για εγγύηση και αντεγγυήσεις δανείων έχουμε καταφέρει να συλλέξουμε 20  με 25 σε επενδύσεις. 

Το αποτέλεσμα λοιπόν μόχλευσης, η μόχλευση που δημιουργείται είναι πολύ σημαντική, ακόμα περισσότερο, φυσικά, σε μεγαλύτερο βαθμό από ότι όταν έχουμε επιχορηγήσεις. 

Τώρα τα χρηματοδοτικά εργαλεία COSME, υπάρχουν δυο είδη. Το λεγόμενο LGF ή  FLG, δηλαδή η διευκόλυνση εγγύησης δανείου και η διευκόλυνση κεφαλαίου ανάπτυξης και αυτό είναι που είναι πολύ σημαντικό να θυμόμαστε είναι η έννοια της προσθετικότητας. Δηλαδή η Ε.Ε. θα ζητήσει από τον οικονομικό μεσάζοντα να δείξει ότι και γεμίζει, αυτή η μικρομεσαία επιχείρηση, ένα κενό στην αγορά και στην περίπτωση της Ελλάδας αυτό θα ήταν να χρηματοδοτηθούν πιο, εντός εισαγωγικών, «επικίνδυνες» μικρομεσαίες επιχειρήσεις. 

Δεν θέλουμε να αντικαταστήσουμε κάτι, θέλουμε να δώσουμε επιπλέον στήριξη ειδικά στις επιχειρήσεις που παρουσιάζουν μεγαλύτερο κίνδυνο.

Ο στόχος μας, λοιπόν,  είναι να χρηματοδοτήσουμε μέχρι 330.000 στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις σε διάρκεια 7 ετών και οι αριθμοί που πήραμε την περασμένη Παρασκευή ήταν πάρα πολύ καλοί, γιατί σε ενάμιση χρόνο καταφέραμε να χρηματοδοτήσουμε 94.000 μικρομεσαίες επιχειρήσεις.

Ήδη λοιπόν έχουμε καταφέρει το 1/3 του στόχου μας κι αυτό μας δείχνει ότι υπάρχει μεγάλη ζήτηση και πιστεύουμε ότι τα χρήματα πηγαίνουν εκεί που χρειάζεται πραγματικά. 

Επίσης, θέλουμε να δώσουμε μέχρι 25 εκατ. χρηματοδότηση. 

Τα καλά νέα για την Ελλάδα, όπως είπα, μόνο άσχημα σας είπα μέχρι τώρα, να σας πω για τα καλά. Τα καλά νέα λοιπόν είναι ότι στην Ελλάδα, όπως μπορείτε να δείτε σε αυτό το φυλλάδιο, το οποίο είχε μοιραστεί, είναι, υπάρχουν πάρα πολλά χρηματοδοτικά εργαλεία τα οποία είναι διαθέσιμα, περισσότερα από ποτέ.

Στον πίνακα που σας έδωσα προηγουμένως είχατε διάφορα προγράμματα χρηματοδότηση και στην Ελλάδα έχετε για κάθε ένα από αυτά, τουλάχιστον, έναν μεσάζοντα, μια τράπεζα, μια εταιρεία venture capital, η οποία είναι  έτοιμη να σας δώσουν στήριξη. Αυτό είναι κάτι πολύ καλό και υπάρχουν πολλά ακόμα που θα πούμε στο μέλλον. 

Με κάποιο τρόπο λοιπόν φυσικά θα ανανεωθεί αυτό το φυλλάδιο. Η Eurobank, για παράδειγμα, από τον Νοέμβριο θα αρχίσει να δίνει κάποιες εγγυήσεις και ο συνάδελφός μου θα σας πει αργότερα ότι υπάρχουν και άλλες τράπεζες που θέλουν να συμβάλλουν.

Σε ότι αφορά το σημαντικό που πρέπει να θυμάστε είναι ότι πρόκειται για μια διαδικασία που οδηγείται από τη ζήτηση και όλα γίνονται με την σειρά που προσέρχεται ο καθένας. Όσο πιο γρήγορα έρθετε τόσο πιο γρήγορα θα πάρετε χρήματα.


Ο ευρωπαϊκός προϋπολογισμός, όπως σας είπα, είναι όπως έχει. Δεν έχουμε επιπλέον προϋπολογισμό. Εάν μπορέσουμε, το ότι μπορούμε να χρηματοδοτήσουμε το COSME με περισσότερα χρήματα οφείλεται στο γεγονός ότι μπορούμε να μεταφέρουμε χρήματα από άλλα προγράμματα τα οποία είναι λιγότερο επιτυχημένα. 


 Στόχος μας είναι να κάνουμε άλλη χρήση και του τελευταίου ευρώ,  γιατί είναι δημόσια χρήματα, είναι δικά σας χρήματα  στην τελική. 
Εάν είστε, λοιπόν, μικρομεσαίες επιχειρήσεις, εάν έρχεστε σε επαφή με τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις να τους πείτε ότι είναι μια ευκαιρία για αυτούς και γι' αυτό σας λέω ότι είναι  καταπληκτική η συγκυρία στην οποία διοργανώνεται αυτό το συνέδριο σήμερα. Είναι μια καλή ευκαιρία για την Ελλάδα. 


Να σας δείξω τώρα πώς λειτουργούν στην πράξη τα χρηματοδοτικά εργαλεία. 
Στις Βρυξέλλες δεν έχουμε την δυνατότητα να βοηθήσουμε άμεσα τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Ο τρόπος με τον οποίο δουλεύουμε είναι ο εξής:  δουλεύουμε μέσα από τα Ευρωπαϊκά Ταμεία Επενδύσεων. Οι συνάδελφοί μας, μας βοηθούν να εντοπίσουμε τους καλύτερους μεσάζοντες οι οποίοι είναι  στο πεδίο, είναι κοντά στις ανάγκες των μικρομεσαίων επιχειρήσεων. 

Το παράδειγμα της Τράπεζας της Καρδίτσας ήταν πάρα πολύ καλό, γιατί είδαμε ότι κατανοεί πολύ καλά τις ανάγκες της τοπικής αγοράς.

 Συνεργαζόμαστε με μια σειρά από άλλους ενδιάμεσους, όσον αφορά, σε διάφορες χώρες. Στην Ισπανία με μια μικρο-τράπεζα, η οποία παρέχει μικρο-δάνεια. Στην Γερμανία την KW. Σε διάφορες χώρες, λοιπόν, έχουμε πολλούς συνομιλητές.

 Βλέπετε εδώ μια σύνοψη. Ποιος είναι λοιπόν επιλέξιμος; Στην δική μας την περίπτωση όλες οι εταιρείες. Νεοφυείς, μεγαλύτερες εταιρείες που ήδη  βρίσκονται σε άλλη φάση της ανάπτυξής τους, οποιοσδήποτε τομέας εκτός από αυτούς που παραδοσιακά αποκλείονται, όπως είπαμε, για παράδειγμα τα φάρμακα και την Άμυνα.

 Τα πλεονεκτήματα του ενδιάμεσου, του μεσάζοντα θα πρέπει να μεταφράζονται σε πλεονεκτήματα για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Δυστυχώς η Εθνική Τράπεζα της Ελλάδας δεν είμαι εδώ, αλλά είτε θα πρέπει να μειώσουν τις εγγυήσεις στους, γιατί εμείς είμαστε αυτοί που δίνουμε εγγυήσεις και θα πρέπει όλα αυτά τα πλεονεκτήματα να τα μεταφράσουν σε οφέλη ξεκάθαρα. Δηλαδή μικρότερες εγγυήσεις ή μικρότερα επιτόκια. 

 Πώς λειτουργεί αυτό; Ο ενδιάμεσος, ο χρηματοοικονομικός ενδιάμεσος λαμβάνει την απόφαση του να δώσει ή όχι το δάνειο στην τράπεζα. Δεν είναι κάτι που το κάνουν οι Βρυξέλλες και το έργο θα πρέπει να αποδεικνύει ότι έχει οφέλη και ότι φυσικά αναλαμβάνουμε κάποιο κίνδυνο, αλλά θα πρέπει να αποδεικνύεται ότι τα χρήματα θα ξοδευτούν σωστά.  

Όσον αφορά τώρα την επιτυχία, όπως σας είπα προηγουμένως, σε ενάμιση χρόνο έχουμε ήδη υπογράψει συμφωνίες με 48 τράπεζες σε όλη την Ευρώπη, σε 21 χώρες προς το παρόν με σχεδόν 388 εκατ. του προϋπολογισμού να έχουν χορηγηθεί. Υπάρχει μεγάλη ζήτηση και το μέσο ποσό του δανείου είναι περίπου 30.000 €.

 Θα ήθελα απλά να σας δώσω κάποια παραδείγματα. Να σας δείξω ότι χρηματοδοτούμε την πραγματική οικονομία. 

Πέρυσι βρέθηκα στη Γαλλία, γνώρισα έναν ιδιοκτήτη εταιρείας που χάρη στο COSME μπόρεσε να αγοράσει δύο νέα καταστήματα. Γνώρισα ένα συνεργείο αυτοκινήτων που δουλεύει πάνω σε παλαιά αυτοκίνητα, κάτι καινούργιο για την περιφέρειά του. Ήταν για πρώτη φορά και βέβαια πάντα ονειρευόταν μια επισκευάζει αυτοκίνητα. Κανείς δεν τον εμπιστευόταν γιατί δεν είχε σπουδάσει, δεν είχε κάνει κάποιες τεχνικές σπουδές, ήταν δάσκαλος αλλά το πάθος του ήταν το να επισκευάζει αυτοκίνητα. 
Το γεγονός ότι έλαβε χρήματα για το έργο του, το οποίο πράγματι ήταν υγιές, ήταν ένα καλό σημάδι αυτόν και η τράπεζα τον εμπιστεύτηκε, εμπιστεύτηκε ότι θα μπορέσει να αποπληρώσει το δάνειο.

 Το κεφάλαιο ανάπτυξης. Τα καλά νέα, λοιπόν, είναι ότι στην Ελλάδα ήδη έχετε ένα ταμείο το οποίο ζητά επενδύσεις, ψάχνει επενδύσεις μεγαλύτερης κλίμακας. 

Εδώ έχουμε την Johama. Η Johama Diorama έχει υπογράψει ένα συμβόλαιο με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα, με το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων. Έχουν 20 εκατομμύρια ευρώ που έχει λάβει από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων και με την στήριξη της Ευρωπαϊκής Επιτροπής.

 Η επένδυση του Ευρωπαϊκού Ταμείου Επενδύσεων θα μπορέσει να βελτιώσει την χρηματοδότηση των ελληνικών εταιρειών και θα τους δώσει το κατάλληλο κεφάλαιο. 

 Στοχεύουμε εταιρείες οι οποίες έχουν και το εξαγωγικό στοιχείο, δηλαδή θέλουν να αναπτύξουν τις δραστηριότητές τους στο διεθνές επίπεδο.

 Μια γενική σύνοψη θα σας κάνω τώρα. Τα χρηματοδοτικά εργαλεία μας βοηθούν να βελτιώσουμε την κατάσταση. Έχει υπάρξει μια πρόταση να αυξήσουμε την χρηματοδότηση για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις, συνεπώς και το COSME είναι πολύ σημαντικό σε αυτό το πλαίσιο, δηλαδή θα μπορούμε να χρηματοδοτήσουμε ακόμα περισσότερα έργα στα επόμενα χρόνια. Συνεπώς, αυτό θα υιοθετηθεί προς το τέλος του έτους.

 Ένα τελευταίο σημείο, το οποίο θα ήθελα να αναφέρω, ένα άλλο κομμάτι του COSME έχει να κάνει με την παροχή συμβουλών, με την παροχή πληροφοριών στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Δεν είναι πάντα εύκολο να κατανοήσει κανείς τι κάνει η Ε.Ε. για εσάς, δεν είναι εύκολο να κατανοήσει κανείς την νομοθεσία, ποιος κάνει τι, που είναι διαθέσιμη η χρηματοδότηση. 

Εγώ μπορώ να σας δώσω μόνο κάποια βασικά στοιχεία, αλλά η Ευρωπαϊκή Επιτροπή έχει φτιάξει επίσης ένα δίκτυο Κέντρο Πληροφόρησης σε αποκεντροποιημένη βάση και είναι εκεί για να σας δώσουν πληροφορίες, να σας δώσουν συμβουλές τις οποίες μπορείτε να εκμεταλλευτείτε και να εκμεταλλευτείτε την εσωτερική αγορά.

 Επίσης υπάρχει ένα ισχυρό στοιχείο, μια πολύ ισχυρή βάση δεδομένων μέσω της οποίας μπορείτε να βρείτε εταίρους. Εάν, για παράδειγμα, θέλετε να αναπτύξετε ένα έργο και ψάχνετε για συνεργάτες από μια άλλη χώρα, υπάρχει ένα δίκτυο, μπορούν να σας βοηθήσουν να συμμετέχετε σε εκθέσεις σε κεντρικό επίπεδο. 

 Ένας από τους εταίρους μας επίσης οργανώνει ένα Φόρουμ Επενδύσεων, κεφαλαιακών επενδύσεων. Το έχει ήδη διοργανώσει  στην Αθήνα και θα οργανώσει και άλλο  τον Απρίλιο. Βλέπετε εδώ τα στοιχεία του στην οθόνη. Έχει την βάση του στην Αθήνα αλλά μπορεί να προσελκύσει επενδυτές από όλη την Ευρώπη. 

 Στην Αθήνα επίσης έχετε αυτές τις οργανώσεις που συμμετέχουν στο δίκτυο. Επίσης έχουμε σημεία επαφής στο Ηράκλειο, στα Ιωάννινα, στην Καβάλα, την Κοζάνη, τη Θεσσαλονίκη, την Τρίπολη, την Αρκαδία και τον Βόλο.

 Και ένα τελευταίο πράγμα. Δεν μιλήσαμε για crowd funding. Είναι ένα πολύ δημοφιλές θέμα σήμερα στην Ευρώπη. Έχουμε αναπτύξει έναν Οδηγό για να βοηθήσουμε τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις να κατανοήσουν τι είναι η συνεργατική χρηματοδότηση, το crowd funding δηλαδή και για να μπορέσουν να κατανοήσουν ποια είναι τα πλεονεκτήματα και τα μειονεκτήματα και τι θα πρέπει να έχουν στο μυαλό τους, εάν θέλουν να περάσουν από αυτή τη διαδικασία χρηματοδότησης. Είναι διαθέσιμο και στα ελληνικά.

 Εδώ στο τέλος της παρουσίασής μου, η οποία θα είναι διαθέσιμη για εσάς, θα σας την δώσουν μετά, κάποιες πληροφορίες, παραπάνω πληροφορίες σε περίπτωση που θέλετε να μάθετε περισσότερα για όλα αυτά που ανέφερα στην παρουσίασή μου.

 Σας ευχαριστώ πάρα πολύ. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ευχαριστούμε πάρα πολύ.

… Της Περιφερειακής Επιχειρηματικής Ανάπτυξης για την Ανατολική Ευρώπη και τις Γειτονικές Χώρες από το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων.
Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:
Ευχαριστώ πολύ για την πρόσκληση σε αυτή την ημερίδα που τη βρίσκω πάρα πολύ ενδιαφέρουσα και όντας και μηχανικός χαίρομαι ιδιαίτερα που βρίσκομαι στο κτίριο του Τεχνικού Επιμελητηρίου.


Εγώ εκπροσωπώ το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων. Το ακούσατε αρκετές φορές να αναφέρεται μέσα στη διάρκεια της ημέρας. Λίγα λόγια για αυτό το Ταμείο. Είναι ένας ευρωπαϊκός οργανισμός χρηματοπιστωτικός που σαν κύριο στόχο και σκοπό έχει, σε γενικές, γραμμές την χρηματοδότηση μικρομεσαίων επιχειρήσεων μέσω εγγυήσεων δανείων και μέσω κεφαλαίων επιχειρηματικού ρίσκου, το venture capital που λέμε.


Έχουμε ζωή τα τελευταία είκοσι χρόνια. Στην Ελλάδα έχουμε δραστηριοποιηθεί τα τελευταία 17 χρόνια και είμαστε παρόντες και με φυσική παρουσία.


Να σας πω λίγο για τα νούμερά μας. Το 2016 μόνο προβλέπουμε να κάνουμε χρηματοδοτήσεις, να δώσουμε εγγυήσεις ή κεφάλαια επιχειρηματικού ρίσκου γύρω στα 3 δις. € σε όλη την Ε.Ε., που σημαίνει αυτό με την μόχλευση ότι θα φτάσει τα 18 δις. € για όλες τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις στην Ε.Ε..


Μέχρι τώρα έχουμε υποστηρίξει πάνω από 2 εκατ. μικρομεσαίες επιχειρήσεις τα χρόνια που λειτουργούμε. Το 2015, για παράδειγμα, βοηθήσαμε γύρω στους 120 χιλιάδες μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Το 2016 περιμένουμε να είναι αρκετά μεγαλύτερο το ποσό, ο αριθμός, γιατί κάναμε και μεγαλύτερα ποσά.


Να έρθω στην Ελλάδα. Στην Ελλάδα κάποιοι ίσως  μας ξέρουν από το JEREMIE. Ήμασταν οι διαχειριστές του JEREMIE. Το JEREMIE ήταν ένα πρόγραμμα το οποίο χρησιμοποίησε κεφάλαια των Διαρθρωτικών Ταμείων και μέσω αυτών των κεφαλαίων συγχρηματοδοτήσαμε δάνεια προς μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Δηλαδή δάνεια που οι τράπεζες ίσως να μην τα έδιναν σε κάποιες μικρομεσαίες επιχειρήσεις, συγχρηματοδοτώντας τα,  τα καταστήσαμε λιγότερο, να το πω έτσι,  λιγότερο επικίνδυνα, με χαμηλότερο επιτόκιο και λιγότερες εξασφαλίσεις, έτσι ώστε τελικά η τράπεζα, που συνεργαζόταν μαζί μας, να δώσει αυτά τα δάνεια στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις.


Αυτό ήταν ένα πρόγραμμα 200 εκατομμυρίων που συνολικά έδωσε στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις πάνω από 400 εκατ. €. Θα πει κάποιος «και που είναι αυτά;». Ναι, όντως δοθήκανε και θα ήθελα να πω ότι αν δεν υπήρχε αυτό το πρόγραμμα, θα λείπανε αυτά τα χρήματα από την ελληνική οικονομία, γιατί απλά τα δάνεια αυτά ήταν υψηλού ρίσκου και δεν θα δίνονταν ποτέ  κάτω από κανονικές συνθήκες.


Αυτή τη στιγμή το JEREMIE έχει τελειώσει, εμείς συνεχίζουμε να δίνουμε εγγυήσεις για δάνεια μικρομεσαίων επιχειρήσεων μέσω τραπεζών και όπως είπε και η κυρία Diss, έχουμε το COSME, έχουμε το innovFin, έχουμε το Easy, με το οποίο, για παράδειγμα, έχει πάρει εγγυήσεις η Συνεταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας, που ήταν πριν. 
Με το COSME έχουμε υπογράψει με δύο τράπεζες και μέχρι το τέλος του χρόνου θα υπογράψουμε με άλλη μια και πιστεύω πολύ σύντομα θα έχουμε καλύψει όλο τον τραπεζικό κλάδο, άρα σχεδόν όλες οι τράπεζες θα έχουν αυτή την εγγύηση, έτσι ώστε να δώσουν παραπάνω δάνεια προς μικρομεσαίες επιχειρήσεις.


Συνολικά το ποσό αυτών των εγγυήσεων υπολογίζουμε να είναι γύρω στα 100 εκατομμύρια ευρώ, που σημαίνει ότι τα δάνεια που θα είναι διαθέσιμα για τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις θα είναι γύρω στα 500 εκατομμύρια ευρώ, γιατί υπάρχει ένας βαθμός μόχλευσης 5 περίπου  σ’ αυτά τα προγράμματα. 

 
Αυτό όσον αφορά τις εγγυήσεις και τα δάνεια. 
Παράλληλα ακούσατε και από προηγούμενους ομιλητές για χρηματοδότηση εταιρειών, όχι με δανεισμό, αλλά με συμμετοχή στο μετοχικό κεφάλαιο. Αυτό είναι το venture capital. 
Είναι ένα πρόγραμμα που συζητάμε τώρα με το υπουργείο Ανάπτυξης, το οποίο μέχρι το τέλος του χρόνου θεωρώ ότι θα έχει ξεκινήσει και το οποίο θα επενδύει μέσω venture capital και private equity funds, κάτι το οποίο έχουμε πολύ καιρό να το δούμε στην ελληνική αγορά, θα επενδύει στο μετοχικό κεφάλαιο αναπτυσσόμενων, γρήγορα αναπτυσσόμενων μικρομεσαίων επιχειρήσεων που έχουν να πουν κάποιο story, όπως θα έλεγε και κάποιος στα αγγλικά. 



 Αυτό είναι ένα ταμείο, ένα εργαλείο το οποίο θα ξεκινήσει με 260 εκατομμύρια ευρώ και ελπίζουμε ότι θα μεγαλώσει, καθώς πιστεύουμε ότι οι ανάγκες σε χρηματοδότηση ιδίων κεφαλαίων και όχι δανεισμού, είναι κάτι το οποίο αποτελεί ένα μεγάλο market gap της αγοράς που πρέπει εμείς να προσπαθήσουμε, όσο το δυνατόν περισσότερο, να το γεφυρώσουμε.


Με λίγα λόγια αυτά κάνει το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων στην Ε.Ε., αυτά κάνει στην Ελλάδα, απλά θα ήθελα να πω, επειδή ήμουν παρών σ’ όλη τη διάρκεια της ημέρας, ακούστηκαν, όπως είπα και εγώ άλλωστε, εκατομμύρια εδώ, δισεκατομμύρια εκεί, στον αέρα γενικά πάρα πολλά χρήματα και ίσως αυτό δημιουργήσει και κάποια ευφορία. Απλά θα ήθελα να πω, εγώ όντας λειτουργώντας αυτά τα εργαλεία ότι ναι, αυτά τα δισεκατομμύρια και τα εκατομμύρια υπάρχουν διαθέσιμα, πάντα όμως χρειάζονται συγχρηματοδότηση. Και αυτό είναι το πιο δύσκολο πράγμα. Και εννοούμε συγχρηματοδότηση από τον τραπεζικό τομέα, από τον ιδιωτικό τομέα και τα λοιπά. Γιατί είναι χρηματοοικονομικά εργαλεία, δεν είναι επιδοτήσεις.


Αυτή χρηματοδότηση θα έρθει, θα έρθει όμως αργά  και θα έρθει καθώς η κατάσταση, η οικονομική στην Ελλάδα σιγά -σιγά  εξομαλύνεται. Θεωρούμε ότι  σιγά - σιγά θα μπούμε και στη φάση της ανάπτυξης, αλλά βασικό στοιχείο είναι ότι δεν μπορούν να γίνουν όλα αύριο, δεν μπορούν όλα αυτά τα χρήματα αύριο να δοθούν στις μικρομεσαίες, θα πάρουν το χρόνο τους, τον χρόνο που η αγορά χρειάζεται να τα απορροφήσει, γιατί πρέπει να ξοδευτούν και με τον σωστό τρόπο, στις σωστές μικρομεσαίες επιχειρήσεις και ελπίζουμε ότι σε κάποιο καιρό θα δρέψουμε πάλι καρπούς ευχαρίστησης από την επιτυχία αυτών των προγραμμάτων.


Ευχαριστώ πολύ.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε πολύ και τον κ. Τσακίρη. Υπάρχουν ερωτήσεις από το κοινό; 

Κα

:

Είπατε προηγουμένως ότι τα λεφτά θα πρέπει να δοθούν στις σωστές επιχειρήσεις. Ποια είναι τα κύρια χαρακτηριστικά; τι σημαίνει σωστή επιχείρηση.

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:

Όταν λέω σωστή, δεν το είπα σωστά, βιώσιμες.  Βιώσιμες με ποια άποψη; Με την άποψη ότι η διαχείριση της μικρομεσαίας είναι η σωστή, ο επιχειρηματίας είναι ο σωστός και αυτή η μικρομεσαία έχει ένα πλάνο ανάπτυξης σωστό. Όντας Έλληνας και εγώ από την ελληνική επιχειρηματικότητα ξέρουμε τι υπάρχει και τι δεν υπάρχει στις ελληνικές μικρομεσαίες. Άρα οι σωστές και βιώσιμες, να το πω έτσι, οι νοικοκυρεμένες, προφανώς και θα επωφεληθούν από αυτά τα προγράμματα. 

Κα

:

Να ρωτήσω κάτι ακόμα. Βιώσιμη μπορεί να είναι μια επιχείρηση η οποία σήμερα έχει ένα κόκκινο δάνειο, το οποίο προέκυψε από την κατάσταση των τελευταίων ετών.

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:

Συμφωνώ.

Κα

:

Αυτό πως το αξιολογείτε;

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:

Αυτό δεν θα το αξιολογήσουμε εμείς, αλλά όντως αυτό υπάρχει περίπτωση η συγκυρία να έφερε την εταιρεία, με είχε κάνει ένα άνοιγμα πριν την έγκριση, επιχειρηματικό άνοιγμα σωστό, δεν το συζητάμε αυτό.

Κα

:

Δηλαδή μπορεί να υπάρχει ένα κόκκινο δάνειο…

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:

Ακριβώς. Αυτά εμείς δεν τα κρίνουμε, γιατί δεν είμαστε τραπεζικοί. Θεωρώ, χωρίς να είμαι εγώ υπεύθυνος που θα το κρίνει ότι πάντα μια βιώσιμη εταιρεία θα βρει κεφάλια σε μια νορμάλ αγορά. 

Κα

:

Θα βρει εάν δεν μπουν τέτοιοι όροι που….

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:

Αυτό δεν μπορώ να σας το πω. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Το τρίπτυχο που ακούστηκε σε όλη την ημερίδα σήμερα ήταν σωστές ιδέες, σωστό μάνατζμεντ και επιχειρησιακό σχέδιο. Το έχουν πει και άλλοι ομιλητές.


Άλλη ερώτηση;

Κος

:

Γεια σας.  Εγώ είμαι σύμβουλος και έχω κάνει πάρα πολλές μελέτες ΕΣΠΑ, Αναπτυξιακού και τα λοιπά.  Στα ευρωπαϊκά προγράμματα σε μια χώρα τώρα που είμαστε διαλυμένοι, έπρεπε να απορροφούμε. Είναι όμως τόσο πολυδαίδαλα, θέλουν συντονιστές, δεύτερο μέρος, τρίτο μέρος, ταξίδια στο εξωτερικό, πολύ μπερδεμένα πράγματα και εάν στον δρόμο κάτι χαλάσει, οι γραφειοκρατικές απαιτήσεις είναι τέτοιες που το πρόγραμμα μπορεί να απορριφθεί απλά τυπικά. Πρώτον αυτό. 


Δεύτερον, αυτό που είπε ο κύριος  για τις εγγυήσεις και το ρίσκο, το ΤΕΜΠΜΕ με το ΕΤΕΑΝ έδινε δάνεια με εγγύηση και έλεγε στις τράπεζες ότι εάν το 10%  από αυτά δεν πληρωθεί εκπίπτουν όλες οι εγγυήσεις. Οπότε οι τράπεζες ήταν σκληρότερες. Και σε τελική ανάλυση πρέπει, για να απορροφηθούν αυτά τα λεφτά που και μένουν εκεί αναξιοποίητα και η χώρα έχει ανάγκη, πρέπει να γίνουν κάποιες προδιαγραφές, όπως είπε η κυρία, κάπως πιο ελαστικές σ’ αυτή την περίοδο. 


 Το τελευταίο, αυτά τα contact points που είπατε, εάν πάτε εκεί και βγάλατε άκρη να μου τρυπήσετε την μύτη. Θα σας δώσουν κάτι links και θα σας διώξουν. 


Εμείς οι σύμβουλοι πάμε και αγοράζουμε βιβλία, διαβάζουμε μόνοι μας, δεν υπάρχει καμία, ας πούμε, καθοδήγηση πως μπορούμε εμείς να καθοδηγήσουμε επενδυτές σοβαρούς. Όλα μόνοι μας τα ψάχνουμε. Κυριολεκτικά. 
Θα πρέπει να γίνει κάποια βάση δεδομένων, κάτι τέλος πάντων. Το ΕΣΠΑ το δικό μας είναι πολύ πιο οργανωμένο σε θέματα, είναι πολύ πιο βατό σε θέματα υποβολής και παρακολούθησης και τα λοιπά, ακόμη και με τις αδυναμίες του. 


Αυτά.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε. Βέβαια περισσότερο τοποθέτηση ήταν αυτό, αλλά το κρατώ μόνο για να ακούσει λιγάκι και η κυρία Diss που είναι από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή για τα θέματα της γραφειοκρατίας που μπορεί να ταλαιπωρούν τους Έλληνες και γενικά τους επενδυτές.


Άλλη ερώτηση; Ο κ. Καλέργης. 

Κος ΚΑΛΕΡΓΗΣ:

Καλησπέρα. Ο Κωνσταντίνος ο Καλλέργης, ο Πρόεδρος του ΣΕΓΜ. Θέλω να κάνω μια ερώτηση για να πάρω έτσι μια απάντηση που θα με βοηθήσει και στην τοποθέτησή μου στη συνέχεια που είμαι στο επόμενο πάνελ. 


Θα ήθελα να μας πουν οι αγαπητοί εκπρόσωποι εδώ της Ε.Ε., εάν έχουν λάβει γνώση ή εάν έχουν συνεργαστεί με την ελληνική πολιτεία ενός εθνικού σχεδίου αναπτυξιακού, διότι εδώ ακούμε για σχεδιασμό, ακούμε για διάφορα κριτήρια  χρηματοδότησης εταιρειών ή projects ή έργα, αλλά τα ακούμε λίγο αόριστα. 


Υπάρχει σχεδιασμός σε στοχευόμενους τομείς οι οποίοι όντως μπορούν να βοηθήσουν με προστιθέμενη αξία στην ανάπτυξη αυτής της χώρας; Γιατί όλα ωραία τα λέμε αλλά τελικά υπάρχει ένας δείκτης, ο οποίος λέει πάντα την αλήθεια, όλοι οι άλλοι μπορεί να μην την λένε, που είναι ότι πάμε και άλλη χρονιά σε ύφεση. Που σημαίνει κάτι κάνουμε λάθος.


Εγώ θέλω να ξέρω δηλαδή, η οποιαδήποτε εταιρεία οτιδήποτε κανείς σε οποιονδήποτε κλάδο ανήκει, μπορούμε υπό προϋποθέσεις να την χρηματοδοτήσουμε; Γιατί αυτό δεν σημαίνει στρατηγικός σχεδιασμός ή εάν μη τι άλλο, τέλος πάντων, δεν έχουμε δώσει βαρύτητα σε συγκεκριμένους τομείς και κλάδους που όντως πραγματικά μπορούν να αποδειχθούν αγωνιστικοί και να είναι και εξωστρεφείς. 


Αυτή είναι η ερώτηση και τα υπόλοιπα θα τα πω μετά. Για να φέρω και λίγο το θέμα στο Τεχνικό Επιμελητήριο και στον τομέα τον δικό μας. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Καταρχήν, στο κομμάτι του σχεδιασμού νομίζω ότι αυτό το τραπέζι δεν μπορεί να απαντήσει εδώ, είναι μάλλον ερώτηση προς άλλα επίπεδα, πιο πάνω. Δεν μπορούμε εμείς να απαντήσουμε για το εάν  υπάρχει σχεδιασμός. Αυτό που μπορούν να μας πουν οι καλεσμένοι μας εδώ είναι από την εμπειρία τους εάν οι αντίστοιχες προτάσεις που έχουν χρηματοδοτηθεί τι χαρακτηριστικά είχαν. Κάτι τέτοιο φαντάζομαι ότι θέλετε, γιατί δεν μπορούμε να απαντήσουμε για το εάν υπάρχει σχεδιασμός κεντρικά και εθνικά εδώ. Καταλαβαίνετε ότι είναι ένα πάνελ που δεν μπορεί να απαντήσει μια τέτοια ερώτηση.

Κος ΚΑΛΕΡΓΗΣ:

Εάν έχουν πάρει κάποιες λογικές του πως εμείς βλέπουμε διάφορους τομείς που πρέπει να αναπτύξουμε και αναλόγως πράττουν. Απλά είναι ένα χαοτικό σύστημα. Αυτό. Προφανώς. Δεν θα μας απαντήσουν εάν έχουμε εθνικό σχεδιασμό. Εάν έχουν κάποια τέτοιου είδους συνεργασία.  

Κος ΤΣΑΚΙΡΗΣ:
Όντως εμείς δεν μπορούμε να απαντήσουμε για εθνικό σχεδιασμό. Εμείς όμως έχουμε μια πάρα πολύ καλή γνώση τι γίνεται, όχι μόνο στη Ελλάδα αλλά και στην Ε.Ε., ποιοι κλάδοι πρέπει να αναπτυχθούν και κάτι πάρα πολύ συγκεκριμένο, κανένας κλάδος δεν πρέπει να εκλείψει, γιατί όλοι μιλάμε για κλάδους που πρέπει να υποστηρίξουμε, αλλά ξεχνάμε και άλλους κλάδους που ναι μεν δεν είναι σημαντικοί, δεν έχουν κάποια άνοδο, αλλά πρέπει να είναι εκεί και έτσι να λειτουργεί όλο το σύστημα, γιατί αλλιώς δεν θα λειτουργήσει.


Άρα εμείς το βλέπουμε πανευρωπαϊκά τους δείκτες, βλέπουμε πανευρωπαϊκά τι χρειάζεται και κάνουμε εισηγήσεις γι' αυτό που πιστεύουμε ότι χρειάζεται και η Ελλάδα και ένα απλό παράδειγμα είναι, στο προηγούμενο πρόγραμμα το JEREMIE κάναμε κεφάλαια επιχειρηματικού ρίσκου τα οποία υποστήριξαν τον κλάδο της Πληροφορικής και των Τηλεπικοινωνιών για νεοφυείς εταιρείες και πάνω από 50 εταιρείες, αυτή τη στιγμή που μιλάμε, θα γίνουν 100 σε  λίγο καιρό, έχουν ιδρυθεί, κάποιες από αυτές έχουν φύγει ήδη στο εξωτερικό, όταν λέω έχουν φύγει ήδη, όχι με την έννοια, ότι έχουν επεκταθεί στο εξωτερικό με γραφεία πωλήσεων και τα λοιπά, και ένα, δυο από αυτές έχουν χρηματοδοτηθεί με ποσά, από ξένους επενδυτές, που δεν θα τα φανταζόμασταν. 


Το ξέρουμε αυτό, ξέρουμε ακριβώς που πρέπει να εστιάσουμε, είναι αυτό που λέμε το market gap, η το μάρκετ failure, έτσι ώστε όλο το σύστημα να συνεχίσει να δουλεύει, αλλά πάντα μιλώντας, τουλάχιστον εμείς, σε ευρωπαϊκό επίπεδο.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε. Κάποια ερώτηση; Ο κ. Κολυβάς.
Κος ΚΟΛΥΒΑΣ
:

Να συμπληρώσω για το θέμα αυτό, ο κύριος Καλέργης απεύθυνε το ερώτημα στους εκπροσώπους τους συναδέλφους μου των ευρωπαϊκών οργάνων, αλλά το ερώτημα αυτό δεν μπορεί να απευθυνθεί σε εμάς, γιατί δεν κάνουμε εμείς σχεδιασμό αναπτυξιακό και στρατηγικό για κάθε κράτος-μέλος, το κάνει το ίδιο το κράτος-μέλος και η Περιφέρεια αντίστοιχα.


Η υποχρέωση που υπάρχει για την Επιτροπή είναι να κάνει μαζί με το κράτος-μέλος το σχέδιο στρατηγικής ανάπτυξης για την υλοποίηση του ΕΣΠΑ και αυτό το υπογράφουν  και η Επιτροπή και το κράτος - μέλος και έχει στρατηγικούς στόχους που εντοπίζονται για κάθε κράτος και για την Ελλάδα και είναι μια σύμβαση αυτό το σύμφωνο εταιρικής σχέσης και τα επιμέρους προγράμματα είναι και αυτά σύμβαση. 
Γι' αυτό και όλα τα χρηματοδοτικά εργαλεία που μιλάμε, στα οποία θα συμμετέχουν τα Διαρθρωτικά Ταμεία, θα πρέπει να επιδιώκουν την ενίσχυση των υποδομών των ΣΔΙΤ και των επιχειρήσεων που αναφέρονται και στοχεύονται  μέσα στα προγράμματα. Όχι όλων των επιχειρήσεων. Αυτή είναι πραγματικότητα. 

Τώρα υπάρχει μνημονιακή  υποχρέωση στο τελευταίο μνημόνιο για την επεξεργασία από την Ελλάδα και υποβοηθούμενη από τους εταίρους αναπτυξιακής στρατηγικής και κλαδικής και συνολικής. 

Αυτή τη στιγμή προσωπικά δεν γνωρίζω, είναι στο  τελευταίο μνημόνιο αυτή η υποχρέωση, δεν γνωρίζω πού βρίσκεται η σύνταξη αυτού του σχεδίου, εάν δεν κάνω λάθος είναι  επιφορτισμένο το ΚΕΠΕ, ο κ. Θεοχαράκης, ο διευθυντής του, με τον συντονισμό αυτής της δουλειάς από την ελληνική πλευρά. 
Εάν κάποιος άλλος ξέρει περισσότερα θα μπορούσε να συμβάλει.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Εάν υπάρχει κάποια ερώτηση προς την κυρία Diss που μας ανέφερε ότι το ποσοστό των ελληνικών επιχειρήσεων είναι αρκετά μεγάλο που δεν έχει πρόσβαση στα χρηματοδοτικά εργαλεία της Ε.Ε., θα ήταν χρήσιμο να ακούσουμε κάποια τέτοια ερώτηση.

Κος ΤΖΑΖΟΠΟΥΛΟΣ:
Καλησπέρα. Ονομάζομαι Ευάγγελος Τζαζόπουλος. Νομίζω ότι είδα μια διαφάνεια που αφορούσε τα επιτόκια των διαφορετικών χωρών και υπήρχε ένα κενό όσον αφορά την Ελλάδα. Έχετε μια εικόνα του εύρους αυτών της διακύμανσης των επιτοκίων;

Mrs. DISS:
Δεν το έχω πρόχειρο αλλά βλέπετε ότι πολλές φορές το επιτόκιο στο Ηνωμένο Βασίλειο μπορεί να είναι και υψηλότερο από την Ελλάδα. Εξαρτώνται από διάφορα πράγματα και το πώς ουσιαστικά μεταφράζουμε τα οφέλη. Νομίζω ότι αυτά τα δεδομένα για τα επιτόκια τα έχετε διαθέσιμα. Νομίζω όμως ότι δεν είναι το επιτόκιο το πρώτο κριτήριο που μια τράπεζα λαμβάνει υπόψη της. Είναι σημαντικό να υπάρχει ένα ολοκληρωμένο όραμα. 

Όπως ειπώθηκε και την προηγούμενη εβδομάδα πολλές εταιρείες, δηλαδή για τις περισσότερες εταιρείες το επιτόκιο δεν είναι πρόβλημα, μπορούν να πληρώσουν ένα 2% περισσότερο. Το θέμα είναι να βρουν τις εγγυήσεις που χρειάζονται γι’ αυτά. Η έλλειψη εγγυήσεων που μπορεί να μην υπάρξει είναι κάτι που μπορεί να βελτιώσει αυτές τις επιχειρήσεις και την κατάστασή τους στη χρηματοδότηση.

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Δεν έχουμε κάτι άλλο. Ευχαριστούμε κυρία Diss για την παρουσίασή σας. Ελπίζω ότι θα συνεργαστούμε και στο μέλλον. Πρόκειται να οργανώσουμε και άλλες τέτοιες ημερίδες για να καλύψουμε το κενό ενημέρωσης σε όλα αυτά τα θέματα.


Ευχαριστούμε πάρα πολύ. Εκ μέρους της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων
Κα

:

Πέντε λεπτά διάλειμμα και μετά περνάμε στο επόμενο, στην επόμενη ενότητα που είναι για την κατασκευή.
ΛΗΞΗ 3ΗΣ ΕΝΟΤΗΤΑΣ
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SESSION 4
INFRASTRUCTURE INVESTEMENT STRATEGIES

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ (Κος ΣΥΡΙΑΝΟΣ):
Παράκληση, να εισέλθουν στην αίθουσα εκείνοι που είναι απέξω προκειμένου να προχωρήσουμε την διαδικασία της σημερινής ημερίδας. 

Λοιπόν, μείναμε εμείς και εμείς. Ουσιαστικά τώρα είναι η συζήτηση για τις κατασκευές μια και οι παρόντες ομιλητές αναφέρονται κυρίως στις κατασκευές. Έχετε τον λόγο. Ο κ. Αλέξανδρος Σωτηρίου.
Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:
Ευχαριστώ. Ευχαριστώ για τη πρόσκληση που μου δίνεται η ευκαιρία να απευθυνθώ στον τεχνικό κόσμο της Ελλάδας και να κάνω μια παρουσίαση σχετικά με την πολιτική υποδομών και ειδικότητα την Πολιτική Υποδομών Μεταφορών στην Ε.Ε..


Όπως γνωρίζετε η Ε.Ε. δουλεύει με 7ετούς κύκλους προγραμματισμού και τους μακροπρόθεσμους στόχους τους θέτει ανά δεκαετία, ανά δεκαπέντε χρόνια. Την περίοδο αυτή έχουμε την στρατηγική Ευρώπη 20-20, η οποία θέτει τους μεγάλους στόχους που πρέπει να πετύχει η Ε.Ε. για το 2020 και αυτοί οι στόχοι έχουν να κάνουν με την έξυπνη ανάπτυξη, με την διατηρήσιμη ανάπτυξη, με την ανάπτυξη χωρίς αποκλεισμούς. 

Και για κάθε τομέα υπάρχει η Λευκή Βίβλος η οποία θέτει τους στόχους, τους ειδικούς στόχους μέσα στην γενικότερη ομπρέλα της στρατηγικής της Ευρώπης 20-20 για τον τομέα αυτό και για τον τομέα των Μεταφορών έχουμε την Λευκή Βίβλο των Μεταφορών που θέτει τους στόχους για έναν ενιαίο ευρωπαϊκό χώρο Μεταφορών και για ένα σύστημα μεταφορών που θα είναι ανταγωνιστικό και ενεργειακά αποδοτικό. 

Ποια είναι τα βασικά προβλήματα των υποδομών; Οι υποδομές ήταν και είναι ένα πολύ κλειστό εθνικό σύστημα, γιατί είχαν να κάνουν με την κυριαρχία. Τα προβλήματα ήταν οι ανύπαρκτες διασυνδέσεις και κυρίως στα διασυνοριακά τμήματα. 

Για όσους δεν ξέρουν, για παράδειγμα, ένα τρένο ακόμα και σήμερα δεν μπορεί να περάσει από τη Γαλλία στην Ισπανία, γιατί τα δυο σιδηροδρομικά δίκτυα έχουν διαφορετικό εύρος στις γραμμές τους. Στην Ισπανία το δίκτυο, το εύρος των σιδηροδρομικών γραμμών είναι μεγαλύτερο από ότι το ευρωπαϊκό. Τα ευρωπαϊκά στάνταρντ.  Το ίδιο συμβαίνει και με τις χώρες της Βαλτικής. 

Άρα βλέπετε ότι υπάρχουν αυτές οι πολύ μεγάλες διαφορές για να ενοποιήσουμε μεταφορικά τις υποδομές στην Ευρώπη.  Μεγάλες ανισότητες, κατακερματισμός των υποδομών, μακροχρόνιες επενδύσεις. Μην ξεχνάμε ότι οι υποδομές στον τομέα των Μεταφορών είναι μακροχρόνιες και φέρνουν και μεγάλες επενδύσεις. Και σήμερα οι χρηματοδοτικοί πόροι δεν υπάρχουν ή είναι περιορισμένοι. 

Ένα άλλο πρόβλημα που αντιμετωπίζει το Σύστημα Μεταφορών είναι οι διαφορετικοί επιχειρησιακοί κανόνες. Δεν αρκεί να έχουν οι γραμμές το ίδιο εύρος, για παράδειγμα για να περάσει ένα τρένο από την Ελβετία στην Ιταλία, ενώ στην Ελβετία μπορεί να έχει έναν μηχανοδηγό, στην Ιταλία πρέπει να έχει δυο μηχανοδηγούς και ούτω καθ’ εξής, άρα υπάρχουν πάρα πολλά προβλήματα ακόμα και σε επίπεδο επιχειρησιακών κανόνων. 

Η πολιτική των Διευρωπαϊκών Δικτύων θεσπίστηκε με αυτό που λέμε Συνθήκη του Μάαστριχτ. Η Συνθήκη του Μάαστριχτ τι έκανε; Τροποποίησε τις αρχικές συνθήκες και τότε για πρώτη φορά μπήκε ένα κεφάλαιο στις Συνθήκες, ξεχωριστό κεφάλαιο, υπήρχε ένα κεφάλαιο Μεταφορές, υπήρχε ένα κεφάλαιο Ενέργεια και μπήκε ένα κεφάλαιο Διευρωπαϊκά Δίκτυα και τα Διευρωπαϊκά Δίκτυα καλύπτουν τρεις τομείς. 
Για το Διευρωπαϊκό Δίκτυο Μεταφοράς τέσσερις, πέντε είναι οι βασικοί στόχοι. Να διασφαλίζει την κοινοτικότητα προσώπων και αγαθών. Να συμβάλει στην ενίσχυση της οικονομικής και κοινωνικής συνοχής. Να καθιστά δυνατή την βέλτιστη χρησιμοποίηση των υφιστάμενων δομών, γιατί οι υποδομές είναι πολύ ακριβές, άρα καταρχάς θα πρέπει να εκμεταλλευτούμε στο έπακρο τις υφιστάμενες υποδομές και μετά να προχωρήσουμε στην δημιουργία νέων και να είναι στο μέτρο το εφικτού οικονομικά βιώσιμο. 

Έχοντας αυτό υπόψη μας το 2013 έγινε μια τροποποίηση του Κανονισμού του Διευρωπαϊκού Δικτύου Μεταφορών και έτσι έχουμε την νέα αρχιτεκτονική. Αυτή είναι η νέα αρχιτεκτονική, βασίζεται σε πέντε, έξι σημεία. 

Έχουμε έργα κοινού ενδιαφέροντος. Αυτά είναι το πρώτο επίπεδο. Για να εντάσσεται ένα έργο, ένα σχέδιο, ένας δρόμος, ένα λιμάνι στα  Διευρωπαϊκά Δίκτυα θα πρέπει να είναι έργο κοινού ενδιαφέροντος. 

Έχουμε την διάρθρωση του Διευρωπαϊκά Δίκτυα σε δυο επίπεδα. Αυτό που λέμε εκτεταμένο δίκτυο είναι το απλό, αυτό που φτάνει σε κάθε Περιφέρεια και έχουμε και το κεντρικό δίκτυο που είναι ένα μέρος του εκτεταμένου δικτύου το οποίο διατρέχει όλη την Ευρώπη από Ανατολή σε Δύση και από την Κρήτη μέχρι την Σκανδιναβία. 

Τα δίκτυα αυτά τα δυο και το εκτεταμένο και το κεντρικό δεν έγιναν με μια αυθαίρετη απόφαση της Ε.Ε., έγιναν μετά από διαβούλευση, εις βάθος διαβούλευση με τα κράτη-μέλη και με βάση μια μεθοδολογία που ήταν κοινή. 

Για παράδειγμα, για να ενταχθεί ένα λιμάνι στα Διευρωπαϊκά Δίκτυα θα πρέπει είτε ο αριθμός των επιβατών ανά έτος είτε των εμπορευμάτων που διακινούνται από το λιμάνι να είναι το 1 τοις χιλίοις του συνολικού ευρωπαϊκού όγκου. Για να είναι ένα λιμάνι στο κεντρικό δίκτυο θα πρέπει να είναι 1%.

Υπάρχουν φιλόδοξα πρότυπα και απαιτήσεις για όλες τις υποδομές και κοινές προθεσμίες για την ολοκλήρωση του δικτύου. Έχουν δεσμευτεί τα κράτη –μέλη ότι το κεντρικό δίκτυο θα ολοκληρωθεί μέχρι το 2030 και το εκτεταμένο δίκτυο μέχρι το 2050 και έχουν καθοριστεί και διάδρομοι πάνω από το κεντρικό δίκτυο, διάδρομοι οι οποίοι αποτελούν την ραχοκοκαλιά του Συστήματος Μεταφορών στην Ευρώπη και για την υλοποίηση αυτών των διαδρόμων έχουν οριστεί ευρωπαίοι συντονιστές, είναι προσωπικότητες αναγνωρισμένου κύρους που γνωρίζουν πολύ καλά τα θέματα μεταφορών και οι συντονιστές αυτοί προεδρεύουν, προΐστανται σε διάφορα Φόρα. Στα Φόρα αυτά συμμετέχουν εκπρόσωποι  των περιφερειών των κρατών όλων των εμπλεκόμενων φορέων για να προωθήσουν την υλοποίηση των διαδρόμων. 
Ο χάρτης αυτός δείχνει τους εννέα διαδρόμους που υπάρχουν σήμερα στην Ευρώπη. Ένας από τους διαδρόμους αυτούς διατρέχει την Ελλάδα από τα βόρεια προς τα νότια. Υπάρχει ένα κενό στις χώρες των δυτικών Βαλκανίων. Το κενό αυτό σαφώς υπάρχει γιατί δεν είναι ακόμα μέλη της Ε.Ε., αλλά για να υλοποιηθεί και για να παύσει να υπάρχει αυτό το κενό η Ευρωπαϊκή Επιτροπή, η Ε.Ε. έχει εγκρίνει εδώ και λίγους μήνες το κεντρικό δίκτυο για τις χώρες αυτές και θα προστεθεί ακόμα ένας διάδρομος, ο οποίος θα διατρέχει τις ακτές της Αδριατικής, κατεβαίνει από την Κροατία,  Αδριατική μέχρι Ηγουμενίτσα, Γιάννενα και θα υπάρχει και ο παραδοσιακός Άξονας Βελιγράδι-Σκόπια-Θεσσαλονίκη, οι οποίοι θα προστεθούν με την καινούργια τροποποίηση. 

 Αυτοί είναι οι στόχοι. Οι στόχοι είναι να πετύχουμε ένα Διευρωπαϊκό  Δίκτυο που θα λειτουργεί. Ποιες είναι οι ανάγκες όμως σε χρηματοδοτικούς πόρους; 
Το κόστος της ανάπτυξης των υποδομών στην Ένωση για την αντιμετώπιση της ζήτησης μεταφορών εκτιμάται ότι ανέρχεται σε 1,5 τρις ευρώ για την περίοδο 2010-2030. Αυτές είναι εκτιμήσεις του 2011, 2012. Σήμερα μπορεί να είναι και υψηλότερες. 

Η ολοκλήρωση του δικτύου των Διευρωπαϊκών Δικτύων απαιτεί περίπου 550 δις ευρώ έως το 2020, από τα οποία 550 δις περίπου 215 δις πρέπει να δοθούν για τις διασυνοριακές διασυνδέσεις και για την εξάλειψη των σημείων συμφόρησης. Και στα ποσά αυτά δεν περιλαμβάνονται οι επενδύσεις σε οχήματα, σε τροχαίο υλικό το  οποίο υπολογίζεται σε 1 τρις. 

Άρα βλέπετε ότι για να επιτύχουμε την ολοκλήρωση του Διευρωπαϊκού Δικτύου Μεταφορών απαιτούνται πόροι τουλάχιστον 2,5 τρις ευρώ. Τα χρήματα αυτά δεν υπάρχουν. 
Να δούμε τώρα ποιοι είναι οι διαθέσιμοι χρηματοδοτικοί πόροι. Είπε ο κ. Γενικός το πρωί ορισμένους. Εδώ έχω βάλει σε μια διαφάνεια όλους τους δυνατούς πόρους. Ξεκινάμε είναι οι ίδιοι πόροι. Άμα τους βλέπαμε θα ήταν ωραία. Το Πρόγραμμα Δημοσίων Επενδύσεων, τα Ευρωπαϊκά Διαρθρωτικά και Επενδυτικά Κονδύλια, είναι το καινούργιο ΕΣΠΑ δηλαδή, το οποίο το καινούργιο ΕΣΠΑ έχει ένα τμήματα είναι το Περιφερειακό Ταμείο και ένα τμήμα είναι το Ταμείο Συνοχής. 

Είναι ο Μηχανισμός ‘Συνδέοντας την Ευρώπη’, ο οποίος αποτελείται από τρία υποτμήματα. Ένα αμιγούς πόρους, ένα δεύτερο τμήμα είναι το Ταμείο Συνοχής. Δηλαδή από το παλαιό Ταμείο της Συνοχής που ξέραμε μέχρι το 2013 το 1/3 των πόρων έχουν περάσει στο CEF, στον Μηχανισμό Συνδέοντας την Ευρώπη και είναι και τα καινοτόμα χρηματοδοτικά εργαλεία, τα οποία είναι εντός του CEF. Είναι το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικών Επενδύσεων, αυτό που λέμε Σχέδιο Juncker και είναι τα τραπεζικά δάνεια.  
Τώρα εδώ πέρα βλέπετε έχω χρησιμοποιήσει δυο χρώματα. Ότι είναι κόκκινο χρηματοδοτεί μόνο έργα επί των Διευρωπαϊκών Δικτύων. Δηλαδή το Ταμείο Συνοχής, είτε στο εθνικό σκέλος είτε στο Ευρωπαϊκό σκέλος και ο Μηχανισμός  Συνδέοντας  την Ευρώπη, όπως και με τα καινοτόμα χρηματοδοτικά εργαλεία μέσα στον Μηχανισμό Συνδέοντας την Ευρώπη χρηματοδοτούν μόνο έργα του Διευρωπαϊκού Δικτύου, εξ ου και η σπουδαιότητα να είναι κάποιο έργο, έργο  Διευρωπαϊκού Δικτύου.

Το CEF είναι το νέο χρηματοδοτικό πλαίσιο για την επίτευξη του στόχου της ολοκλήρωσης του δικτύου. Τέσσερις προτεραιότητες. Ισχυρότερη συγκέντρωση της χρηματοδοτικής στήριξης σε έργα με ευρωπαϊκή προστιθέμενη αξία. Τέτοια έργα είναι τα διασυνοριακά. Γιατί τα διασυνοριακά; Καταλαβαίνατε πολύ καλά ότι τα διασυνοριακά έργα έχουν χαμηλή προτεραιότητα για τις εθνικές διοικήσεις. Πρώτα μια εθνική διοίκηση, ένα κράτος, θα φτιάξει τους δρόμους, τις σιδηροδρομικές γραμμές εντός της επικράτειας και μετά θα φτιάξει τα διασυνοριακά τμήματα. Άρα τα διασυνοριακά τμήματα είναι τμήματα υψηλής προτεραιότητας για το Διευρωπαϊκά Δίκτυα, για το CEF.  
Αξιοποίηση των διατομεακών συνεργειών. Μεγαλύτερη έμφαση στην χρήση καινοτόμων χρηματοδοτικών μέσων, όπως τα ομόλογα έργων και δυνατότητα συγκέντρωσης κεφαλαίων από τον ιδιωτικό τομέα μέσω της μόχλευσης. Ειπώθηκαν πάρα πολλά σήμερα για την μόχλευση και συμπληρωματικότητα και όχι αλληλοεπικάλυψη με τα Διαρθρωτικά Ταμεία, γιατί και τα Διαρθρωτικά Ταμεία χρηματοδοτούν έργα μεταφορών, έργα υποδομών αλλά τα Διαρθρωτικά Ταμεία χρηματοδοτούν, ας πούμε το Διαρθρωτικό Ταμείο χρηματοδοτεί οποιοδήποτε έργο μεταφορών ανεξάρτητα εάν αποτελεί ή δεν αποτελεί μέρος του Διευρωπαϊκού Δικτύου.

Ο χρηματοδοτικός μηχανισμός της CEF, CEF είναι Connecting European Facility, αφορά τρεις τομείς. Το Διευρωπαϊκό Δίκτυο Μεταφορών, το Διευρωπαϊκό Δίκτυο Ενέργειας και το Διευρωπαϊκό Δίκτυο Τηλεπικοινωνιών. 

Έχει 30 δις κονδύλια. Από αυτά τα 24 αφορούν τις Μεταφορές, τα 5 την Ενέργεια και το 1 δις τις Τηλεπικοινωνίες. 

Μια παρατήρηση. Ότι λέω για τις Μεταφορές ισχύει για την Ενέργεια. Δεν υπάρχει κάποιος εδώ πέρα εκπρόσωπος της Επιτροπής για τα ενεργειακά θέματα αλλά ισχύει και για τα ενεργειακά θέματα. Και εκεί πέρα υπάρχουν προσανατολισμοί και εκεί πέρα υπάρχουν έργα κοινού ενδιαφέροντος και εκεί πέρα υπάρχει και το CEF που χρηματοδοτεί με τα 5 δις. 

Τώρα τα 24 δις του CEF για τις Μεταφορές. Από αυτά τα 12,7 δις αφορούν τα 28 κράτη- μέλη, δηλαδή για τα 12,7 δις επιλέξιμα είναι και τα 28 κράτη- μέλη. Εδώ πέρα όμως δεν υπάρχει καμία κατανομή ανά κράτος-μέλος. Η διαδικασία είναι άκρως ανταγωνιστική. 
Υπάρξουν προκηρύξεις από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή. Παρακάτω θα αναφερθώ σε δυο, τρεις προκηρύξεις που θα αρχίσουν να τρέχουν την επόμενη εβδομάδα. Υποβάλλουν οι ενδιαφερόμενοι προτάσεις. Οι προτάσεις αυτές αξιολογούνται και οι καλύτερες προτάσεις θα λάβουν χρηματοδότηση από το CEF. Οι καλύτερες προτάσεις οι οποίες θα ανταποκρίνονται φυσικά σε ορισμένα κριτήρια.
Υπάρχει και άλλη μια κατανομή. Από τα 24 αυτά τρις, τα 11,3 είπαμε αφορούν τις χώρες του Ταμείου Συνοχής, τα 11,3, σε αυτά τα 11,3 η Ελλάδα δικαιούνται 580 περίπου εκατομμύρια. Για τα τρία πρώτα χρόνια υλοποίησης του προγράμματος, δηλαδή μέχρι και το τέλος του 2016 υπήρχε μια κατανομή ανά κράτος-μέλος. Κανένα κράτος-μέλος δεν μπορούσε να πάρει πάνω από αυτή την κατανομή, πάνω από το ποσό που του αναλογούσε.

Η χώρα μας με τις δυο πρώτες προκηρύξεις, πριν την τρίτη προκήρυξη έχει απορροφήσει το σύνολο του ποσού που της αντιστοιχεί. Υπάρχει όμως εδώ πέρα μια ιδιαιτερότητα σε σχέση με τα Περιφερειακά Διαρθρωτικά Ταμεία. Ότι εδώ πέρα η διαχείριση και η παρακολούθηση του έργου που χρηματοδοτείται γίνεται από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή, από μια ειδική υπηρεσία της Ευρωπαϊκής Επιτροπής. 

Τι σημαίνει αυτό; Σημαίνει ότι η κάθε χώρα, η κάθε επιχείρηση που έχει τύχει της κοινοτικής χρηματοδότησης έχει υποβάλει ένα σχέδιο υλοποίησης του έργου, εάν το σχέδιο υλοποίησης του έργου καθυστερεί πέραν του αναμενόμενου. Θα μου πείτε, «Τι είναι το αναμενόμενο;». Η υπηρεσία αυτή η οποία παρακολουθεί την εκτέλεση των έργων δέχεται μέχρι ένα έτος καθυστέρηση στην εκτέλεση του έργου. Δηλαδή εάν ένα έργο πρέπει να εκτελεστεί σε τρία χρόνια, το πολύ-πολύ να λάβει ένα έτος προθεσμία για να εκτελεστεί και υπάρχουν και ενδιάμεσα στάδια ελέγχου.

Τι γίνεται τώρα; Εάν ένα έργο αργεί να καθυστερήσει, δεν είναι όπως το Περιφερειακό Ταμείο που το παίρνει η κυβέρνηση από εδώ και το βάζει τα χρήματα, τα αποδεσμεύει από το Α έργο και τα βάζει στο Β. Εδώ πέρα γίνει ανάκτηση των κεφαλαίων, ξανά επιστρέφουν στον κοινοτικό προϋπολογισμό και θα ξανά υπάρξει μια καινούργια προκήρυξη με τα ανακτηθέντα ποσά και με τα υπάρχοντα ποσά στο πρόγραμμα. 

Άρα οι χώρες έχουν κάθε ενδιαφέρον να επιταχύνουν την υλοποίηση αυτών των έργων γιατί τα κεφάλαια αυτά χάνονται, τα χάνει η χώρα. Δεν χάνει το πρόγραμμα, το πρόγραμμα θα τα ανακτήσει και θα δοθούν σε μια άλλη χώρα. Στην Βουλγαρία, στην Ρουμανία, δεν ξέρω, σε μια άλλη χώρα συνοχής.

Άρα η Ελλάδα την στιγμή που μιλάμε έχει απορροφήσει τα 580 εκατ. σε τρία σιδηροδρομικά έργα, τα δυο στην γραμμή Κόρινθος –Πάτρα και το ένα στην Σύρραξη του Δομοκού. Ευελπιστούμε ότι η εκτέλεση των έργων αυτών θα προχωρήσει, έτσι ώστε να μην γίνει ανάκληση των κεφαλαίων.

Τώρα, τι θα γίνει μετά το 2016; Όσα από τα 11,3 δις δεν έχουν χρησιμοποιηθεί, θα ξανά τεθούν με προκηρύξεις αλλά πλέον δεν θα υπάρχει εθνική ποσόστωση. Και οι 15 χώρες του Ταμείου Συνοχής θα είναι επιλέξιμες και εκεί θα είναι μια ανταγωνιστική διαδικασία. 

Τώρα, σας μίλησα προηγουμένως για ένα εκτεταμένο και ένα κεντρικό δίκτυο και για τους διαδρόμους. Έκανα αυτή την εισαγωγή γιατί έχει την σημασία του αυτός ο διαχωρισμός. Από τα 24 δις το CEF το 80, 85% θα πάει στους διαδρόμους, δηλαδή θα πάει σε έργα που είναι πάνω στους διαδρόμους. Και μόνο το 10, 15% θα πάει σε έργα που εκτός των διαδρόμων, άρα βλέπετε μια μεγάλη συγκέντρωση στην υλοποίηση των διαδρόμων. 

Αυτό ορισμένες φορές οι Περιφέρειες, όχι μόνο στην Ελλάδα αλλά και σε άλλες χώρες, το βλέπουν με αρνητικό μάτι. Όμως καταλαβαίνετε πόσο θα αυξηθεί η ανταγωνιστικότητα της ελληνικής οικονομίας, εάν σήμερα ένα φορτηγό με οπωροκηπευτικά αντί να κάνει δυο μέρες να φτάσει στην Κεντρική Ευρώπη κάνει μια. Ή ένα φορτίο. Αλλά για να γίνουν οι δυο μέρες μια θα πρέπει ο διάδρομος αυτός να έχει ολοκληρωθεί και γι’ αυτό υπάρχει προτεραιότητα στα τμήματα αυτά στα οποία είπαμε έχουν χαμηλή προτεραιότητα σε εθνικό επίπεδο.
Τα καινοτόμα χρηματοδοτικά μέσα, ακούστηκε το πρωί από τον εκπρόσωπο του κυρίου Katainen, του Αντιπροέδρου της Επιτροπής, πέρα από το Πακέτο Juncker, το Σχέδιο Juncker μέσα σε αυτό που λέμε CEF, υπάρχουν τα καινοτόμα χρηματοδοτικά μέσα, πριν ακόμα εγκριθεί το Πακέτο Juncker. Αυτό προϋπήρχε, με 2 δις. 
Επειδή όμως η Επιτροπή έκρινε ότι θα πρέπει το πρόγραμμα αυτό να επεκταθεί και να καλύψει όλους τους τομείς, γιατί μέσα στο CEF τα καινοτόμα χρηματοδοτικά μέσα χρηματοδοτούσαν μόνο έργα διευρωπαϊκών δικτύων, δηλαδή υπήρχαν, η επιλεξιμότητα ήταν μόνο έργα μεταφοράς και μόνο στο Διευρωπαϊκό Δίκτυο, τώρα το σχέδιο Juncker έχει ευρεία επιλεξιμότητα, σχεδόν όλες οι οικονομικές δραστηριότητες χρηματοδοτούνται, γι’ αυτό τα καινοτόμα χρηματοδοτικά μέσα στο CEF αδρανοποιήθηκαν και τα 2 αυτά δις θα χρησιμοποιηθούν, θα σας πω παρακάτω, για την επιτάχυνση έργων στο EC, στο Πακέτο Juncker.

Τώρα να έρθουμε σε πιο συγκεκριμένα. Από τα 24 δις, τα 20 δις έχουν ήδη δεσμευτεί. Μένουν ελάχιστοι πόροι ακόμα προς δέσμευση. Την επόμενη εβδομάδα θα προκηρυχθούν, θα ανακοινωθούν προκηρύξεις υποβολή προτάσεων της τάξης περίπου των 2 δις, από τα οποία το 1,1 δις αφορά τις χώρες συνοχής.
Όπως είπα και προηγούμενα η Ελλάδα έχει ήδη απορροφήσει το ποσοστό της, άρα δεν είναι άμεσα επιλέξιμη γι’ αυτό το 1,1 δις, αλλά εάν όμως από αυτό το 1,1 δις μείνουν χρήματα, μείνουν ποσά τα ο ποία δεν θα χρησιμοποιηθούν, τότε θα υπάρχει η δυνατότητα η Ελλάδα να αντλήσει ακόμα χρήματα, πόρους από το Ταμείο Συνοχής.

Εδώ πέρα βλέπουμε στην προκήρυξη της επόμενης εβδομάδας, θα δημοσιοποιηθεί στις 13 του μήνα, στην αριστερή κολώνα βλέπετε ποιες είναι οι προτεραιότητες, στην μεσαία κολώνα είναι οι προτεραιότητες που αφορούν όλες τις χώρες που θα είναι επιλέξιμες και στην δεξιά, στην τρίτη κολώνα είναι οι προτεραιότητες και τα ποσά για το Ταμείο Συνοχής. 
Δεν χρηματοδοτούνται έργα, δεν θα χρηματοδοτηθούν έργα με αυτή την προκήρυξη, θα χρηματοδοτηθούν αυτό που λέμε ‘οριζόντιες προτεραιότητες’ και οι οριζόντιες προτεραιότητες περιλαμβάνουν συστήματα διαχείρισης. Άρα είναι επιλέξιμα συστήματα διαχείρισης, όπως είναι το σύστημα  RTMS για το σιδηροδρομικό δίκτυο, όπως είναι το IPS για τους δρόμους, SESAR για την Αεροπορία, το MoS, ‘Motorways of the sea’  είναι οι θαλάσσιοι διάδρομοι. 

Εδώ χρηματοδοτούμε και κάποιος προηγουμένως είπε για logistics, για εφοδιαστική αλυσίδα, είναι η τελευταία προτεραιότητα, όπως επίσης και κόμβους. 

Αυτά είναι στο πολυετές και θα υπάρχει και μια άλλη προκήρυξη με πάλι περίπου 490 εκατ. στις 13 του μήνα, θα αφορά έργα στις χώρες συνοχής για 250 εκατ., τα οποία δεν είναι στους διαδρόμους και διάφορες άλλες προτεραιότητες στο γενικό μέρος, όπως είναι διασυνοριακά τμήματα με τρίτες χώρες.  
Εδώ η Ελλάδα μπορούσε να υποβάλλει ορισμένες προτάσεις. 
Έργα στις τρίτες χώρες και διάφορες προτεραιότητες μικρές, όπως είναι τα face trust conservancy και η καταπολέμηση του θορύβου στα εμπορικά τραίνα.  
Τώρα, τι πρόκειται να γίνει στο μέλλον; Ήδη ειπώθηκε ότι τροποποιείται το EFSI και μιλήσαμε σήμερα για Omnibus. Αυτή η τροποποίηση θα επιτρέψει το πάντρεμα, τον συνδυασμό χορηγήσεων και χρηματοδοτικών εργαλείων. 

Σας είπα προηγουμένως ότι υπήρχαν 2 τρις διαθέσιμα για χρηματοδοτικά εργαλεία μέσα στο πλαίσιο του CEF. Αυτά τα 2 δις δεν θα χρησιμοποιηθούν πλέον σαν χρηματοδοτικά εργαλεία, αλλά 1 δις από αυτά θα χρησιμοποιηθεί για να αναμειχθεί με έργα EFSI, έτσι ώστε να δώσει αυτό το 1 δις, με ένα ποσοστό χρηματοδότησης που θα είναι 5, 10, 15, αυτό θα εξαρτάται πόσο θα είναι το χρηματοδοτικό κενό που πρέπει να καλύψει, έτσι ώστε να δοθεί προτεραιότητα σε έργα τα οποία δεν θα είχαν καμία τύχη μέσα από το Πακέτο Juncker. 

Να κάνω μια διευκρίνιση. Η Τράπεζα Επενδύσεων υπάρχει, υπήρχε, υπάρχει και θα υπάρχει. Και λειτουργεί με ιδιωτικοοικονομικά κριτήρια, όπως όλες οι άλλες τράπεζες. 
Το Σχέδιο Juncker είχε σαν σκοπό να καταστήσει ορισμένα έργα, τα οποία η τράπεζα δεν τα ακουμπούσε γιατί είχε, είχαν ρίσκο μεγαλύτερο από αυτό που δέχεται κλασικά, έτσι ώστε αυτά να γίνουν επιλέξιμα για την τράπεζα. 

Η τράπεζα δεν παίρνει κάποιον παραπάνω ρίσκο. Τον ρίσκο αυτόν που παίρνει παραπάνω η τράπεζα, έρχεται και τον καλύπτει τα 22 δις, το ποσό του Σχεδίου Juncker. Να γίνει σαφές αυτό. Δηλαδή η τράπεζα ένα έργο το οποίο πριν ήταν, είχε ένα υγιές χρηματοδοτικό σχήμα θα μπορούσε να χρηματοδοτηθεί από την τράπεζα, δεν χρειάζεται το Πακέτο Juncker. Το Πακέτο Juncker είναι για να καταστήσει επιλέξιμα έργα τα οποία έχουν ένα μεγαλύτερο ρίσκο για την τράπεζα. 

Να γίνει ακόμα κατανοητό ότι στο εγγύς μέλλον δεν θα είναι μόνο η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, η οποία θα ασχολείται με το Πακέτο Juncker, υπάρχει ενδιαφέρον και από άλλες τράπεζες, ιδιωτικές τράπεζες, μεγάλες τράπεζες να ασχοληθούν, γιατί είπαμε τον ρίσκο που παίρνει η τράπεζα δεν τον παίρνει η τράπεζα το ρίσκο, το ρίσκο το παίρνουν οι πόροι της Ε.Ε. που συμμετέχουν στο εγχείρημα αυτό.

Άρα θα υπάρξουν και άλλες τράπεζες οι οποίες θα ασχοληθούν και θα εμπλακούν στην εφαρμογή του Σχεδίου Juncker. 

Η προκήρυξη αυτή ετοιμάζεται ήδη, το σχέδιο. Θα αφορά μόνο έργα του Διευρωπαϊκού Δικτύου και σε αυτή την περίπτωση θα είναι επιλέξιμα όλα τα έργα και στο κεντρικό και στο αναλυτικό και στο εκτεταμένο δίκτυο, όλα τα έργα θα είναι επιλέξιμα και τα οδικά, γιατί στις επιχορηγήσεις τα οδικά έργα είχαν χαμηλή προτεραιότητα. 

Θα θεσπίσει ένα χρηματοδοτικό μοντέλο το οποίο θα αφορά έργα τα οποία οικονομικά είναι αποδοτικά αλλά παρουσιάζουν δυσκολίες στην χρηματοδότηση. Θα προσελκύσει ιδιωτικά κεφάλαια μέσω του συνδυασμού 1 δις ευρώ με EFSI ή άλλη ιδιωτική χρηματοδότηση, θα ενισχύσει την παρουσία έργων μεταφορών στον Κατάλογο EFSI.
Χρονοδιάγραμμα- διάρκεια-διαδικασίες –κριτήρια

Προβλεπόμενος χρόνος ενεργοποίησης θα είναι τέλος του 2016 η προκήρυξη αυτή. Με προθεσμία υποβολής προτάσεων ένα έτος. Δηλαδή θα έχουν οι ενδιαφερόμενο ένα χρόνο περίπου για να ετοιμάσουν τους φακέλους και να υποβάλλουν τις προτάσεις. Θα αφορά έργα και όχι μελέτες. Μόνο έργα. Θα εφαρμόζεται ο Κανονισμός CEF όσον αφορά τα θέματα επιλεξιμότητας και χορηγήσεων. Άρα επιλέξιμα θα είναι μόνο τα έργα τα οποία ανήκουν στον Διευρωπαϊκό Δίκτυο Μεταφορών. 

Επίπεδο επιδότησης που πρέπει να δικαιολογείται μέσω της ανάλυσης κόστους-ωφέλειας, είπαμε ότι θα πρέπει να είναι οικονομικά βιώσιμα τα έργα, η πρόταση θα πρέπει να είναι δομημένη για να ανταποκρίνεται στις απαιτήσεις της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων ή οποιουδήποτε άλλου χρηματοδοτικού πιστωτικού ιδρύματος και διάφορα άλλα κριτήρια ακόμα δεν έχουν καθοριστεί, θα καθοριστούν από μια ομάδα εργασίας ανάμεσα στην Ευρωπαϊκή Επιτροπή και την Τράπεζα.

Τελειώνοντας έχω δυο χάρτες. Ο χάρτης αυτός δείχνει ποια έργα, ποιοι δρόμοι, ποια λιμάνια, ποια αεροδρόμια στην Ελλάδα ανήκουν στο Διευρωπαϊκό Δίκτυο και άρα είναι επιλέξιμα για την προσεχή αυτή προκήρυξη του blending. Εδώ είναι δρόμοι, λιμάνια, σιδηροδρομικοί και οδικοί τερματικοί σταθμοί, κεντρικό δίκτυο και εδώ πέρα είναι το σιδηροδρομικό δίκτυο. 

Άρα για το προσεχές μέλλον, πέρα από τις τρεις προκηρύξεις που θα τρέξουν την επόμενη εβδομάδα, όπου το ενδιαφέρον εστιάζεται περισσότερο σε οριζόντιες προτεραιότητες σε συστήματα διαχείρισης, κυκλοφορίας και όλα αυτά, αυτά όμως είναι πιο ανοικτά στην ιδιωτική πρωτοβουλία γιατί τα άλλα έργα υποδομών, όπως σαφώς γνωρίζετε, προϋποθέτουν και την εμπλοκή του κράτους. 

Από το τέλος του έτους, για να είμαι πιο ρεαλιστικός, από τις αρχές του ΄17 θα αρχίσει να τρέχει η προκήρυξη για τον μεγάλο, για το πρόγραμμα με την ανάπτυξε με το blending. Θα έχει ένα χρόνο για την προετοιμασία των προτάσεων και σε αυτό το πρόγραμμα όλα τα έργα Διευρωπαϊκού Δικτύου είναι επιλέξιμα προς υποβολή. 

Με αυτά τελειώνω και σας ευχαριστώ για την προσοχή σας. 
ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:
Ευχαριστούμε κύριε Σωτηρίου για την εμπεριστατωμένη ενημέρωση την οποία μας δώσατε σε σχέση με το τι γίνεται στην Ευρώπη και στην Ελλάδα και ας προσπαθήσουμε τώρα να εξειδικεύσουμε στον τομέα των έργων σε ότι αφορά την Ελλάδα το τι μέλει γενέσθαι, τι μπορεί να γίνει και πως θα γίνει, εάν θα γίνει.


Ο κύριος Ζαχαρίας Αθουσάκης έχει τον λόγο.

Κος
ΑΘΟΥΣΑΚΗΣ
:

Καταρχάς ευχαριστούμε το Τεχνικό Επιμελητήριο που οργάνωσε αυτή την ημερίδα για να έρθουμε και εμείς εδώ, να ξαναπούμε τον πόνο μας. Και θα το εξηγήσω στην συνέχεια γιατί χαρακτηρίζω το πρόβλημα των πιστώσεων των δημοσίων έργων πόνο πλέον για τον κατασκευαστικό κλάδο. 

Από το πρωί πραγματικά εδώ ακούμε αρκετά, αρκετά, μέτρησα δέκα, μπορεί να  έκανα και λάθος, χρηματοδοτικά προγράμματα. Πραγματικά υφιστάμενα αλλά απευθύνονται στον ιδιωτικό τομέα. Απευθύνονται στους ιδιώτες αλλά προσέξτε, υπό μορφή δανείων. Όχι επιδοτήσεων. 
Ο Έλληνας για να ξεκινήσει κάτι, για να επενδύσει κάτι πρέπει να ακούσει πρώτα τι επιδότηση, την λέξη, «τι επιδότηση θα πάρω». Να το έχει καταγεγραμμένο, τακτοποιημένο, διαφορετικά επένδυση από ιδιώτη στην Ελλάδα χωρίς επιδότηση δεν πρόκειται να δούμε. Τουλάχιστον μέχρι σήμερα. 


Όλα όμως τα προγράμματα που βλέπαμε από το πρωί εδώ είναι για τον ιδιωτικό τομέα υπό μορφή δανεισμού. Κάπου διαπιστώθηκε ότι ο δανεισμός αυτός στα ιδιωτικά προγράμματα είναι με τραπεζιτικά κριτήρια. Ακούσαμε κάποια στιγμή ότι η Creta Farm, από το χωριό μου κάτω, πήρε από τις λίγες εταιρείες δάνειο από το Juncker και τελικά κατάντησε να είναι πάρα πολύ ακριβό. Δεν είναι το 20% επιτόκιο που κατέληξε, όπως άκουσα να λέει ο κ. Κολυβάς και στην μέση να είναι, είναι πολύ άσχημο. 


Συνεπώς, η Ελλάδα είναι σε ύφεση. Έχει ανάγκη ανάπτυξης. Ποιος θα την βοηθήσει; Τα ευρωπαϊκά προγράμματα που απευθύνονται στον ιδιωτικό τομέα; Δεν πρόκειται να προχωρήσουν. Δεν πρόκειται να τα ασπαστεί κανένας. Δεν έχουν επιδοτήσεις. Είναι με τραπεζικά κριτήρια δανεισμός και έχουν και υψηλά επιτόκια. Μέχρι χθες ξέραμε με 1, 2% επιτόκιο. Δεν είναι αυτό και είναι το παράδειγμα της Creta Farm, που είναι μια από τις τρεις, νομίζω, εταιρείες που έχει μπει μέχρι στιγμής στην Ελλάδα στο Πρόγραμμα Juncker. Δεν υπάρχουν άλλες εταιρείες να έχουν πάρει προγράμματα χρηματοδοτικά.


Και πάμε τώρα, τι μέλει γενέσθαι; Δημόσια έργα. Πρέπει το ίδιο το κράτος να κινηθεί, να βρει πόρους να αυξήσει την παραγωγή δημοσίων έργων. Αφού δεν τα κάνει ο ιδιώτης σε δικά του προγράμματα, να ασχοληθεί το κράτος. 
Σε περιόδους υφέσεως ποιος δεν γνωρίζει ότι για να πάρει μπροστά η ανάπτυξη, για να φύγει η κάθε χώρα που βρίσκεται σε ύφεση, σε τέλμα, πρέπει πρώτα-πρώτα και πρώτιστα να δραστηριοποιήσει τους δικούς της πόρους και τις δικές της υποδομές. Μήπως αυτό δεν έγινε στην Αμερική όταν πήγε η κρίση εκεί με την τράπεζα Lehman Brothers και δεν ξέρω τι; Και την ξεπέρασε. Λεφτά στις υποδομές. Αμερική είναι αυτή, τα κατάφερε.

 Εμείς τι κάνουμε σήμερα; Έχουμε ένα πρόγραμμα πενταετές δημοσίων έργων από το λεγόμενο πρόγραμμα CES, το οποίο με το ξεκίνημα και το καλημέρα βρέθηκε χρεωμένο 4 δις με έργα γέφυρα του παλιού ΕΣΠΑ. Πείτε μου τώρα εσείς με 4 δις ξεκίνημα για να καλυφθούν τα προηγούμενα του παλαιού, του ΕΣΠΑ τα έργα, τι περιθώριο αρχίζει να δημιουργείται στο ποσοστό εκείνο το νέου ΕΣΠΑ που προγραμματίζεται για δημόσια έργα; 
Αλλά υπήρχε και ένα άλλο θέμα στα δημόσια έργα. Υπάρχουν και τα έργα τα οποία ήταν στο παλαιό ΕΣΠΑ 2007-2014, δεν ολοκληρώθηκαν μέσα στο πρόγραμμα μέχρι 31/12/15, δεν μπορούσαν να γίνουν έργα γέφυρα, διότι είχαν προϋπολογισμό κάτω από το όριο των κοινοτικών ορίων 5.200.000 τόσο και έπρεπε να ολοκληρωθούν σε 15 μήνες από 31/12/15, δηλαδή 31/3/17, που απαιτούν 1,5 δις ποσό. Δεν είναι μέσα τα μεγάλα έργα, είπα τα έργα τα μικρά κάτω από τα 5 εκατ., τα οποία έπρεπε να ολοκληρωθούν, γιατί εάν δεν ολοκληρωθούν τα έργα αυτά μέχρι 31/12/15 απεντάσσονται και η Ε.Ε. θα ζητήσει όλες τις πιστώσεις των έργων εκείνων πίσω. 

Αρχίζουμε λοιπόν και προσθέτουμε. Ταμείο 4 δις τα έργα γέφυρα, 1,5 από πιστώσεις όχι ευρωπαϊκές για να κλείσουν τα έργα τα παλιά τα μικρά του ΕΣΠΑ που δεν ολοκληρώθηκαν μέχρι 31/12/15.
 1,5 δις θα απορροφήσουν άμεσα κάποια έργα, οι μεγάλοι άξονες οι οποίοι είναι υπό δημοπράτηση, όπως είναι ο Άξονας Πάτρα-Πύργος, Λαμία –Τρίκαλα, να αποπερατωθεί το λιμάνι της Αλεξανδρούπολης, να γίνει η παράκαμψη της Χαλκίδας. Τι έμεινε από το πρόγραμμα για έργα δημόσια; Για περιφερειακά κυρίως έργα, διότι εδώ μιλάμε για την Ελλάδα, μιλάμε για τις Περιφέρειες και θα φτάσουμε και στο πρόγραμμα των Περιφερειών, προκειμένου να δούμε εκείνη την περιβόητη ανάπτυξη, να δούμε την ανεργία να απορροφάτε και θα σας εξηγήσω στην συνέχεια, γιατί η ύφεση έφερε τον καταποντισμό στον κατασκευαστικό κλάδο και τι δημιούργησε ο κατασκευαστικός κλάδος με στατιστικά στοιχεία, τα οποία έχω πάρει από την INSTAT, επίσημα στοιχεία.
Συνεπώς, εάν λάβουμε υπόψη μας ότι τα έργα γέφυρα, τα μικρά που πρέπει να αποπερατωθούν του παλαιού ΕΣΠΑ, διότι θα απενταχθούν, κάποιοι Άξονες που είναι υπό δημοπράτηση, τι μένει για να γίνουν δημόσια έργα; Τα περιφερειακά. Οι Περιφέρειες. 

Οι Περιφέρειες έχουν προγραμματιστεί, εάν δεν απατώμαι, γύρω στα 4 δις την πενταετία που έρχεται.  Στην ουσία τι αναλογεί στο κάθε έτος στα περιφερειακά πρόγραμμα του ΕΣΠΑ πάντα αναφέρομαι; Το CES, όπως λέγεται το καινούργιο πρόγραμμα; Κάπου 400 εκατ. να διανεμηθούν στις 13 Περιφέρειες. Τι είναι ο κάβουρας, τι είναι το ζουμί του, δηλαδή 80, ανάλογα το μέγεθος της κάθε Περιφέρειας εκατομμύρια τον χρόνο στην κάθε Περιφέρεια. Αυτό βγαίνει ο λογαριασμός, 400 δια του 13, κάπου εκεί θα είμαστε. 
Πείτε μου ειλικρινά χωρίς πιστώσεις στο πρόγραμμα των Δημοσίων Έργων πως θα δημιουργηθεί η ανάπτυξη όταν ο ιδιωτικός τομέας δεν ενδιαφέρεται; Δεν βλέπει επιδοτήσεις, δεν κινεί το χέρι του. 

Και για να αποδείξω ότι τα δημόσια έργα σε κάθε χώρα, σε κάθε εποχή και ιδιαίτερα όταν η χώρα αυτή βρίσκεται πέντε χρόνια σε ύφεση, δίνει φιλί της ζωής στην οικονομία και όχι, σε μια ερώτηση δημοσιογράφου που μας έκανε προχθές από το Αθηναϊκό Πρακτορείο πίσω, «άρα περιμένετε φιλί της ζωής». Εγώ το αντέστρεψα. Εμείς θα το δώσουμε το φιλί της ζωής εάν δώσουν, εάν το κράτος μεριμνήσει για να ενεργοποιηθεί στον τομέα δημοσίων έργων, διότι δεν υπάρχει περίπτωση άμεσης, τουλάχιστον, κινητοποίησης των ιδιωτικών επενδύσεων, εγώ μπορώ να βάλω, και τα δυο επόμενα χρόνια ακόμα.  

Πρέπει να αλλάξουν πολλά πράγματα ο ιδιώτης για να βάλει το χέρι στην τσέπη του ή να αποφασίσει να δανειστεί. 

Ο δείκτης παραγωγής της κατασκευής το δεύτερο τρίμηνο του ΄16 παρουσιάζει σωρευτική μείωση κατά 68% έναντι του πρώτου τριμήνου του 2008. Η απασχόληση στις κατασκευές, στις καταποντισμένες κατασκευές σε σχέση με το πρώτο τρίμηνο, παρουσιάζει μια ελάχιστη αύξηση 3,5% το δεύτερο τρίμηνο του ΄16 σε σχέση με το ΄15. Περιμέναμε τριπλάσιο νούμερο. 

Τα τελευταία οκτώ χρόνια 247,5 χιλιάδες εργαζόμενοι του κλάδου έχουν βρεθεί στην ανεργία, δηλαδή το υψηλότερο μέγεθος από κάθε άλλο τομέα. Η συμμετοχή του κλάδου στο ΑΕΠ καταγράφει το χαμηλότερο ποσοστό τουλάχιστον, των τελευταίων 16 ετών, φτάνοντας με τα βίας το 2,05% έναντι του 8,5% στο τέταρτο τρίμηνο του 2006.

Ο δείκτης παραγωγής κατασκευών στα δημόσια έργα παρουσιάζει σωρευτική μείωση από το πρώτο  τρίμηνο του 2008 της τάξης του 52%. Ο δείκτης παραγωγής κατασκευών στα ιδιωτικά έργα παρουσιάζει σωρευτική μείωση από το πρώτο τρίμηνο του 2008 της τάξεως του 82,1%. Κατά την περίοδο 2008-2013 το πλήθος των επιχειρήσεων του κλάδου έχει μειωθεί κατά 26%. Του δικού μας κλάδου, δημοσίων έργων.

Ο κύκλος εργασιών από την κατασκευαστική δραστηριότητα μειώθηκε κατά 62,5% γενικώς στον κατασκευαστικό κλάδο. Ο κύκλος εργασιών από οικοδομική δραστηριότητα μειώθηκε κατά 75,5%. Η προστιθέμενη αξία παραγωγής μειώθηκε κατά 54,8%.

Γνωρίζουμε όμως ότι οι κατασκευές συμβάλλουν άμεσα  και έμμεσα στο 22% των φόρων και εισφορών που εισπράττει το κράτος και καταγράφονται στο ΑΕΠ. Για κάθε ένα ευρώ που δαπανάτε στον τομέα των κατασκευών προστίθενται 1,8 ευρώ στο ΑΕΠ. Αναμόχλευση παρακαλώ. 0,4 ευρώ από το 1 ευρώ στα δημόσια έργα καταλήγει στα δημόσια ταμεία του κράτους. Αντίστοιχα για κάθε 1 εκατ. ευρώ αξίας που παράγουν οι κατασκευές δημιουργούνται 39 θέσεις εργασίας στην οικονομία εκ των οποίων 13 αφορούν  άμεσα τον κλάδο των Κατασκευών. 
Αυτή η εξέλιξη παρουσιάζεται κυρίως εξαιτίας της κατ’ έτος μείωσης του προγράμματος δημοσίων επενδύσεων ώστε να χρηματοδοτηθούν τα δημοσιονομικά ελλείμματα που οφείλονται σε ανεπαρκή δημοσιονομικά μέτρα μείωσης των λοιπών εξόδων, ενώ ακόμη και το νέο ΕΣΠΑ που ήταν μια ευκαιρία για ανάκαμψη του κλάδου επί της ουσίας έχει δεσμευτεί στο βαθμό που ανέφερα νωρίτερα. 

Που θέλω να καταλήξω; Τι έχουμε λοιπόν για τα δημόσια έργα; Το πρόγραμμα CES και μόνο. Το πρόγραμμα Juncker μπορεί να πάει στα δημόσια έργα; Όχι, δια ροπάλου. Τα άλλα χρηματοδοτικά προγράμματα που ακούσαμε; Όχι. Ακούστηκαν, μετά χαράς, κάποια εργαλεία, από τον κ. Σωτηρίου προηγουμένως, που μπορούν να αφορούν το κράτος και που πρέπει το κράτος να κινηθεί προκειμένου να δούμε κάτι καλύτερο από το ζοφερό πεδίο που ανέφερα προηγουμένως. Και μετά χαράς τα ακούσαμε αυτά, άρα πρέπει το κράτος να δει ότι δεν πρέπει να χαθεί από κανένα πρόγραμμα που αφορά το κράτος και κατευθύνονται προς τα κράτη- μέλη της Ευρώπης, ούτε ένα ευρώ, αλλά παράλληλα πρέπει να βρει από τα άλλα προγράμματα και να δει μήπως τα περιβόητα ΣΔΙΤ μπορούν να λειτουργήσουν, μπορούν να ξεκινήσουν, διότι επτά χρόνια τώρα τρία μικρά ΣΔΙΤ στην Ελλάδα έχουν γίνει. 

Άρα λοιπόν, που είναι αυτά τα προγράμματα των ΣΔΙΤ που χρηματοδότηση το δημόσιο μπορεί να πάρει από τα προγράμματα που ακουστήκανε σήμερα εδώ, ακόμα και με το Juncker. Προγραμματίζει ακούσαμε, 42 έργα, τέλος πάντων, τα έργα αυτά καλοδεχούμενα αλλά δεν αρκούν για την ερχόμενη πενταετία. 

Εγώ διαπιστώνω ότι θα δημοπρατηθούν τώρα περιφερειακά έργα, γιατί μας ενδιαφέρει και ο κλάδος μας. Όλος ο κόσμος ο τεχνικός της περιφέρειας. Τι κάνει μετά από ένα, ενάμιση, δυο χρόνια; Πιστώσεις για έργα εάν δεν βρεθούν πιστώσεις δεν θα υπάρχουν.

Σας ευχαριστώ πάρα πολύ.

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:

Ευχαριστούμε πάρα πολύ τον κ. Αθουσάκη. Ο κ. Καλέργης έχει τον λόγο.

Κος ΚΑΛΕΡΓΗΣ:

Ευχαριστώ Γιώργο. Λοιπόν, την αγωνία του κλάδου την περιέγραψε πολύ ωραία και γλαφυρά ο Ζάχος, αλλά και με νούμερα, οπότε να μου επιτρέψετε, επειδή είμαστε και κουρασμένοι και ακολουθεί και ένα άλλο session και πρέπει να το σεβαστούμε, να κάνω μόνο δυο, τρεις παρατηρήσεις από όλα αυτά που άκουσα σήμερα ως εκπρόσωπος του Μελετητικού Συμβουλευτικού Τομέα της χώρας. 


Το πρώτο συμπέρασμα είναι ότι ουδείς μπορεί να αμφισβητήσει πλέον, μετά από όλα αυτά που συνέβησαν τα τελευταία χρόνια στην χώρα μας, ότι καλώς βρισκόμαστε στην Ε.Ε., διότι δεν ακούσαμε κανένα μη ευρωπαϊκό χρηματοδοτικό εργαλείο σήμερα. Άρα αυτά είναι, εντός της Ε.Ε., να μπορέσουμε να τα εκμεταλλευτούμε με τον βέλτιστο δυνατό τρόπο προκειμένου η χώρα να ανακάμψει. 

Επειδή όμως ως μελετητής οφείλω να λέω ότι ο σχεδιασμός, «η μελέτη είναι το παν», που έλεγε και ο Περίανδρος, εγώ αυτό που καταλαβαίνω σήμερα είναι ότι δεν υπάρχει, είναι αυτή η παθογένεια που την έχουμε χρόνια σε αυτή την χώρα, ότι δεν μπορούμε να σχεδιάσουμε εθνική στρατηγική και χωρίς εθνική στρατηγική, ενιαία εθνική στρατηγική, γιατί σε άλλα κράτη το εθνική είναι εθνική αλλά εμείς το διαχωρίζουμε ανάλογα με τα κόμματα, ανάλογα με τις κυβερνήσεις και τα λοιπά, χωρίς να συγκροτήσουμε και να συμφωνήσουμε όλοι μαζί ενιαία εθνική στρατηγική δεν νομίζω ότι θα μπορέσουμε ούτε να ανακάμψουμε ούτε και να εκμεταλλευτούμε τις δυνατότητες που μας δίνουν τα διάφορα χρηματοδοτικά εργαλεία της Ε.Ε. και αυτό είναι σαφές. 


Εδώ υπάρχει ένα έλλειμμα, εξ ου και έκανα και την ερώτηση πριν στον αγαπητό εκπρόσωπο του Ευρωπαϊκού Ταμείου, ο οποίος έφυγε και κατά την γνώμη μου υπέκφυγε της απαντήσεως. Σχεδιασμός και για να έρθω στα δικά μας θέματα, σχεδιασμός για το παρόν και το μέλλον των υποδομών και γενικότερα του τομέα των τεχνικών έργων και προγραμμάτων σε σχέση με το αναπτυξιακό μοντέλο της χώρας. Υπάρχει αυτός δικός μας ο τομέας μέσα στο αναπτυξιακό μοντέλο της χώρας ή δεν υπάρχει τελικά; 

Εμείς πάντως σας πληροφορούμε ότι καθόμαστε και όταν ο μελετητικός συμβουλευτικός κλάδος κάθεται, πάει να πει ότι δεν ωριμάζει τίποτα. Γιατί όλα αυτά που λέμε καλά είναι αλλά πρέπει να ωριμάσουν. Και μάλιστα άκουσα και εδώ ότι και κάποια χρηματοδοτικά εργαλεία καινούργια στον τομέα των Μεταφορών χρηματοδοτούν μόνο έργα, άρα ώριμα έργα και όχι μελέτες, ρητώς κιόλας το ακούσαμε εδώ, που σημαίνει ότι κάτι δεν κάνουμε καλά. Και όπως και έλεγα και ο Φραγκλίνος, «If you fail to plan, you are planning to fail». Και νομίζω, πρέπει εμείς ως κλάδος να δούμε πως μπορούμε να πιέσουμε την πολιτεία, ώστε να κατανοήσει ότι έχει δυο  βασικούς πυλώνες, τον μελετητικό συμβουλευτικό, ο οποίος, όπως θα γνωρίζετε, συνιστά κλάδο προτεραιότητας στην οικονομική διπλωματία άλλων χωρών. Είναι ο κλάδος ο οποίος βγαίνει μπροστά, βγαίνει μπροστά στον διεθνή χώρο, είναι ο κλάδος που χωρίς αυτόν δεν μπορεί να είναι εξωστρεφής η επιχειρηματικότητα, τουλάχιστον στον τομέα τον δικό μας. 


Ένας είναι αυτός ο κλάδος, ο οποίος, δυστυχώς, διαχρονικώς δεν έχει κατανοηθεί αυτό από την πολιτεία και ουσιαστικά κάποιοι που προσπαθούμε να επιδείξουμε εξωστρεφή δραστηριότητα, γιατί εγχώρια ζήτηση δεν υπάρχει, όπως ξέρετε, είμαστε σαν μόνοι μας, σαν τον Δαυίδ με τον Γολιάθ.  


Και ο άλλος είναι ο κατασκευαστικός τομέας, όπου έχει μια παράδοση η Ελλάδα. Έχει αναδείξει σχέσεις με συγκεκριμένες χώρες που μπορεί να είναι αναγνωστική και να είναι προτιμητέα, αλλά αυτοί οι δυο τομείς, αυτοί οι δυο πυλώνες που μας τους λένε κατασκευαστικός τομέας είναι στο αναπτυξιακό μοντέλο αυτής της χώρας ή δεν είναι; Εμείς δεν το έχουμε καταλάβει, δεν μας το έχει πει κανένας και γι’ αυτό και ρώτησα πριν επιμόνως. 


Μια άλλη παρατήρηση που είναι πολύ σημαντική, όλοι οι ευρωπαίοι αξιωματούχοι που είχαμε την τιμή σήμερα να είναι εδώ και μας έκαναν μια πολύ καλή ενημέρωση, η οποία συμφωνώ με τον Περιφερειάρχη τον Μπακογιάννη ότι πρέπει να επαναληφθεί και σε επίπεδο τοπικών κοινωνιών, σε επίπεδο κλαδικό και τα λοιπά, γιατί όντως εδώ πήραμε πληροφορίες σήμερα που ακόμα και εμείς που ασχολούμαστε με θέματα χρηματοδοτήσεων δεν τις ξέραμε, έχει βασιστεί στην λογική της ενίσχυσης των μικρομεσαίων επιχειρήσεων αλλά με τον ευρωπαϊκό ορισμό του όρου, με τους ευρωπαϊκούς ορισμούς. 


Θυμίζω ότι μεσαία επιχείρηση με βάση τον ευρωπαϊκό ορισμό είναι μια επιχείρηση η οποία έχει 250 υπαλλήλους και μπορεί να έχει ένα κύκλο εργασιών 50 εκατ. ευρώ τον χρόνο. Η μεσαία είναι με 50 υπαλλήλους και 10 εκατ. ευρώ τον χρόνο. Λοιπόν, εμείς, τουλάχιστο ο μελετητικός κλάδος, ανήκουμε στις micro-enterprises που είναι αυτές που είναι μέχρι 10 υπαλλήλους και κύκλο εργασιών κάτω από 2 εκατ. ευρώ τον χρόνο. Και σας ομιλώ για την συντριπτική πλειοψηφία. Μιλάμε για το 95, 96% το οποίο τείνει να φτάσει σε μεγαλύτερο ποσοστό.  

Άρα εδώ δεν τίθεται θέμα ενίσχυσης μικρομεσαίων επιχειρήσεων. Ο δικός μας ο κλάδος τι θέλει; Εμείς θέλουμε να φτιαχτούν μεσαίες επιχειρήσεις.  Πιστέψτε με, αυτό θέλουμε. Δεν θέλουμε να ενισχυθούν οι micro επιχειρήσεις, γιατί είναι μη ανταγωνιστικές. Δεν μπορούν να σταθούν στον διεθνή χώρο.  Αυτό όμως είναι στρατηγική, είναι θέμα αναπτυξιακού μοντέλου στον τομέα. 
Εμείς μόνο εάν μπορέσουμε να δημιουργήσουμε κάποιες εταιρείες, μεσαίου μεγέθους για τα ευρωπαϊκά δεδομένα, θα μπορέσουμε να επιδείξουμε και εξωστρεφή δραστηριότητα, όχι ευκαιριακή, συστηματική και να πεις ότι κάνω ένα business plan και εκεί επενδύω και εκεί μπαίνω και στα χρηματοδοτικά εργαλεία και όντως δανείζομαι με όποιους όρους, που θα τους συζητήσουμε. 


Τώρα αυτή την στιγμή έχοντας, βλέποντας μάλλον το ίδιο σου το κράτος να μην αναγνωρίζει αυτή την αναγκαιότητα, όντως και ένας επιχειρηματίας, τι θα κάνει; Δεν κάνει τίποτα. Και τελικά προκύπτει από την σημερινή κουβέντα, βέβαια δεν υπάρχει και κανένας, τα λέμε μεταξύ μας τώρα αυτά που λέμε συνέχεια, αυτό καταλαβαίνω Γιώργο, βγαίνει μια απαισιοδοξία, όπως και να το κάνεις. Πρέπει να είμαστε τώρα ρεαλιστές. 

Εγώ χόρτασα εδώ πολλά χρήματα, αλλά ότι δεν, στοχευμένα για τν κλάδο μας πράγματα δεν άκουσα. Δεν άκουσα και δεν είναι εδώ και ο Πρόεδρος που θα πρέπει να του τα μεταφέρουμε αυτά. 


Λοιπόν, θεωρώ ότι ήμουνα σύντομος, σεβάστηκα τον χρόνο, συγνώμη κιόλας.

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:

Ευχαριστούμε πάρα πολύ τον συνάδελφο Καλέργη. Ο κύριος Δακτυλίδης έχει τον λόγο.

Κος ΔΑΚΤΥΛΙΔΗΣ:

Θεωρώ ότι η πρωτοβουλία του Επιμελητηρίου είναι και ιστορικά έτσι μοναδική, όσο θυμάμαι το Τεχνικό Επιμελητήριο τα τελευταία χρόνια έχουμε δει διάφορες ημερίδες από το Πολισάριο μέχρι και εγώ δεν ξέρω που, αλλά μια ημερίδα η οποία πραγματικά αγγίζει την εφαρμοσμένη οικονομία, τις παραγωγικές τάξεις είχα πάρα πολύ καιρό να δω και θα κολακευόμουνα πάρα πολύ να πιστεύω ότι η σημερινή ημερίδα είχε σαν αφορμή την κοινή αποστολή που έγινε στις 21 Ιανουαρίου του 2016, όπου για μια άλλη, για πρώτη φορά, από ότι θυμάμαι τα τελευταία χρόνια στα τεχνικά χρονικά, οι παραγωγικοί φορείς, το Τεχνικό Επιμελητήριο και η πολιτεία συμμετείχαν σε μια ημερίδα ακριβώς με θέμα ένα από τα χρηματοδοτικά εργαλεία, το Πακέτο Juncker. 

Θα μου επιτρέψετε να σας πω ότι σαν Αντιπρόεδρος της Ευρωπαϊκής Κατασκευαστικής Βιομηχανίες, είχα προκαλέσει μια τέτοια ημερίδα, διότι υπήρχε η αίσθηση κυρίως στις δυο μικρές χρεωκοπημένες χώρες, την Πορτογαλία και την Ελλάδα ότι το Πακέτο Juncker αφορά μόνο τις μεγάλες και όχι τις μεσαίες ή τις μικρές επιχειρήσεις. 


Ζητήσαμε να γίνει μια ημερίδα. Στην ημερίδα εκεί πήγε, παρίστατο η ΠΕΔΜΕΔΕ δια το Αντώνη του Πάνα, παρίστατο το Τεχνικό Επιμελητήριο δια της κυρίας Αναγνωστάκη και για πρώτη φορά συμμετείχε και η ίδια η πολιτεία, εκπρόσωπος, σύμβουλος του υπουργού Ανάπτυξης, ο οποίος, ο κ. Ραπτόπουλος, ο οποίος ομολόγησε μετά πόσο πού τον βοήθησε αυτή η ημερίδα και νομίζω ότι ο άνθρωπος αυτός είναι από τους λίγους που σήμερα κατέχουν αυτό το χρηματοδοτικό εργαλείο από πλευράς πολιτείας. Αυτό έγινε τον Ιανουάριο. 
Τον Ιούνιο στην Γενική Συνέλευση της Ευρωπαϊκής Κατασκευαστικής Βιομηχανίες βασικός ομιλητής ήταν ο κ. Katainen. Υπόψη ότι πέρυσι το καλοκαίρι ομιλητής ήταν ο κ. Juncker, ο οποίος μας είχε αναπτύξει και τον σκελετό του λεγόμενου Πακέτου Juncker. 

Ο κ. Katainen ήταν σκληρός. Μπορεί να ζήτησε επανειλημμένα συγνώμη από εμένα, αλλά μου είπε ότι οι εντυπώσεις που είχε για την ωριμότητα, την ετοιμότητα της Ελλάδος στο θέμα αυτό ήταν πάρα πολύ - πολύ απογοητευτική.


Όταν στην Ιταλία, μια χώρα η οποία δεν είναι χρεοκοπημένη σαν και εμάς, αλλά βρίσκεται μπροστά σε μια βαθιά κρίση, οι συμμετοχές μέχρι το καλοκαίρι, μιλάμε για τις 17 Ιουνίου, οι συμμετοχές, οι εκδηλώσεις  ενδιαφέροντος για ένταξη στο Πακέτο Juncker ήταν 60.000, καταλαβαίνετε τι γίνεται στις άλλες χώρες.


Ακόμα και οι Γερμανοί, οι οποίοι έχουν την πολυτέλεια να δανείζονται με 1%, με 1,5% και οι οποίοι την πρώτη περίοδο ήταν υπερόπτες και έλεγαν ότι εμείς δεν το θέλουμε αυτό, να πάνε οι Γάλλοι και οι άλλοι της νοτίου Ευρώπης να ασχοληθούνε, ήδη και αυτοί  ασχολούνται και έχουν κάνει και ένα σωρό αιτήσεις, χιλιάδες αιτήσεις για την ένταξη στα χρηματοδοτικά αυτά εργαλεία.


Θα με ρωτήσετε, «Αυτό το πράγμα μπορεί να αγγίξει τις μικρές επιχειρήσεις; Αυτές τις micro που είπε και ο κ. Καλέργης;». Αμέσως όχι, έως πάρα πολύ λίγο. Αλλά αυτό δεν μας ενδιαφέρει. Εμάς μας ενδιαφέρει οι εταιρείες του κλάδου, κάποιες από τις εταιρείες του κλάδου, να ωφεληθούν, να μπορούν να εντάξουν έργα σαφώς ανταποδοτικά μέσω αυτού του εργαλείου και αυτό σημαίνει ότι αυτά τα έργα θα τα κατασκευάσουν. Θα τα κατασκευάσουν οι  μεγάλοι, ας το πούμε έτσι, οι μικρότεροι θα δουλέψουν σαν υπεργολάβοι, θα δουλέψουν προμηθευτές, θα δουλέψουν εργοστάσια, θα δουλέψει ένα σωρό κόσμο. 

Δεν υπάρχει διαφορά μεταξύ του μεγάλου, του μεσαίου και του μικρού στον κατασκευαστικό κόσμου, τα προβλήματα είναι ενιαία. Όταν λοιπόν δουλεύουν οι μεγάλοι θα δουλέψουν και οι μεσαίοι, θα δουλέψουν και οι μικρότεροι.

 Η θέση της Ευρώπης, ξέρετε, είναι περίεργη. Η Ευρώπη θεωρείται ότι η κατασκευή είναι η απάντηση στην κρίση. Το έχει επανειλημμένως τονίσει και η λύση στην ανάπτυξη. Είναι κάτι που το λέμε και εμείς καμιά φορά. Προηγουμένως ο κ. Τσακίρης, εάν δεν απατώμαι, την είδε την ανάπτυξη. Την περιμένουμε και εμείς να την δούμε, όλοι την περιμένουμε και την ευχόμαστε.

 Η αλήθεια είναι ότι τα χρηματοδοτικά εργαλεία, ακόμα και εάν απευθύνονται στις μικρές επιχειρήσεις, στις μεσαίες επιχειρήσεις και αυτή τη στιγμή μπροστά θα βλέπετε εκτός από τον κ. Συριανό όλοι οι άλλοι είμαστε micro enterprises, ακόμα και εάν απευθύνονται, δεν υπάρχει σωστή πληροφόρηση. 

Είναι πολύ άσχημο, ομολογώ, να μη βλέπω εδώ πέρα έναν εκπρόσωπο της Ε.Ε., το γραφείο έχει πάρα πολλούς υπαλλήλους ή τέλος πάντων αρκετούς, τους οποίους βλέπω στην τηλεόραση σε πάρα πολλές, σε πάρα πολλά events. Σε ένα θέμα που αφορά την Ε.Ε. και την σχέση της με τις παραγωγικές τάξεις δεν βλέπω κανέναν και είναι πάρα πολύ λυπηρό. 
Είναι ακόμα πιο λυπηρό διότι έχουν ένα τεράστιο κενό στην σχέση τους με τους παραγωγικούς τομείς.  Όταν ακούς τον Βέλγο, τον Γάλλο και τον Ιταλό και σου λέει ότι τα γραφεία τα οποία ασχολούνται με τα προγράμματα της Ε.Ε., τα χρηματοδοτικά εργαλεία για τις επιχειρήσεις είναι επανδρωμένα με προσωπικό που κάθεται και σε πιάνει χέρι - χέρι και σε πηγαίνει στα πρώτα βήματα, γιατί μετά αναγκαστικά θα πας στις τράπεζες, είναι τραπεζικά τα κριτήρια. Το τζάμπα χρήμα έχει τελειώσει, η μηχανή που κόβει χρήμα δεν κυκλοφορεί στην Ευρώπη, ίσως σε ένα άλλο μέρος του κόσμου, εδώ στην Ευρώπη δεν κυκλοφορεί. Στις ευρωπαϊκές χώρες έτσι ενισχύονται  οι μικρές, μεσαίες και μικρομεσαίες επιχειρήσεις. 

 Στην Ελλάδα, όπως είπε προηγουμένως ένας κύριος μελετητής, το είπε πάρα πολύ καλά, άμα πας και τους δεις θα σου πουν, θα σε στείλουν στο link. Ξέρουμε και εμείς να μπούμε στο link,  δεν περιμένουμε να μας το πουν. Οι άνθρωποι αυτοί πληρώνονται από την Ε.Ε. και να είσαστε σίγουροι ότι πληρώνονται καλούτσικα, για να δίνουν, όχι μόνο πληροφορίες, αλλά για να δίνουν και τα πρώτα steps. 
Αυτά τα πράγματα μας διευκρινίσανε στις Βρυξέλλες και ντρεπόμουνα να πω ότι στην Ελλάδα αντί για βοήθεια σου δίνουν links. Γιατί τα τελευταία χρόνια, τόσο πολλά για την Ελλάδα που πραγματικά δεν θέλω να φορτώσω άλλο την ατμόσφαιρα.

 Είναι η λοιπόν λυπηρή η απουσία του γραφείου της Ε.Ε. σήμερα. Έχει την δυνατότητα να πλησιάσει τις παραγωγικές τάξεις, να τους δείξει τι μπορεί να κάνει ή τι θέλει, τέλος πάντων, να κάνει Ε.Ε., ώστε να διαχυθεί η πληροφορία και από εκεί και πέρα να δούνε και οι μικρές, οι micro-επιχειρήσεις ότι καταθέτοντας μία πρόταση στην πλατφόρμα που υπάρχει, από εκεί και πέρα αυτό μπορεί να αξιολογηθεί καταρχήν και εάν υπάρχουν τα τραπεζικά κριτήρια να πάει στην τράπεζα.

 Βέβαια, σε αντίθεση με την Ιταλία, το ξαναλέω, γιατί μου έκανε εντύπωση, όπου συνεργάζονται στο Πρόγραμμα Juncker 28 τράπεζες, εδώ πέρα  στην Ελλάδα είδα ότι μόνο η Εθνική και η Τράπεζα της Καρδίτσας συνεργάζεται. Από εκεί και πέρα καταλαβαίνετε ότι δεν είναι τόσο καλά τα πράγματα για εμάς. Ελπίζω οι μεγάλοι του κλάδου σε συνεργασία με ευρωπαϊκές επιχειρήσεις να μπορούν να βρουν μέσω άλλων τραπεζών τη βοήθεια που απαιτείται, ενώ εμείς αργά ή γρήγορα θα πέσουμε, όλοι έχουν κάποια πρόταση, στις δικές μας συστημικές τράπεζες. 

 Τελειώνοντας και κλείνοντας θεωρώ ότι έχουμε ένα τεράστιο έλλειμμα πληροφόρησης και όσο αυτό υπάρχει τόσο θα δημιουργούνται απορίες, όπως δημιουργήθηκαν απορίες του φίλου μου του Ζαχαρία του Αθουσάκη, «Πού είναι αυτά τα λεφτά που ακούγαμε δισεκατομμύρια». Πριν από λίγο ώρα δεν μπορούσαμε να καθίσουμε στα καθίσματα, ήταν πλημμυρισμένος ο χώρος από δισεκατομμύρια και όταν πάμε να τα ζητήσουμε δεν βρίσκουμε ούτε τρύπια δεκάρα. 

Σας ευχαριστώ πολύ.

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

Μια παρατήρηση καταρχάς σε όσα είπε ο κ. Δακτυλίδης. Υπάρχει ενιαία εκπροσώπηση, θεσμική εκπροσώπηση της Ε.Ε. και το γεγονός ότι σήμερα περίπου 10 άτομα από την Ε.Ε. ήμασταν εδώ, δείχνει το ενδιαφέρον της Ε.Ε. για την Ελλάδα, όπως και για κάθε άλλη χώρα.

Κος ΔΑΚΤΥΛΙΔΗΣ:

.. Τον κ. Σωτηρίου, το γραφείο της Ε.Ε. εγώ αναζήτησα και δεν το είδα εδώ πέρα.

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

Για να διευκολύνω λίγο, μιλάμε για καινοτόμα χρηματοδοτικά εργαλεία και είναι λίγο αφηρημένη η έννοια, θα φέρω όμως ένα παράδειγμα, ένα πολύ συγκεκριμένο παράδειγμα, γιατί χρηματοδοτικά εργαλεία σημαίνει έμπνευση. Σημαίνει φαντασία. 
Όταν λίγο μετά την κρίση κατέρρευσαν τα χρηματοδοτικά μοντέλα των παραχωρήσεων, βασικά κατέρρευσαν γιατί; Γιατί έπεσε ο φόρτος,  κυκλοφοριακός φόρτος στους άξονες που τροφοδοτούσαν μέσα από τα διόδια την χρηματοδότηση των έργων, χοντρά - χοντρά τα βάζω. Υπήρχε τότε ένα χρηματοδοτικό εργαλείο το οποίο ασφαλίζει τις παραχωρήσεις έναντι κινδύνου πτώσεως του κυκλοφοριακού φόρτου. Εάν τότε οι παραχωρήσεις είχαν αυτή την εγγύηση, αυτό το εργαλείο, θα είχε γλιτώσει το ελληνικό κράτος και η Ελλάδα, γιατί Έλληνες είμαστε, πάρα πολλά χρήματα. 
Ένα παράδειγμα για το τι σημαίνει καινοτόμο χρηματοδοτικό εργαλείο. Δηλαδή μπορεί να βρει εφαρμογή παντού. Κάθε περίπτωση είναι μια ειδική περίπτωση και θέλει μελέτη.


Ευχαριστώ, αυτό ήθελα να προσθέσω.

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:
Σας ευχαριστούμε.  Ευχαριστούμε τον κ.  Σωτηρίου. Θα προσπαθήσω να μαζέψω κάποια πράγματα σε σχέση με όσα ακούστηκαν προηγουμένως εκφράζοντας και τις δικές μου απόψεις και νομίζω διευκρινίζοντας κάποια ζητήματα.


Πρώτα θα ήθελα να δοθεί μια διευκρίνιση όσον αφορά αυτό που λέμε Πακέτο Juncker και αυτό που λέμε Σχέδιο Juncker. Το Πακέτο Juncker είναι αυτά τα 19,5 δισεκατομμύρια, που ουσιαστικά ένα μεγάλο μέρος αναφέρεται στο παρελθόν και μεταφέρονται χρήματα στη συνέχεια στο επόμενο πακέτο μέχρι το 2020, ανέφερε ο κ. Αθουσάκης διεξοδικά ένα κομμάτι που αφορά τις Κατασκευές και το οποίο εμπεριέχεται μέσα σε αυτά τα 19,5, σήμερα 15,5 τα οποία είναι για αγροτικές ενισχύσεις, συνολικά 35, αυτό είναι το Πακέτο Juncker.


Ας πάμε στο Σχέδιο Juncker. Είναι αυτό για το οποίο ακούσαμε σήμερα πάρα πολλά πράγματα. Τα 21 δισ. Της EIB, το Ευρωπαϊκό Ταμείο Στρατηγικής Ανάπτυξης το οποίο είναι διασυνδεδεμένο απόλυτα με την ΕΙΒ, με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, στη συνέχεια πολλαπλασιαστικά λειτουργώντας κάνει αυτά τα  δισεκατομμύρια τα 21 τα κάνει 66 και στη συνέχεια τα 66, με μια μόχλευση που μπορεί να γίνει δυνητικά στον ευρωπαϊκό χώρο μέσα από ιδιωτικά κεφάλαια, δηλαδή κυρίως τράπεζες, funds και τα λοιπά,  γιατί αυτά είναι κυρίως τα  δυνητικά κεφάλαια, για να τα ξεχωρίζουμε, πάει στα 315. 315 που είχαμε ακούσει ότι μπορεί να γίνουν 500 και σήμερα, ακούσαμε ότι μέχρι το 2022 μπορεί να γίνουν και 600. Αυτός είναι ο πακτωλός χρημάτων. Αυτόν έχουμε μπροστά μας, όλη η Ευρώπη όμως. Αυτό έχει πολύ μεγάλη σημασία.


Δεν είναι χρήματα που αναφέρονται σε κάποιο συγκεκριμένο ποσοστό τους στην Ελλάδα. Εδώ είναι η ‘μαγκιά’ της κάθε χώρας του την κάνει. Και εδώ είναι το πρόβλημά μας. Τα χρήματα αυτά αναφέρονται είτε στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις είτε σε καινοτόμες δράσεις είτε σε διάφορα ζητήματα που ακούστηκαν σήμερα και αναφέρονται σε ένα ευρύτατο φάσμα δραστηριοτήτων. Μεταξύ αυτών προφανώς και οι Κατασκευές.


Λέχθηκε προηγουμένως από το φίλο μου τον Δακτυλίδη, το λέω και εγώ με διαφορετικό τρόπο, πολλές φορές λέμε, το συνηθίζουμε σε όλη την Ευρώπη και στην Ελλάδα, προφανώς ακόμα περισσότερο, ανάπτυξη ίσον έργα. Συγχρόνως λέμε ο αντίποδας, το αντίπαλο δέος της κρίσης είναι η ανάπτυξη. Άρα το αντίπαλο δέος της κρίσης είναι τα έργα. 
Ποια έργα; Περάσαμε σε μια άλλη εποχή. Τα έργα που ξέραμε, έτσι όπως τα ξέραμε, έχουν πλέον περάσει στο παρελθόν, πρέπει να βρούμε άλλης μορφής διαδικασίες με έργα τα οποία να είναι χρηματοδοτήσιμα , τα οποία να είναι ώριμα, τα οποία να είναι βιώσιμα οικονομικά και τεχνικά, έργα δηλαδή τα οποία μπορούν να αποτελούν στοιχεία τα οποία μπορεί να χρηματοδοτηθούν από τα εργαλεία τα καινούργια τα οποία ακούσαμε όλη τη μέρα σήμερα. 


Δυστυχώς αυτό σημαίνει ότι θα πρέπει να υπάρξει και μια προσπάθεια από τη μεριά τη δικιά μας να κινηθούμε με ένα τρόπο περισσότερο έξυπνο, παραγωγικό και στα έργα, όχι μόνο και στις άλλες δράσεις, αλλά και στα έργα, προκειμένου να δημιουργήσουμε με νέες ιδέες προτάσεις, οι οποίες προτάσεις με την χρηματοδοτήσιμες  κάτω από ορισμένες προϋποθέσεις και με ιδιωτικά κεφάλαια. 
Τέτοιες προτάσεις, ενδεχόμενο, στο επόμενο χρονικό διάστημα θα ακουστούν, θα ακουστούν αλλά θα πρέπει να τύχουν και της ευμενούς αντιμετώπισης από τη μεριά της πολιτείας.


Η πολιτεία σήμερα έκανε τις δηλώσεις της, αποχώρησε. Και δεν αναφέρομαι στον φίλο μου τον κ. Κορκολή, ο οποίος πραγματικά μέρα -νύχτα, επειδή είμαι σε θέση να το ξέρω, δουλεύει ασταμάτητα και ευτυχώς και υπάρχουν και κάποιοι άνθρωποι, όπως είναι ο γενικός γραμματέας στο υπουργείο Οικονομίας ο Κορκολής, που με τέτοιο αγώνα μπορούν και διατηρούν στη ζωή μια σειρά από έργα και εταιρείες που διαφορετικά δεν θα υπήρχαν.


Όμως τα παραγωγικά υπουργεία είναι πολλά. Και εδώ μέσα ακούστηκαν τα πράγματα και ενδεχομένως θα ακουστούν και στη συνέχεια, πράγματα τα οποία είναι εκείνοι που πρέπει να τα κινήσουν.


Είδαμε τις Περιφέρειες. Ήρθαν κάποιοι κύριοι, τους σέβομαι απολύτως, κάποιοι από αυτούς είχαν τοποθετήσεις οι οποίες ήταν ενταγμένες μέσα στο πλαίσιο που συζητάμε. Κάποιοι άλλοι μιλάγανε μόνο για εκείνο που ξέρανε. Το ΕΣΠΑ και τα χρήματα τα οποία θα ερχόντουσαν μέσα από το ΕΣΠΑ. 


Σήμερα πρέπει να δούμε εκείνες τις δράσεις μέσω των οποίων θα μπορέσουν τα χρήματα αυτά να κινηθούν σε διάφορες κατευθύνσεις, πρώτα στις Περιφέρειες, μετά στις Νομαρχίες, μετά σε εκείνους που συναρτώνται με τις Περιφέρειες και τις Νομαρχίες, εταιρείες, οργανισμούς, φορείς. Αυτοί είναι απόντες. Και δεν καταλάβανε κιόλας ποιο είναι το θέμα.


Πολύ σπουδαία η πρωτοβουλία του Τεχνικού Επιμελητηρίου με όποια αφετηρία είχε, ωστόσο το Τεχνικό Επιμελητήριο δεν είναι εδώ. Ο φίλος μου ο Μάρκος είναι εδώ αλλά ο φίλο μου ο Μάρκος δεν ξέρω εάν είναι ο κατάλληλος για να μπορέσει να μετουσιώσει σε πράξη μια σειρά από πράγματα που πρέπει να δει κανείς στην πορεία. 


Παραδείγματος χάρη, υπήρχαν ζητήματα τα οποία ακούστηκαν σήμερα και είχαν σχέση με την ανισοκατανομή την γεωγραφική του Σχεδίου Juncker. Υπάρχει ανισοκατανομή, δεν υπάρχουν οι ίδιες οι δυνατότητες. Υπήρχαν ζητήματα τα οποία αναφέρθηκαν και είχαν σχέση με την πληροφόρηση, την έλλειψη πληροφόρησης την τεράστια. 


Λέει ο κ. Katainen, είπε και ο κ. Jennett την προσπάθεια που γίνεται μέσα από απευθείας προσβάσεις σε υπηρεσίες, την ουσιαστικά ίδρυση κάποιου portal μέσα από το οποίο μπορείς να πάρεις πληροφόρηση. Όλα αυτά είναι προφανώς σημαντικά, σπουδαία, δεν είναι δυνατόν να έχουν την απήχηση που πρέπει να έχουν σε κάθε γωνιά της χώρας, μιας χώρας που βρίσκεται σε κρίση, που έχει τεράστιο πρόβλημα αναπτυξιακό και που πρέπει να ενεργοποιήσει όλες τις δυνάμεις της για να κάνει κάτι διαφορετικό, κάτι καλύτερο, για να μπορέσει να οδηγήσει στην ανάπτυξη. 

Αυτό είναι δουλειά της κεντρικής διοίκησης, η οποία θα πρέπει να κατευθύνει, να καθοδηγήσει, να δώσει τις γραμμές εκείνες τις κατευθυντήριες για να μπορέσουν να γίνουν όλα αυτά και τα Υπουργεία τα οποία θα μπορούσαν να το κάνουν, οι Περιφέρειες, δεν ξέρω σε ποιον βαθμό έχουν σχέση, έχουν την δυνατότητα και γι’ αυτό τον λόγο θα πρέπει να πάρει πρωτοβουλία η κεντρική διοίκηση. Αυτό είναι κάτι που το Τεχνικό Επιμελητήριο που είναι απών θα πρέπει να το μεταφέρει στην κεντρική διοίκηση για να το κάνει. 

Εμείς από την μεριά μας σαν σύνδεσμοι και εγώ προσωπικά σαν σύνδεσμος  θα το κάνω και ξέρω ότι είναι εξαιρετικά σημαντικό και είναι αυτό το οποίο φάνηκε σήμερα ότι λείπει. Δεν αρκεί να λες ότι πέτυχα τους στόχους μου που ήταν Α, Β, Γ όσον αφορά κάποιες απορροφήσεις, πρέπει να δεις τι κάνεις γι’ αυτά τα 315 δις, τα οποία δεν έχουν κατανομή ανά χώρα.
Το Πακέτο Juncker, τα 35, δηλαδή τα 19,5, δηλαδή τα όποια 4 είπε ο φίλος μου ο Ζαχαρίας, έχουν μια κατανομή συγκεκριμένη και είναι στην Ελλάδα. τα 314 ή τα δυνητικά 600 μέχρι ο ΄22, είναι χρήματα τα οποία αναφέρονται σε όλη την Ευρώπη και όποιος μπορεί τα παίρνει και είναι μέσα από μια διαδικασία όχι επιδότησης αλλά δανειοδότησης κάτω από συγκεκριμένους όρους. Πρέπει να δούμε, από εκεί και πέρα πώς ενεργοποιούμε αυτά τα χρήματα; 
Τι σημαίνουν οι τράπεζες; Οι τράπεζες οι ελληνικές με την προσπάθεια ανακεφαλαιοποίησης και όπου μεταξύ φθοράς και αφθαρσίας κάθε φορά παλεύουν να ξεπεράσουν την προηγούμενη κρίση για να πάνε στην επόμενη; Αυτές οι τράπεζες που δεν μπορούν να δώσουν εγγυητικές επιστολές στις ελληνικές εταιρείες για να φύγουν στο εξωτερικό, όπου με τεράστια προσπάθεια κάνουν αυτόν τον αγώνα για να μπορέσει να υπάρξει επιτέλους μια κίνηση προς τα έξω; Μοναχικοί πιονέροι στην Άγρια Δύση χωρίς καμία βοήθεια από πουθενά; 
Αυτές οι τράπεζες που θα έπρεπε να αποτελούν ένα μέρος ενός εθνικού στρατηγικού σχεδιασμού, αναφέρθηκε προηγούμενα με άλλα λόγια, είναι αυτό που λέμε συνεχώς Εθνικός Στρατηγικός Σχεδιασμός, που πρέπει να εντάξει στην διαδικασία του, όχι μόνο το ΕΣΠΑ ή το όποιο ΕΣΠΑ  ή τα όποια απομεινάρια του ή τα όποια μελλοντικά απολειφάδια του, αλλά πρέπει να εντάξει τα νέα εργαλεία, να δούμε τι μέρος της πίτας από αυτά τα 315 μπορούμε να πάρουμε. 

Τι σημαίνει αυτό; Σημαίνει στόχος. Εγώ αυτή την στιγμή δεν ξέρω τι μπορεί να πάρει η Ελλάδα. νομίζω ότι και κανείς στην χώρα δεν το ξέρει. Αυτό είναι υποχρέωση της κεντρικής κυβέρνησης να βάλει στόχο και να πει ότι θα κάνω μια, δυο, τρεις, πέντε δράσεις στα πλαίσια ενός Εθνικού Στρατηγικού Σχεδιασμού για να πετύχω αυτόν τον στόχο και να πάρω από αυτά τα 315 ή από τα 600 του ΄22, να πάρω τόσες δεκάδες δισεκατομμύρια. Αυτό είναι πολιτική. 

Αυτή η πολιτική πρέπει να ασκηθεί, η οποία σήμερα εγώ δεν ξέρω να υπάρχει, παρόλο που ξέρω τις φιλόδοξες και εξαιρετικά φιλότιμες προσπάθειες που γίνονται από συγκεκριμένα πρόσωπα. Ανέφερα προηγουμένως τον κ. Κορκολή, τον οποίο τον εξαιρώ. 

Τράπεζες. Οι τράπεζες θέλουν και μια καθοδήγηση. Από την μια μεριά υπάρχει ο ρόλος της κεντρικής κυβέρνησης, η οποία παρεμβαίνει, όσο παρεμβαίνει, ενώ συγχρόνως με τις τελευταίες εξελίξεις ξέρουμε ότι τα πράγματα είναι διαφορετικά σε σχέση με την εμπλοκή και της Ε.Ε..
Η κεντρική τράπεζα η οποία είναι συναρτημένη και με την αναπτυξιακή προοπτική της χώρας θα πρέπει να παρέμβει και εκείνη να προσφέρει. Έχει δυνατότητες, όπως κάνουν κεντρικές τράπεζες σε άλλες χώρες, να λειτουργήσει στα πλαίσια μιας καθοδήγησης τέτοιας που να δείχνει την αξιολόγηση του ρίσκου ποια είναι, ποια πρέπει να είναι και τι πρέπει να γίνεται.
Αναφέρθηκε προηγουμένως από τον κ. Σωτηρίου του ζήτημα του ρίσκου, το πώς η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων έχει ένα Α ρίσκο, το ρίσκο αυτό ουσιαστικά μπορεί να το αναλαμβάνει σε πολύ μεγαλύτερο βαθμό λόγο της εμπλοκής του ETCE, μπορεί να το επεκτείνει, το ζήτημα είναι πως αυτό που οδηγεί στα 66 δις στην συνέχεια θα γίνει, θα έχει έναν πολλαπλασιαστή επί 5 που μπορεί να έχει στην Ευρώπη αλλά στην Ελλάδα δεν το έχει και αυτό είναι το αρνητικό μας. Εμείς έχουμε κρίση. 
Αναφέρθηκε από τον κ. Jennett ότι ως ερώτημα που έγινε πάρα πολύ έξυπνα από τον κ. Κολυβά σε σχέση με τα επιτόκια, ακούγεται αυτό το φοβερό το 20, μπορεί να μην είναι 20 αλλά έχω την αίσθηση, εμένα αυτή η αίσθηση μου έμεινε, ότι είναι διπλάσιο. Ότι είναι διψήφιο νούμερο, με συγχωρείτε. Ότι είναι διψήφιο νούμερο. Δεν είναι 20 αλλά δεν είναι και 9. 

Και τι σημαίνει αυτό; Σημαίνει ότι θα πηγαίνεις να κάνεις, στον δικό μας τομέα, έργα με επιτόκια τα οποία είναι αυτής της μορφής όταν μπορεί αντίστοιχα ο Πορτογάλος να κάνει με το μισό; 

Ξέρουμε ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων έχει πολύ χαμηλά επιτόκια. Εμείς συνεργαζόμαστε με την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, εκεί όμως υπάρχει η εγγύηση του ελληνικού δημοσίου. Εδώ δεν υπάρχει εγγύηση. Εδώ μπαίνει ο ιδιώτης ο ίδιος και η τράπεζα αξιολογεί με οικονομικά κριτήρια. Έχει και 20.000 υπαλλήλους που είπε ο κ. Jennett. 

Είναι triple play αλλά συγχρόνως όμως πρέπει να αξιολογήσει και τον ρίσκο  εμπορικά. Τι σημαίνει αυτό; Ότι η Ελλάδα δεν μπορεί να ανταποκριθεί κάτω από τις προϋποθέσεις τις συγκεκριμένες αξιοποιώντας όπως θα έπρεπε αυτά τα εργαλεία. Εδώ ζητάμε πάλι την παρέμβαση της κεντρικής κυβέρνησης, η οποί κεντρική κυβέρνηση θα μπορούσα να μιλάω πάρα πολύ για το θέμα, σταματάω εδώ γιατί δεν θέλω να φάω άλλο χρόνο, θα δοθεί η ευκαιρία πιθανόν στο μέλλον σε άλλη περίπτωση, η οποία κεντρική κυβέρνηση θα πρέπει να σέβεται και τις υποχρεώσεις της με την έννοια ότι αυτή την στιγμή για να μπορέσουν οι εταιρείες οι οποίες θα είναι οι φορείς που θα κληθούν στην πορεία να οδηγήσουν νέα έργα σε μια επιτυχία και στην ανάπτυξη, είναι οι εταιρείες εκείνες οι οποίες χρειάζονται και στήριξη και στήριξη σημαίνει λεφτά τα οφειλόμενα. 
Κάνεις συμφωνίες, υπογράφεις χαρτιά, ψηφίζεις στην Βουλή, πρέπει και να πληρώνεις. Και γίνεται προσπάθεια, μεγάλη προσπάθεια αλλά οι συνθήκες είναι πραγματικά άγριες, τις ξέρουμε, τις ζούμε, διαμορφώνονται προβλήματα τα οποία εκ των πραγμάτων σεβαστά, πρέπει να γίνεται προσπάθεια να ξεπεραστούν και στον συγκεκριμένο τομέα. 

Οφείλονται λεφτά και στις μικρότερες εταιρείες και στις μεγαλύτερες εταιρείες και οφείλονται λεφτά τα οποία είναι δεδουλευμένα. Θα πρέπει με κάποιο τρόπο αυτά να τα αντιμετωπίζουμε για να υπάρχουν εταιρείες για να μπορούν να κάνουν και το επόμενο βήμα.
Αυτά και σας ευχαριστώ πολύ.

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:

Ο κύριος Νίκος, συγνώμη Στρατηγέ. Βεβαίως. 
Κος

:

Εάν κατάλαβα καλά για να μπει κάποιος και να χρηματοδοτηθεί στα έργα Μεταφορών  πρέπει να ανήκει στα Διευρωπαϊκά Δίκτυα. Εάν κάτι δεν πω σωστά, παρακαλώ διορθώστε με. Είδα ένα slide που είχε τον σιδηρόδρομο. Είδα στο γρήγορο πέρασμα, δεν είδα να υπάρχει δίκτυο στην Ήπειρο. Κάνω λάθος; Δεν υπάρχει. Δίκτυο μιλάω σιδηροδρομικό. Σε πρόβλεψη.
Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)
Κος

:

Καλύπτει Ήπειρο;
Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:
Συγνώμη γιατί είναι ένα θέμα. Παλαιά, με τα παλαιά Διευρωπαϊκά Δίκτυα που ίσχυαν πριν το 2013 είχαμε τα έργα προτεραιότητας. Υπήρχαν 30 έργα προτεραιότητας και ένα από τα έργα προτεραιότητας ήταν το έργο υπ’ αριθμόν 29 που ήταν ο λεγόμενος Δυτικός Άξονας Σιδηροδρομικός στην Ελλάδα, ο οποίος ήταν Καλαμάτα-Πύργος-Πάτρα, στην Αντίρριο δεν ξέρω με ποια λίστα δινόταν και ανέβαινε μέχρι επάνω. Αυτός ήταν ο κάθετος άξονας και υπήρχε και ο οριζόντιος άξονας ο οποίος πήγαινε Ηγουμενίτσα –Γιάννενα και στην υπόλοιπη, Καλαμπάκα. 

Δεν υπάρχει ο κάθετος άξονας, υπάρχει αλλά στο εκτεταμένο δίκτυο και στο κεντρικό δίκτυο υπάρχει ο άξονας Ηγουμενίτσα-Γιάννενα. Άρα υπάρχει στο κεντρικό δίκτυο και είναι επιλέξιμο σε ότι είπα.

Κος

:

Ηγουμενίτσα –Γιάννενα και στην συνέχεια;

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

Σε πρώτη φάση πάει Καλαμπάκα γιατί μέχρι Καλαμπάκα φτάνει η άλλη γραμμή και σε δεύτερη φάση νομίζω υπάρχει και η γραμμή από Καλαμπάκα προς Κοζάνη.

Κος

:

Μάλιστα. Γιατί ήθελα να κάνω την ερώτηση. Είδα στο INERREG στο κομμάτι Ελλάδα –Αλβανία να προκηρύξει η Περιφέρεια Ηπείρου, να ζητάει σύμβουλο για σιδηροδρομική σύνδεση Ελλάδος με Αλβανία. Οι πληροφορίες τις οποίες έχω από την Αλβανία, με την οποία έχω κάποια σχέση επαγγελματική, είναι ότι το ίδιο προσπαθούσε να κάνει σε αντίστοιχο πρόγραμμα της Αλβανικής κυβέρνησης στα υπό ένταξη προγράμματα η επαρχία της Κορυτσάς. Δηλαδή να ενωθεί με την ελληνική επικράτεια. 

Εδώ για να γίνει, ας πούμε ότι αυτό εγκρίνεται στο INERREG, υπάρχει ένας κεντρικός σχεδιασμός; Ξανάρχομαι σε αυτό που είπε ο κύριος Καλέργης, ο οποίος. Δηλαδή έστω ότι εγκρίνεται στο INERREG και δεν έχουμε καμία άλλη κινητικότητα για να εγκριθεί το υπόλοιπο κομμάτι το οποίο είναι με την διακεκομμένη γραμμή, πώς συνδυάζονται αυτά τα πράγματα; 


Ή η οποιαδήποτε καλή προσπάθεια της Περιφέρειας Ηπείρου να ξεκινήσει ένα δίκτυο θα πέσει στο κενό ακριβώς επειδή δεν υπάρχει αυτός ο κεντρικός σχεδιασμός ή το κεντρικό δίκτυο; Γιατί συνήθως φτιάχνουμε πρώτα το κεντρικό δίκτυο, την Εγνατία, πρώτα φτιάξαμε την Εγνατία και μετά φτιάξαμε τους κάθετους δρόμους. Δεν φτιάχνουμε τους κάθετους δρόμους και μετά πάμε να φτιάξουμε τον κεντρικό. 


Εάν έχετε κάτι υπόψη σας και εάν μπορεί μια τέτοια προσπάθεια, έστω και ως μέσο πίεσης, να γίνει αποδεκτή. 

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

Ο χάρτης είναι ξεκάθαρος εάν και δεν φαίνεται καθαρά εκεί, δεν υπάρχει καμία γραμμή η οποία να συνδέει σιδηροδρομικά ούτε προβλέπεται την Ήπειρο με την Αλβανία. Η μόνη σύνδεση που προβλέπεται με την Αλβανία είναι μέσω Φλωρίνης και Κρυσταλλοπηγής, δεν ξέρω πως ακριβώς λέγεται, αλλά σε μια προσπάθεια και αυτό δεν είναι καν στο κεντρικό δίκτυο, γιατί όταν γίνανε οι νέοι χάρτες, 2013-2014 δεν υπήρχε, εκ μέρους της Αλβανίας θα έπρεπε σε ένα διασυνοριακό τμήμα θα έπρεπε να είχαμε και την σύμφωνη γνώμη του γειτονικού κράτους. Εκεί πέρα δεν υπήρχε. Δεν ξέρω για ποιον λόγο. 


Άρα δεν υπάρχει στα Διευρωπαϊκά Δίκτυα καμία πρόβλεψη για μια γραμμή που θα πηγαίνει Γιάννενα –Κορυτσά, δεν ξέρω που θα πηγαίνει. Αυτό το πράγμα δεν υπάρχει.


Τώρα για να χρηματοδοτηθεί αυτό από το INERREG και το INERREG ακολουθεί ορισμένους κανόνες, δεν βλέπω πως μπορεί να χρηματοδοτηθεί μια μελέτη σκοπιμότητας, δεν ξέρω τι είναι αυτό, δεν έχω ιδέα, πάντως όμως δεν είναι κάτι το οποίο είναι στον σχεδιασμό ούτε του Ευρωπαϊκού Σιδηροδρομικού Δικτύου ούτε του Ελληνικού, φαντάζομαι. 

Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κος

:

Ακούσαμε σήμερα πράγματα που δεν τα ξέραμε και υπάρχουν και πάρα πολλά άλλα πράγματα που μπορεί κάποιοι που έχουν διάθεση να δουλέψουν να μην τα ξέρουν και να κάνουν λάθος κινήσεις, να διαθέσουν όλη τους την ενεργητικότητα σε κάτι άλλο πιο αποδοτικό.
ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:

Ο κύριος Χατζηδάκης.

Κος ΧΑΤΖΗΔΑΚΗΣ:

Ήθελα να ρωτήσω τον κ. Σωτηρίου, τι πρακτικά μπορεί να σημαίνει ότι το Ηράκλειο είναι κόμβος του ..network,  ότι είναι στο στενό δίκτυο; Έχει κάποιο πλεονέκτημα άμεσο αυτό; Θα μπορούσε δηλαδή να δημιουργήσει μια δυναμική για κάποιες προτάσεις που είχαν καλύτερη τύχη, ας πούμε, από όσες θα αναφέρονται στο διευρυμένο, στο εκτεταμένο δίκτυο; 

Και εάν θα είχατε την καλοσύνη, μπορείτε να μας διευκρινίσετε, η προκήρυξη που είναι να βγει τις επόμενες μέρες, όχι αυτή που ασχολείται με την διαχείριση των συστημάτων, η επόμενη που θα έχει, υποτίθεται, αντικείμενο και έργα λίγο πιο λεπτομερώς, τι μπορεί να περιλαμβάνει και τι ενδιαφέρον μπορεί να έχει για, εάν θέλετε, ελληνικά συμφέροντα, να τα πω έτσι; 
Ευχαριστώ. 

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

Στην πρώτη ερώτηση ότι το Ηράκλειο αποτελεί κόμβο, έναν από τους βασικούς κόμβους, θα σήμαινε κάτι εάν δεν είχε το λιμάνι. Για παράδειγμα, όταν κάποιο είναι στο κεντρικό δίκτυο και μάλιστα στους διαδρόμους, έχει προτεραιότητα, συμμετέχει στο 85% της χρηματοδότησης που είπα. Το 85% της χρηματοδότησης πάει προς αυτά τα έργα.


Επειδή όμως το Ηράκλειο σαν Ηράκλειο, ο κόμβος έχει μόνο, είναι η πόλη, είναι το λιμάνι και το αεροδρόμιο και συνήθως μέσα από τα διευρωπαϊκά πλέον προγράμματα δεν χρηματοδοτούνται αεροδρόμια, τα αεροδρόμια θεωρούνται αυτό χρηματοδοτούμενα σαν δομές, χρηματοδοτούνται τα λιμάνια υπό όρους, μπαίνουν θέματα κρατικών ενισχύσεων και όλα αυτά, σε αυτή τη φάση δεν σημαίνει κάτι για το Ηράκλειο γιατί δεν είναι …

Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:

…αυτές σαφώς είναι, θα μπορούσανε. Θα μπορούσανε αυτές.


Τώρα στο δεύτερο ερώτημα, αυτή η προκήρυξη που θα βγει για υποβολή προτάσεων είναι το λεγόμενο blending, που θα αναμειγνύει επιδοτήσεις CEF με χρηματοδοτικά εργαλεία. Αυτό θα ισχύσει για έργα, δεν έχει καθοριστεί ακόμα, αλλά γενικές γραμμές, αυτό που λέω τώρα υπό την αίρεση αλλά οι γενικές γραμμές είναι αυτές.

Ας υποθέσουμε, να πάρουμε ένα εικονικό παράδειγμα, το ΒΟΑΚ, θέλετε; Περιφέρεια Κρήτης. Ας υποθέσουμε ότι υποβάλλει για το ΒΟΑΚ. Υποβάλει μια πρόταση για το ΒΟΑΚ. Στην προκήρυξη που θα βγει, η προκήρυξη αυτή θα βγει από την Ευρωπαϊκή Επιτροπή, μέσα εκεί ο αιτών, η Περιφέρεια, ας υποθέσουμε ότι είναι Περιφέρεια Κρήτης, θα λέει ότι έχω υποβάλλει στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα για το πρόγραμμα σχεδίου Juncker για το EFSI έχω υποβάλλει και την αντίστοιχη αίτηση. 
Τι κάνουμε εμείς; Αξιολογούμε, λέμε ΟΚ, η πρόταση είναι stand by μέχρι να δώσει, να ανάψει το πράσινο φως η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, να κάνει την πρώτη αξιολόγηση και να πει ότι περνάει το πρώτο στάδιο αξιολόγησης. 


Όταν περάσει το πρώτο στάδιο αξιολόγησης τότε θα αξιολογήσουμε και θα κρίνει η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων ποιο είναι το χρηματοδοτικό κενό. Ποιο είναι το χρηματοδοτικό κενό. Και αυτό το χρηματοδοτικό κενό θα έρθει να καλύψει η επιδότηση από το πρόγραμμα CEF.


 Άρα βλέπετε είναι μια διαδικασία η οποία είναι σε δύο στάδια.

Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κος ΣΩΤΗΡΙΟΥ:
Σαφώς, σαφώς. Δεν είναι μια πρόταση, δεν είναι πρώτα η επιδότηση, οι επιχορηγήσεις και μετά. Θα πρέπει η τράπεζα, στη συγκεκριμένη περίπτωση η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, να κάνει θετική την πρώτη αξιολόγηση, θα κατατεθεί το αίτημα, επειδή η Τράπεζα Επενδύσεων δεν έχει προθεσμίας, εξετάζει μια πρόταση ξέρετε πολύ καλά για χρόνια, άρα είμαστε και εμείς λίγο, ενώ το πρόγραμμα CEF έχει συγκεκριμένες προθεσμίες, για παράδειγμα άμα ήταν το κλασικό πρόγραμμα ένα έργο θα πρέπει να ξεκινάει η κατασκευή του  δεκαοκτώ μήνες μετά από το κλείσιμο της προκήρυξης. Για παράδειγμα, η τελευταία προκήρυξη έκλεισε στις 28 του Φλεβάρη, σε 18 μήνες πρέπει να ξεκινήσει το έργο. Αυτό είναι και το κριτήριο ωριμότητας. Βλέπετε όμως αυτό πρέπει να το συνδυάσουμε με τους κανόνες που έχει η τράπεζα. Οι γενικές γραμμές είναι αυτές. 

Στους επόμενους ένα με δυο μήνες μέχρι να δημοσιοποιηθεί η προκήρυξη, αυτή για την υποβολή προτάσεων, όλες αυτές οι λεπτομέρειες θα έχουν, πιστεύω, διευκρινιστεί και λυθεί. Πιστεύω να είναι σαφές.

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗΣ:
Εάν δεν υπάρχει άλλη ερώτηση, ευχαριστούμε πολύ. Ολιγόλεπτη διακοπή προκειμένου να συνεχίσουμε με το επόμενο session.
ΛΗΞΗ 4ΗΣ ΕΝΟΤΗΤΑΣ 
…………………………

………….
SESSION 5
INNOVATION & TECHNOLOGY SME 
ACCESSS TO FINANCE -COSME

Mrs. KRZYZANOWSKA:
Καλησπέρα, κυρίες και κύριοι. Βλέπω λοιπόν ότι είχατε μια πολύ μεγάλη μέρα με πολύ ενδιαφέρουσες παρουσιάσεις. Με συγχωρείτε, θα με συγχωρήσετε λοιπόν εάν πω κάτι που ήδη έχετε ξαναδεί ή ήδη έχετε ξανακούσει. Προφανώς μου ζήτησαν να μιλήσω για τα χρηματοπιστωτικά εργαλεία, τα χρηματοδοτικά εργαλεία τα οποία έχει ετοιμάσει η Ευρωπαϊκή Επιτροπή για τα ψηφιακά έργα.


Υπάρχουν πάρα πολλά χρηματοδοτικά τα εργαλεία τα οποία λαμβάνουν υπόψη τους την ποικιλία. Είναι εργαλεία χαρτοφυλακίου τα οποία απευθύνονται σε πολλούς και διάφορους τομείς.


Θα ξεκινήσω λοιπόν με το αγαπημένο μου θέμα. Με λέμε Anna Krzyzanowska, είμαι υπεύθυνη της μονάδας επενδύσεων σε δίκτυα μεγάλης χωρητικότητας. Ήταν πολύ ενδιαφέρουσα, είμαι σίγουρη, η σημερινή ημέρα, ας μιλήσουμε όμως τώρα για το τι μπορούμε να κάνουμε για την χρηματοδότηση και οτιδήποτε και αν κάνουμε στη σημερινή ζωή θα χρειάζεται την συνδεσιμότητα. 
Η συνδεσιμότητα  λοιπόν χρειάζεται πολύ μεγάλη ταχύτητα, πολύ μεγάλη ποιότητα και πολύ μεγάλη αποτελεσματικότητα. Δεν είναι δυνατόν να ανακτήσουμε την ανάπτυξη, να ανακτήσουμε θέσεις εργασίας μόνο με βάση την ανοικοδόμηση παλαιών υπηρεσιών. 
Όσο παραγωγικοί και αν είμαστε δεν θα μπορέσουμε ποτέ να είμαστε αρκετά παραγωγικοί, ώστε να ανταγωνιστούμε περιοχές όπως η Ασία ή η Αφρική και το μέλλον της Ευρώπης χρειάζεται να στηριχθεί σε προϊόντα και υπηρεσίες αλλά και εφαρμογές προστιθέμενης αξίας. Αυτό απαιτεί δίκτυα μεγάλης ποιότητας. Υψηλής ποιότητας.


Η ψηφιακή επένδυση λαμβάνει πολλά χρήματα εντός του ευρωπαϊκού συστήματος. Τα Διαρθρωτικά Ταμεία έχουν το μεγαλύτερο φάκελο και ξέρω ότι η Ελλάδα είναι δικαιούχος, όχι μόνο των Διαρθρωτικών Ταμείων αλλά και επιπλέον ποσών και πόρων που έχουν διατεθεί σε αυτό τον τομέα. 

Οι υπηρεσίες ευρυζωνικών δικτύων υπολογίζονται στα 6 δις., αλλά ο φάκελος των ψηφιακών υπηρεσιών ανέρχεται στα 21 δις..

 Εάν ενδιαφέρεστε να δείτε που είναι αυτά τα χρήματα, έχουμε δημιουργήσει ένα εργαλείο το οποίο μας δίνει πληροφορίες σχετικά με το πού βρίσκονται τα χρήματα σε επίπεδο περιφέρειας. Είναι ένα εργαλείο χαρτογράφησης, είναι πολύ εύκολο να το χρησιμοποιήσει κανείς. Εάν θέλετε να το χρησιμοποιήσετε να με ενημερώσετε και θα σας δώσω πρόσβαση.

 Η διευκόλυνση ‘Συνδέοντας την Ευρώπη’, έχουμε ακούσει πάρα πολλά για αυτή. Πρόκειται για ένα ειδικό εργαλείο υποδομών, το οποίο έχει προτείνει η Επιτροπή. Έχουμε ζητήσει 9 δις. € για την υποστήριξή τους. Δυστυχώς το Συμβούλιο και το Κοινοβούλιο μείωσε αυτό το ποσό σημαντικά. Είδατε τους συναδέλφους μου, από τους τομείς της Ενέργειας και των Μεταφορών, όπου υπάρχει μεγάλο ποσό χρημάτων, ενώ το δικό μας ποσό έχει μειωθεί στα 1 δις.. Χάσαμε λοιπόν στις διαπραγματεύσεις  8 δις.. Υπάρχουν 150 εκατ. για τις ευρυζωνικές  υπηρεσίες, το οποίο ελπίζουμε να μοχλεύσουμε στο μέλλον. 

Βλέπουμε ότι είναι μια αρκετά προχωρημένη επένδυση και επίσης έχουμε το λεγόμενο EFSI και θα σας εξηγήσω αυτή τη χρηματοδότηση πώς δουλεύει με βάση το Σχέδιο Juncker. 
Είναι ένα πάρα πολύ καλό έργο αυτό, πολύ σημαντικό έργο, το οποίο επιτρέπει στα ευρωπαϊκά χρήματα, στους ευρωπαϊκούς πόρους να αναλάβουν τον κίνδυνο έργων υποδομών. Είναι πολύ πιο ανοικτό, πολύ πιο ευέλικτο και στην ουσία είναι μια πολύ ενδιαφέρουσα ιστορία αυτό το project.

 Να σας μιλήσω  λοιπόν για τα χρήματα. Πού βρίσκονται τα χρήματα; Μπορείτε να τα βρείτε, φυσικά και στο εργαλείο χαρτογράφησής μας με μεγαλύτερη λεπτομέρεια. 
Το επενδυτικό σχέδιο για την Ευρώπη βασίζεται στην παραδοχή ότι πρέπει να υπάρχει ένα πνεύμα συνεργασίας μεταξύ δημόσιου και ιδιωτικού τομέα. Εάν δούμε τα μακροπρόθεσμα στατιστικά στοιχεία, θα δούμε ότι υπήρχε πάντα μια στενή σχέση ανάμεσα στη δημόσια δραστηριότητα επενδύσεων στις υποδομές και βλέπουμε πως την ακολουθούν και βλέπουμε πώς την ακολουθούν τα χρήματα των ιδιωτικών πρωτοβουλιών.

 Τα τελευταία χρόνια με την κρίση υπάρχει μια πτώση και ίσως αυτό χρειάζεται για να επανεκκινήσουμε ίσως την δραστηριότητά μας. 
Δεν θα σας μιλήσω για μικρο- οικονομικά στοιχεία, γιατί ίσως να είναι βαρετά σήμερα το απόγευμα να τα ακούσουμε, βλέπετε όμως ότι υπάρχει ένα κενό το οποίο πρέπει να καλυφθεί και αυτό έρχεται να το καλύψει το EFSI.
 Βασίζεται σε τρεις πυλώνες. Τον τομέα της χρηματοδότησης, ο οποίος είναι αυτός που λαμβάνει τη μεγαλύτερη δημοσιότητα. Πρόκειται για τα χρήματα τα οποία διατίθενται. Θα σας εξηγήσω αργότερα πώς λειτουργεί αυτό. 
Υπάρχει μεγαλύτερη διαφάνεια σε σχέση με το παρελθόν και υπάρχει ένας πυλώνας, τον οποίο δεν βλέπει συχνά το κοινό, όπου βλέπουμε τους διάφορους τομείς και τις διάφορες δραστηριότητες και βλέπουμε ποιες είναι οι Ρυθμιστικές Αρχές ή  ποιες είναι οι παραδοσιακές τεχνικές που ακολουθούνται και ίσως μπλοκάρουν κάποιες διαδικασίες.

 Είναι λοιπόν κάποιες κανονιστικές και ρυθμιστικές διαδικασίες τις οποίες κοιτάμε και μπορεί να είναι ιδιαίτερα χρήσιμες ειδικά για τον τομέα του ICT.
 Κάποια στιγμή υπάρχει κάποια εφαρμογή που μπορεί να σου λύσει όλα τα προβλήματα και μιλάς με το τμήμα της Πληροφορικής και σου λένε ότι θα σου κοστίσει 3 εκατομμύρια και θα τους πάρει τρία χρόνια για να την φτιάξουν. Ξέρουμε ότι υπάρχει πιο σύντομος δρόμος και θέλουμε να διασφαλίσουμε ότι κανείς δεν κλείνει, δεν μπλοκάρει αυτό το δρόμο για την γρήγορη αντιμετώπιση των προβλημάτων μας.

 Τι είναι το EFSI; Το EFSI είναι ένας τρόπος να φέρουμε χρήματα στην πραγματική οικονομία. Πρόκειται λοιπόν για ένα πολύ σημαντικό ζήτημα, δεν πρόκειται για την χρηματοδότηση των κυβερνήσεων ή των προγραμμάτων, αλλά τη χρηματοδότηση των έργων τα οποία μπορούν να προσελκύσουν χρήματα στην αγορά.

 Δοκιμάζονται λοιπόν άμεσα με βάση την πραγματικότητα και ποιος είναι ο πραγματικός τους αντίκτυπος αυτά τα έργα. Θα πρέπει να βασίζονται στην αγορά, ίσως να έχουν και πολιτική στήριξη, αλλά να μην έχουν πολιτική παρέμβαση και σίγουρα δεν θα πρέπει να είναι  πολιτικές ιδέες, μπορεί να είναι πολιτικά έργα όμως.

 Θα πρέπει να είναι βιώσιμα από τεχνική και οικονομική άποψη. Δεν μπορούμε να κάνουμε ένα κακό έργο καλό έργο. Είναι ξεκάθαρο αυτό. Ένα κακό έργο δεν θα είναι ποτέ καλό απλά και μόνο με τη χρηματοδότηση. 
Θα πρέπει να είναι καλό εξαρχής το έργο, αλλά εάν κάποια project, κάποια καλά έργα είναι σε μια δύσκολη περιοχή ή σε μια χώρα όπου δεν υπάρχει μακροοικονομική θέση στην αγορά, ίσως να έχει πρόβλημα χρηματοδότησης στην αγορά και αυτό είναι το πρόβλημα που προσπαθούνε εμείς να το αντιμετωπίσουμε. Προσπαθούμε να πούμε ότι εδώ κρατάμε το χέρι των ιδιωτών επενδυτών, μπορούμε να σας βοηθήσουμε να επενδύσετε σε δύσκολα περιβάλλοντα και σε πιο δύσκολα έργα.

 Είμαι από την Πολωνία, αρχικά δούλευα στον τραπεζικό τομέα, δούλευα για την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Ανασυγκρότησης και Ανάπτυξης, σας διαβεβαιώ ότι υπήρχαν πολύ καλά έργα στα οποία οι επενδυτές δεν ήθελαν να επενδύσουν. Στην Πολωνία, στη Ρωσία σε χώρους όπου ένιωθαν ότι ο πολιτικός κίνδυνος ήταν πολύ υψηλός, δεν ήξεραν πώς λειτουργούσε το σύστημα, οπότε το να έχει κανείς έναν μεγάλο επενδυτή είναι πάρα πολύ σημαντικό και καθησυχάζει τον ιδιωτικό τομέα. 
Δεν υπάρχει επιχορήγηση στο πλαίσιο αυτό. Η τιμή θα πρέπει να καλύπτει το κόστος του προϊόντος. Αλλά εάν υπάρχει μια καλή δομή χρηματοδότησης όλα αυτά μπορούν να αντιμετωπιστούν.

 Τώρα το μέγεθος της επένδυσης είναι πάντα ένα πρόβλημα. Έχουμε διάφορα εργαλεία τα οποία ασχολούνται με διαφορετικά μεγέθη προϊόντων μέσα στο EFSI. Αυτό είναι για μεγάλα project, πάνω από 25 εκατ.. Εάν είστε καλοί σε κάποιους την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων ή πιέζετε κάποιους άλλους, θα δεχθούν και μικρότερα έργα αλλά θα πρέπει να είναι πολύ καλά, ειδάλλως αυτό που στοχεύουμε είναι τα μεγάλα project, αλλά έχουμε και ιδέες και λύσεις για τα μικρότερα έργα. 

Έχουμε συγκεκριμένα εργαλεία για  τα οποία θα μιλήσω αμέσως μετά και εργαζόμαστε και επάνω σε πλατφόρμες επενδύσεων που μπορούν να συνδυάσουν διάφορα έργα και να διασφαλίσουν ότι υπάρχει χρηματοδότηση για αυτά τα έργα μέσω ενός συγκεκριμένου οχήματος.

 Υπάρχει επίσης ένα ταμείο για μικρά έργα ανάμεσα στα 2 και 20 εκατομμύρια στον ευρυζωνικό, στον τομέα των ευρυζωνικών  υπηρεσιών, αλλά οι συνάδελφοι στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων δεν έχουν τους πόρους να αντιμετωπίσουν τόσο μικρά έργα, ωστόσο το ταμείο μπορεί να τα αντιμετωπίσει.

 Από γεωγραφική άποψη είναι ένα ευρωπαϊκό έργο, είναι σημαντικό να συμμετέχουν όλα τα κράτη - μέλη για εμάς, ίσως θα έχετε δει στον τύπο ότι δεν είμαστε πολύ επιτυχημένοι ακόμα σε αυτό το θέμα, σε αυτό τον τομέα, η Ελλάδα, ωστόσο, τα πάει πολύ καλά. Η πλειοψηφία της χρηματοδότησης πηγαίνει στα παλιά κράτη - μέλη και όχι στα νέα κράτη - μέλη. Δουλεύουμε πολύ σκληρά, ώστε να αντιμετωπίσουμε αυτή την ανισορροπία. Ωστόσο, θα δούμε ότι η Ελλάδα τα πηγαίνει πολύ καλά.

 Πώς λειτουργεί λοιπόν αυτό; Υπάρχει μια πηγή χρηματοδότησης η οποία στη συνέχεια αναπτύσσεται μέσα από διάφορα εργαλεία και αυτά τα εργαλεία εκτείνονται από τον δανεισμό μέχρι το κεφάλαιο. Όταν δανείζεις στην ουσία δίνεις α χρήματά σου σε κάποιον για να τα χρησιμοποιήσει και τα χρήματα έπειτα σου επιστρέφονται. Όταν έχεις κεφάλαιο αναλαμβάνεις τον κίνδυνο, μοιράζεσαι τον κίνδυνο, μοιράζεσαι τις απώλειες. 
Υπάρχει λοιπόν όλη αυτή η γκάμα εργαλείων που είναι διαθέσιμη και βλέπουμε σε αυτή τη διαφάνεια ποιοι είναι οι τομείς που είναι  επιλέξιμοι για το EFSI. Βλέπετε την Πληροφορική, ICT, ψηφιακά έργα, αυτά  είναι επιλέξιμα για εμάς και το ίδιο ισχύει για την έρευνα και ανάπτυξη και καινοτομία, γιατί πιστεύουμε ότι πρόκειται για κάτι που θα χρηματοδοτήσει τον εκσυγχρονισμό που χρειαζόμαστε.

 Κάποιοι ενδιαφέρονται ιδιαίτερα για το πώς λειτουργεί η διαδικασία, πώς μπορείς να πάρεις 16 δισεκατομμύρια ευρώ σε ευρωπαϊκό επίπεδο και να τα μετατρέψεις σε 350 χρηματοδότησης. Τα 16 είναι  αυτά που καλύπτουν τον κίνδυνο και είναι ο κίνδυνος σαν τον κίνδυνο που μπορεί να έχει οτιδήποτε άλλο. Κάποιοι μπορεί να αρρωστήσουμε, αλλά δεν θα αρρωστήσουμε όλοι ταυτόχρονα και δεν θα αρρωστήσουμε και στην ίδια στιγμή της ζωής μας. Κάποια χρήματα λοιπόν μπορούν να καλύψουν τον κίνδυνο επί τη βάσει χαρτοφυλακίου, γιατί τα κακά πράγματα συμβαίνουν σε διαφορετικές στιγμές. 

Πιστεύουμε ότι δεν θα συμβούν πολύ κακά πράγματα, γιατί είναι με πολύ καλό τρόπο σχεδιασμένο το εργαλείο και εφαρμόζεται σωστά, αλλά ο κίνδυνος παραμένει και η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων δεν θα θέλαμε να είναι η πηγή φθηνού χρήματος για όλους εμάς και να αναλάβει αυτούς τους κινδύνους.

 Έτσι λοιπόν γίνονται τα μαγικά, το βλέπετε εδώ, έχουμε τα δημόσια χρήματα στο ταμείο τα οποία μοχλεύονται  μέσα από την χρηματοδότηση μεταξύ του νούμερο 1, από 1 σε 3 και στην συνέχεια η χρηματοδότηση φέρνει επιπλέον πόρους στην αγορά και φτάνουμε στο 15. Και έτσι έχουμε τον παράγοντα μόχλευσης.

 Για όσους τους αρέσουν τα μαθηματικά και από τη φύση τους είναι σκεπτικιστές, δεν θα έχουν 15, παράγοντα 15 μόχλευσης όλα τα έργα, κάποια θα έχουν μικρότερο αλλά και κάποια μεγαλύτερο.

 Η πρώτη χρηματοδότηση, η πρώτη ομολογιακή  χρηματοδότηση για τις ευρυζωνικές υπηρεσίες ξεπερνούσε τα 15. Ήταν ένα έργο στην Γαλλία, όπου είχαμε και την προσέλκυση του ιδιωτικού τομέα, μεγάλου ενδιαφέροντος από τον ιδιωτικό τομέα, στη Γαλλία αυτό.

Ποιοι είναι αυτοί που μπορούν να επωφεληθούν από αυτό; Όλοι στην ουσία εφόσον έχουν καλό έργο. Ένα καλό έργο. Υπάρχουν διαφορετικά εργαλεία, διαφορετικά στοιχεία αυτό του ταμείου που απευθύνεται σε διαφορετικούς ανθρώπους και εάν το έργο σας είναι καλό θα βρούμε ένα όχημα, έναν τρόπο για να μπορέσετε να το χρηματοδοτήσετε.

 Αυτό μπορεί να το έχετε ήδη δει. Πρόκειται για μια διαφάνεια η οποία δείχνει ότι βρισκόμαστε σε πολύ καλό σημείο, τα πάμε πολύ καλά. Υπάρχει καλή κατανομή των κλάδων, των τομέων. Μας ανησυχούσε αυτό στην αρχή ότι η Ενέργεια και οι Μεταφορές θα επικρατούσαν στο portfolio, στο χαρτοφύλακα. Πράγματι είναι το μεγαλύτερο κομμάτι αλλά δεν κυριαρχούν και χαίρομαι, γιατί τόσο η Έρευνα και η Ανάπτυξη και ο Ψηφιακός Κόσμος έχουν ένα καλό μέγεθος μέσα στο χαρτοφυλάκιο και ο όγκος των συναλλαγών δεν είναι τόσο ισορροπημένος. 

Θα σας μιλήσω τώρα για τα ελληνικά έργα τα οποία βρίσκονται εντός χρηματοδότησης. Τα δύο αυτά θα τα συζητήσουμε σε μεγαλύτερη λεπτομέρεια. Τα βλέπετε όλα εδώ. Έχουμε μια μεγάλη ενεργειακή εταιρεία, ένα έργο στον αγροτικό τομέα και προετοιμάζονται και άλλα έργα. Τα είδατε στην προηγούμενη διαφάνεια.

 Πολλοί από εσάς τα ενδιαφέρεστε, όχι σε αυτά που ήδη συμβαίνουν, αλλά στο τι μπορεί να συμβεί στο μέλλον και πώς μπορεί να ληφθεί αυτή η χρηματοδότηση. Είναι δύο λοιπόν τα σημεία τα οποία θα ήθελα να αναφέρω. 

Πρώτον, η πύλη, η Ευρωπαϊκή Πύλη Επενδυτικών Έργων όπου μπορούν να μπουν όσοι ενδιαφέρονται. Δηλαδή είναι στην ουσία σαν μια βιτρίνα έργων, παρουσιάζονται τα έργα και οι επενδυτές μπορούν να δουν τι επενδύσεις υπάρχουν διαθέσιμες στην Ευρώπη, ώστε να γίνουν. Δεν σημαίνει ότι οι επενδύσεις αυτές δεν θα έχουν χρηματοδότηση από τα EFSI, αλλά εάν ο ιδιωτικός τομέας θελήσει να χρηματοδοτήσει κάποιο έργο, εμείς μπορούμε να προσφέρουμε αυτή την ευκαιρία και να είμαστε οι χρηματοδότες σε δεύτερο βαθμό.
Θα σας πω μια ιστορία η οποία είναι πραγματική. Όταν ξεκίνησα να δουλεύω με τα εργαλεία αυτά στην Ευρωπαϊκή Επιτροπή υπήρχε ένα έργο για καινοτόμες εταιρείες. Μια από αυτές ήταν μια που προφανώς θα ξέρετε, τότε ήταν μια καινούργια καινοτόμα επιχείρηση, καινοτόμα εταιρεία, η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων είχε κάνει τα πάντα, είχε κάνει τους ελέγχους για να επιβεβαιώσει, να επαληθεύσει το project και μια τοπική τράπεζα αρνούνταν να χρηματοδοτήσει αυτή την εταιρεία και όταν είδαν ότι η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων είχε πει ναι, αποφάσισαν και αυτοί να την χρηματοδοτήσουν την εταιρεία.


Είναι κάτι το οποίο είναι ενοχλητικό μερικές φορές αλλά αυτός είναι ο στόχος αυτού του έργου. Αυτό που κάνουμε, δηλαδή, στην ουσία είναι να δείχνουμε στην αγορά ότι αυτά τα έργα υψηλού κινδύνου μπορούν να χρηματοδοτηθούν και εφόσον υπάρχει εμπιστοσύνη σε αυτά και αυξάνεται η εμπιστοσύνη στην αγορά, ο ρόλος μας είναι να πάμε προς τα πίσω, ένα βήμα πίσω. Γι’ αυτό τον λόγο οι επενδύσεις της Πύλης, που βρίσκονται στην Ευρωπαϊκή Πύλη είναι εκεί για να προσελκύσουν επενδύσεις από τον ιδιωτικό τομέα. 


Κάποιες λεπτομέρειες. Πρόκειται για μια γέφυρα ανάμεσα σε ευρωπαϊκές επενδυτικές ευκαιρίες και τους πιθανούς επενδυτές. Είναι στην ουσία μια διαδικτυακή πύλη, ένα αποθετήριο έργων. Προσπαθούμε να είναι σοβαρή η σελίδα. Δεν έχουμε, ας πούμε, τύπου εφαρμογές τύπο Pokémon go. Γίνεται αρκετός έλεγχος από την Επιτροπή και δεν ασχολείται με έργα δημοσίου τομέα. Αυτό που μας ενδιαφέρει είναι έργα τα οποία έχουν έναν δημόσιο χαρακτήρα κάποιες φορές ή έχουν να κάνουν με ένα δημόσιο αγαθό. 


Βλέπετε εδώ τις πληροφορίες. Οι επενδυτές μπορούν να μπουν μέσα σε αυτό το portal, μέσα σε αυτή την πύλη και να βρουν αυτό που τους ταιριάζει. Το ελάχιστο μέγεθος είναι 10 εκατ.. Σκεφτόμαστε να μειώσουμε αυτό το ποσό. Θα δείτε ότι υπάρχουν και μικρότερα έργα και θα δείτε ότι οι απαιτήσεις είναι πάρα πολύ απλές. Πρέπει να συμβαδίζει με τον Ενωσιακό Νόμο. Θα πρέπει θα πρέπει να είναι εντός των πολιτικών προτεραιοτήτων του εργαλείου, θα πρέπει να πρόκειται για μια νομική οντότητα εντός της Ε.Ε. και να επωφελή κάποια κράτη-μέλη. 


Η δημοσίευση δεν σημαίνει τίποτα. Δεν σημαίνει ότι σας δίνουμε τις ευλογίες μας, ότι μας αρέσει, απλά σημαίνει ότι έχουμε επαληθεύσει ότι πρόκειται για ένα σοβαρό project, για ένα σοβαρό έργο, αλλά η ευθύνη του ελέγχου παραμένει για τον επενδυτή.


Βλέπετε ότι η Ελλάδα είναι εντυπωσιακά επιτυχημένη στον εντοπισμό έργων για την Πύλη, στην Ευρωπαϊκή Πύλη. Είστε η χώρα που έχει την μεγαλύτερη εκπροσώπηση στην Ευρωπαϊκή Πύλη. Θα πρέπει να χαίρεστε γι’ αυτό.


Τώρα αυτά τα έργα είναι σε καλό δρόμο ώστε να χρηματοδοτηθούν. Βλέπουμε πολύ σύντομα τώρα την ποικιλία που υπάρχει στον τομέα. Έχουμε την ενέργεια και τις μεταφορές που είναι, που καταλαμβάνουν αρκετά μεγάλο κομμάτι. Έχουμε όμως και άλλα έργα τα οποία είναι παρόντα. Τα βλέπετε εδώ σε αυτό το γράφημα, στα δεξιά έχουμε κάτι πολύ ενδιαφέρον, γιατί ζητήσαμε από τους ερωτηθέντες να μας δώσουν δυο τομείς. Αυτό που είναι ωραίο αυτή την στιγμή είναι ότι υπάρχουν πολλά έργα τα οποία μπορεί να είναι του κατασκευαστικού τομέα αλλά είναι ψηφιακά ή μπορεί να είναι έργα που έχουν να κάνουν με την ευρυζωνικότητα αλλά να έχουν και παράγοντα ενέργειας.


Βλέπουμε λοιπόν ότι υπάρχει ένας συνδυασμός παραδοσιακών τομέων, μια αλληλοεπικάλυψη και αυτό είναι κάτι που ίσως μπορεί να είναι κάποιες φορές προβληματικό για τους τραπεζίτες. Οι τραπεζίτες είναι βαρετοί άνθρωποι και δεν τους αρέσουν τα περίπλοκα. Το να έχουμε δυο τομείς και να έχουμε δυο τομείς στο μυαλό τους είναι κάτι περίπλοκο και η περιπλοκή στον τραπεζικό τομέα σημαίνει κίνδυνος.  Δεν τους αρέσει λοιπόν. 


Εάν λοιπόν ένα έργο δεν είναι έτοιμο για χρηματοδότηση ακόμα, αλλά έχει, είναι πολλά υποσχόμενο ή υπάρχει μια πολιτική σημασία ιδιαίτερη ή δίνει μια υπηρεσία η οποία είναι πολύ σημαντική για μια Κοινότητα.  Έχουμε επίσης έναν κόμβο επενδυτικών συμβουλών. Είναι ένα όργανο, το οποίο βρίσκεται εντός της Ευρωπαϊκής Τράπεζας Επενδύσεων και έτσι μπορούν να επωφεληθούν από τις διάφορες υπηρεσίες της τράπεζας και χρηματοδοτείται από την Επιτροπή και είναι εκεί στην διάθεσή σας είτε για να σας κατευθύνει προς την πηγή τεχνικής βοήθειας που μπορεί να χρειάζεστε ή να σας δώσει συμβουλές για το πώς να βελτιώσετε το έργο, ώστε να μπορεί να χρηματοδοτηθεί. 

Είναι πάρα πολύ καλή η λειτουργία της. Δεν είναι πλήρως λειτουργική. Μόλις ξεκινήσαμε να προσλαμβάνουμε. Ίσως να χρειαστεί κάποιος χρόνος αλλά σίγουρα το προσωπικό μας θα είναι καταπληκτικό και θα είμαστε πάρα πολύ ενεργοί. 


Θα περάσω αυτή την διαφάνεια για να μην σας απασχολήσω και πολύ. Και πάλι η Ελλάδα υπήρξε πολύ δραστήρια στην αναζήτηση βοήθειας από το κόμβο επενδυτικών συμβουλών και αυτό σημαίνει ότι υπάρχουν άνθρωποι που πράγματι παίρνουν τα projects στα σοβαρά, αναζητούν βοήθεια, θέλουν να τους βοηθήσουν, έτσι ώστε να κάνουν τα έργα τους πραγματικότητα. Και αυτό είναι κάτι που είναι πάρα πολύ ενθαρρυντικό, πάρα πολύ καλό. 


Τώρα, το innovFin είναι ένα άλλο έργο για πιο μικρές εταιρείες, για start-ups, για νεοφυείς επιχειρήσεις, για αυτούς που κάνουν κάτι πολύ διαφορετικό, πολύ καινοτόμο. 

Όπως γνωρίζετε ο ευρωπαϊκός προϋπολογισμός, ο 3ος ευρωπαϊκός προϋπολογισμός είναι η έρευνα και η καινοτομία. Υπάρχουν πάρα πολλά έργα εντός αυτού του προϋπολογισμού και εντάσσονται σε μια διαδικασία οποία κάποιες φορές μπορεί να είναι προβληματική. Στόχος είναι να καλύψουμε τις ανάγκες αυτών των  έργων και γι’ αυτό τον λόγο έχουμε κάποια προϊόντα innovFin. Τα βλέπετε εδώ. 

Χωρίζονται σε κατηγορίες, έτσι ώστε να μπορεί να καταλάβει κανείς που απευθύνεται. Για μικρά έργα, για μέσης κατηγορίας έργα. Επίσης χωρίζονται ανάλογα με το επίπεδο κινδύνου που έχει το καθένα. 

Ο λόγος που μου αρέσουν αυτά τα έργα και μου αρέσει αυτό το πρόγραμμα είναι γιατί ήμουνα εκεί στην αρχή του, όταν γεννήθηκε, δούλευα σε αυτό το πρόγραμμα εξ αρχής. Το παρακολουθώ με πολύ μεγάλη προσοχή, γιατί οι περισσότεροι από τους συναδέλφους μου ήδη ασχολούνται με το start-stop, δηλαδή με το ότι το αυτοκίνητο  σταματάει όταν δεν οδηγάς και ξανά ξεκινάει με το που βάζεις μπρος, ώστε να μην χαλάει βενζίνη και αυτό το start-stop,ήταν το πρώτο έργο που χρηματοδοτήσαμε με βάση αυτό το πρόγραμμα. 

Ήταν μια καινοτομία μέσα στις πολιτικές προτεραιότητες της Ε.Ε.. Ήταν τότε επί προεδρεία Μπαρόζο και θέλαμε να διασφαλίσουμε ότι η ενεργειακή αποδοτικότητα χρηματοδοτείται στην Ευρώπη. Και όταν το βλέπω αυτό το σύστημα start-stop,σε ένα αυτοκίνητο, σκέφτομαι ότι αυτό είναι που χρηματοδοτήσαμε εμείς. 

Έχουμε λοιπόν βοηθήσει αυτή την εταιρεία να περάσει το επόμενο δύσκολο σημείο, την επόμενη ‘κοιλάδα του θανάτου’, όπου βλέπουμε μια εταιρεία που έχει μια πολύ καλή ιδέα, ένα πολύ καλό πρωτότυπο, ένα προϊόν που δουλεύει αλλά πρέπει να αναπτυχθούν. 

Η πρώτη ‘κοιλάδα του θανάτου’ είναι να πάνε από την ιδέα σε ένα πρωτότυπο και αυτό είναι δύσκολο να χρηματοδοτηθεί και εκεί υπάρχουν κάποια προβλήματα για τα ταμεία αλλά η δεύτερη στιγμή, το δεύτερο στάδιο που έχουμε μια μικρή εταιρεία η οποία δεν αντιμετωπίζει μόνο τεχνολογικές προκλήσεις σε σχέση με ένα καινούργιο προϊόν αλλά και μια στιγμή αλλαγής, όπου στην ουσία είναι δυο, τρεις φίλοι που κάνουν κάτι μαζί και μετά πρέπει να πάνε στο επόμενο βήμα να γίνουν μια εταιρεία που φορολογείται, να έχουν εργαζόμενους, να έχουν συμβόλαια, όλα αυτά τα προβλήματα και τις περιπλοκές που έχουν να κάνουν με την ανάπτυξη ή ότι ο ιδιοκτήτης ξαφνικά συνειδητοποιεί ότι δεν κάνει αυτό που ήθελε να κάνει εξ αρχής, γιατί πρέπει να αντιμετωπίσει την γραφειοκρατία, τις πολιτικές και τα λοιπά,  εκεί προσπαθούμε να βοηθήσουμε τις εταιρείες, ώστε να μπουν στην αγορά και να γίνουν μεγάλες. 
Κάποια έργα τα οποία είναι ελληνικά μέσα σε αυτό το πλαίσιο υπάρχουν συμφωνίες για την επαφή των μικρών και μεσαίων εταιρειών με τράπεζες με την βοήθεια τοπικών συμβούλων στην δική τους γλώσσα, έτσι ώστε, για παράδειγμα να έρχονται σε επαφή. Για παράδειγμα, οι μικρές είναι δύσκολο να ταξιδέψουν στο Λουξεμβούργο και να βρουν και χρηματοδότηση. 
Μια άλλη πλευρά είναι τα κεφάλαια. Το κομμάτι του equity. Είναι μια καλή μορφή χρηματοδότησης για κάποιες εταιρείες που χρειάζονται κεφάλαιο, έτσι ώστε να μεγαλώσουν, να αναπτυχθούν και να γίνουν μεγάλες εταιρείες. 

Υπάρχει επίσης μια συμφωνία εγγυητική για την αύξηση του δανεισμού στις μικρομεσαίες επιχειρήσεις που έχει γίνει μέσω του Ευρωπαϊκού Ταμείου Επενδύσεων και εκεί υπάρχουν, δίνονται εγγυήσεις αύξησης της χρηματοδότησης σε τοπικό επίπεδο. Έχουμε την Creta Farm, το project, το οποίο θα έχετε ήδη ακούσει. Πρόκειται για ένα σχετικά μικρό έργο αλλά είναι καινοτόμο. Τα έργα εδώ είναι μικρά και καινοτόμα και στο μέλλον, αυτά ίσως να είναι το μέλλον της οικονομίας μας. 

Εάν θέλετε να μάθετε περισσότερα για όλα αυτά υπάρχουν πολλές πηγές πληροφόρησης. Εμένα μου αρέσει ιδιαίτερα το twitter, το invest ty,  hashtag invest ty, γιατί εκεί μαθαίνετε πάρα πολλά ενδιαφέροντα νέα. Επίσης σας αναφέρει διάφορες αναθεωρήσεις νομικών εγγράφων κάτι που είναι πολύ βαρετό αλλά είναι κάτι που πρέπει να γίνεται άλλωστε.
Εάν θέλετε να δείτε τις υποδομές και τις ευρυζωνικές υπηρεσίες έχουμε τον λογαριασμό broadband στο twitter όπου τον παρακολουθούν πάρα πολλοί και ελπίζουμε ότι εκεί μπορούμε να σας δώσουμε όλα τα νέα και όλες τις  νέες εξελίξεις, έτσι ώστε να είστε πάντα συνδεδεμένοι.

Εάν δεν σας αρέσει και πολύ μπορείτε να δώσετε αυτόν τον λογαριασμό στα παιδιά σας, θα τους αρέσει πάρα πολύ. Έχω πια εγκαταλείψει την ελπίδα να δω τα παιδιά μου χωρίς κινητό στα χέρια τους. Είχαμε συμφωνήσει ότι όλη την εβδομάδα δεν θα κάθονται μπροστά σε καμία οθόνη. Η αλήθεια είναι ότι οι νέοι είναι κολλημένοι με τις συσκευές και η συνδεσιμότητα είναι το μέλλον. 

Ελπίζω λοιπόν να είστε αρκετά ενθουσιασμένοι γνωρίζοντας ότι υπάρχουν πολλά εργαλεία που μπορείτε να χρησιμοποιήσετε, έτσι ώστε να βοηθήσετε τις ιδέες σας να γίνουν πραγματικότητα. 
Είδαμε στην Πύλη και στον κόμβο ότι γίνονται πάρα πολλά  για την Ελλάδα και στην Ελλάδα. εάν μπορώ να σας βοηθήσω με κάποιο τρόπο παρακαλώ μην διστάζετε. Το όνομά μου είναι πολύ δύσκολο να το γράψει κανείς ή να το προφέρει κανείς, αλλά μπορείτε να το βρείτε και στο ιντερνέτ. 

Σας ευχαριστώ πολύ. 

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ (Κα ΣΑΜΠΡΑΚΟΥ):

Ευχαριστούμε πολύ την κυρία Krzyzanowska. Ξέρω πώς να γράφω το όνομά σας. Είχαμε μια καταπληκτική συνεργασία και πραγματικά θα ήθελα να σας ευχαριστήσω εκ μέρους της χώρας μου. 


Γεια σας σε όλους. Πρώτα θα ήθελα να ευχαριστήσω το Τεχνικό Επιμελητήριο της Ελλάδος και την κυρία Αναγνωστάκη για την καταπληκτική οργάνωση σε αυτό το σημαντικό σημείο για την Ελλάδα και θα παρουσιάσω τώρα τους προσκεκλημένους. 


Ο κ. Γιανναράκης είναι πρώτος. Γιάννης Γιαννίτσος, Πρόεδρος του ΣΕΠΕ. Μάκης Μετζελόπουλος, Γενικός Διευθυντής του Επιστημονικού Πάρκου και ονομάζομαι Ιωάννα Σαμπράκου, ααντιπρόεδρος της Ελληνικής Ένωσης Ηλεκτρολόγων Μηχανολόγων.


Πρώτα θα ήθελα να ζητήσω από τους συμμετέχοντες να κάνουν μια πρώτη δήλωση. Κύριε Μετζελόπουλε.

Κος ΜΕΤΖΕΛΟΠΟΥΛΟΣ:

Θα θέλαμε να ευχαριστήσουμε την Επιτροπή που σας έστειλε εδώ. Ήταν πού μακριά να έρθετε και θα ήθελα να πω ότι ακολουθούμε αυτές τις βελτιώσεις όλο αυτό το χρόνο. Δυο πράγματα που θα ήθελα να αναφέρω είναι πρώτον, χαιρόμαστε που η Επιτροπή δίνει ευκαιρία άμεσης πρόσβασης. 


Είναι πολύ σημαντικό αυτό για την Ελλάδα να υπερκεράσει τα εμπόδια της γραφειοκρατίας που τίθενται ορισμένες φορές για εταιρείες οι οποίες δεν είναι τόσο γνωστές ή τόσο καλά οργανωμένες από άποψη lobbing. 


Το δεύτερο που θα ήθελα να πω είναι ότι δίνεται περισσότερες ευκαιρίες για καινούργια χρηματοδότηση πέραν του τραπεζικού συστήματος όπως το γνωρίζουμε.


Είναι πολύ ενδιαφέρουσα αυτή η προσέγγιση που σημαίνει ότι και άλλοι φορείς, όπως τα Επιστημονικά Πάρκα, με την στήριξη φυσικά ικανών ανθρώπων μπορούν να έχουν την δυνατότητα στο μέλλον να βρουν τέτοια χρηματοδότηση για τις νεοφυείς τους επιχειρήσεις. 


Αυτό που θα ήθελα να παρατηρήσω βεβαίως είναι ότι ελπίζω να έχουμε τον χρόνο να απορροφήσουμε αυτή την πληροφόρηση και να την επικοινωνήσουμε σε ολόκληρη την χώρα, γιατί δεν είμαι σίγουρος ότι υπάρχουν πάρα πολλοί οι οποίοι γνωρίζουν αυτές τις διαδικασίες, έτσι ώστε να αποσταλούν και να συμβουλέψουν, να αποσταλούν στις εταιρείες και να μπορέσουν να συμβουλέψουν αυτές τις εταιρείες πως θα έχουν πρόσβαση σ’ αυτή την χρηματοδότηση. 


Ελπίζω τα πράγματα θα βελτιωθούν και  είμαι βέβαιος ότι θα κατορθώσουμε να απορροφήσουμε πολλές από αυτές τις ευκαιρίες. 


Ευχαριστούμε πάρα πολύ για μια ακόμη φορά. 

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Ευχαριστώ κύριε Μετζελόπουλε. Νομίζω ότι υπογραμμίσατε τα βασικά προβλήματα, ποια είναι τα βασικά προβλήματα στην Ελλάδα και ιδιαίτερα το έτος που πέρασε. Για παράδειγμα, το EFSI τρέχει, πέραν των 45 project που είναι στο Portal, δεν ξέρω ποια από αυτά θα είναι επιλέξιμα για χρηματοδότηση EFSI υπάρχουν πολύ λίγα project τα οποία χρηματοδοτούνται από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων και το EFSI. 
Δυστυχώς εδώ στην Ελλάδα δεν έχουμε πολλές εταιρείες ή ενώσεις που να γνωρίζουν τις ευκαιρίες και υπολείπονται και δυνατοτήτων να γίνουν επιλέξιμες, γιατί θεωρούν ότι η χρηματοδότηση μπορεί να έρχεται μόνο από τον τραπεζικό τομέα. 


Αλλά θα δούμε και αργότερα όλα αυτά. Σε όλα τα χρηματοοικονομικά εργαλεία η Ελλάδα, όπως βλέπουμε εδώ, έχει διαφορετικό χρώμα, όμως στην Ελλάδα εδώ δεν υπολειπόμαστε της καινοτομίας, μας λείπει η πληροφόρηση. Μπορούμε όλοι μαζί να συνεργαστούμε καθώς αυτό είναι μια καλή ευκαιρία για όλους μας εδώ το Τεχνικό Επιμελητήριο που βρεθήκαμε και να βρούμε τρόπο το πώς θα τα πραγματοποιήσουμε. 

Κύριε Γιαννίτσο το σχόλιό σας. Ο κ. Γιαννίτσος θα μιλήσει αγγλικά. 

Κος ΓΙΑΝΝΙΤΣΟΣ:

… ομιλίες των ομιλητών σε αυτό εδώ το πάνελ έχουν αναφερθεί πάρα πολλά καινούργια πράγματα που δείχνουν πόσο δίκαιο έχει το Τεχνικό Επιμελητήριο να κάνει μια τέτοια ημερίδα. 


Η διάχυση αυτής της πληροφορίας προς τις επιχειρήσεις είναι κάτι παραπάνω από αναγκαίο, για να μην πω ότι είναι, τι να πω, είναι έργο πραγματικά πάρα πολύ σημαντικό για την λειτουργία των επιχειρήσεων αυτών. 
Στον χώρο μας, στον χώρο της τεχνολογίας υπάρχουν πολλές ιδέες, υπάρχουν ιδέες, υπάρχουν επενδυτικά σχέδια, υπάρχουν και νέες επιχειρήσεις που θέλουν να βγουν μπροστά, αλλά και επιχειρήσεις ήδη υφιστάμενες που θέλουν να επεκτείνουν τον τομέα τους και να φτιάξουν νέα προϊόντα και νέες υπηρεσίες. Το κομμάτι που κολλάμε είναι το χρηματοδοτικό. Και ίσως μας δοθεί η ευκαιρία στην συνέχεια να αναφέρουμε κάποια συγκεκριμένα δύσκολα παραδείγματα, είναι αλήθεια, από αυτά τα τελευταία χρόνια που έχουν περάσει οι εταιρείες. 

Το κομμάτι που αφορά την χρηματοδότηση των μικρομεσαίων επιχειρήσεων και οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις για την Ελλάδα και οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις και του κλάδου της Πληροφορικής δεν έχουν τη δυνατότητα να μπουν σε συζητήσεις για πολύ μεγάλα project και να απευθυνθούν στην τράπεζα, στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, δεν μπορούν να το κάνουν αυτό, διότι δεν έχουν τα μεγέθη, δεν έχουν τη δυνατότητα να πάνε, έχουν όμως πάρα πολλές προτάσεις, έχουν πάρα πολλές ιδέες και ζητούν την υποστήριξη ενός «τραπεζικού», βάλτε το εντός εισαγωγικών την λέξη, συστήματος, για να μπορέσουν να τις υλοποιήσουν.


Χρειαζόμαστε, ακούσαμε σήμερα πολύ ενδιαφέροντα πράγματα για τη δημιουργία διαφόρων ταμείων που θα χρηματοδοτήσουν και μικρότερα επενδυτικά σχέδια. Αυτή τη χρηματοδότηση των μικρότερων επενδυτικών σχεδίων είμαι πάρα πολύ σημαντική, αρκεί όμως να λύσουμε κάποια προβλήματα του παρελθόντος.


Δεν χρειάζεται να θυμίσω ότι υπήρχαν προγράμματα, όπως το JEREMIE ή όπως το ΕΤΕΑΝ και τα λοιπά, προγράμματα που δημιουργήθηκαν για να χρηματοδοτήσουν επιχειρήσεις και τελικά έχανα πολύ μικρά, για να μην πω μηδενικά, αποτελέσματα. 
Στον κλάδο των Τεχνολογιών Πληροφορικής ήταν μηδενικά τα αποτελέσματα. Δεν βρήκαμε ούτε μια επιχείρησή μας ή τέλος πάντων, μια που αναγνωρίζουμε σαν Δ.Σ. που να χρηματοδοτήθηκε μέσα από αυτές τις διαδικασίες.

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστώ κ. Γιαννίτση. Όσον αφορά το JEREMIE θα ήθελα να σας πω ότι 53 εκατ. δεν απορροφήθηκαν, δεν αποδόθηκαν σε νεοφυείς μικρομεσαίες επιχειρήσεις και αυτό είναι κρίμα και ο κ. Γιανναράκης θα μπορούσε να εξηγήσει πόσες νεοφυείς και μικρομεσαίες είναι επιλέξιμες για απορρόφηση.


Και στην Ελλάδα μιλάμε για ανταγωνιστικές μικρομεσαίες, ιδιαίτερα στον τομέα της Πληροφορικής που θα μπορούσαν πραγματικά να επωφεληθούν από αυτά τα εργαλεία και γιατί όχι, να μπορέσουν να εκμεταλλευτούν την επόμενη περίοδο.


Κύριε Γιανναράκη θα μπορούσατε να μας δώσετε κάποια παραδείγματα;

Κος ΓΙΑΝΝΑΡΑΚΗΣ:

Ευχαριστούμε για τις πληροφορίες που μας δώσατε. Μιλώντας για τα χρηματοδοτικά εργαλεία και την ‘κοιλάδα του θανάτου’ είναι πολύ σημαντικό να τα μαθαίνουμε αλλά σκεφτείτε ότι μιλάτε σε ανθρώπους που είναι διψασμένοι για κάτι τέτοιο, αλλά παράλληλα είμαστε και άτομα που δεν είμαστε πλήρως ενημερωμένοι για να μπορούμε να χρησιμοποιήσουμε αυτά τα εργαλεία με τον καλύτερο δυνατό τρόπο. 


Σε δύσκολους καιρούς, σαν αυτούς που διάγουμε και καθώς το τραπεζικό σύστημα στην Ελλάδα έχει αποτύχει να επιτελέσει τον στόχο του με τις μικρομεσαίες, πολλές μικρομεσαίες βρίσκουν χρηματοδότηση μέσω αυτών των εργαλείων, όπως μέσα από το JEREMIE.


Τα 53 εκατ. δεν χρησιμοποιήθηκαν αλλά υπήρχαν και άλλα εκατομμύρια που χρηματοδοτήθηκαν και 20 εταιρείες επωφελήθηκαν από αυτή τη χρηματοδότηση. Δηλαδή μιλάμε για venture capital, χρηματοδότηση και κάποιες εταιρείες τα πήγαν πολύ καλά, όχι όλες, αλλά κάποιες από αυτές πάνε καλά. Θα μιλήσουμε αργότερα ίσως απ’ αυτού. 


Θα ήθελα βεβαίως να υπογραμμίσω ένα σημείο. Στην Ελλάδα βρισκόμαστε στην ‘κοιλάδα του θανάτου’ όσον αφορά την χρηματοδότηση καινοτόμων προγραμμάτων. Δεν έχουμε τις ‘κοιλάδες του θανάτου’, όπως τις παρουσιάσατε εσείς, έχουμε μια τρίτη, σε προηγούμενο στάδιο που καταστρέφει τους πόρους καινοτομίας. Είναι ο βασικός παράγοντας της απώλειας επιστημόνων που βιώνουμε αυτή τη στιγμή.


Υπάρχουν άτομα τα οποία έχουν καταπληκτικές ιδέες, δεν μπορούν εδώ να υλοποιήσουν αυτές τις ιδέες και φεύγουν για την Ευρώπη.


Ευχαριστώ πάρα πολύ.

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστώ Γιάννη.  Θα ήθελα πρώτα να αναφέρω κάτι για το EFSI ως εργαλείο. Έχουμε δει ότι τον Ιούνιο του 2016 κυρίως οι 15 πλουσιότερες ευρωπαϊκές χώρες επωφελήθηκαν από αυτό το όργανο, οι υπόλοιπες, μεταξύ αυτών και η Ελλάδα δεν απορρόφησαν αυτά τα χρήματα.

Φέτος πραγματοποιήθηκαν επενδύσεις της τάξεως των 104,7 δισεκατομμυρίων και θα θέλαμε να σας ρωτήσουμε κυρία Krzyzanowska, τι μπορούμε να κάνουμε  για να επιλύσουν αυτά τα προβλήματα; Πιστεύουμε ότι ζήτημα νομοθεσίας; Μήπως ότι έχουμε μια κακή διαχείριση; Δεν έχουμε δηλαδή ανθρώπους εδώ στην Ελλάδα που να μπορούν να κατανοήσουν ποιο από αυτά τα project είναι επιλέξιμο;

 Είναι δύσκολο για την Ελλάδα εδώ να έχουμε προγράμματα ή projects τα οποία να χρηματοδοτούνται από το EFSI. Ίσως υπάρχουν και σε άλλες χώρες που έχουν τα ίδια προβλήματα. Δεν έχουμε έναν κανόνα για όλους. Το Σχέδιο Juncker είναι μια καταπληκτική ιδέα, αλλά δεν νομίζω ότι όλες οι χώρες μπορούν να το εκμεταλλευτούν. Αυτό ίσως είναι ένα θέμα το οποίο θα πρέπει να το αντιμετωπίσουμε πολύ σύντομα και κάτι άλλο που θα ήθελα να συζητήσουμε είναι η ευρυζωνικότητα. 

 Τα σχέδια  ευρυζωνικότητας έχουμε πολλούς εδώ από τον τομέα της ευρυζωνικότητας και θα μπορούσα να δώσω και τον λόγο σε κάποιους από εσάς, είχαμε ένα πλάνο ευρυζωνικότητας  στην Ελλάδα. 
Μέρος της χρηματοδότησης θα μπορούσε να έρθει  από την TG Region  και τα Διαρθρωτικά Ταμεία. Αλλά τώρα υπάρχει η Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων, το Ευρωπαϊκό Ταμείο Επενδύσεων και φυσικά αυτά τα project, όπως αναφέρατε, θα μπορούσαν να προσελκύσουν ιδιωτικές επενδύσεις. 

Άρα ίσως θα πρέπει αυτό να αποτελεί και το σημείο επικέντρωσης την επόμενη περίοδο, έτσι ώστε να προωθηθεί η ψηφιακή οικονομία στην Ελλάδα και θα ήθελα λοιπόν να συζητήσουμε  επ’ αυτού. 

Κύριε Μετζελόπουλε θα θέλατε να πείτε κάτι; Έχετε πολλές εταιρείες στο Επιστημονικό σας Πάρκο, θα σας ενδιέφερε να παίξετε τον ρόλο του επιταχυντή; Έχετε εκμεταλλευτεί το NFIN, το RSI; Όπως βλέπουμε το RSI είναι γιατί την  καινοτομία, τα project καινοτομίας. Τα ξέρετε αυτά τα χρηματοδοτικά εργαλεία ή όχι; 

Kος ΜΕΛΕΤΖΟΠΟΥΛΟΣ:

Πρώτα θα ήθελα να σας πω  ότι δεν συμφωνώ πλήρως  ότι υπάρχει πρόβλημα χρηματοδότησης. Το πρόβλημα είναι ότι στην Ελλάδα υπολειπόμαστε δεξιοτήτων για ενδιάμεσους οργανισμούς που στηρίζουν τις επιχειρήσεις και έλλειψη κουλτούρας των αιτούντων, οι οποίοι δεν γνωρίζουν επακριβώς πώς να προετοιμαστούν επαρκώς για να ζητήσουν χρηματοδότηση και θα σας δώσω ένα παράδειγμα που αντικατοπτρίζει το πρόβλημα.


Το εργαλείο των μικρομεσαίων μόνο δύο εταιρείες έχουν περάσει στη δεύτερη φάση και αυτές προέρχονται από το Επιστημονικό Πάρκο Πατρών. Υπήρχαν και άλλες εταιρείες οι οποίες δεν ανταποκρίθηκαν σε αυτά που ζητούνταν. Όμως μόνο δύο από το Επιστημονικό Πάρκο των Πατρών  πέτυχαν, παρόλο ότι, ασχέτως εάν υπέβαλαν αίτηση για δεύτερη φορά.


Δεν πιστεύω ότι η νομοθεσία είναι μεγάλο πρόβλημα γιατί κάπως μπορείς να το ξεπεράσεις αυτό, νομίζω ότι το μεγάλο εμπόδιο στην Ελλάδα σήμερα είναι η φορολογία για μια εταιρεία που θα θέλει να επενδύσει στην τεχνολογία ή στους ανθρώπινους πόρους και μετά βλέπουν πολλοί από το εισόδημά τους, από τα έσοδά τους να τα παίρνει το κράτος.


Αυτή την χώρα μας βέβαια, δεν ξέρω τι μπορούμε να κάνουμε και αυτό που πρέπει να μας απασχολήσει  λοιπόν, είναι πως μπορούμε να προετοιμαστούμε για να εκμεταλλευτούμε αυτά τα εργαλεία.


Στην Πάτρα ουσιαστικά προσπαθούμε να εξοπλιστούμε, έτσι ώστε να μπορέσουμε να καθοδηγήσουμε τις εταιρείας μας. 


Κάτι άλλο επίσης, που θα ήθελα να αναφέρω, είναι ότι δεν έχουμε την κρίσιμη μάζα. Είναι πολύ δύσκολο να υποστηρίξουμε 10, 15 εταιρείες  αντί για 100 ή 200, όπως συμβαίνει σε άλλες ευρωπαϊκές χώρες. Για 15 εταιρείες είναι δύσκολο να έχουμε την κρίσιμη μάζα των ανθρώπων που θα ασχοληθούν με την οργάνωση της χρηματοδότησης. 

Αυτά είναι τα βασικά προβλήματα που έχουμε και πιστεύω ότι μπορούμε να τα επιλύσουμε στο εγγύς μέλλον.

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Κύριε Γιαννίτσο θέλετε να μοιραστείτε μαζί μας  κάποια project εταιρειών για τα οποία έχουν υποβάλει μέλη του ΣΕΠΕ για χρηματοδότηση; Εταιρείες μέλη, όπως η INTRASOFT, ο ΟΤΕ. Θα ενδιαφερόταν, ίσως. Ή ίσως θα μπορούσατε να μας δώσετε κάποια άλλα παραδείγματα; Μπορείτε να μοιραστείτε κάποια από την εμπειρία σας, εάν έχετε κάτι υπόψη σας; 

Κος ΓΙΑΝΝΙΤΣΗΣ:

Τα προγράμματα που  θεωρούμε ότι είναι επιτυχημένα παρότι δημιουργήθηκαν  πάρα πολλά προβλήματα, αυτό που έχει ονομαστεί ICT for Growth είναι ένα πρόγραμμα στο οποίο υπεβλήθησαν γύρω στις 100 προτάσεις από τον τομέα Πληροφορικής και Επικοινωνιών με τεράστια προβλήματα στη λήψη των χρηματοδοτικών εργαλείων και των χρηματοδοτικών διαδικασιών για να μπορέσουν να τα υλοποιήσουν αυτά τα προγράμματα.


Να σας πω μόνο ότι μόνο για την έκδοση εγγυητικών χρειάστηκαν οι επιχειρηματίες να βάζουν μετρητά οι ίδιοι για να μπορέσουν να πάρουν την εγγυητική, να μπορέσουν να καταθέσουν τα στοιχεία τους στο πρόγραμμα.


 Με πολύ μεγάλα προβλήματα όμως πάρα πολλά προγράμματα, ήδη 65 επιχειρήσεις έχουν σχεδόν ολοκληρώσει τα προγράμματα αυτά, έχουν ολοκληρώσει αυτά τους τα επενδυτικά σχέδια και αναμένουν να προχωρήσουν οι διαδικασίες της είσπραξης της όποιας επιδότησης για αυτά τα προγράμματα.


Ήταν ένα πρόγραμμα που σχεδιάστηκε για τον τομέα Πληροφορικής και Επικοινωνιών, είχε πολύ ενδιαφέροντα πράγματα μέσα, έβαζε καινοτομικά στοιχεία  που θα πρέπει κάθε μία εταιρεία να παρουσιάσει στα προϊόντα και στις υπηρεσίες που θα βγάλει πλέον στην αγορά, με σαφή εξωστρεφή χαρακτήρα, να μπορέσει να βγει και εκτός των συνόρων, όμως αντιμετωπίστηκαν πάρα πολύ σημαντικά προβλήματα, νομίζω ότι το έχουμε πει πάρα πολλές φορές, έχει ειπωθεί πάρα πολλές φορές σήμερα σε αυτήν εδώ την ημερίδα η διαδικασία της μη πλέον βοήθειας από τον τραπεζικό τομέα.


Χαίρομαι που ο κ. Μετζελόπουλος λέει ότι δεν είναι  τόσο το θέμα της χρηματοδότησης, δεν ξέρω πώς το εννοεί, μήπως εννοεί κάτι άλλο σε σχέση με τις επιχειρήσεις, αλλά η δική μας εμπειρία είναι τραυματική σε σχέση με το κομμάτι της χρηματοδότησης.

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Κάποια έργα που να γνωρίζετε ότι έχουν υποβληθεί από εταιρείες του ΣΕΠΕ στο Juncker; Στο Portal της EIB;

Κος ΓΙΑΝΝΙΤΣΗΣ:

Δεν υπάρχει να ξέρουμε κάτι, τουλάχιστον από ότι …

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Εντάξει. Όλες οι εταιρείες αυτού του είδους είναι μέλη του ΣΕΠΕ, οπότε πιστεύω ότι ίσως θα υπήρχαν κάποια project που θα ήταν σε αυτό το portal.


 Γιάννη μήπως θα μπορούσες να αναφέρεις κάποια καλά παραδείγματα  εταιρειών, της HAMAC και  το δυναμικό που υπάρχει, οι δυνατότητες που υπάρχουν και πώς μπορείτε να επωφεληθείτε από το COSME ή από το innovFin ή από το EFSI;

Κος ΓΙΑΝΝΑΡΑΚΗΣ
:

Ευχαριστώ πολύ. Τα τελευταία πέντε χρόνια, όπως όλοι γνωρίζετε, αντιμετωπίσαμε μεγάλη έλλειψη χρηματοδότησης, ειδικά έλλειψη από τον τραπεζικό τομέα, όπως είπε και ο Γιάννης προηγουμένως, αλλά και η έλλειψη venture capital και άλλων εργαλείων τα οποία μπορούν να βοηθήσουν την καινοτομία και τις μικρές και μεσαίες επιχειρήσεις να βγουν από τα σύνορα.


Συνεπώς, πολλές εταιρείες στράφηκαν σε πόρους από το Ισραήλ ή από τις Ηνωμένες Πολιτείες και αυτή είναι η πραγματικότητα. Θα σας την πω ξεκάθαρα. Έχουμε πάρα πολλές εταιρείες που έχουν γεννηθεί στην Ελλάδα ή που είναι ελληνικές και έλαβαν επιτυχή χρηματοδότηση από την West Cost των Ηνωμένων Πολιτειών, από τη Δυτική Ακτή. Κάποιες από αυτές χρηματοδοτήθηκαν και από ευρωπαϊκούς πόρους και ευρωπαϊκά εργαλεία χρηματοδότησης και μιλάμε για ένα συνολικό ποσό τύπου 200 εκατομμυρίων ευρώ τα τελευταία χρόνια. 


Τα τελευταία δύο χρόνια είχαμε και κάποιες εταιρείες οι οποίες χρηματοδοτήθηκαν από το JEREMIE και είχαν έδρα στην Ελλάδα. Κάποιες από αυτές υπήρξαν επιτυχημένες και έχουν επεκταθεί παγκοσμίως.


Θα ήθελα να αναφέρω επίσης ότι σε πολλές περιπτώσεις και ιδίως σε περιπτώσεις όπου χρηματοδοτούνται από πόρους εκτός Ευρώπης, οι εταιρείες χρειάστηκαν να μεταφέρουν την έδρα τους εκτός της Ευρώπης, επίσης. Και αυτό είναι κάτι που συμβαίνει συνήθως.


Δεν σας λέω αν είναι καλό ή κακό αυτό, είναι μια συζήτηση σε σχέση με το τι έχει γίνει τα τελευταία χρόνια. Το ζήτημα είναι ότι σε συνδυασμό με όλο αυτό αντιμετωπίσαμε πολύ σημαντική μεταφορά γνωσιακού κεφαλαίου εκτός της χώρας, γιατί δεν υπήρχαν ευκαιρίες γενικώς, υπάρχει μια γενική δύσκολη κατάσταση και ένα δύσκολο κλίμα και φυσικά υπήρχε και έλλειψη οικονομικών και μη οικονομικών πόρων για την επέκταση των εταιρειών, την επέκταση των έργων, τη δημιουργία εταιρειών στη χώρα μας ή και την έρευνα, την πανεπιστημιακή έρευνα ακόμη.


Αυτή ήταν λοιπόν η κατάσταση. Είχαμε κάποιες επιτυχημένες περιπτώσεις. Μεταξύ άλλων 70 μέλη της HAMAC 300 εταιρείες, που είμαι μέλος των συνεργειών μας, δηλαδή συνεργειών ανάμεσα στις εταιρείες και τις ενώσεις του τεχνολογικού τομέα. Έχουμε πολλά επιτυχημένα αποτελέσματα αλλά έχουμε και χιλιάδες νέων οι οποίοι δεν μπόρεσαν να συνεχίσουν, να προχωρήσουν  με τις ιδέες τους και το όραμά τους στην χώρα και αυτό είναι κρίμα.


Τώρα να μιλήσουμε για το μέλλον. Βλέπουμε ότι στην σημερινή συζήτηση και σε αυτή τη νέα γενιά εργαλείων που εμφανίστηκαν τα τελευταία χρόνια αλλάζει στην ουσία με θεμελιώδη τρόπο η μέθοδος που αντιμετωπίζονται οι ανάγκες των μικρομεσαίων επιχειρήσεων από την Ευρώπη.


Αυτό κατανοούμε, αυτό  πιστεύουμε, θα δούμε τα αποτελέσματα μεσοπρόθεσμα και μακροπρόθεσμα και σκοπεύουμε να τα χρησιμοποιήσουμε άλλωστε.


Ευχαριστώ πολύ.
ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστώ πολύ Γιάννη. Να αναφέρω ότι συνεργαζόμαστε μαζί για πολλά χρόνια τώρα με όλους αυτούς τους ανθρώπους εδώ και είχαμε αυτή τη συζήτηση πριν από ένα χρόνο, ενάμιση στη Βαρκελώνη σχετικά με το πώς, με μια ιδέα για ένα έργο ‘Έξυπνων Πόλεων’, Smart Cities, γιατί θέλαμε να συνδυάσουμε την καινοτομία αλλά ταυτόχρονα να έχουμε και έργα μεγάλου αντίκτυπου στην Ελλάδα. 


 Μια ιδέα, λοιπόν, ήταν να έχουμε ένα έργο μεγάλης κλίμακας ‘Έξυπνης Πόλης’ ή ‘Έξυπνου Νησιού’, το οποίο θα μπορούσε να ταιριάξει και να κάνει αίτηση στην Ευρωπαϊκή Τράπεζα. Δεν κάναμε την κίνησή μας, δεν κάναμε κάποια κίνηση από τότε γιατί δεν είχαμε τον τρόπο θα ακουστούμε από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων τότε, αλλά τα πράγματα έχουν γίνει πολύ πιο ώριμα τώρα.


Δεν ήταν η πρώτη προτεραιότητα για τις πόλεις τις ίδιες. Κάποιες φορές λοιπόν, παρότι ο κόσμος κινείται γρήγορα, οι πόλεις μας δεν ακολουθούν την ίδια ταχύτητα. 

Πράγματι, έχετε δίκιο, έχετε δίκιο, αλλά αυτές οι πόλεις θέλουν πιο γρήγορες ευρυζωνικές υποδομές, όπως αναφέρθηκε προηγουμένως, συνεπώς πιστεύω ότι εάν εμείς, οι κυβερνητικές οργανώσεις και ενώσεις  μπορούν να παρέχουν τέτοιου είδους υπηρεσίες και όλες οι σχετικές τηλεπικοινωνιακές υπηρεσίες πιστεύω ότι οι δήμοι θα ήταν πολύ χαρούμενοι φυσικά, αλλά δεν μπορεί να είναι οι ίδιοι ιδιοκτήτες των έργων, απλά θα σας το πω. 

Παρακαλώ θα θέλαμε να ακούσουμε και τα σχόλιά σας επί αυτού. 

Mrs. KRZYZANOWSKA:
Θέλω να πω ότι τα σχόλιά μου έχουν να κάνουν με διάφορους τομείς. Θα σας δώσω λοιπόν όλες τις πληροφορίες που έχω  και όλα αυτά που έχω παρατηρήσει. Δεν μπορούμε να λύσουμε το πρόβλημα της φορολόγησης αυτή τη στιγμή. Υπάρχει το ζήτημα της φορολόγησης είναι εθνικό όμως, είναι εθνική αρμοδιότητα και δεν μπορούμε εμείς να μιλήσουμε γι' αυτό, οπότε δεν θα μιλήσουμε για την φορολόγηση. Η φορολόγηση είναι όπως οι βροχές στις Βρυξέλλες. Τουλάχιστον εσείς έχετε τον ήλιο. 


 Αυτό είναι το ζήτημα. Υπάρχουν επιχειρήσεις που αναπτύσσονται σε διαφορετικές διαδικασίες, σε διαφορετικά περιβάλλοντα. Ας ξεκινήσουμε με το ευρυζωνικό, με τις ευρυζωνικές υπηρεσίες. Αυτό είναι κάτι το οποίο μπορώ να σχολιάσω. 

Πρόκειται για μια υποδομή. Για πολλά χρόνια είχαμε πει ότι πρόκειται για μια ιδιωτική επιχείρηση, έχουν ιδιωτικοποιηθεί οι μεγάλες εταιρείες τηλεπικοινωνιών, υπήρχε ανταγωνισμός μέχρι τη στιγμή όπου συνειδητοποίησαν ότι πρέπει να αντικατασταθεί η υποδομή, να εκσυγχρονιστεί και μαντέψτε, ανακάλυψαν τις εταιρείες υποδομών.

 Όταν υπάρχει εταιρεία υποδομών η οποία συνεργάζεται με μια εταιρεία τηλεπικοινωνιών  χρειαζόμαστε συνεργασία και συντονισμό. 
Μπορούμε στις πόλεις να έχουμε δύο υποδομές αλλά στις επαρχίες θα έχουμε μόνο μια υποδομή, για παράδειγμα. Συνεπώς βλέπουμε ότι υπάρχουν νέα επιχειρησιακά μοντέλα που εμφανίζονται στην αγορά και αυτά τα επιχειρησιακά μοντέλα πολύ συχνά καθοδηγούνται από άτομα που προέρχονται από τον ιδιωτικό και από τον δημόσιο τομέα και συζητούν μαζί και συνεργάζονται μαζί.

 Μεγάλο μέρος των υποδομών που κατασκευάζονται σε δυναμικές χώρες, όπως οι Σκανδιναβικές, όλο και περισσότερο στην Γερμανία, αρκετά στην Ιταλία αυτές τις μέρες, καθοδηγείται από τον δημόσιο τομέα, τουλάχιστον η ιδέα είναι του δημόσιου τομέα είτε ο Δήμαρχος θέλει να διασφαλίσει ότι η Κοινότητά του έχει ευημερία και αυτός είναι ένας σημαντικός κοινωνικός στόχος και η ευρυζωνικότητα είναι κάτι σημαντικό, αυτός είναι ένας παράγοντας και εμείς προσπαθούμε να προωθήσουμε αυτό το πνεύμα της συνδεσιμότητας, ενισχύουμε τα εθνικά σχέδια ευρυζωνικότητας.

Αρχικά αυτό είχαμε πει. Μην περιμένετε τον ιδιωτικό τομέα να λύσει όλα σας τα προβλήματα, πρέπει να έχετε ένα σχέδιο, ένα δημόσιο εθνικό σχέδιο και σε κάποιους τομείς θα κάνει την δουλειά ο ιδιωτικός τομέας, σε κάποιες άλλες περιοχές θα πρέπει να δούμε τι θα κάνουμε.  
Τα διαρθρωτικά ταμεία σε αυτή την περίπτωση, η μόχλευσή τους, η ανάπτυξη και η ανάμειξη επιχορηγήσεων με χρηματοδοτικά εργαλεία μπορεί να φέρει την λύση. Στις υποδομές θα πρέπει να ξεκινήσετε με μια ιδέα. Με μια ιδέα ότι κάποιος κοιτάζει μια περιοχή, μπορεί να βρει το κόστος, έχουμε τον τόπο,  έχουμε το πρόσωπο που είναι υπεύθυνο, έχουμε κάποια κόστη, έχουμε κάποια έσοδα και ξέρουμε στην συνέχεια σε ποιο σημείο μπορούμε να το χρηματοδοτήσουμε εμπορικά ή χρειάζεται κάποια επιδότηση. Αυτό θα πρέπει να είναι το έναυσμα. 
Βλέπουμε πολλά έργα ευρυζωνικότητας, τα οποία γράφονται πάρα πολύ καλά, συντάσσονται πάρα πολύ καλά, είναι κοινωνιολογικά υπέροχα αλλά δεν έχουν αριθμούς, δεν έχουν ανθρώπους, δεν έχουν κόστη, δεν έχουν έσοδα. Δεν μπορώ να κάνω τίποτα γι’ αυτό. Ξέρω ότι μοιράζονται το όραμά μου και την άποψή μου αλλά δεν κάνουν το σωστό. Το σωστό είναι να μου πείτε ότι τι κάνετε; Πώς θα το κάνετε; Με ποια σειρά; Από πού προέρχονται τα χρήματα; Από τώρα μέχρι σε 20 χρόνια. 

Τώρα, επειδή οι εταιρείες τηλεπικοινωνιών έχουν ένα όραμα τριών με πέντε ετών στο επιχειρηματικό τους σχέδιο, δεν υπάρχει τρόπος να κάνουν υποδομές, γιατί οι υποδομές θα πρέπει να κτιστούν με ορίζοντα 20 ετών και εμείς έχουμε ταμεία και πόρους που ενδιαφέρονται σε αυτόν τον ορίζοντα των 20 ετών , αλλά κάποιος θα πρέπει να το αναπτύξει αυτό. 

Είμαστε ανοικτοί σε ανθρώπους  που είναι διατεθειμένοι να το κάνουν αυτό, αλλά αυτό σημαίνει ότι σε κάθε πόλη που θέλει να είναι μια μελλοντική έξυπνη πόλη, θα πρέπει να βρει ένα άτομο το οποίο θα κάτσει εκεί και θα δει ποια είναι τα κόστη και ποια είναι τα έσοδα. Αυτό είναι το έναυσμα. Δεν μπορεί κανείς να το αποφύγει αυτό.
Ξέρω ότι είναι τρομακτικό γιατί κάποιες φορές οι τηλεπικοινωνιακές εταιρείες σας λένε ότι δεν μπορείτε να το κάνετε, αλλά με όλο τον σεβασμό, εάν θέλετε παράδειγμα ανθρώπων που τα έχουν καταφέρει έχω πάρα πολλά παραδείγματα. Έχουμε ένα portal, ένα διαδραστικό portal, όπου παρουσιάζει τις βέλτιστες πρακτικές, μπορείτε να μιλήσετε με κόσμο, κάνουν, δίνουν πάρα πολλές οδηγίες σε άλλα, ειδικά σε ανθρώπους που θέλουν να εφαρμόσουν έργα. Έχουμε εντοπίσει τις καλές πρακτικές. Δίνουμε βραβεία ευρυζωνικότητας. Προσπαθούμε να στηρίξουμε αυτές τις πρωτοβουλίες, αλλά θα πρέπει να ξεκινήσει από κάποιον που λέει ότι αυτή είναι η δουλειά μου και πρέπει να βρω αυτά τα στοιχεία. 

Τώρα το κατά πόσο έχουμε μια ολιστική προσέγγιση με βάση τις ‘έξυπνες πόλεις’, αυτή είναι μια πάρα πολύ καλή ιδέα. Γιατί; Είναι κάτι το οποίο θα δώσει πολύ καλές υποδομές, πολύ καλής ποιότητας μακροπρόθεσμα και μπορούμε να δούμε στην συνέχεια πως μπορεί να χρησιμοποιηθεί αυτή η υποδομή.

Στην ουσία μπορούμε να ανοίξουμε το πεδίο πειραματισμού για τις μικρές εταιρείες και οι οποίες θα αναπτυχθούν, γιατί θα αναπτυχθεί και η υποδομή μαζί με την εταιρεία και εκεί οι άνθρωποι θα πρέπει να αρχίσουν να σκέφτονται, όχι μόνο όσον αφορά τα έσοδα, αλλά όσον αφορά και την εξοικονόμηση που θα έχουμε και αυτό είναι πάρα πολύ δύσκολο.  

Βλέπω ότι κουνάτε το κεφάλι σας, ξέρω ότι είναι δύσκολο να αλλάξει η νοοτροπία γιατί, κατά κάποιο τρόπο, η εξοικονόμηση είναι ένα πρόβλημα πολιτικό, ένα πρόβλημα ενός άλλου, για κάποιον άλλο πολιτικό που πρέπει να το λύσει κάποιος άλλος, αυτός που θα ψηφιστεί σε δέκα χρόνια θα λύσει αυτός τα προβλήματά του. Εγώ θα λύσω τα δικά μου και ας περιμένουμε σε δέκα χρόνια. 

Αλλά βλέπουμε ανθρώπους που λένε ότι όχι, εμείς θέλουμε να το λύσουμε τώρα, θέλουμε να δώσουμε μια κληρονομιά στην επόμενη γενιά. Θέλουμε να φτιάξουμε κάτι το οποίο θα το δώσουμε στον επόμενο που θα έχει το αξίωμά μας, ακόμα και εάν είναι από διαφορετικό κόμμα και θα του πούμε ότι κοίτα, ξέρεις κάτι, η ζωή σου είναι πιο εύκολη γιατί σου αφήσαμε αυτό. 

Έχουμε καλά παραδείγματα. Η σελίδα μας είναι στα αγγλικά, κάποιοι μιλάνε με πολύ χάλια προφορά, αλλά σας δίνουν οδηγίες. Και τα έχουμε καταφέρει. Ξέρουν ποια είναι τα προβλήματά σας. Ποια τα επιχειρήματα που χρησιμοποιούν οι άλλοι για να φέρουν εμπόδια. Έχουμε αντιμετωπίσει κάποια ζητήματα στο site μας. Σας δίνουμε ρυθμιστική ασφάλεια σε περίπτωση που θέλετε να κάνετε τέτοιου είδους project.

Τώρα αυτό όσον αφορά τις υποδομές. Από άποψη τώρα μικρών και μεσαίων επιχειρήσεων. Εδώ και κάποιο καιρό δουλεύω με τις μικρομεσαίες επιχειρήσεις. Αυτό που θέλω να σας πω είναι να σας δυο μια ή δυο ιδέες που έχω παρατηρήσει και έχω δει ότι δουλεύουν πάρα πολύ καλά.

Το πρώτο πράγμα που χρειάζονται οι μικρές εταιρείες είναι ο διαμοιρασμός του κόστους. Δηλαδή τα πράγματα τα οποία είναι ακριβά για αυτές και δεν μπορούν να τα αναλάβουν, να μπορούν να το μοιραστούν. Δηλαδή να παρουσιάσουν τα αγαθά τους σε μια διεθνή έκθεση για παράδειγμα. 
Ξέρω ότι το κάνετε ήδη αυτό, είναι ένας πολύ καλός τρόπος για να βρει κανείς πελάτες, να βρει επενδυτές, να βρει συνεργάτες, οι περισσότερες χώρες το κάνουν αυτό και είναι πολύ καλή υποστήριξη για τις εταιρείες, αλλά αυτό που έχω δει στο Βέλγιο  είναι ένας επιχειρηματίας, κάποια στιγμή αποφάσισε ότι το επιχειρηματικό του μοντέλο είναι να βοηθάει άλλους επιχειρηματίες. 

Τι έκανε; Προσέλαβε τρεις, τέσσερις ανθρώπους που καταλαβαίνουν το βελγικό σύστημα και εάν θεωρείτε ότι είναι περίπλοκο το ελληνικό, ελάτε στο Βέλγιο. Το Βέλγιο έχει τρεις γλώσσες, τρεις αυτόνομες περιοχές.  Διαφορετικές αρμοδιότητες. Πολύ δύσκολο είναι να βρει τι κάνει, ποιος κάνει τι και πάντα νοιώθεις ότι δεν κάνεις τα πράγματα σωστά και ότι δεν συμμορφώνεσαι με τους κανονισμούς και εάν θέλεις να αναπτυχθείς πρέπει ο επενδυτής σου να ξέρει ότι συμμορφώνεσαι. 

Αυτός ο άνθρωπος λοιπόν προσέλαβε άλλους ανθρώπους, υπαλλήλους οι οποίοι είναι εξειδικευμένοι σε αυτόν τον τομέα, στον τομέα της συμμόρφωσης και διασφάλιζαν ότι οι μικρομεσαίες επιχειρήσεις συμμορφώνονται με την νομοθεσία. Και αυτό ήταν κάτι πάρα πολύ σημαντικό. 

Είναι μια πανέξυπνη ιδέα γιατί δεν του κοστίζει τόσο πολύ. Φυσικά αυτός είναι ένας πλούσιος άνθρωπος, αλλά δεν του κοστίζει τόσο πολύ  να προσλάβει πανεπιστημιακούς που καταλαβαίνουν τις ρυθμίσεις, την νομοθεσία, κατανοούν το σύστημα και τον πληρώνει κάτι το οποίο αυτός έχει βοηθήσει να δημιουργηθεί.  Και αυτό είναι ένα από τα στοιχεία που ίσως εσείς θα θέλετε να προσφέρετε, γιατί υπάρχουν χρήματα στο σύστημα. 

Αυτός ο τύπος δεν κάνει φιλανθρωπία. Επενδύει και σε κάποιες από αυτές τις εταιρείες. Βλέπει ποιες θα πάνε καλά και επενδύει σε αυτές. Δεν είναι χαζός. Έχει βρει κάτι το οποίο όλοι μισούν να κάνουν, δηλαδή την διοίκηση, γραφειοκρατία, εμάς δηλαδή και το κάνει αυτός γι’ αυτούς και με αυτόν τον τρόπο βρίσκει χρηματοδότηση. Ίσως ήδη το κάνετε εσείς αυτό. 
ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:

Όχι, το κάνουμε ως φιλανθρωπία, το κάνουμε ως φιλανθρωπία για πολλά χρόνια τώρα, γιατί ξέρουμε πως είναι όλοι οι παράγοντες αλλά δεν πληρωνόμαστε γι’ αυτό, γιατί θέλουμε να βοηθήσουμε την κοινωνία.
Mrs. KRZYZANOWSKA:

Αυτό βοηθάει τις εταιρείες γιατί έχουν έναν συνεργάτη που μπορεί να τους βοηθήσει αλλά επίσης βλέπουν την αξία της δουλειάς σας. Μπορείτε να γίνετε μέτοχος σε αυτές τις εταιρείες. 


Τώρα μια άλλη πλευρά που είναι πάρα πολύ ακριβή, ένα άλλο κομμάτι που είναι πολύ ακριβό, είναι αυτές οι εταιρείες να έρθουν σε επαφή με τους επενδυτές. Εάν πάτε στην σελίδα του Ευρωπαϊκού Ταμείου Επενδύσεων  θα δείτε ότι υπάρχει μια μηχανή αναζήτησης και μπορείτε να δείτε όλα τα ταμεία που επενδύουν στην Ελλάδα, που τους ενδιαφέρει η Ελλάδα. Και δημιουργήσετε σαν καλλιστεία επενδυτών και ταμείων γι’ αυτούς, θα σας αγαπήσουν. 

Εάν υπάρχει λοιπόν ένα πράγμα που θα φέρει κεφάλαιο σε αυτές τις εταιρείες είναι αυτό. Ωστόσο, θα πρέπει να υπάρχει μια σοβαρή προσέγγιση. Θα πρέπει να προετοιμαστούμε καλά, να κάνουμε καλή πρώτη εντύπωση. Θα πρέπει να ξέρουν λοιπόν οι επενδυτές τι έχουν απέναντί τους. Μην το κάνετε μια φορά τον μήνα, κάντε το μια φορά τον χρόνο.


Η τρίτη ιδέα, την οποία έχω δοκιμάσει στην χώρα μου και αυτό ήταν για μικρά ευρυζωνικά σχέδια αλλά μπορεί να χρησιμοποιηθεί και σε άλλες περιοχές, είναι ότι οι τράπεζες δεν ξέρουν πώς να αντιμετωπίσουν νέες εταιρείες με νέες ιδέες με βάση την τεχνολογία. Αυτά είναι κινέζικα γι’ αυτούς. Οι τραπεζίτες είναι συντηρητικοί άνθρωποι και η καλύτερη επιχείρηση γι’ αυτούς είναι να βάλεις υποθήκη το σπίτι σου. 

Έχω δει μικρές ευρυζωνικές εταιρείες που αναπτύχθηκαν με βάση τα Διαρθρωτικά Ταμεία και τώρα είναι μεγάλες εταιρείες και μας δίνουν πληροφορίες ότι έρχεται ο τραπεζίτης και μας λέει ότι ωραία, έχουμε κάνει υποθήκη στο σπίτι σου, υποθήκη στο σπίτι του σκύλου σου, έχουμε λοιπόν αυτές τις υποδομές και τα έχω ενεχυριάσει όλα αυτά και τώρα υπάρχει αξία. Για αυτούς, αυτοί ζουν στην εποχή του Χαλκού. Για αυτούς οι ίνες δεν έχουν αξία γιατί δεν μπορούν να πουληθούν. Η αξία είναι στο σύστημα. Κανείς δεν θα πάρει την υποδομή και να τρέξει να φύγει να πάει στην Βραζιλία. Αυτή είναι η αξία. 

Το πιο δύσκολο λοιπόν είναι να φτιάξεις υποδομές. Είπα λοιπόν στο υπουργείο κάντε τα μαγικά σας, χρησιμοποιείστε την πολιτική, χρησιμοποιήστε την πολιτική σας επιρροή, εξασφαλίστε ότι υπάρχουν επτά άτομα στις τράπεζες, σε όλες, σε μια, δεν έχει σημασία, επτά άτομα τα οποία εξειδικεύονται στο να έρχονται σε επαφή με αυτά τα άτομα και διασφαλίστε ότι υπάρχουν εκατό εταιρείες αυτού του τύπου και εξασφαλίστε ότι θα τους καταλάβουν, δεν θα τους κάνουν χαζές ερωτήσεις, δεν θα χαλάσουν τον χρόνο τους, δεν θα σπαταλήσουν τον χρόνο τους, δεν θα τους κάνουν μια γελοία πρόταση αλλά θα διασφαλίσουν ότι παίρνουν αυτό που χρειάζονται και αυτό απαιτεί να πει κάποιος ότι ωραία, ας ξεκινήσουμε με πέντε ανθρώπους. Θα βρούμε κάποιες τράπεζες που θα πουν ότι αυτός είναι ο άνθρωπός μας, είναι έξυπνος, ξέρει την τράπεζά μας, θα τον εξειδικεύσουμε σ’ αυτού του είδους την δραστηριότητα. Και αυτό λειτουργεί. 
Λειτουργεί γιατί και από τις δυο πλευρές ο εκνευρισμός και η σύγχυση εξαλείφεται και έτσι έχουμε επιτυχία και η επιτυχία φέρνει επιτυχία. 
Το ξέρω ότι αυτό δεν είναι κάτι πολύ καλό μετά την μεγάλη κρίση, να σας πω ότι κάντε τον τραπεζίτη τον καλύτερό σας φίλο, αλλά αυτό στην τελική πρέπει να κάνετε. Αλλά ωστόσο ο καλύτερός σου φίλος πρέπει να μπορεί να σε καταλάβει. 

Ξέρω και καταλαβαίνω ότι έχετε να κάνετε με ανθρώπους της εφαρμογής, της πράξης και η μεγαλύτερη απλοποίηση διαδικασιών, που έχω δει τα τελευταία χρόνια, έρχονται και έχουν να κάνουν με τις εφαρμογές. 

Εάν η Επιτροπή, εάν δοθούν εφαρμογές στις τράπεζες, εάν η Κοινότητα δώσει εφαρμογές στις τράπεζες, τότε θα είμαστε επιτυχημένοι. Σας διασφαλίζω ότι θα τα καταφέρουμε. Έχουμε φυσικά γραφειοκρατία και εμείς στην Επιτροπή και έχουμε προβλήματα όπως κάθε διοίκηση. Όσο πιο πολλά στοιχεία υπάρχουν τόσο πιο  μεγάλοι γινόμαστε και πιο δυσκίνητοι, οπότε οι εφαρμογές είναι το μέλλον της διοίκησης. 


Αυτά είχα να πω. Δεν ξέρω εάν απάντησα τις ερωτήσεις σας. Πιστεύω, δεν μπορούμε να λύσουμε τα προβλήματα της φορολόγησης, αλλά εντάξει. 

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Ευχαριστούμε πολύ. Ήσουνα πάρα πολύ κατατοπιστική. Δεν είναι μόνο θέμα φορολόγησης. Συμφωνώ με τους προηγούμενους ομιλητές και ιδίως με τον κ. Μετζελόπουλο. Δεν είναι μόνο η φορολόγηση αλλά είναι και φόβος των επενδυτών, οι οποίοι δεν θέλουν να επενδύσουν σε ελληνικές εταιρείες πλέον. Αυτό είναι ένα πρόβλημα που η χώρα μας πρέπει να επιλύσει, έτσι ώστε να αποδείξει ότι υπάρχουν παραδείγματα, όπως είπε ο κ. Γιανναράκης προηγουμένως, υπάρχουν πολύ καλά παραδείγματα αλλά έχει να κάνει επίσης και με την χώρα και με την κυβέρνηση που θα πρέπει να τονίσουν αυτά τα παραδείγματα. Όπως ισχύει με το θέμα της ευρυζωνικότητας. 

Θα ήθελα να μοιραστώ με το κοινό μας ότι η Ελλάδα ήταν μια από τις χώρες η οποία χάρη στην στήριξη και τις υπηρεσίες σας εγκρίθηκε το σχέδιό της δυο χρόνια πριν και συνεργαστήκαμε πολύ στενά με τις υπηρεσίες σας και με την καθοδήγησή σας και τώρα αυτό θα πρέπει να αναθεωρηθεί. Να επικαιροποιηθεί. Οπότε ίσως αυτή την φορά μπορεί να έχουμε και ένα καλύτερο σχέδιο ευρυζωνικότητας. 

Δεν έχουμε την εμπειρία, δεν την είχαμε όταν ξεκινήσαμε την διαδικασία, αλλά υπάρχουν πολλοί ικανοί άνθρωποι εδώ στην Ελλάδα και υπάρχει πολύ καλή συνεργασία από την δική σας πλευρά και αυτό είχε πολύ καλό αποτέλεσμα και η Ελλάδα ήταν μια από τις χώρες που επιλέχθηκαν από την Ευρωπαϊκή Τράπεζα Επενδύσεων για τεχνική βοήθεια, τεχνική υποστήριξη και μας ζήτησαν να πάρουμε τις τεχνικές μελέτες και τα έργα μας και να τα δείξουμε στις άλλες χώρες, κάτι που είναι πολύ καλό για την χώρα μας. 


Επίσης, έχει να κάνει με την φήμη. Εάν σαν χώρα έχεις μια πολύ καλή φήμη όσον αφορά την ευρυζωνικότητα, θα έρθουν και επενδυτές. 


Συμφωνούμε λοιπόν μαζί σας.


Θα ήθελα να κάνετε ένα μικρό σχόλιο όλοι σας και μετά ένα, δυο ερωτήσεις από το κοινό. 


Δεν έχουμε και πολύ χρόνο, θα πρέπει να κλείσουμε. Εάν υπάρχει κάποια ερώτηση. Υπάρχει κάποια ερώτηση;


Το όνομά σας. 

Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Λέγομαι Δημήτρης Καλαποθάκης, είμαι σύμβουλος, είμαι consultant. Να ρωτήσω κάτι. Καταρχήν να δώσω συγχαρητήρια στην κυρία Άννα γιατί είναι από τους λίγους ανθρώπους που την είδα ότι αγαπάει την δουλειά της και πραγματικά το κάνει με πάθος και μεράκι. 

Θέλω να σας πω ότι σε διάφορα incubators που πηγαίνω, όπως το Orange Growth, μας πλησιάζουν πάρα πολλοί άνθρωποι έτοιμοι να δώσουν λεφτά για υψηλή τεχνολογία άμεσα και μάλιστα σου κάνουν και mentoring και τα λοιπά και τα λοιπά. Αυτό για να ξέρετε ότι υπάρχει ανταγωνισμός στην υψηλή τεχνολογία.


Δεύτερον, αυτή είναι η ερώτηση, η Wind, η Cosmote και αυτοί,  έχουν επιδοτηθεί σε σημαντικά ποσά για να είναι σε αυτό το σημείο που είναι το broadband στην Ελλάδα ή δεν έχουν μπει αυτοί σε επίσημα ευρωπαϊκά προγράμματα; Μιλάμε για επιδοτήσεις, όχι για δάνεια. Ξέρετε;

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Θέλετε να απαντήσω;

Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Έχουν πάρει επιδοτήσεις από την Ε.Ε.;

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Θέλετε να το απαντήσω εγώ ή θα το απαντήσετε εσείς;

Είναι εκτός μικροφώνου το σχόλιο- Είναι εσωτερικό ζήτημα αυτό.
Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Να σας πω γιατί ρωτάω. Απλά για να το έχετε υπόψη σας. 

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Για τα έργα τα ευρυζωνικά έχουν χρηματοδοτηθεί εν μέρει για το ..Παλαιότερα, όλα χρόνια από τα χρήματα του ΕΣΠΑ και τα ΚΠΣ.

Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Γιατί νομίζω ότι οι αξιολογητές τεχνικοί πρέπει να είναι πιο αυστηροί με αυτούς, γιατί παρόλα τα λεφτά που παίρνουνε είμαστε πολύ πίσω στην τεχνολογία των ευρυζωνικών στην Ελλάδα σε σχέση με άλλες χώρες ευρωπαϊκές. Καλά για την Ασία δεν το συζητάμε, …

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Όχι ακριβώς, γιατί τα νούμερα ένα λίγο …

Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Εγώ απλά διαβάζω..

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Εντάξει, αυτό είναι άλλη κουβέντα. Δεν είναι του παρόντος. Μπορούμε να την κάνουμε…

Κος
ΚΑΛΑΠΟΘΑΚΗΣ:

Πάντως πρέπει να κάνετε, γιατί και εμείς είμαστε consultants και ψάχνουμε πελάτες εξειδικευμένους. Εάν είναι να ερχόμαστε σε επαφή, να μας λέτε, να βρίσκουμε και εμείς, γιατί ψάχνουμε από το ελληνικό roster  που όλο και μικραίνει. 

ΚΑ ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Να το συζητάμε μεταξύ μας, λοιπόν. Αυτό είναι ένα δείγμα, γιατί και παλαιότερα και εμείς δεν μιλάγαμε μεταξύ μας, τα τελευταία χρόνια μιλάμε όλοι μεταξύ μας, άρα μπορούμε. 


Κάποια άλλη ερώτηση; Για τα ευρυζωνικά κάτι, θέλουμε να ρωτήσουμε κάτι την κυρία Krzyzanowska; Γιάννη και να κλείσουμε.
Κος

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Η χρηματοδότηση έγινε με ευρωπαϊκά χρήματα αλλά από ότι γνωρίζω δεν ιδιωτικοποιήθηκε αλλά χρησιμοποιήθηκε ως περιουσιακό στοιχείο από κάποια κυβέρνηση. Τώρα δεν είναι πια δημόσια περιουσία αλλά είναι ιδιωτική περιουσία και αυτό δημιούργησε προβληματισμούς σε σχέση με νομικές πλευρές αυτής της πράξης και επιπλέον αντιδράσεις από την Ε.Ε..


Το θέμα είναι ότι εδώ και πέντε, έξι χρόνια υπήρξε μια πρόταση για την χρηματοδότηση του ευρυζωνικού δικτύου, του επαρχιακού ευρυζωνικού δικτύου με βάση τους πόρους της Εθνικής Επιτροπής Τηλεπικοινωνιών που προέρχονται από την αγορά δηλαδή.


Το σχόλιο ήταν εκτός μικροφώνου. Ναι, ήταν η απάντηση.

Πριν από δυο χρόνια η κυβέρνηση χρησιμοποίησε όλο αυτό το αποθεματικό για το χρέος, για την αποπληρωμή του χρέους. Χάσαμε λοιπόν δυο ευκαιρίες που ακόμα εγείρουν νομικά προβλήματα σε σχέση με την νομιμότητά τους. 

Ευχαριστώ.

Mrs. KRZYZANOWSKA:

Δεν είμαι σίγουρη εάν κατάλαβα καλά αυτά που συζητήσατε, αλλά μην με παρεξηγείτε, οι διαφορετικές απόψεις σε σχέση με τον εκσυγχρονισμό των δικτύων για πολλά χρόνια χρηματοδοτούσαν μεγάλες εταιρείες τηλεπικοινωνιών για να κάνουμε εκσυγχρονισμούς σε διάφορες περιοχές. Ο κόσμος ωστόσο αλλάζει και η προτεραιότητα που είχαμε παλαιότερα στην Ελλάδα, που μπορεί να μην δούλεψε όπως αναμενόταν, αλλά μπορεί να δούλεψε καλά στην Στοκχόλμη, όπου στην Στοκχόλμη υπάρχει ένα δίκτυο ανοικτό με τρομερές υπηρεσίες και όλοι είναι χαρούμενοι. Αλλά δεν είναι κάθε πόλη η Στοκχόλμη και δεν μπορούν να λειτουργήσουν όλα αυτά σε όλες τις χώρες. 


Στην μονάδα μου έχουμε πολύ παθιασμένες συζητήσεις για το τι θα πρέπει να γίνεται αλλά η δουλειά της Επιτροπής δεν είναι ποιο θα πρέπει να είναι το μοντέλο. Δεν θα σας πω εγώ τι μου αρέσει ή τι δεν μου αρέσει. Τουλάχιστον όχι τώρα. Η δουλειά μας είναι να διασφαλίσουμε ότι όποιος θέλει να επενδύσει δεν έχει περιορισμούς, όσον αφορά την επένδυση και εφόσον μπούμε στον νέο Κανονισμό θα δείτε ότι αντιμετωπίζουμε και το ζήτημα του εάν κάποιος θέλει να επενδύσει δεν μπορεί κάποιος άλλος να τον εμποδίσει από το να επενδύσουν, γιατί πολλές φορές είχαμε καταστάσεις όπου κάποιοι άνθρωποι θέλανε να κρατήσουν την θέση τους, γιατί τα προβληματικά δίκτυα δημιουργούν πολύ κακές καταστάσεις και μέσα σε αυτές μπορεί να ευημερούν κάποιοι άνθρωποι που θα θέλουν να κρατήσουν τη θέση τους.


Στην ουσία αυτό που κάναμε είναι ότι πήραμε όλα αυτά τα στοιχεία και είπαμε ότι πρέπει να ανοίξετε το δίκτυό σας όπου υπάρχει κάποιο σημείο συμφόρησης, πρέπει να γίνουν επενδύσεις σε σημεία που δεν έχει νόημα να γίνουν δυο δίκτυα. Θα πρέπει να δώσουμε νομική ασφάλεια σε διάφορα έργα. Να κάνουμε αυτό που έκανε η Στοκχόλμη. Να δημιουργήσουμε μια υποδομή που μπορούν να την χρησιμοποιήσουν όλοι και φυσικά το θέμα δεν είναι να κάνουμε φιλανθρωπίες αλλά να καλύψουμε και τα έξοδά μας. 


Ανοίγουμε λοιπόν την δυνατότητα σε νέα επιχειρηματικά μοντέλα από εδώ και μπρος για να μπουν στην αγορά αλλά όχι ανταγωνισμό, σε περιπτώσεις ειδικά που ο ανταγωνισμός δεν έχει νόημα. Σε κάποιους τομείς δεν έχει νόημα ο ανταγωνισμός. Κάποιες φορές ο κήπος δεν είναι αρκετά μεγάλος για να φάνε δυο οικογένειες. Θα πρέπει να συνεργαστούν μεταξύ τους. 

Βλέπουμε λοιπόν ότι στην ουσία αυτό που μας ενδιαφέρει είναι να ανοίξουμε την αγορά με τέτοιο τρόπο ώστε οι άνθρωποι να σκέφτονται πως θα επενδύσουν και όχι πώς να εμποδίσουν τους άλλους από το να επενδύσουν. Και αυτό είναι το θέμα για μας. 

Κα

:

(Ομιλία εκτός μικροφώνου)

Κα

:

Δεν μπορεί να κάνει μετάφραση η κοπέλα.
Κα

:

Μπορώ να σας μιλήσω και στα αγγλικά. 
(Το σχόλιο είναι εκτός μικροφώνου και δεν μπορεί να μεταφραστεί. Ευχαριστώ). 

Mrs. KRZYZANOWSKA:

Τα χρήματα είναι εκεί, η στρατηγική υπάρχει εκεί και εάν το κάνετε νομίζω ότι θα αποτελέσετε πρότυπο. Ακριβώς. 

Κα ΑΝΑΓΝΩΣΤΑΚΗ:
Τώρα έχουμε ένα ενιαίο πρόγραμμα ευρυζωνικότητας, έχουμε την τεχνογνωσία της κυρίας Πετρά και έχουμε ικανούς ανθρώπους. Έτσι νομίζω κάτι άλλο μπορεί να μας λείπει. 


Ευχαριστώ όλους που ήσασταν εδώ. Ευχαριστούμε την κυρία Krzyzanowska για την παρουσίασή της και ελπίζω ότι κάπως έτσι θα ξεκινήσουμε ένα εποικοδομητικό διάλογο για να έχουμε μια άμεση λύση στα προβλήματά μας. 


Ευχαριστώ όλους.

ΛΗΞΗ ΕΡΓΑΣΙΩΝ 
………………

……
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